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�

PRÒLEG�
�

El�comerç�és�per�definició�contacte�entre�persones,�i,�probablement,�un�dels�paradigmes�
d’intercanvi�cultural�entre�pobles.�
�
En�aquest�sentit,�la�Ruta�de�la�Seda�és�una�de�les�manifestacions�més�importants�
realitzades�per�la�Humanitat.�La�Ruta�de�la�Seda�no�es�correspon�amb�el�que�ara�són�
autopistes�traçades�a�voluntat�entre�dos�punts�geogràfics�determinats�i�per�tant�coneguts�
des�de�l’inici�de�les�obres.�
�
Aquell�comerç�mil·lennari�va�anar�fent�ruta�d’una�forma�espontània�d’uns�mercats�fins�a�
uns�altres�com�si�fos�un�procés�de�difusió�empès�per�les�necessitats�comercials�locals�de�
les�persones�que�forjaren�aquest�trajecte.�
�
La�Corona�d’Aragó�va�cristal·litzar�les�seves�rutes�comercials�amb�la�costosa�fundació,�en�
temps,�del�primer�Consolat�de�Mar,�aleshores�a�Barcelona�(1260�1282)�durant�el�regnat�de�
Jaume�I.�Poc�després�Pere�III�d’Aragó�autoritza�la�instal·lació�del�Consolat�de�Mar�a�
València�(1283).�
�
El�Consolat�de�Mar�de�Barcelona�es�va�fer�càrrec�de�les�cinc�rutes�comercials�existents�a�
l’època,�quatre�de�mediterrànies�i�una�d’atlàntica,�Dues�d’aquestes�rutes�treballaven�en�les�
zones�conegudes�per�Magreb�i�Maixreb.�La�primera�era�la�ruta�del�nord�d’Àfrica�(Tunis,�
Alger,�Trípoli)�i�la�segona�era�la�ruta�d’ultramar�(Xipre,�Tir,�Damasc,�Alexandria).�
�
La�història�demostra,�per�tant,�la�presència�de�tot�un�poble�comerciant�al�llarg�de�
quilòmetres�de�costes�africanes.�Aquesta�vocació�africana�dels�pobles�que�ja�conformaven�
la�catalanofonia�s’ha�mantingut�viva�des�de�fa�segles�fins�l’actualitat.�
�
Per�posar�casos�concrets,�cal�dir�que�varen�ser�valencians�qui�plantaren�els�primers�
tarongers�al�Marroc�i�que�valencians�i�menorquins�formaven�una�gran�colònia�a�Algèria�
abans�que�aquest�país�accedís�a�la�independència�de�França�durant�1962.�
�
Un�altre�cas�de�la�vocació�africana�dels�catalans�és�la�relació�comercial�iniciada�per�
l’enginyer�Pere�Duran�Farell�de�Catalana�de�Gas�amb�la�signatura�de�contractes�comercials�
amb�Algèria,�que�havien�de�dur�el�gas�natural�a�la�península.�
�
Els�llaços�comercials�comporten�necessàriament�llaços�d’amistat�entre�pobles�i�entre�
cultures.�Avui�dia�ningú�pot�passar�per�alt�els�forts�llaços�existents�entre�Espanya�i�els�
països�del�Magreb.�
�
Però�a�hores�d’ara�les�relacions�comercials�de�Catalunya,�València�i�Mallorca�abasten�
gairebé�tot�el�territori�africà.�És�un�comerç�força�desconegut�pel�gran�públic,�però�que�no�
es�pot�deixar�de�banda.�
�
Aquest�petit�Llibre�Blanc�del�Comerç�a�Àfrica�no�pretén�altra�cosa�que�fer�aflorar�dins�les�
nostres�societats�les�relacions�comercials�que�tenen�amb�el�continent�africà,�relacions�que�
van�en�un�sentit�i�en�l’oposat.�
�
Haver�triat�les�contribucions�comercials�de�Catalunya,�València�i�Mallorca�no�és�part�d’una�
frivolitat�sinó�que�pretén�posar�damunt�la�taula�una�altra�realitat�tan�poc�coneguda�com�és�
la�distribució�territorial�a�Espanya�dels�Nascuts�a�Àfrica�i�que�viuen�en�el�nostre�país.�
�
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Tot�i�que�la�suma�dels�territoris�de�Catalunya,�València�i�Mallorca�representa�poc�més�del�
12%�de�la�superfície�espanyola,�abriga�al�voltant�del�25%�de�la�seva�població�i�prop�del�
50%�dels�Nascuts�a�Àfrica�amb�residència�en�territori�espanyol.�
�
Bo�és�analitzar�quines�sinèrgies�es�poden�establir�entre�el�comerç�amb�Àfrica�i�els�Nascuts�
a�Àfrica�amb�residència�en�el�nostre�país�tal�com�fa�Alba�Gubert�en�la�present�aproximació.�
�
Aquest�treball�encaixa�perfectament�amb�la�vocació�africana�de�la�Societat�per�a�la�Difusió�
de�les�Realitats�Culturals�Africanes�(SDRCA)�de�cara�a�dissenyar�mecanismes�d’interrelació�
com�ara�el�Mercat�Internacional�de�Ciència�i�Tecnologia�(www.jmnanswers.es)�i�el�seu�
exitós�programa�CONVERGIM?�(www.SDRCA.es)�de�fer�arribar�més�comerç�nostre�a�
mercats�africans�gràcies�a�l’intermediació�de�naturals�d’Àfrica�residents�a�casa�nostra�o�en�
els�seus�països�d’origen.�
�

Dr.�Josep�Juanbaró�Portella�
Periodista�

�
�
�
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PRESENTACIÓ�
�

El�comerç�exterior�és�un�indicador�de�les�relacions�d’un�país�amb�els�altres,�assenyala�
força�bé�el�grau�d’intercanvis�culturals�entre�països,�i�ve�definit�per�dos�fluxos:�1)�
exportacions,�i�2)�importacions.�
�
Aquest�estudi�se�centra�en�posar�en�evidència�la�importància�del�comerç�amb�Àfrica,�i�es�
relaciona�amb�la�presència�de�persones�nascudes�a�Àfrica�residents�en�la�regió�estadística�
europea�formada�per�Balears,�Catalunya�i�València.�
�
El�comerç�exterior�d’Espanya�està�focalitzat�a�Europa.�El�75,5%�de�les�exportacions�
espanyoles�es�fan�a�la�resta�d’Europa.�La�resta�de�continents�es�pot�dividir�en�dos�grups.�
�
El�comerç�amb�Oceania�és�testimonial�(0,8%�en�valor�de�les�exportacions,�0,4%�en�valor�de�
les�importacions)�possiblement�perquè�és�molt�llunyana�i�també�per�la�baixa�quota�
mundial�d’habitants.�
�
L’altre�grup�d’interès�és�el�format,�tant�quant�a�exportacions�com�quant�a�importacions,�
per�Àfrica�(5,5%�en�valor�de�les�exportacions,�9,1%�en�valor�de�les�importacions),�Amèrica�
(10,2%�export,�11,1%�import)�i�Àsia�(8,0%�export,�20,0%�import).�Es�veu�com�les�xifres�
són�del�mateix�ordre�de�magnitud,�però�amb�una�desviació�cap�avall�de�les�exportacions�a�
Àfrica�i�amb�una�desviació�cap�amunt�de�les�importacions�d’Àsia.�
�
El�59,4%�en�valor�de�les�importacions�d’Espanya�vénen�de�la�resta�d’Europa.�Espanya�
exporta�(75,5%�en�valor)�més�a�Europa�que�no�pas�importa.�Aquesta�desviació�la�
compensa�Àfrica�(9,1%�import�contra�5,5%�export)�i�Àsia�(20,0%�import�contra�8,0%�
export).�
�
La�massa�de�les�importacions�d’Àfrica�és�3,5�vegades�superior�a�la�massa�de�les�
exportacions,�però�el�valor�de�les�importacions�d’Àfrica�és�només�2,0�vegades�superior.�
Resumint,�les�importacions�des�d’Àfrica�són�netament�superiors�a�les�exportacions,�però�el�
nombre�d’operacions�d’exportació�és�2,6�vegades�el�nombre�d’operacions�d’importació,�
indicant�que�es�deuen�importar�més�aviat�primeres�matèries.�
�
En�el�comerç�exterior�Àfrica�se�situa�en�l’últim�lloc�si�no�tenim�en�compte�Oceania�(molt�
llunyana)�encara�que�forma�grup�amb�Amèrica�i�Àsia�perquè�el�comerç�principal�es�fa�molt�
més�a�Europa,�75,5%�de�les�exportacions�i�59,4%�de�les�importacions.�
�
Alba�Gubert�no�només�analitza�les�balances�comercials�d’aquesta�regió�estadística�europea�
(REE)�sinó�que�hi�busca�relacions�amb�les�persones�nascudes�a�Àfrica�residents�en�aquesta�
part�d’Espanya�perquè�en�ella�hi�viuen�gairebé�la�meitat�(41,4%)�corresponent�a�tot�el�
territori�espanyol.�Tenint�en�compte,�d’acord�amb�les�fonts�disponibles,�Alba�Gubert�
només�nota�l’absència�de�representants�de�Comores,�Djibouti�(Àfrica�oriental),�Lesotho,�
Namíbia�i�Suaziland�(Àfrica�austral).�
�
De�fet,�la�representació�més�important�de�la�Catalanofonia�(REE)�se�l’enduu�Àfrica�
septentrional�i,�a�distància,�Àfrica�occidental,�però�també�és�significativa�la�presència�de�
persones�nascudes�a�Àfrica�central.�La�poca�presència�presència�de�les�Àfriques�oriental�i�
austral�no�només�no�disminueix�l’interès�per�aquestes�persones�que�les�representen�sinó�
que�fa�albirar�grans�oportunitats�en�aquests�territoris�més�allunyats.�
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�
El�territori�d’aquesta�REE�no�arriba�al�13%�de�la�superfície�espanyola�i�representa�només�
el�25%�de�la�població�total.�Aquesta�REE�és�el�laboratori�d’aquest�estudi,�s’analitza�el�pes�
que�té�en�el�conjunt�d’Espanya,�es�fa�una�anàlisi�del�seu�conjunt,�es�comparen�les�
comunitats�autònomes,�i�s’aprofondeix�en�la�seva�divisió�provincial.�
�

8



�
El�territori�d’aquesta�REE�no�arriba�al�13%�de�la�superfície�espanyola�i�representa�només�
el�25%�de�la�població�total.�Aquesta�REE�és�el�laboratori�d’aquest�estudi,�s’analitza�el�pes�
que�té�en�el�conjunt�d’Espanya,�es�fa�una�anàlisi�del�seu�conjunt,�es�comparen�les�
comunitats�autònomes,�i�s’aprofondeix�en�la�seva�divisió�provincial.�
�

�
COMERÇ, INTERCULTURALITAT I ETNOSISTEMES 

Joan Manuel Cabezas 
Doctor en Antropologia Social i Cultural 

Director de la consultoria ETNOSISTEMA 
joanmanuel.cabezas@gmail.com 

www.etnosistema.com   
 

Introducció 

 

Les�relacions�comercials�entre�grups�humans�amb�diferents�formes�de�dir,�fer�i�pensar�ha�

estat�una�constant�antropològica�constatable�arreu�i�sempre.�La�interculturalitat,�doncs,�ha�

format�part�consubstancial�de� les� interaccions�econòmiques,� i�dins�d’aquestes� formes�de�

dir,�fer�i�pensar�(les�‘cultures’,�per�entendre’ns)�caldria�també�incloure�les�classes�socials�i�

les�relacions�de�coerció�i�consens�que�han�marcat�el�ritme�històric�de�la�humanitat.�

��

Els�humans�no�només�intercanviem�béns�i�serveis,�sinó�que�en�la�interacció�intervenen�les�

formes�que�adquireixen�les�relacions�socials�(les�‘cultures’)�a�l’ensems�que�aquest�procés�

de�comunicació�genera�noves�‘formes�culturals’.��

�

Abans�de�continuar,�un�petit�parèntesi:�si�volem�entendre�el�comerç�com�un�procés�real�i�

no�com�una�abstracció,�hem�d’estar�atemps�a�la�importància�de�les�mutacions�contínues�en�

aquestes�‘cultures’�i�en�les�invencions,�reelaboracions,�manlleus�i�recreacions�que�implica�

aquesta�dinàmica�de�canvi�constant�en�el�món�material,�és�a�dir,�en�la�realitat�pròpiament�

dita.�I�això�val�tant�per�a�la�breu�anàlisi�antropològica�que�tot�seguit�duré�a�terme�com�per�

a� les� propostes� i� les� accions� que� es� puguin� fer� per� a� generar� una� nova� relació� entre�

Catalunya� i� l’Àfrica.� Una� relació� comercial� que� hauria� d’ésser� també� una� relació� social�

equitativa,�tot�sigui�dit.�

�

Reprenem� el� fil� de� l’inici� d’aquest� escrit,� l’actual� ‘globalització’� no� és�més� que� una� nova�

reedició�de�la�interculturalitat�en�les�relacions�comercials,�tot�i�que�en�aquest�cas�vagi�de�la�

mà�de�l’expansió�galopant�del�capitalisme�financer,�nom�sota�el�qual�s’oculta�l’eufemisme�

de�la�globalització�i�el�seu�sinònim�francòfon:�la�mundialització.�I�és�que�la�interculturalitat�

és� un� fet� en� si,� ni� positiu� ni� negatiu:� depèn� del� seu� ús,� d’allò� per� a� què� hom� empra� la�

diversitat� de� formes� de� dir,� fer� i� pensar.� Es� pot� utilitzar� per� a� alliberar� i� per� a� aportar�

benestar�i�justícia,�però�també�per�a�tot�el�contrari…��

�
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El comerç abans de l’expansió colonial europea 

 

Com� déiem� abans,� la� interculturalitat� era� una� constant� ben� present� en� les� relacions�

comercials�molt�abans�de�l’actual�‘era�global’,�i�el�fet�que�el�comerç�sempre�tingui�lloc�entre�

persones� i� grups� amb� diferents� formes� de� pensar,� dir� i� fer,� fa� que� la� seva� condició�

intercultural�sigui�gairebé�un�pleonasme.��

�

El� transcòrrer� cronològic� dels� grups� humans� i� de� les� àrees� socioculturals� sempre� han�

tingut�ritmes�en�què�els�intercanvis�de�llarga�o�mitja�distància�s’han�incrementat,�i�d’altres�

moments�en�què�aquests�han�minvat�la�seva�densitat�per�factors�de�molt�diversa�mena.��

Entès� en� el� seu� sentit� més� estricte� (compra�venda� de� béns� i� serveis),� el� comerç� és�

consubstancial�a�la�condició�humana,�a�l’igual�que�la�interculturalitat:�ens�podem�remuntar�

fins�150.000�anys�enrere�per�a�començar�trobar�exemples�de�la�comerç�de�llarga�distància,�

amb� les� corresponents� xarxes� comercials� (mercats).� A� Europa,� aquest� comerç� de� llarga�

distància�ja�existia�a�través�del�Danubi�fa�més�de�35.000�anys.��

�

Hom� pot� constatar� l’existència� d’un� comerç� intercultural� a� l’Edat� del� Bronze.� Així,� hom�

constata� un� extens� ús� de� les� mesures� de� pes� de� Harappa,� situada� a� l’actua� Punjab� i�

pertanyent�a�l’antiga�civilització�de�l’Indus.�Aquest�ús�denota�un�dens�comerç,�evidentment�

intercultural,� donat� que� es� troben� constatacions� a� llocs� com� ara� els� actuals� Oman,� Iran,�

Bahrein�i�Iraq.��

�

És�ben�probable�que�aquests�intercanvis�comercials�seguissin�pautes�de�reciprocitat�entre�

elits� dels� diversos� grups� socials� d’aquestes� àrees.� En� una� escala�més� gran� stricto sensu,�

existien� institucions� comercials� basades� en�patrons�de� reciprocitat� en�diversos� llocs� del�

món:�a�l’antiga�Grècia�hi�havia�una�institució�basada�en�el�bescanvi,�la�xènia:�una�persona�

comerciava� amb� una� altra� illa� amb� el� seu� anfitrió� i� amic;� similars� formes� socials� eren�

presents�en�el�comerç�entre�Tibet�i�Nepal,�així�com�en�la�Melanèsia�precolonial.��

�

No� totes� les� xarxes� comercials� interculturals� han� estat� basades� en� relacions� de�

reciprocitat,�sinó�que�en�força�casos�s’han�articulat�en�relació�a�interessos�geoestratègics�

com�ara�el�dels�europeus�del�segle�XIII,�en�concret�els�genovesos�i�els�venecians�que�van�

trobar�en�el�Mar�Negre�una�nou�territori�per�on�comerciar�desprès�del�tall�de�l’antiga�ruta�

per�l’interposició�dels�Mongols�i�la�pèrdua�de�les�possessions�cristianes�a�la�Síria�històrica.�
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�
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�

No� totes� les� xarxes� comercials� interculturals� han� estat� basades� en� relacions� de�
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trobar�en�el�Mar�Negre�una�nou�territori�per�on�comerciar�desprès�del�tall�de�l’antiga�ruta�

per�l’interposició�dels�Mongols�i�la�pèrdua�de�les�possessions�cristianes�a�la�Síria�històrica.�

�El� 1277,� l’estat� de� la� Sereníssima� República� de� Venècia� instal·là� una� plaça� comercial� a�

l’actual�Azov�(La�Tana),�al�sud�de�Rússia,�plaça�ben�situada�prop�de�la�desembocadura�del�

riu�Don,�és�a�dir,�amb�fàcil�accés�al�Volga�i�les�estepes�euroasiàtiques�ocupades�per�l’Horda�

d’Or,�al�Khan�de�la�qual�pagaven�un�lloguer.�Entre�d’altres�activitats,�aquest�enclavament�

venecià�traficava�amb�esclaus,�la�majoria�russos�i�tàrtars,�i�d’una�edat�mitjana�d’entre�els�

11�i�els�23�anys,�com�ho�demostren�documents�notarials�del�segle�XV.��

�

En� aquell� segle� no� eren� pocs� els� esclaus� domèstics� de� Barcelona� originaris� de� les� ribes�

septentrionals�del�Mar�Negre�i�dels�Balcans:�hi�ha�qui�assegura�que�constituïen�el�50�%�de�

la�població�del�Cap�i�Casal�de�Catalunya.�

�

Per�una�altra�banda,�el�comerç�i�els�intercanvis�culturals�de�la�Índia�i�de�la�Xina�amb�tot�el�

sud�est� asiàtic� té� una� gran� fondària� històrica� i� constitueix� una� de� les� explicacions� de� la�

hinduinització�de�les�elits�de�força�sistemes�polítics�de�la�zona,�com�fou�el�cas�de�Cambotja,�

Birmània,�Thailàndia� i� Java,� o� la� sinització�de�països� com�Vietnam� i,� en�una� altra� escala,�

Singapur� i� força� indrets� de� l’arxipèlag� de� Malàsia� i� d’Indonèsia� on� encara� existeix� una�

notable�diàspora�xinesa.��

�

Des� Birmània� fins� al� centre� del� Vietnam� i� de� Sumatra� a� Borneo,� els� pobles� del� sud�est�

d'Àsia� prenguéren� prestats� elements� de� la� religió� hindú� i� el� ritual,� l'art� de� governar� i�

l'organització� social,� llengua,� la� literatura� i� l'art.� La�majoria� dels� comerciants� indis� eren�

probablement�Tàmils�del� sud�de� l'Índia�o�potser�Singalesos�de�Sri�Lanka.�Al� segle� III� els�

intercanvis�comercials�xinesos�amb�el�sudest�d’Àsia�començaren�a�densificar�se,�enllaçant�

un�àrea�que�anava�des�de�l’est�de�l’actual�Indonèsia�fins�a�la�boca�del�Ganges.��

�

Molt� abans� de� l’arribada� dels� vaixells� europeus� a� l’Àfrica� i� a� d’altres� llocs� del� món,� la�

complexitat�cultural�marcava�la�configuració�dels�móns�africans,�índics�i�asiàtics.�Incidirem�

en�el�cas�de�l’oceà�índic�pel�fet�d’ésser�el�menys�conegut�a�casa�nostra.�

�

En� l’àrea� que� va� des� de� la� Xina� fins� a� tot� l’Àfrica� Oriental,� el� nombre� de� transaccions�

comercials� fou� inmensa,� i� des� de� fa�mil·lenis.� Molt� remarcable� van� ser,� sense� anar�més�

lluny,�les�relacions�entre�les�tres�antigues�civilitzacions�d’Egipte,�Mesopotàmia�i�l’Hindus,�

irradiant� una� gegantina� xarxa� comercial� a� la� qual� es� va� unir� parcialment� l’Imperi� Romà�

molt�de�temps�després.��

�
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A� les� runes� de� Zimbabwe� i� de� Mapungubwe,� a� l’Àfrica� meridional,� s’han� trobat� milers�

d’objectes� arribats� de� molt� diversos� punts� de� l’Àsia,� doncs� des� de� La� Meca� cap� al� sud�

existia�un�gran�volum�d’intercanvis�comercials�(i,�per�tant,�culturals).�

�

Aquest� comerç�va�generar�complexes� relacions�en route� entre�persones�que�enraonaven�

idiomes�ben�diversos�i�‘pertanyien’�a�‘cultures’�força�diferenciades�(la�qual�cosa�no�és�pas�

un� impediment�per� a� la� comunicació,� ans� el� contrari).�Aquesta�mena�de� cosmopolitisme�

avant la lèttre� no� només� tenia� lloc,� com� passa� sovint� avui� en� dia,� entre� les� classes�

mercantils,�sinó�que�era�ben�present�a�nivell�popular:�pobles�pescadors�com�ara�els�Parava�

de�Tamil�Nadu�(sud�de� l’Índia),�els�Orang�Laut�de� l’estret�de�Malaca,�els�Bugi�del�sud�de�

Sulawesi�(Indonèsia),�els�habitants�de�les�illes�petites�de�la�Sonda�(al�nord�d’Austràlia)�i�els�

pescadors�de�perles�de�Bahrein�i�Sri�Lanka,�intercanviaven�i�compartien�formes�culturals�a�

través�de�masses�continentals�i�oceans.��

�

Tots�aquests�grups�humans�tenien�plena�consciència�de�les�diferències�que�existien�entre�

ells,�però�cada�col·lectiu,�lluny�de�generar�els�seus�patrons�distintius�sui generis,�els�teixien�

mitjançant�el�complex�intercanvi�amb�d’altres.��

�

Les� expedicions� comercials� xineses� a� l’Àfrica� eren� ben� freqüents� ja� la� segle� V�VI,� com� a�

mínim,�i�així�continuaren�durant�centenars�d’anys.�El�comerciant�àrab�Al�Mas’udi�relatà�a�

inicis�del�segle�X�la�gran�importància�del�comerç�entre�Zanzibar,�la�Índia�i�la�Xina,�i�descriu�

la�relació�d’amistat�entre�xinesos�i�els�WaSwahili�de�l’Àfrica�oriental�amb�el�mot�‘ishra,�que�

denota�a�l’ensems�camaraderia�i�intimitat.��

�

Un� exemple� paradigmàtic� de� civilització� sorgida� del� contacte� comercial� és� el� cas� dels� ja�

comentats�WaSwahili;� sense�anar�més� lluny� la�seva� llengua,�el�KiSwahili,�és�un�veritable�

laboratori� intercultural� infinitament� més� refinat� i� ric� que� qualsevol� intent� modern� de�

‘mestissar’�veïns�de�diversa�procedència�(com�si�fos�quelcom�difícil�o�estrany�dur�a�terme�

aquesta� ‘mescla’).� Si� el�WaSwahili� combina�paraules� bantu� amb�d’altres�moltes� d’origen�

àrab,�gujarati�i�fins�i�tot�portuguès.��

�

Casos�similars�de�llengües�amb�múltiples�prèstecs�que�testimonien�aquests�densos�vincles�

comercials�s’observen�entre�en�l’àrab�parlat�per�alguns�col·lectius�de�la�costa�de�Sri�Lanka,�

i�en�el�Konkani�de�la�costa�occidental�de�la�Índia,�i�que�inclouen�força�mots�bantú�fruit�de�la�

presència� de� mariners� i� comercians� africans,� així� com� d’africans� que� van� restar� al�
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presència� de� mariners� i� comercians� africans,� així� com� d’africans� que� van� restar� al�

subcontinent� indi� de� manera� permanent,� com� ja� feia� milers� d’anys� que� passava� tant� a�

l’Hindustan�com�a�gran�part�del�sud�oest�d’Àsia.��

�

No� tot� eren� flors� i� violes� en� les� relacions� comercials� precapitalistes,� pensaran� alguns�

lectors.� Evidentment� que� no.� Els�mateixos� swahili� es� consideraven� a� sí�mateixos� com� a 

uungwana� (‘civilitzats’),� traçaven� genealogies� àrabs� o� perses� per� a� diferenciar�se� dels�

altres�grups�que�els�envoltaven,�als�quals�qualificaven�de�washenzi�(‘salvatges’).��

�

Casos� similars� de� xenofòbia,� etnocentrisme� i/o� de� prejudicis� culturals� els� trobem� en�

moltes�d’altres�xarxes�comercials�(ergo,�socials)�al�llarg�i�ample�de�l’esdevenir�humà,�i�ben�

bé�resulta�inevitable�que�això�tingui�lloc.��

�

Però� tot� plegat� és� ben� diferent� del� racisme� modern,� encara� molt� present� en� les�

assimètriques� relacions� econòmiques� del� món� actual:� tot� i� que� xinesos,� àrabs,� indis,�

africans�i�europeus�han�practicat�l’esclavatge�històricament,�aquests�modes�de�producció�

no�es�van�basar�en�el�treball�esclau,�cosa�que�sí�que�passà�amb�l’economia�de�l’Atlàntic�des�

del�segle�XVI�i,�sobretot,�XVII.�L’existència�de�dinasties�d’esclaus�a�Egipte�(segles�XIII�XVI)�i�

al� soldanat� de�Delhi� (segle� XIII)� evidencien� aquesta� radical� diferència� entre� l’esclavatge�

domèstic� i� l’esclavatge� de� plantació.� I� en� cap� cas� s’identificava� abans� de� la� invenció� del�

racisme� l’esclavatge� amb� el� color� de� la� pell,� cosa� que� sí� que� va� ser� clau� en� el� comerç�

esclavista�Occidental.��

�

A�més,� l’augment� dramàtic� del� volum� del� comerç� d’esclaus� a� l’oceà� Índic,� a�meitats� del�

segle�XIX,�fou�producte�directe�de�l’auge�dels�poders�colonials�europeus�i�de�la�progressiva�

i�hipòcrita� interdicció�britànica�del� tràfic�d’esclaus�entre�els� anys�1807� i�1834:�entre�els�

anys�1808�i�1870�només�es�van�utilitzar�mil�persones�i�30�vaixells�per�a�‘reprimir’�el�tràfic�

de� persones,� doncs� les� principals� potències� continuaren� practicant�lo;� cal� tenir� ben�

present� que� la� revolució� industrial� que�modernitzà� gran� part� de� l’Europa�Occidental� es�

basà�en�la�mà�d'obra�gratuïta�que�va�proporcionar�l'esclavitud.�I�no�hem�d’oblidar�que�la�

major� prosperitat� tecno�instrumental� i� financera� dels� països� del� Nord� (nordamèrica� i�

Europa�Occidental,� essencialment)� és� resultat� de� l’herència� estructural� d’una� explotació�

històrica�dels�recursos�naturals�i�humans�de�molts�països�de�la�resta�del�món.�

�

Reprenent�el� fil�del�que�comentavem�anteriorment,�van�ser�precisament�els�britànics�els�

que� trasformaren� el� sistema� de� jatis� (‘castes’)� de� l’Hindustan� en� una� estructura� racial:�

abans�de�l’arribada�d’aquest�al�subcontinent�indi,�la�diferenciació�social�(per�‘castes’)�obeïa�

13



a� diversificacions� econòmiques� i� ecològiques� dels� grups� humans� de� la� zona,� així� com� a�

estructuracions�estatals�i�patriarcals,�no�pas�a�cap�noció�anacrònica�de�‘raça’.��

�

Van�ser�els�oficials�britànics�els�què�van�prendre�el�terme�local�de�varna per�a�vincular�lo�a�

llur�noció�de�raça�fenotípica�(color�de�la�pell),�quan�originàriament�aquell�mot�designava�

colors� simbòlics,� no� pas� la� pigmentació� cutània� de� les� poblacions.� De� retruc,� aquells�

mateixos�colonitzadors�van�aplicar�a�l’Àsia�meridional�el�terme�llatí�de�tribu�i,�poc�després,�

van�exportar�lo�a�l’Àfrica,�on�els�seus�compatriotes�i�d’altres�administradors�colonials�van�

emprar�lo�per�a�diseccionar�els�etnosistemes�africans�i,�entre�d’altres�coses,�experimentar�

el�mètode�del�divide ut impera...�

 

Comerç, racisme i imperialisme 

 

El�racisme�pròpiament�dit�és,�nítidament,�un�producte�amb�denominació�d’origen�europea�

que�fou�posteriorment�manllevat�amb�escreix�pels�descendents�dels�colons�que�arribaren�

al�Nou�Món.�L’etnocentrisme,�el�sentir�se�‘superior’,�no�implica�pas�un�odi�cap�a�els�‘altres’,�

i�encara�menys�que�es� justifiqui� la�captura,�el�tracte� inhumà�i� l’ús�com�a�força�de�treball,�

cosa�que�sí�que�implicà�el�racisme�que�sorgí�per�tal�de�tractar�de�legitimar�i�justificar�amb�

arguments� ‘científics’� (naturals,�divins,�genètics)�el�massiu�comerç�d’esclaus�de� l’Atlàntic�

poc�més�d’un�segle�després�d’haver�se�iniciat,�en�concret�vers�la�dècada�dels�1680.�Abans�

d’això,�i�com�passa�avui�en�dia,�la�vinculació�entre�el�comerç�imperialista�i�els�Estats�va�ser�

profundíssima.��

�

Això�és�un�fet�que�no�hauria�d’estranyar�a�ningú,�doncs�el�sistema�de�producció�capitalista�

implica,� intrínsecament,�unes�relacions�de�poder�i�una�estructura�de�dominació,�doncs�el�

seu�funcionament�depén�de�la�intervenció�constant�de�l’Estat�per�tal�de�deixar�pas�lliure�a�

la� seva� reproducció� en� relació� amb� els� moments� i� les� situacions.� Però� tot� i� l’obvietat�

d’aquest� fet,� hores� d’ara� és� omnipresent� la� hipòcrita� idea� neoliberal� consistentent� en�

reclamar�una�pressumpta�‘desregulació�estatl’�per�a�agarantir�la�fluidesa�del�lliure�mercat�

dels� poderosos� (només� el� d’ells),� per� la� qual� cosa� passaré� a� relatar� breument� alguns�

exemples� palmaris� d’aquesta� aliança� incorruptible� entre� Estat� modern� i� economia� de�

‘lliure’�mercat.��

�

La� subjugació� de� bona� part� d’Àfrica� i� del� sud� d’Àsia� va� basar�se� en� tres� institucions�

financeres�(totes�elles�amb�suport�directe�dels�estats�corresponentes),�totes�elles�basades�

en� el� treball� esclavista� i� que� contribuiren� a� dibuixar� el� context� per� al� sorgiment� de� la�
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�
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implica,� intrínsecament,�unes�relacions�de�poder�i�una�estructura�de�dominació,�doncs�el�
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reclamar�una�pressumpta�‘desregulació�estatl’�per�a�agarantir�la�fluidesa�del�lliure�mercat�
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exemples� palmaris� d’aquesta� aliança� incorruptible� entre� Estat� modern� i� economia� de�
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�

La� subjugació� de� bona� part� d’Àfrica� i� del� sud� d’Àsia� va� basar�se� en� tres� institucions�

financeres�(totes�elles�amb�suport�directe�dels�estats�corresponentes),�totes�elles�basades�

en� el� treball� esclavista� i� que� contribuiren� a� dibuixar� el� context� per� al� sorgiment� de� la�

‘ciència� racial’� a� Occident� en� les� dates� ja� indicades:� la� Companyia� Anglesa� de� les� Índies�

Orientals�(fundada�el�1600),�Companyia�Neendarlesa�de� les� Índies�Orientals�(creada�dos�

anys� després),� i� la� Companyia� Francesa� de� les� Índies� Orientals� (fundada� el� 1664).� Per�

aquelles� mateixes� dates� comencen� a� sorgir� les� teories� racialistes� occidentals,� guanyant�

força� al� llarg� dels� segles� XVIII� i� assolint� el� zènit� al� segle� XIX� i� la� primera�meitat� del� XX,�

renaixent� darrerament� amb� les� noves� teories� genetistes� i� amb� el� racisme� cultural.� Cal�

subratllar�que�al�darrer�quart�del�segle�XIX� l’objectiu�de� tractar�de� legitimar� l’esclavatge�

d’africans�va�donar�el� relleu�a�un�altre� intent�de� legitimació�de� l’explotació�de� les� ‘races’�

suposadament�‘inferiors’:�la�de�l’imperialisme.�

�

Per�una�altra�banda,�l’exclusivitat�europea/occidental�en�l’expoli�o�en�el�comerç�amb�Àfrica�

arriba� fins� a�dates�ben� recents,� i� no�parlo�només�del� recent� recel� pseudohumanista�que�

aixeca� la� creixent�presència� xinesa� en� aquell� continent:� a� tall� d’exemple,� el� fet� que� l’any�

1931� una� comissió� comercial� etíop� visités� el� Japó� va� aixecar� nombrosos� comentaris�

adversos� entre� els� comerciants� europeus.� És� clar,� ¿com� se’ls� podia� haver� ocorregut� als�

africans� establir� relacions� comercials� amb� un� país� asiàtic?� A�més� a�més� de� practicar� la�

llibertat�com�a�nació,�els�etíops�tenien�la�gosadia�de�generar�un�mercat�amb�una�nació�no�

blanca...�

�

El� d’Àfrica� és� un� exemple� paradigmàtic� de� fins� a� quin� punt� la� idea� occidental� de� ‘lliure�

comerç’� només� s’aplica� a� una� elit� comercial� (sobretot� de� les� nacions� hegemòniques),� i�

sempre� està� subjecta� a� aparells� de� poder� estatals� que� constrenyeixen� constantment�

aquesta� falsa� llibertat� i� que,� així,� contradiuen� flagrantment� la� hipòcrita� pressumpció�

neoliberal� que� el� sistema� comercial,� polític� i� social� hores�d’ara�dominant� arreu�del�món�

està�basat�en�una�llibertat�de�comerç�que�és�pura�ideologia:�només�existeix�en�l’abstracció,�

mai�en�la�realitat.�

�

L’exemple�que�acabem�de�ressenyar�en�relació�a�l’Etiòpia�dels�anys�trenta�n’és�un�de�tants�

que�corroboren�l’estat�de�subjecció�contínua�patida�per�gran�part�del�continent�africà�des�

dels� inicis� del� periode� esclavista,� intensificada� durant� l’atac� colonial,� l’imperialisme,� i�

l’encara�ben�viu�neocolonialisme�en�totes�les�seves�modulacions.�Només�aportaré�algunes�

dades�crec�que�força�significatives�pel�que�fa�a�demostrar�que�amb�l’actual�ordre�de�coses,�

iniciat� amb� la� tracta� d’esclaus� i� el� mode� de� producció� encara� dominant,� qualsevol�

possibilitat�de�comerç�a�gran�escala�que�sigui�horitzontal,� lliure�i�socialment�responsable�

amb�l’Àfrica�és�una�veritable�entelèquia:�

�
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- La� ‘liberalització’� forçosa� del� comerç� ha� costat� a� l'Àfrica� sudsahariana�

272.000.000.000�dolars�entre�el�1985�i�el�2005.�La�quantitat�de�diners�que�es�perd�

com�a�resultat�de� la� ‘liberalització’�del�comerç�podria�haver�pagat� tots�els�deutes�

d'aquests�països�i�pagat�per�les�vacunes�i�despeses�escolars�de�cada�nen�africà.�

�

- EUA,� Gran� Bretanya� i� França� guanyen� més� ingressos� procedents� de� les�

exportacions� d'armes� a� l'Àfrica,� Àsia,� Orient� Mitjà� i� Amèrica� Llatina� que� la� que�

proporcionen�en�l'ajuda�al�desenvolupament.�

�

- Per�cada�dòlar�d'ajuda�no�reemborsable�als�països�en�desenvolupament,�més�de�13�

dòlars�han�tornar�al�Nord�en�pagament�del�deute.�

�
Cada�cop�a�mes�llocs,�i�també�(o�sobretot)�a�l’Àfrica,�les�polítiques�neoliberals�consideren�

l’aigua� com� una�mercaderia� amb� la� qual� � lucrar�se.� Avui� en� dia� la� indústria�mundial� de�

l'aigua� està�dominada�per�menys�de�deu� companyies.� Les�dues�principals� són� empreses�

franceses� Vivendi� i� Suez� (amb� un� ingrés� d'aigua� de� dòlars� de� 11,9� i� 8,840,000,000,�

respectivament,�el�2001).�El�2001,�Vivendi�i�Suez�es�van�classificar�en�les�posicions�51�i�99,�

respectivament,� en� les� Fortunes�Global� 500.� L’empresa� alemanya�RWE,� que� va� comprar�

Thames�Water�del�Regne�Unit�i�American�Water�Works�dels�EUA,�ocupava�el�lloc�53�en�la�

llista�Fortune�Global�500.�Altres�actors�principals�en� la�privatització�dels� serveis�d'aigua�

inclouen�Bouygues�(França),�Bechtel�(EUA),�Severn�Trent,�Anglian�Water�i�KeLDA�(Regne�

Unit).� Aquest� paorós� exemple� està� tangencialment� situat� en� relació� amb� el� que� hauria�

d’ésser�la�base�del�comerç:�l’augment�de�la�millora�de�les�condicions�materials�de�vida�del�

conjunt� de� la� població.� Comerciar� amb� quelcom� tan� bàsic� per� a� la� vida� com� és� l’aigua�

suposa�una�contundent�demostració�de�fins�a�quin�punt�un�element�fundacional�de�totes�

les� societats� humanes,� l’intercanvi� de� béns� i� serveis,� inclou� avui� en� dia� pràctiques�

literalment� inhumanes� fruit� de� l’allau� (fins� ara� imparable)� de� la� globalització� del�

capitalisme�financer.��

 

Comerç i mercat: algunes consideracions antropològiques  

 

El� comerç� viu� del� consum� en� qualsevol� societat� humana,� i� el� consum� s'erigeix� com� una�

suma�de�codis�socioculturals�i�emocionals�compartits�que�d'una�banda�generen�identitat�i�

pertinença�i�per�un�altre�cantó,�distingeixen�i�diferencien�als�grups�socials�i� les�persones.�

Tot� consum� és� un� acte� socialment� ritualitzat� on� l'apropiació� dels� béns� i� serveis,� en�
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Comerç i mercat: algunes consideracions antropològiques  

 

El� comerç� viu� del� consum� en� qualsevol� societat� humana,� i� el� consum� s'erigeix� com� una�

suma�de�codis�socioculturals�i�emocionals�compartits�que�d'una�banda�generen�identitat�i�

pertinença�i�per�un�altre�cantó,�distingeixen�i�diferencien�als�grups�socials�i� les�persones.�

Tot� consum� és� un� acte� socialment� ritualitzat� on� l'apropiació� dels� béns� i� serveis,� en�

correlació� amb� els� punts� de� venda� i� escenaris� de� consum,� adquireixen� significats�

diferenciats�per�als�diversos�actors�socials�(consumidors)�en�qüestió.��

�

Els� humans� intercanviem�objectes� per� a� satisfer�necessitats� que�hem� fixat� culturalment,�

per�a�integrar�nos�amb�uns�altres�i�per�a�distingir�nos�d'ells,�per�a�realitzar�desitjos�i�per�a�

pensar�la�nostra�situació�en�el�món,�per�a�controlar�el�flux�erràtic�dels�desitjos�i�donar�los�

constància�o�seguretat�en�institucions�i�rituals.��

�

Per�una�altra�banda,� i�seguint�els�conceptes�del�sociòleg�Pierre�Bourdieu,�un�camp�és�un�

sistema� de� relacions� socials� que� està� definit� per� la� possessió� i� producció� d'una� forma�

específica� de� capital.� Cada� camp� és,� en� major� o� menor� mesura,� autònom;� la� posició�

dominant�o�dominada�dels�participants�en�l'interior�del�camp�depèn�en�algun�grau�de�les�

regles�específiques�del�mateix.��

�

El� conjunt� estructurat� dels� camps,� que� inclou� les� seves� influències� recíproques� i� les�

relacions�de�dominació�entre�ells,�defineix�l'estructura�social.��

�

Des� de� fa� centenars� d’anys,� amb� l’inici� del�mercantilisme� imperalista� europeu,� aquestes�

estructures�generades�pels�camps�socials�continuen�dominades�per�uns�sistemes�polítics�

racistes�(els�estats�occidentals)�que�reprodueixen�les�mateixes�relacions�de�subordinació�

d’una�enorme�part�del�planeta�a�les�elits�d’una�petita�part�del�mateix,�i�que�imposen�pautes�

de�producció,�intercanvi�i�consum.��

�

Res,� doncs,�més� allunyat� d’un� ‘lliure�mercat’� aliè� a� les� relacions� de� poder,� una� llibertat�

d’acció�que�mai�no�podrà�existir�en�les�actuals�condicions�estructurals,�heretades�de�la�ja�

comentada� eclosió� simultània� de� l’economia� parasitària� colonial� i� del� consubstancial�

racisme�institucional�que�l’acompanyà�i�l’acompanya.�

�

Comerç i racisme multicultural 

�

Caldria�fer�aquí�una�mena�de�parèntesi�per�tal�de�parlar�breument�d’un�aspecte�pervers�de�

la� falsa� diversitat� que� ens� remet� directament� als� usos� de� les� diferències� dels� quals�

parlavem� a� l’inici� d’aquest� escrit:� el� matrimoni� de� conveniència� entre� el� capitalisme�

financer� i� el� nacionalisme� ‘cultural’,� el� fruit� del� qual� és� el�multiculturalisme,� és� a� dir,� el�

racisme�basat�en�el�suposat�‘respecte’�i�‘valoració’�de�‘diferències’�abstractes,�fossilitzades,�

ahistòriques,�buidades�de�contingut.��
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�

No�parlem�aquí�pas�d’interculturalitat,�entesa�com�a�procés�interrelacional�i�metamòrfic�de�

la� diferenciació� social� segregada� pel� funcionament� dels� sistemes� socials,� sinó� de�

multiculturalisme,�estratègia�i�ideologia�basada�en�la�creència�en�essències�‘culturals’�i,�per�

tant,� directament�derivat� de� la�màquina�uniformitzadora�del� nacionalisme� (entens� en� el�

sentit�més�estricte�del�terme,�no�pas�en�la�seva�vessant�d’alliberament�nacional�de�pobles�

subjugats).�El�multiculturalisme,�com�tota�producció�ideològica�i�tota�acció�política�situada�

en�el�marc�de�la�societat�capitalista�moderna,�és�una�estratègia�profundament�ancorada�en�

els�mecanismes�de�l’Estat,�en�concret�en�la�gestió�de�la�diferència�per�part�dels�mateixos.�

��

L’origen�el�podriem�trobar�en�les�polítiques�iniciades�als�anys�seixant�als�Estats�Units,�i�que�

se�centraven�en�els�consumidors�destriats�per�llur�origen�i�color�de�pell:�negres,� ‘latinos’,�

amerindis,�asiàtics�i�d’altres�grups�–sempre�retallats�des�de�dalt:�condició�sine qua non�del�

multiculturalisme�.�Un�seguit�de� fonamentalistes�cultural� reclamaven,�per� la� seva�banda,�

que�representaven�determinades�minories� ‘ètniques’�de�color� i�que�defensaven� les�seves�

cultures�‘ancestrals’�i/o�‘autèntiques’.��

�

Tant� aquests� nacionalistes� culturals� com� els� nous� racistes� culturals� que� des� de� fa� uns�

quaranta�anys�parlen�de�defensar�la�‘cultura�europea’�i�la�seva�hegemonia�comparteixen�el�

mateix�tret:� la�cultura�és�una�cosa�que�ha�d’ésser�protegida�de�la�història�i�de�l’adaptació�

als� esdeveniments,� i� el� centre� d’atenció� es� dirigeix�molt� més� a� certs� elements� (llengua,�

dieta,� vestimenta,� creences� i� ‘valors’...)� que� no� pas� a� una� reconstitució� general� de�

l’estructura�social.�Tant�els�primordialistes�culturals�‘indígenes’�com�els�racistes�culturals�

europeus�comparteixen�la�il·lusió�de�la�diferència�absoluta�i�del�manteniment�zoològic�de�

les�cultures.�

�

Un� altre� objectiu,� molt� important,� era� el� de� mantenir� les� diferències� ‘culturals’� un� cop�

desativades� de� potencial� qüestionador� de� cap� ordre� político�econòmic,� domesticades,�

folkloritzades� i� convertides� en� elements� superficial,� ‘simbòlics’� en� el� sentit�més� buit� del�

terme,�però�al�mateix�temps�que�es�mantenien�aquestes�‘diferències’,� les�poblacions�eren�

políticament�homogenitzades�i�les�minories�continuaven�subjectes�a�tota�mena�d’abusos.�

�L’exemple� gràfic�més� il·lustratiu� és� el� de� la� convenció�Republicana�de� l’any�2000,� on� el�

partit� de� George� W.� Bush� va� decidir� posar� alguns� negres� en� posicions� ‘simbòliques’� i�

mostrar� una� auditori� ‘divers’� i� ‘multicolor’� com� a� tapadora� per� a� un� projecte� polític�

clarament�racista.�

�
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�
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�
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�
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�
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�
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�

Cal� construir� unes� noves� relacions� comercials� dins� d’un� nou� sistema� social,� polític� i�

econòmic�a�nivell�planetari.�No�es�tracta�pas�de�‘tornar’�a�cap�estructura�anterior,�mai�no�

es�pot� tornar� enrere� en� el� temps� i� qualsevol� intent�de� restaurar�una� idealitzada� realitat�

prístina� és� una� descomunal� impostura.� El� que� s’haura� de� fer� és� generar� relacions�

econòmiques� horitzontals� on� totes� les� parts� siguin� beneficiades,� sense� jerarquies,�

explotacions� i� prejudicis� racistes� que� tractin� de� legitimar� les� relacions� asimètriques�

naturalitzant�les�o�sacralitzant�les.��
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�

Sabem�prou�bé�que�avui�en�dia� la�paraula�mercats,�en�plural,�és�el�sinònim�d’una�entitat�

abstracta�i�sagrada�similar�a�una�divinitat�de�designis�de�vegades�inexcrutables�i�a�la�qual�

cal�obeir�cegament,�i�que�actua�sobre�la�societat�estrangulant�la�des�de�fora�i�des�de�dalt�de�

la� mateixa� per� tal� que� obeeixi� les� pautes� tautològiques� que� ordrena.� En� contraposició�

directa�a�això,�cal�apostar�per�una�funció�bàsica�del�mercat�com�a�un�sistema�vehiculat�per�

agrupacions� (algunes� orgàniques,� d’altres� efímeres)� que� actuien� com� a� dipòsits� de�

confiança,� comunicació� i,� per� tant,� socialització.� Es� tractaria� d’una� immensa�màquina�de�

conviure,�una�màquina�sense�mecànic�i�sense�amo,�que�funciona�per�ella�mateixa.�De�tant�

en� tant�se� la�pot�engreixar,�però�en�sí�mateixa� ja� compta�amb�els�mecanismes�propis�de�

lubrificació.�S’autoalimenta� i�s’avitualla�de� la�seva�composició�segmentària�on�cadascuna�

de�les�parts�es�regula�mútuament�gràcies�a,�i�no�malgrat,�les�seves�diferències.�

�

Com�ja�hem�suggerit,�pretendre�‘recuperar’�un�comerç�‘tradicional’�resulta�no�només�d’una�

pretenció�inabastable,�sinó�també�una�impostura�irrealitzable.�No�hi�ha�cap�moviment�de�

la�història�que�vagi�elevant�els�humans�a�través�d’una�sort�d’esperit�universal�hegelià,�ni�

tampoc�existeix�la�seva�contrapart�cristianoide,�és�a�dir,�un�destí�que�determina�de�manera�

absoluta�el�quefer�de�les�societats,�però�tampoc�no�es�pot�pretendre�pensar�en�un�‘retorn’�a�

un� temps� idealitzat� que�mai� no� existí� i� que,� en� el� fons,� és� un� pensament� profundament�

reaccionari.��

�

Se� sol� dir,� en� un� món� ofegat� per� la� dictadura� del� capitalisme� financer,� que� no� hi� ha�

‘alternativa’�a�l’escandalosa�realitat�actual.�Però�sí�que�n’hi�ha,�d’alternatives.�Sempre�n’hi�

han�hagut� alternatives� a� l’abús� i� a� l’explotació.� Sempre� es�poden�obrir� nous� espais� a� on�

regni�la�llibertat,�espais�que�siguin�la�matriu�i�l’eix�d’articulació�d’unes�societats�realment�

obertes�i�interculturals�en�les�quals�la�regulació�de�la�vida�es�faci�espontàniament�a�través�

dels�etnosistemes,�és�a�dir,�de�les�col·lectivitats�(que�només�existeixen�en�l’acció�social�real,�

l’hic et nunc)� i� de� les� persones� concretes� (no� pas� els� ‘ciutadans’� ni� els� ‘consumidors’�

abstractes).��

�

Cal� crear�noves� fòrmules�que�apostin� per�un�món�construit� sobre� relacions�horitzontals�

entre� productors� lliures� i� iguals� en� harmonia� amb� la� naturalesa,� és� a� dir,� un� conjunt�

interrelacionat� d’ethnos� en� el� sentit� més� literal� del� terme:� consorcis,� associacions.�

Associacions� on� la� llibertat� de� cada� persona� i� de� cada� col·lectiu� sigui� la� garantia� per� al�

lliure�desenvolupament�de�tothom.�Ni�més,�ni�menys.�

�
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Oriol Ballesteros Gómez 
 
 
 
 
 
 

EL COMERÇ ENTRE ÀFRICA I CATALUNYA 
- Una revisió dels últims dos-cents anys - 

 
 
 
INTRODUCCIÓ HISTÒRICA: 
 

Àfrica ha estat sempre un immens territori desconegut pels catalans. 
L’inici de les recerques en busca de coneixements científics i comercials les 
van dur a terme alguns expedicionaris, comerciants i aventurers, que van veure 
que sota els peus d’Espanya hi havia tota una terra de grans dimensions plena 
d’incògnites i possibilitats. Fins llavors no hi va haver un gran tràfic de 
mercaderies o una xarxa comercial prou important per despertar la curiositat 
dels empresaris catalans. Per aquest fet, no m’esplaiaré en el comerç entre 
Catalunya i Àfrica abans del segle XIX, perquè és en aquest segle on 
comencen els tractes, els negocis, les explotacions i lluites per l’influencia d’una 
Àfrica rica, però maltractada. 

 
 
Catalunya ha compartit amb Àfrica una proximitat geogràfica, sobretot 

amb el Nord, la defensa de la identitat i necessitat d’una pròpia organització 
dels seus afers (començant pels recursos naturals, l’autogestió financera, etc.), 
i una sensació de manipulació del seu patrimoni (cultural, econòmic o social). 
 

Àfrica no és, però, un país. És un continent amb més d’un miler de 
llengües oficials, amb una riquesa natural importantíssima i una cultura molt 
heterogènia on s’ajunten diferents religions, ètnies i societats. Des del domini 
d’Egipte sobre el Mediterrani, fins l’arribada dels primers exploradors 
portuguesos i espanyols a inicis del segle XV, Àfrica era una terra dividida pels 
regnes que imposaven la seva autoritat (bantus, berebers, songhais, fulanis, 
ashantis, yorubes, etc.).  

 
Durant el període següent, les potencies europees varen estendre les 

seves ombres sobre tot aquell territori “sense explorar”. El resultat d’aquell 
procés d’explotació és el negoci de l’esclavitud (desenes de milions 
transportats com a mercaderia per tot el món, societats tribals trencades i 
guerres internes per dominar el comerç d’esclaus entre africans), seguit per la 
instal·lació de colònies proteccionistes (lligades al govern directe o indirecte, a 
la subordinació, els interessos comercials i els conflictes generats per 
l’ocupació) i la posterior descolonització (amb els processos d’independència 
corresponents) i reestructuració dels països africans.  
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Catalunya tampoc és un país, ara. Sempre ha estat vinculat a una 
cultura, una societat i una història pròpies. Va néixer a partir d’un petit embrió, 
tot just al segle IX, amb Guifré el Pilós. Fins aquell moment, el territori 
catalanòfon era territori de Carlemany i la seva Marca Hispànica. Abans però, 
al 714 s’inicià el domini dels musulmans a Catalunya a través del Sud, origen 
dels contactes entre els dos pobles protagonistes. L’intercanvi de coneixements 
aportà molt als catalans, des dels coneixements en ciència i medicina, fins a 
l’aportació a la dieta de fruites i verdures com la taronja, la albergínia, els 
espinacs, l’albercoc o la canya de sucre. 

Els segles XIII i XIV van ser clau per l’expansió de la Corona Catalano-
aragonesa, annexionant-se València i les Balears, així com Nàpols, Sicília, 
Sardenya i els ducats d’Atenes i Neopàtria. És en aquest període, precisament, 
quan els catalans comencen a comerciar amb l’Àfrica, en la regió septentrional. 
Va ser el primer gran mercat i l’avinentesa es devia en part, a les lluites 
constants entre els sultanats. Així va ser com van aconseguir una posició 
afavorida davant les altres potències per el comerç (productes agropecuaris i 
tèxtils per part catalana, a canvi d’or, blat llana, cera i cuir com a productes més 
destacats).   

Al segle XIII també destaca el Consolat de Mar. Era una institució 
dedicada al dret marítim català i les seves arrels es troben a la Carta Consular 
de 1258. Aquest conjunt de normes marítimes i comercials van ser emprades 
per tot el Mediterrani i més tard per l’Atlàntic. La fundació dels Consolats va 
afectar a tota la costa de la Corona d’Aragó: Barcelona, València, Tortosa, 
Mallorca, Girona, Perpinyà i Sant Feliu de Guíxols varen tenir Consolats de 
Mar, fundats entre el 1260 i el 1443. La seva importància resideix en la 
internacionalitat dels Consolats, en expansió per Europa, en el valor del Llibre 
del Consolat del Mar de Barcelona com a exponent principal del dret marítim, i 
en la importància a nivell comercial. 

 
L’edat moderna de Catalunya caracteritza per la sotragada social 

provocada per l’auge del imperi espanyol i la seva obligada “castellanització”. 
Les contínues lluites i aixecaments contra el poder reial varen marcar la història 
de Catalunya profundament amb la Guerra civil catalana (1462-1472), la 
Segona revolta remença (1485-1486), la Revolta de les Germanies (1519-
1523), Guerra dels Segadors (1640-1652) i finalment la Guerra de Successió 
(1700-1714). Durant el final d’aquest període es produí la fragmentació del país 
i l’anul·lació dels drets col·lectius dels catalans. Felip V acabaria de soterrar 
qualsevol indici de país i va cosir Catalunya com a una regió més del Imperi 
Hispànic. 

 
A inicis del XIX la invasió del exèrcit napoleònic va suposar un canvi en 

les relacions entre Catalunya i els seus veïns. Al 1814 s’annexionà a França, 
però quan Ferran VII s’enfrontà als francesos, va tornar a formar part de la 
monarquia espanyola. L’últim terç del s.XIX es caracteritza pel ressorgiment del 
catalanisme en tots els aspectes. Les evidents diferències entre Espanya i 
Catalunya es van fer patents amb la abolició de les Mancomunitats al 1923, de 
mans del dictador Primo de Rivera. La situació asfixiant que vivia el 
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catalanisme va canviar radicalment amb la II República, i el 1932 va ser 
restaurada la Generalitat i es va aprovar l'Estatut d'Autonomia.  

 
La Guerra Civil i la conseqüent victòria de les tropes de Franco van obrir 

un període dictatorial repressiu en que el català es va prohibir i qualsevol 
exhibició de catalanisme era fortament castigada. Molts van ser els que s’hi 
oposaren (republicans, comunistes, anarquistes, etc.). La mort de Franco i la 
transició cap a la democràcia va portar de nou la Generalitat, restablerta el 
1977 amb Josep Tarradellas com a president, seguida del Estatut d'Autonomia 
dos anys després. La vigència de l'Estatut va coincidir amb una de les èpoques 
de major desenvolupament econòmic i social de Catalunya. 

 
 
CATALANS A L’ÀFRICA: dels segles XIX i XX.  
 
 
Acabada la breu introducció històrica dels dos actors principals, parlarem 

dels llaços entre aquests a nivell comercial i com el flux d’activitat comercial ha 
anat augmentant d’ençà que els africans (de mans dels valís enviats a la 
conquesta d’Hispània) penetressin en el futur territori català i els catalans 
arribessin a les costes marroquines i guineanes per fer-hi negocis. 
 

 
Prèviament a l’actuació dins l’apogeu colonial de les principals potències 

europees, hi ha textos que parlen sobre el comerç dels catalans amb l’oli de 
palma des del litoral continental fins a Guinea des del segle XVIII, al igual que 
diversos acords comercials amb algunes ciutats de la costa algeriana. 
Seguidament, a la primera meitat de segle XIX eren presents el grup Vidal y 
Ribas i Montagut & Cía, i sucursals d’empreses estrangeres a Barcelona que 
tenien factories a l’Àfrica del Nord.(Liniger-Goumaz, Max. Brève histoire de la 
Guinée Équatoriale. Paris, 1988). 

 
Per Catalunya, la coneguda 

com a Guerra d’Àfrica (1859-1860) 
va significar un despertar en l’ 
interès intel·lectual primer, i el 
comercial després, per aquells 
territoris fins aquell moment gairebé 
desconeguts o poc atractius pels 
burgesos i comerciants catalans. 
L’àrea més important d’interessos 
comercials, tant per espanyols com 
per catalans, era el Magrib.  

 
 
Al 1861 Espanya obté llibertat 

comercial amb els marroquins al signar el Tractat de comerç amb el Marroc. 
Aquet acord havia d’impulsar el comerç pel nord d’Àfrica, però no va ser 
suficientment rentable, ja que tant espanyols com marroquins tenien una oferta 
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de productes agrícoles similar, una indústria encara molt mediocre i falta de 
capital per invertir al país. 

 
L’africanisme va arribar tard a Espanya i Catalunya. Altres grans 

potències com França o Anglaterra feia temps que estaven interessats en 
l’estudi dels pobles i territoris a fi d’extreure’n un benefici comercial, o un tracte 
preferent. Els catalans no va ser fins les tres últimes dècades del XIX que no 
van començar una investigació i un estudi de diverses zones africanes. 

 
Espanya es va recolzar en la segona meitat del segle XIX i principis del 

XX en la colonització del nord d’Àfrica com a efecte placebo (sobretot després 
de la pèrdua antillana i filipina al 1898). Als anys vuitanta, els espanyols varen 
fer-se protectors dels territoris compresos entre Cap Blanc i Cap Bojador, a 
través de una sèrie de Congressos i Conferències que donaven el vistiplau a 
l’operació (Conferència de Brussel·les al 1873,Congrés de Madrid al 1880, I 
Congrés espanyol de Geografia Colonial i Mercantil al 1883 i Conferència de 
Berlín al 1884). L’objectiu era reforçar l’economia amb una obertura al mercat 
africà, poc costosa en inversions, que el reenganxaria en la lluita competitiva 
de les potències imperials europees. 
 

La consolidació del colonialisme a Catalunya a finals del s.XIX, a part de 
les esmentades conferències i congressos, va anar lligada de L’Exposició 
Universal celebrada a Barcelona al 1888, clau en el creixement econòmic, 
comercial i demogràfic de Barcelona. El sector industrial i comercial català va 
començar a intervenir mitjançant l’associació professional i econòmica davant 
la crisi de la Restauració. L’aire Imperialista començava a penetrar més enllà 
de les èlits i en la literatura, autors com Kipling o Conrad feien d’Àfrica el desig 
colonial i exòtic dels catalans. 

 
Així doncs, es formà un grup de pressió a Catalunya per l’expansió 

comercial pel nord d’Àfrica. El primer pas va ser l’establiment empresarial del 
grup Comillas (del marquès Antonio Lòpez i els seu fill). A finals del XIX la 
Compañía Transatlántica va ser la principal empresa comercial al Muni, i a 
partir del 1888 s’encarregà del transport de mercaderies i passatgers entre 
Espanya i el Golf de Guinea. Tot i que la influència política dels catalans a 
Espanya era reduïda, el pes econòmic no ho era pas. Les activitats de la 
naviliera d’Antonio López i López oferint assegurar l’abastiment del exèrcit 
espanyol a la Guerra d’Àfrica va fer que se li concedís com a compensació el 
correu oficial entre Cuba i Espanya i sobretot, amb la creació d’una línia 
marítima que unia el Port de Barcelona, amb els principals ports mediterranis, 
del Marroc, Canàries i Guinea. 

 
El nou impuls africanista va arribar després del 1898, després de la 

pèrdua de les colònies antillanes i pacífiques, els empresaris catalans varen 
aprofitar tota l’experiència adquirida en les antigues colònies per penetrar al 
mercat marroquí. 

 
Els projectes de colonització varen dur a molts empresaris catalans a 

invertir els seus esforços en construcció d’infraestructures. El grup Comillas 
fundà al Tànger la Cambra de Comerç Espanyola (1886) i el Centre Comercial 
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de productes agrícoles similar, una indústria encara molt mediocre i falta de 
capital per invertir al país. 

 
L’africanisme va arribar tard a Espanya i Catalunya. Altres grans 

potències com França o Anglaterra feia temps que estaven interessats en 
l’estudi dels pobles i territoris a fi d’extreure’n un benefici comercial, o un tracte 
preferent. Els catalans no va ser fins les tres últimes dècades del XIX que no 
van començar una investigació i un estudi de diverses zones africanes. 

 
Espanya es va recolzar en la segona meitat del segle XIX i principis del 

XX en la colonització del nord d’Àfrica com a efecte placebo (sobretot després 
de la pèrdua antillana i filipina al 1898). Als anys vuitanta, els espanyols varen 
fer-se protectors dels territoris compresos entre Cap Blanc i Cap Bojador, a 
través de una sèrie de Congressos i Conferències que donaven el vistiplau a 
l’operació (Conferència de Brussel·les al 1873,Congrés de Madrid al 1880, I 
Congrés espanyol de Geografia Colonial i Mercantil al 1883 i Conferència de 
Berlín al 1884). L’objectiu era reforçar l’economia amb una obertura al mercat 
africà, poc costosa en inversions, que el reenganxaria en la lluita competitiva 
de les potències imperials europees. 
 

La consolidació del colonialisme a Catalunya a finals del s.XIX, a part de 
les esmentades conferències i congressos, va anar lligada de L’Exposició 
Universal celebrada a Barcelona al 1888, clau en el creixement econòmic, 
comercial i demogràfic de Barcelona. El sector industrial i comercial català va 
començar a intervenir mitjançant l’associació professional i econòmica davant 
la crisi de la Restauració. L’aire Imperialista començava a penetrar més enllà 
de les èlits i en la literatura, autors com Kipling o Conrad feien d’Àfrica el desig 
colonial i exòtic dels catalans. 

 
Així doncs, es formà un grup de pressió a Catalunya per l’expansió 

comercial pel nord d’Àfrica. El primer pas va ser l’establiment empresarial del 
grup Comillas (del marquès Antonio Lòpez i els seu fill). A finals del XIX la 
Compañía Transatlántica va ser la principal empresa comercial al Muni, i a 
partir del 1888 s’encarregà del transport de mercaderies i passatgers entre 
Espanya i el Golf de Guinea. Tot i que la influència política dels catalans a 
Espanya era reduïda, el pes econòmic no ho era pas. Les activitats de la 
naviliera d’Antonio López i López oferint assegurar l’abastiment del exèrcit 
espanyol a la Guerra d’Àfrica va fer que se li concedís com a compensació el 
correu oficial entre Cuba i Espanya i sobretot, amb la creació d’una línia 
marítima que unia el Port de Barcelona, amb els principals ports mediterranis, 
del Marroc, Canàries i Guinea. 

 
El nou impuls africanista va arribar després del 1898, després de la 

pèrdua de les colònies antillanes i pacífiques, els empresaris catalans varen 
aprofitar tota l’experiència adquirida en les antigues colònies per penetrar al 
mercat marroquí. 

 
Els projectes de colonització varen dur a molts empresaris catalans a 

invertir els seus esforços en construcció d’infraestructures. El grup Comillas 
fundà al Tànger la Cambra de Comerç Espanyola (1886) i el Centre Comercial 

Espanyol un any més tard, les dues amb molts catalans treballant-hi. A banda, 
el Banco Hispano-Colonial es vinculà amb el grup Comillas i al 1891 construí 
una factoria i un taller al Tànger i creà la primera empresa marroquina 
d’enllumenat públic 

 
Els interessos comercials catalans a Guinea augmentaven al mateix 

ritme que ho feia l’expansió colonial espanyola en aquelles terres. A inicis del 
XX s’edità a Barcelona “La voz de Fernando Poo” (1910), publicació que 
creava un vincle continu amb Guinea.  

 
Amb Frederic Rahola es creà una “Sección Hispano-africana al Fomento 

del Trabajo Nacional” que es fixava organitzar la colonització agrícola, dirigida 
sobretot al cultiu de cotó, per subministrar amb matèries primeres la indústria 
tèxtil catalana. D’altres empresaris catalans, davant la pèrdua de les colònies 
del Carib i el Pacífic, també es varen fixar en el continent africà, pressionant als 
governs perquè donessin suport a les seves activitats a l’Àfrica. 

 
 

Al 1884 nasqué a Catalunya la SGC 
(Societat de Geografia Comercial), la 
primera a l’estat espanyol, amb l’objectiu 
d’expandir el projecte colonial i obrir noves 
vies comercials, sobretot a terres africanes. 
La manca de suport dels empresaris 
catalans per la inestabilitat al nord d’Àfrica i 
el poc pes dels potencials mercats va fer 
desaparèixer la Societat, però la llavor ja 
estava germinant. Fruit d’això sorgí la 
Societat Geogràfica de Barcelona. 
L’objectiu d’aqueta organització era 
l’extensió i divulgació de coneixements 
geogràfics, especialment els referits a les 
colònies i comerç espanyol per despertar 
l’interès d’empreses colonials i demostrar 
els avantatges de les inversions a l’Àfrica. 

 
 Felip de Codina és un altre català 
que regentava una factoria al Senegal. Des de finals del segle XIX, a 
Tibaouane, es dedicava a l’extracció d’oli de cacauet i va arribar a tenir vàries 
sucursals a diferents pobles del Senegal, també regentades per catalans.  
 

Els repòrters (periodistes la majoria) eren els encarregats de fer 
“prospeccions” sobre el terreny, una mena d’exploradors que cobrien l’encàrrec 
dels comerciants i industrials en busca de zones productives, on es pogués 
invertir i mantenir lligams econòmics. La Vanguardia va ser un dels diaris on es 
pot trobar escrits del 1889 de Josep Boada, descrivint Marroc en una obra en 
tres parts.  
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Una vessant interessant també en aquest període és la del sector 
turístic. A finals del segle XIX però sobretot a inicis del XX, la moda del viatge 
turístic s’eixamplava amb la creació de centres excursionistes i les primeres 
agències de viatges. Aquestes entitats organitzaven conferències sobre 
viatges, difonien a través d’articles i reportatges les seves vivències i 
estimulaven a la mitjana i alta societat a “aventurar-se” als països africans. Els 
destins més freqüents serien Egipte, Marroc, Algèria, Tunísia o el Senegal. 
Aquestes expedicions lúdiques van propagar tòpics orientalistes sobre els 
pobles, les cultures, menyspreant els valors reals dels que hi habitaven. 
 
 

Val a dir, que tot i que la intenció comercial era forta, i que sobretot, el 
territori marroquí és el que acull més presència catalana dels països africans de 
bon tros, els intents catalans d’aprofundir en el mercat marroquí no acabaren 
de donar els seus fruits. El comerç espanyol a inicis del segle XX no era més 
del 4% de les operacions comercials del Marroc amb països europeus. Les 
causes les trobem en la inestabilitat política de la zona, la similitud de 
producció, la pobre industrialització espanyola (encara molt vinculada al camp), 
la falta d’inversions suculentes i poc transport entre els ports.  

 
A més a més, les polítiques colonials preses per l’Estat espanyol no van 

ajudar a dinamitzar el comerç internacional. La burgesia catalana, tot i enviar 
expedicions, i estar aconsellada per les diferents societats geogràfiques,  no va 
insistir en comerciar més enllà dels països en que Espanya hi mantenia un 
vincle colonial (Marroc, costa del Sàhara i Algèria).  

 
 

 
UNA RELACIÓ RENOVADA: del segle XX a l’actualitat. 
 

De la dècada dels 30 als 70, Espanya va estar profundament tancada a 
qualsevol estímul extern. La dictadura va evitar el comerç extern imposant un 
sistema autàrquic, cosa que frenà qualsevol relació amb Àfrica que no fos 
política o militar. Així doncs, les relacions comercials s’estabilitzen amb la 
transició espanyola i als vuitanta tornarien a haver-hi empreses catalanes 
interessades en el comerç amb Àfrica, però aquest cop de forma més extensa 
donades les circumstancies polítiques de la regió.  

 
Enrere quedaven les dificultats geogràfiques (desconeixement dels 

territoris, els pobles, les economies i els recursos que hi havia), logístiques (la 
manca de infraestructures i transport inicial) i econòmiques (risc en la inversió, 
poca maniobra comercial en colònies d’altres països, economia catalana en 
expansió, de caràcter neoliberal, amb la política del lliure mercat).  
 

 
L’economia i el comerç d’Àfrica, en el món de les xifres, és impactant. 

Els 48 països que formen part de l’Àfrica Subsahariana representen el 12% de 
població mundial. La seva representació mundial al PIB és d’un 1,5%. Nigèria i 
Sud-àfrica representen més de la meitat del total del PIB de l’Àfrica 
Subsahariana, amb el que demostra la poca participació en l’economia 
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Una vessant interessant també en aquest període és la del sector 
turístic. A finals del segle XIX però sobretot a inicis del XX, la moda del viatge 
turístic s’eixamplava amb la creació de centres excursionistes i les primeres 
agències de viatges. Aquestes entitats organitzaven conferències sobre 
viatges, difonien a través d’articles i reportatges les seves vivències i 
estimulaven a la mitjana i alta societat a “aventurar-se” als països africans. Els 
destins més freqüents serien Egipte, Marroc, Algèria, Tunísia o el Senegal. 
Aquestes expedicions lúdiques van propagar tòpics orientalistes sobre els 
pobles, les cultures, menyspreant els valors reals dels que hi habitaven. 
 
 

Val a dir, que tot i que la intenció comercial era forta, i que sobretot, el 
territori marroquí és el que acull més presència catalana dels països africans de 
bon tros, els intents catalans d’aprofundir en el mercat marroquí no acabaren 
de donar els seus fruits. El comerç espanyol a inicis del segle XX no era més 
del 4% de les operacions comercials del Marroc amb països europeus. Les 
causes les trobem en la inestabilitat política de la zona, la similitud de 
producció, la pobre industrialització espanyola (encara molt vinculada al camp), 
la falta d’inversions suculentes i poc transport entre els ports.  

 
A més a més, les polítiques colonials preses per l’Estat espanyol no van 

ajudar a dinamitzar el comerç internacional. La burgesia catalana, tot i enviar 
expedicions, i estar aconsellada per les diferents societats geogràfiques,  no va 
insistir en comerciar més enllà dels països en que Espanya hi mantenia un 
vincle colonial (Marroc, costa del Sàhara i Algèria).  

 
 

 
UNA RELACIÓ RENOVADA: del segle XX a l’actualitat. 
 

De la dècada dels 30 als 70, Espanya va estar profundament tancada a 
qualsevol estímul extern. La dictadura va evitar el comerç extern imposant un 
sistema autàrquic, cosa que frenà qualsevol relació amb Àfrica que no fos 
política o militar. Així doncs, les relacions comercials s’estabilitzen amb la 
transició espanyola i als vuitanta tornarien a haver-hi empreses catalanes 
interessades en el comerç amb Àfrica, però aquest cop de forma més extensa 
donades les circumstancies polítiques de la regió.  

 
Enrere quedaven les dificultats geogràfiques (desconeixement dels 

territoris, els pobles, les economies i els recursos que hi havia), logístiques (la 
manca de infraestructures i transport inicial) i econòmiques (risc en la inversió, 
poca maniobra comercial en colònies d’altres països, economia catalana en 
expansió, de caràcter neoliberal, amb la política del lliure mercat).  
 

 
L’economia i el comerç d’Àfrica, en el món de les xifres, és impactant. 

Els 48 països que formen part de l’Àfrica Subsahariana representen el 12% de 
població mundial. La seva representació mundial al PIB és d’un 1,5%. Nigèria i 
Sud-àfrica representen més de la meitat del total del PIB de l’Àfrica 
Subsahariana, amb el que demostra la poca participació en l’economia 

mundial. Per contra, però, segons l’FMI, actualment econòmicament té un 
creixement del 5%, i es preveu que arribi a superar economies com la xina o la 
índia.  

 
La UE és el principal soci comercial de l’Àfrica Subsahariana. Una 

tercera part dels productes exportats van a parar a mans europees. Sierra 
Leone, RDC, Seychelles o Moçambic van més enllà i destinen més de tres 
quartes parts de les seves vendes a la UE. 

 
Riquesa en les matèries primeres és fonamental. Suposen el 50% 

d’exportació i la demanda va en augment, ja que Índia i Xina es sumen a les 
potències occidentals a la competència. Petroli (que suposa una quarta part de 
les exportacions i el que provoca més tensions i conflictes), or, coure, crom, 
ferro i diamants són alguns dels recursos més valorats pels inversors. També 
ho són el cafè, el cacau i les espècies.  

 
Els països més actius en el comerç són Sud-àfrica, Angola, Guinea 

Equatorial, Nigèria i la República Democràtica del Congo. La joventut de la 
seva població, l'augment del consum urbà i el creixement de la classe mitjana 
són altres factors que suposen una oportunitat per a les empreses que creïn 
productes assequibles. Catalunya ha invertit sobretot a Marroc, Algèria i Sud-
àfrica, i històricament, són els territoris amb millor relació comercial, però no els 
únics països amb que es comercia a petita escala. 
 
 
 
MODELS COMERCIALS EN VISTES AL FUTUR: 
 
 

Hi ha dos models comercials que marquen el panorama actual i senten 
les bases pel que serà el rumb a seguir en les pròximes dècades. 
Seguidament, he volgut mostrar, mitjançant dos exemples, els objectius i 
resultats que busquen cada un dels models: 
 
Model de Comerç neoliberal: 

Els Germans Boada: Amb seu a Rubí i dues centrals de producció, a 
L’Oliva (Tarragona) i Shouzhou (Xina), La seva marca comercial (RUBI) manté 
al món una bona representació: filials a Europa i EUA, i (amb ACC1Ó) estan 
implicats a  Dubai i a Xile. A més d’actuar coma  exportadors a 140 països. Es 
tracta d’una empresa petita-mitjana que ha tractat amb diferents països 
africans. 

Al 1951 Antoni i Joan Boada van crear una talladora per tallar el mosaic 
hidràulic. Actualment, s’encarreguen del disseny, fabricació i distribució d’eines 
i maquinària per la construcció. Treball de les eines basat en el material: 
talladores de rajola, productes elèctrics de tall de pedra i ceràmica i 
manteniment i neteja de superfícies ceràmiques.  
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Les característiques principals de l’empresa són la bona qualitat de 
producte, bon tracte amb el client, adaptació a la necessitat, innovació de 
processos (treballen amb SAAB). A l’hora d’establir contactes comercials, es 
basen en uns criteris bàsics: 1.- Indicador de consum ceràmic, mesurat en 
milers de metres quadrats de paviment ceràmic consumit. 2.- PIB per càpita.  

Tenen tres zones d’actuació a l’Àfrica: 1.Madagascar, 2. Kenya i 
Tanzània. 3. La costa occidental: Costa d’Ivori, Ghana, Sierra Leone, Nigèria i 
Gabon. 

Per entrar en contacte amb els clients van fer servir diferents recursos: 
Fires internacionals per fer negocis, col·laboracions amb fabricants de ceràmica 
locals per mantenir-hi contacte i ser perfectament complementaris, i missions 
comercials (per la seguretat de fer una primera aproximació). La idea de 
l’empresa és establir-se i desenvolupar-se en un país a llarg termini (per la 
sostenibilitat de l’empresa i estreta relació amb el país).  

Els perills per l’empresa venen de la forta presència Xina (a l’Àfrica 
tenen un avantatge competitiu en el preu), els recursos limitats (d’una PIMES) i 
les còpies dels seus productes. 

 
Model de Comerç Just: 
 

El SETEM Catalunya és una ONG que, juntament amb organitzacions 
del Sud, ajuden a la difusió i sensibilització de la realitat i tracta les desigualtats 
Nord-Sud, denunciant les causes d’aquestes i actuant de forma participativa 
per aconseguir un món més just i solidari.  
 

Segons el SETEM: “El Comerç Just neix amb la visió de demanar i 
reclamar justícia més que no pas, ajuda i pedaços que provin de solucionar 
parcialment situacions de pobresa i misèria en les que es troben alguns dels 
països del Sud. Davant unes pràctiques comercials proteccionistes que 
apliquen els països més rics econòmicament sobre els més pobres. 

El Comerç Just doncs, és una alternativa al comerç internacional. 
Davant els criteris únicament econòmics que aquest últim té en compte. El 
Comerç Just afegeix valors ètics tant ecològics com socials i de gènere. 
Contribueix al desenvolupament sostenible oferint millors condicions en el 
comerç i garantint els drets del les persones productores i treballadores, així 
com persones socialment marginades, particularment al Sud.” 

Les premisses per ser considerat producte de Comerç Just són: Salaris i 
condicions de treball dignes, relació comercial a llarg termini, els productors/es 
destinen part dels seus beneficis a les necessitats bàsiques de les seves 
comunitats, absència d’explotació infantil, igualtat entre homes i dones, 
funcionament participatiu i respecte pel medi ambient. 

28



 

Les característiques principals de l’empresa són la bona qualitat de 
producte, bon tracte amb el client, adaptació a la necessitat, innovació de 
processos (treballen amb SAAB). A l’hora d’establir contactes comercials, es 
basen en uns criteris bàsics: 1.- Indicador de consum ceràmic, mesurat en 
milers de metres quadrats de paviment ceràmic consumit. 2.- PIB per càpita.  

Tenen tres zones d’actuació a l’Àfrica: 1.Madagascar, 2. Kenya i 
Tanzània. 3. La costa occidental: Costa d’Ivori, Ghana, Sierra Leone, Nigèria i 
Gabon. 

Per entrar en contacte amb els clients van fer servir diferents recursos: 
Fires internacionals per fer negocis, col·laboracions amb fabricants de ceràmica 
locals per mantenir-hi contacte i ser perfectament complementaris, i missions 
comercials (per la seguretat de fer una primera aproximació). La idea de 
l’empresa és establir-se i desenvolupar-se en un país a llarg termini (per la 
sostenibilitat de l’empresa i estreta relació amb el país).  

Els perills per l’empresa venen de la forta presència Xina (a l’Àfrica 
tenen un avantatge competitiu en el preu), els recursos limitats (d’una PIMES) i 
les còpies dels seus productes. 

 
Model de Comerç Just: 
 

El SETEM Catalunya és una ONG que, juntament amb organitzacions 
del Sud, ajuden a la difusió i sensibilització de la realitat i tracta les desigualtats 
Nord-Sud, denunciant les causes d’aquestes i actuant de forma participativa 
per aconseguir un món més just i solidari.  
 

Segons el SETEM: “El Comerç Just neix amb la visió de demanar i 
reclamar justícia més que no pas, ajuda i pedaços que provin de solucionar 
parcialment situacions de pobresa i misèria en les que es troben alguns dels 
països del Sud. Davant unes pràctiques comercials proteccionistes que 
apliquen els països més rics econòmicament sobre els més pobres. 

El Comerç Just doncs, és una alternativa al comerç internacional. 
Davant els criteris únicament econòmics que aquest últim té en compte. El 
Comerç Just afegeix valors ètics tant ecològics com socials i de gènere. 
Contribueix al desenvolupament sostenible oferint millors condicions en el 
comerç i garantint els drets del les persones productores i treballadores, així 
com persones socialment marginades, particularment al Sud.” 

Les premisses per ser considerat producte de Comerç Just són: Salaris i 
condicions de treball dignes, relació comercial a llarg termini, els productors/es 
destinen part dels seus beneficis a les necessitats bàsiques de les seves 
comunitats, absència d’explotació infantil, igualtat entre homes i dones, 
funcionament participatiu i respecte pel medi ambient. 

 
 

El SETEM actua amb importadors del Nord, que treballen amb 
cooperatives i associacions del Sud. Compren directament als productors, 
avalant la procedència dels articles, amb unes garanties sobre el producte i 
amb tota la informació detallada del lloc on s’ha elaborat. Els articles de 
Comerç Just amb els que comercien són sobretot d’alimentació (cafè, xocolata, 
cacau en pols, te, sucre, melmelada de fruites exòtiques, galetes, pasta, 
anacards i espècies), d’artesania (bijuteria, decoració per la cas, joguines, 
papereria, jocs de taula, espelmes i mobles) i tèxtils (peces de roba, bosses, 
motxilles i roba per a la llar). L’origen dels productes és diversa. Reben articles 
d’Amèrica, Àsia i des d’Àfrica. Aquest últim indret envia sobretot productes com 
la bijuteria o el cafè. 
 
 
 
 
CONCLUSIONS: 
 
 

Després de mostrar, en línies molt generals, les activitats comercials 
entre catalans i africans des de l’Època Moderna, crec que podem veure com, 
gràcies al encert en les bones relacions entre ambdues parts, hem arribat a 
bons acords al llarg dels segles. 

 
Les aportacions entre dues cultures tan diferents són necessàries en un 

moment en que absorbim la globalització com a un fenomen en extensió. La 
migració ha estat i està sent una força més en l’aproximació de les relacions ja 
no només comercials, sinó socials i polítiques entre els catalanòfons i els 
africans. Hem de valorar la situació actual i els antecedent entre les dues 
cultures, ja que no hem tingut tensions o agressions agreujants, com pot 
passar en els casos americans, francesos o britànics. Aquesta sintonia ha de 
créixer per benefici de tots, de forma oberta, directa i horitzontal (indispensable 
per criteri ètic).  

 
 

 Els models que he exposat representen un fet. El model neoliberal 
necessita la complementarietat del model alternatiu per evitar caure en 
tendències radicals. La relació entre les entitats emprenedores i els clients ha 
de ser equilibrada, amb acords justos i dins un marc de respecte mutu. Les 
pràctiques capitalistes agressives que exploten els recursos naturals i humans 
de diversos països amb suport de grups armats, o els preus dels productes 
imposats per multinacionals estrangeres, passant pels suculents negocis de les 
indústries farmacèutiques no tenen lloc en un model que inclou un senzill i 
poderós valor que comparteixen les societats catalana i africana, el valor humà. 
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BALANÇ COMERCIAL DE LA CATALANOFONIA AMB ELS PAÏSOS AFRICANS. 
�
L’anàlisi�del�comerç�exterior�se�centra�en�la�Catalanofonia,�abarcant�els�seus�tres�territoris�
autònoms�i�les�vuit�províncies.�Les�dades�corresponen�a�l’any�2011,�però�pel�que�fa�a�les�
empreses�només�hi�ha�dades�disponibles�fins�a�2010.�
�
Un�fet�important�és�que�la�insularitat�perjudica�molt�el�comerç�amb�Àfrica.�Les�Illes�
Balears�gairebé�són�sempre�a�la�cua�de�les�altres�províncies.�
�
Manquen�dades�numèriques�del�Sàhara�Occidental,�sota�administració�marroquina�(1975),�
i�de�l’estat�més�nou�(2011)�de�l’Àfrica:�el�Sudan�Jussà.�
�
Un�aspecte�important�és�que�el�nombre�d’empreses�exportadores�és�sempre�notablement�
superior�que�el�de�les�importadores.�
�
Una�observació�interessant�és�que�la�Catalanofonia�té�mercats�importants�a�Àfrica,�com�ara�
Algèria,�Nigèria,�Sud�Àfrica,�però�la�veritat�és�que�arriba�a�arreu.�
�
Es�parla�del�tiquet,�entenent�ne�com�la�relació�del�que�s’exporta�(diners�procedents�dels�
diferentes�països�africans)�menys�el�que�s’importa�entre�el�nombre�de�persones�nascudes�
a�Àfrica�que�resideixen�a�la�Catalanofonia.�El�tiquet�és�simplement�negatiu�quan�les�
importacions�superen�les�exportacions,�però�el�tiquet�parla�una�mica�sobre�els�recursos�
captats�que�cada�país�africà�aporta�per�al�sosteniment�dels�seus�naturals�en�les�nostres�
terres.�El�tiquet�només�té�sentit�quan�les�exportacions�superen�les�importacions:�el�tiquet�
(positiu).�
�
Les�taules�que�s’adjunten�expressen�en�columnes:�
�
M,�massa�en�tones�
V,�valor�en�milers�d’euros�
OPERA,�nombre�d’operacions�
M/O,�massa�mitjana�per�operació�en�tones�
V/O,�valor�mitjà�per�operació�en�milers�d’euros�
V/M,�valor�mitjà�en�€/kg�
V/P,�valor�en�milers�d’euros�per�persona�nascuda�a�Àfrica�amb�residència�aquí�
V/H,�valor�per�habitant�en�país�africà�en�€/habitant�
V/S,�valor�per�km2�de�país�africà�en�€/km2�

EMP,�nombre�d’empreses�que�operen�amb�Àfrica�
TIQUET�=�[V(EXP)�–�V(IMP)]�/�resident�nascut�a�Àfrica�en�milers�d’euros�
�
IB,�Illes�Balears�
CAT,�Catalunya�
CV,�València�
CF,�Catalanofonia�
�
A,�província�d’Alacant�
IB,�província�de�Balears�
B,�província�de�Barcelona�
CS,�província�de�Castelló�
GI,�província�de�Girona�
L,�província�de�Lleida�
T,�província�de�Tarragona�
V,�província�de�València�
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VALOR EXPORT
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VALOR EXPORT VALOR IMPORT

33



V/M EXPORT
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V/M EXPORT V/M IMPORT
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V/H EXPORT
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V/H EXPORT V/H IMPORT
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V/S EXPORT
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V/S EXPORT V/H IMPORT
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TIQUET POSITIU
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TIQUET POSITIU TIQUET NEGATIU
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�
�

EXPORTACIONS 
�

PAÍS� V� V/M V/H V/S TIQUET
Algèria� 972.782� 0,85 30,14 408,43�
Angola� 50.133� 0,58 4,73 40,21�
Benín� 42.174� 0,52 6,21 374,48� 225
Botsuana� 728� 6,79 0,46 1,21� >0
Burkina�
Faso�

6.290� 1,03 0,50 22,94� 14

Burundi� 249� 1,49 0,03 8,95� >0
Camerun� 31.152� 0,13 1,92 65,52�
Cap�Verd� 11.562� 1,74 28,29 2.866,85� 34
Centreàfrica� 312� 0,48 0,09 0,50�
Comores� 304� 1,23 0,44 140,09� >0
Congo�
Brazzaville�

12.133� 0,84 4,10 35,48�

Congo�
Kinshasa�

9.382� 0,20 0,17 4,00�

Costa�d'Ivori� 23.193� 0,46 1,38 71,93�
Djibouti� 2.566� 2,73 3,34 111,57� >0
Egipte� 287.326� 1,17 4,06 286,91�
Eritrea� 212� 15,95 0,47 1,75� >0
Etiòpia� 15.465� 2,73 0,21 13,72� 7
Gabon� 18.499� 0,83 15,00 69,11�
Gàmbia� 2.646� 0,44 1,82 234,16� 1
Ghana� 66.649� 1,19 3,29 278,33�
Guinea�
Bissau�

1.863� 1,56 1,38 51,58� 1

Guinea�
Conakry�

7.420� 0,81 0,95 30,18�

Guinea�
Equatorial�

107.236� 1,01 215,27 3.822,89�

Kenya� 28.929� 1,76 0,83 49,65� 45
Lesotho� 13� 133,00 0,01 0,43� >0
Libèria� 5.367� 0,09 1,63 48,19�
Líbia� 26.077� 0,86 4,86 14,82�
Madagascar� 5.052� 1,15 0,27 8,61�
Malawi� 384� 1,64 0,03 3,24� >0
Mali� 12.529� 0,81 1,10 10,10� 1
Marroc� 1.282.259� 1,35 41,14 2.871,48� 1
Maurici� 16.037� 1,60 13,36 7.861,27�
Mauritània� 27.555� 0,11 9,74 26,73� 4
Moçambic� 4.639� 0,65 0,24 5,79�
Namíbia� 1.157� 2,24 0,64 1,40�
Níger� 1.807� 0,52 0,17 1,43� >0
Nigèria� 119.793� 0,23 0,92 129,68�
Ruanda� 737� 1,95 0,09 27,98� >0
Sàhara�
Occidental�

�� 0,00 0,00�

São�Tomé�i� 185� 0,81 1,09 184,82� >0
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EXPORTACIONS 
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Libèria� 5.367� 0,09 1,63 48,19�
Líbia� 26.077� 0,86 4,86 14,82�
Madagascar� 5.052� 1,15 0,27 8,61�
Malawi� 384� 1,64 0,03 3,24� >0
Mali� 12.529� 0,81 1,10 10,10� 1
Marroc� 1.282.259� 1,35 41,14 2.871,48� 1
Maurici� 16.037� 1,60 13,36 7.861,27�
Mauritània� 27.555� 0,11 9,74 26,73� 4
Moçambic� 4.639� 0,65 0,24 5,79�
Namíbia� 1.157� 2,24 0,64 1,40�
Níger� 1.807� 0,52 0,17 1,43� >0
Nigèria� 119.793� 0,23 0,92 129,68�
Ruanda� 737� 1,95 0,09 27,98� >0
Sàhara�
Occidental�

�� 0,00 0,00�

São�Tomé�i� 185� 0,81 1,09 184,82� >0

Príncipe�
Senegal� 43.172� 0,65 3,81 220,05� 1
Seychelles� 4.786� 2,94 57,19 10.518,68� >0
Sierra�Leone� 4.523� 0,06 0,81 63,05� >0
Somàlia� 85� 0,84 0,01 0,13� >0
Suaziland� 804� 4,04 0,72 46,31�
Sud�àfrica� 400.873� 2,37 9,18 328,61�
Sudan� 14.453� 1,29 0,47 7,66� �������������������>0
Sudan�Jussà� 0� 0,00 0,00 0,00�
Tanzània� 10.697� 0,71 0,29 11,32�
Togo� 15.806� 1,06 2,99 278,35�
Tunísia� 405.412� 1,33 41,30 2.477,92� 6
Txad� 1.326� 2,70 0,15 1,03� >0
Uganda� 4.031� 0,33 0,16 17,08�
Zàmbia� 2.636� 1,14 0,26 3,50� >0
Zimbàbue� 1.933� 6,99 0,17 4,95�
�
L’anàlisi�de�les�dades�es�fa�per�columnes.�A�cada�columna�es�fan�grups�per�l’ordre�de�
magnitud�de�les�dades.�Per�al�cas�dels�valors�d’exportació�des�de�la�Catalanofonia�es�troben�
els�següents�grups:�Marroc�(>106);�Algèria,�Egipte,�Guinea�Equatorial,�Nigèria,�Sud�àfrica�i�
Tunísia�(>105);�Angola,�Benín,�Camerun,�Cap�Verd,�Congo�Brazzaville,�Costa�d’Ivori,�
Etiòpia,�Gabon,�Ghana,�Kenya,�Líbia,�Mali,�Maurici,�Mauritània,�Senegal,�Sudan,�Tanzània,�
Togo�(>104);�Burkina�Faso,�Congo�Kinshasa,�Djibouti,�Gàmbia,�Guinea�Bissau,�Guinea�
Conakry,�Libèria,�Madagascar,�Moçambic,�Namíbia,�Níger,�Seychelles,�Sierra�Leone,�Txad,�
Uganda,�Zàmbia,�Zimbàbue�(>103);�Botsuana,�Burundi,�Centreàfrica,�Comores,�Eritrea,�
Ruanda,�São�Tomé�i�Príncipe,�Suaziland,�(>102)�i�Lesotho,�Somàlia�(>101).�
�
En�valor�màssic�d’exportació�destaquen�Eritrea�i�Lesotho�(>102).��En�general,�5,0�>�V/M�>�
0,1.��Guinea�Equatorial�rep�V/H�>�200,�els�altres�en�importancia�tenen�V/H�>�101:�Algèria,�
Cap�Verd,�Gabon,�Marroc,�Maurici,�Mauritània,�Seychelles,�i�Tunísia.�La�distrubió�territorial�
mitjana�(V/S)�és�molt�elevada�a�Cap�Verd,�Marroc,�Maurici,�Seychelles�i�Tunísia�(>103).�
�
Molts�nascuts�a�Àfrica�tenen�tiquet�positiu:�Benín,�Burkina�Faso,�Cap�Verd,�Etiòpia,�Kenya,�
Mauritània,�Tunísia,�5�més�amb�un�tiquet�al�voltant�de�1.000€�(entre�els�quals�destaca�el�
Marroc�per�la�seva�gran�presència�a�la�Catalanofonia)�i�16�més�amb�un�saldo�positiu�
indeterminat.��
�
El�balanç�que�surt�és�que�més�de�la�meitat�dels�països�d’on�són�originaris�els�nascuts�a�
Àfrica�residents�a�la�Catalanofonia�tenen�un�tiquet�positiu.�Aquest�tiquet�positiu�està�
format�per�una�franja�contínua�de�països�que�viatja�segons�la�línia�del�Sahel,�anant�de�
l’Índic�a�l’Atlàntic�mediterrani.�Aquest�excedent�en�el�comerç�exterior�podria�ajudar�a�
donar�cobertura�als�seus�naturals�residents�a�la�Catalanofonia,�assegurant�ne�els�serveis�
bàsics�com�ara�la�sanitat�i�l’educació.�
�
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�
�

IMPORTACIONS 
�

PAÍS� V� V/M V/H V/S TIQUET
Algèria� 1.648.635� 0,54 51,08 692,20� �22
Angola� 266.320� 0,52 25,14 213,62� �309
Benín� 4.768� 6,07 0,70 42,34�
Botsuana� 2� 16,00 0,00 0,00�
Burkina�Faso� 577� 1,54 0,05 2,10�
Burundi� 0� 0,00 0,00 0,00�
Camerun� 45.074� 1,31 2,78 94,80� �7
Cap�Verd� 29� 5,50 0,07 7,19�
Centreàfrica� 967� 0,43 0,27 1,55� <0
Comores� 0� 0,00 0,00�
Congo�
Brazzaville�

90.545� 0,61 30,61 264,75� �108

Congo�
Kinshasa�

72.484� 0,57 1,31 30,90� �168

Costa�d'Ivori� 66.744� 1,77 3,97 206,98� �39
Djibouti� 504� 5,25 0,66 21,91�
Egipte� 480.702� 0,49 6,80 480,01� �112
Eritrea� 0� 0,00 0,00�
Etiòpia� 7.284� 4,50 0,10 6,46�
Gabon� 77.241� 0,59 62,63 288,57� <0
Gàmbia� 961� 4,68 0,66 85,04�
Ghana� 82.569� 2,27 4,08 344,81� �3
Guinea�
Bissau�

3� 12,50 0,00 0,08�

Guinea�
Conakry�

11.869� 1,97 1,53 48,28� �1

Guinea�
Equatorial�

264.819� 0,60 531,61 9.440,63� �26

Kenya� 9.735� 2,02 0,28 16,71�
Lesotho� 0� 0,00 0,00�
Libèria� 50.588� 0,59 15,38 454,23� �216
Líbia� 178.387� 0,55 33,23 101,38� <0
Madagascar� 25.063� 10,36 1,35 42,69� <0
Malawi� 114� 4,67 0,01 0,96�
Mali� 886� 1,47 0,08 0,71�
Marroc� 1.065.373� 3,02 34,18 2.385,79�
Maurici� 26.251� 1,05 21,87 12.868,14� <0
Mauritània� 15.309� 5,97 5,41 14,85�
Moçambic� 14.435� 1,77 0,73 18,01� <0
Namíbia� 8.346� 2,94 4,58 10,11� <0
Níger� 767� 0,70 0,07 0,61�
Nigèria� 867.319� 0,42 6,68 938,89� �51
Ruanda� 478� 7,16 0,06 18,15�
Sàhara�
Occidental�

�� 0,00 0,00�

São�Tomé�i�
Príncipe�

95� 2,59 0,56 94,91�
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Botsuana� 2� 16,00 0,00 0,00�
Burkina�Faso� 577� 1,54 0,05 2,10�
Burundi� 0� 0,00 0,00 0,00�
Camerun� 45.074� 1,31 2,78 94,80� �7
Cap�Verd� 29� 5,50 0,07 7,19�
Centreàfrica� 967� 0,43 0,27 1,55� <0
Comores� 0� 0,00 0,00�
Congo�
Brazzaville�

90.545� 0,61 30,61 264,75� �108

Congo�
Kinshasa�

72.484� 0,57 1,31 30,90� �168

Costa�d'Ivori� 66.744� 1,77 3,97 206,98� �39
Djibouti� 504� 5,25 0,66 21,91�
Egipte� 480.702� 0,49 6,80 480,01� �112
Eritrea� 0� 0,00 0,00�
Etiòpia� 7.284� 4,50 0,10 6,46�
Gabon� 77.241� 0,59 62,63 288,57� <0
Gàmbia� 961� 4,68 0,66 85,04�
Ghana� 82.569� 2,27 4,08 344,81� �3
Guinea�
Bissau�

3� 12,50 0,00 0,08�

Guinea�
Conakry�

11.869� 1,97 1,53 48,28� �1

Guinea�
Equatorial�

264.819� 0,60 531,61 9.440,63� �26

Kenya� 9.735� 2,02 0,28 16,71�
Lesotho� 0� 0,00 0,00�
Libèria� 50.588� 0,59 15,38 454,23� �216
Líbia� 178.387� 0,55 33,23 101,38� <0
Madagascar� 25.063� 10,36 1,35 42,69� <0
Malawi� 114� 4,67 0,01 0,96�
Mali� 886� 1,47 0,08 0,71�
Marroc� 1.065.373� 3,02 34,18 2.385,79�
Maurici� 26.251� 1,05 21,87 12.868,14� <0
Mauritània� 15.309� 5,97 5,41 14,85�
Moçambic� 14.435� 1,77 0,73 18,01� <0
Namíbia� 8.346� 2,94 4,58 10,11� <0
Níger� 767� 0,70 0,07 0,61�
Nigèria� 867.319� 0,42 6,68 938,89� �51
Ruanda� 478� 7,16 0,06 18,15�
Sàhara�
Occidental�

�� 0,00 0,00�

São�Tomé�i�
Príncipe�

95� 2,59 0,56 94,91�

Senegal� 14.250� 1,24 1,26 72,63�
Seychelles� 5� 53,00 0,06 10,99�
Sierra�Leone� 1.097� 2,32 0,20 15,29�
Somàlia� 30� 3,95 0,00 0,05�
Suaziland� 976� 1,56 0,87 56,21� <0
Sud�àfrica� 469.079� 0,33 10,75 384,52� �66
Sudan� 4.059� 0,52 0,13 2,15�
Sudan�Jussà� �� 0,00 0,00�
Tanzània� 12.583� 3,06 0,34 13,31� <0
Togo� 22.166� 1,88 4,19 390,35� <0
Tunísia� 398.127� 0,97 40,56 2.433,39�
Txad� 664� 0,89 0,07 0,52�
Uganda� 29.602� 2,12 1,20 125,41� <0
Zàmbia� 151� 3,91 0,02 0,20�
Zimbàbue� 947� 0,50 0,08 2,42�
�
L’anàlisi�de�les�dades�es�fa�per�columnes.�A�cada�columna�es�fan�grups�per�l’ordre�de�
magnitud�de�les�dades.�Per�al�cas�dels�valors�d’importació�cap�a�la�Catalanofonia�es�troben�
els�següents�grups:�Algèria,�Marroc�(>106);�Angola,�Egipte,�Guinea�Equatorial,�Líbia,�
Nigèria,�Sud�àfrica,�Tunísia�(>105);�Camerun�,�Congo�Brazzaville,�Congo�Kinshasa,�Costa�
d’Ivori,�Gabon,�Ghana,�Guinea�Conakry,�Libèria,�Madagascar,�Maurici,�Mauritània,�
Moçambic,�Senegal,�Tanzània,�Togo,�Uganda�(>104);�Benín,�Etiòpia,�Namíbia,�Sierra�
Leone(>103);�Burkina�Faso,�Centreàfrica,�Djibouti,�Gàmbia,�Malawi,�Níger,�Ruanda,�Txad,�
Zàmbia,�Zimbàbue�(>102);�Cap�Verd,�Malawi,�Mali,�Níger,�São�Tomé�i�Príncipe,�Somàlia�
(>101)�i�Botsuana,�Guinea�Bissau,�Seychelles�(100).�No�consten�importacions�des�de�
Burundi,�Eritrea,�Lesotho,�Sàhara�Occidental,�Sudan�Jussà.�
�
En�valor�màssic�d’importació�destaquen�Botsuana,�Guinea�Bissau,�Madagascar,�Seychelles�
(>101).��En�general,�7,0�>�V/M�>�0,5.��Guinea�Equatorial�envia�V/H�>�500,�els�altres�en�
importancia�tenen�V/H�>�101:�Algèria,�Angola,�Congo�Brazzaville,�Gabon,�Marroc,�Maurici,�
Sud�àfrica,�Tunísia.�La�distrubió�territorial�mitjana�(V/S)�és�molt�elevada�a�Guinea�
Equatorial,�Maurici�(104);�Marroc,�Tunísia�(103);�Algèria,�Angola,�Congo�Brazzaville,�Costa�
d’Ivori,�Egipte,�Gabon,�Ghana,�Libèria,�Líbia,�Nigèria,�Sud�àfrica,�Togo,�Uganda�(>102).�
�
Una�part�dels�nascuts�a�Àfrica�tenen�tiquet�negatiu:�Algèria,�Angola,�Camerun,�Congo�
Brazzaville,�Congo�Kinshasa,�Costa�d’Ivori,�Egipte,�Ghana,�Guinea�Conakry,�Guinea�
Equatorial,�Libèria,�Nigèria,�Sud�àfrica,�i�11�d’indeterminats.�En�total,�uns�24�països�amb�
tiquet�negatiu.�El�balanç�que�surt�és�que�hi�ha�més�països�d’on�són�originaris�els�nascuts�a�
Àfrica�residents�a�la�Catalanofonia�amb�un�tiquet�positiu.�
�
�
�
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�
AVALUACIÓ PER PAÏSOS DEL COMERÇ EXTERIOR DE LA CATALANOFONIA 
 
1. ALGÈRIA 
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 281� 108 18 16 6 0,39 0� 1
B� 426.267� 560.869 8.404 51 67 1,32 134� 156
GI� 12.672� 19.167 533 24 36 1,51 17� 18
L� 13.836� 11.746 701 20 17 0,85 5� 9
T� 193.347� 78.162 418 463 187 0,4 48� 13
A� 64.957� 58.145 5.179 13 11 0,9 5� 49
CS� 319.416� 140.177 3.457 92 41 0,44 66� 57
V� 117.621� 104.409 6.470 18 16 0,89 16� 45
CAT� 646.122� 669.944 10.056 64 67 1,04 73� 196
CV� 501.995� 302.730 15.106 33 20 0,6 16� 151
CF� 1.148.397� 972.782 25.180 46 39 0,85 32� 348
E� 3.664.337� 2.483.965 47.256 78 53 0,68 45� 572
CF�/�E� 0,31� 0,39 0,53 0,59 0,74 1,25 0,71� 0,61
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPER

A�
M�/�O V�/�O V�/�

M�
V�/�P� EMP

IB� 29.140� 22.404 6 4.857 3.734 0,77� 13� 0
B� 409.349� 189.600 205 1.997 925 0,46� 45� 5
GI� 0� 0 1 0 0 �� 0� 1
L� 1� 1 3 0 0 1,00� 0� 0
T� 1.345.120� 908.231 94 14.310 9.662 0,68� 561� 1
A� 1.043� 5.971 240 4 25 5,72� 1� 0
CS� 255.599� 148.856 23 11.113 6.472 0,58� 70� 3
V� 990.548� 373.573 1.329 745 281 0,38� 56� 1
CAT� 1.754.470� 1.097.832 303 5.790 3.623 0,63� 120� 7
CV� 1.247.190� 528.400 1.592 783 332 0,42� 27� 4
CF� 3.030.799� 1.648.635 1.901 1.594 867 0,54� 54� 22
E� 14.273.259� 5.657.585 2.667 5.352 2.121 0,40� 103� 29
CF�/�E� 0,21� 0,29 0,71 0,3 0,41 1,37� 0,29� 0,76
�
Les�importacions�de�la�Catalanofonia�des�d’Algèria�són�molt�importants�(1.648€�milions)�
perquè�les�exportacions�signifiquen�poc�més�que�la�meitat.�Això�fa�que�el�tiquet�sigui�
negatiu.��
�
Les�operacions�d’exportació�més�elevades�es�fan�des�de�Tarragona�(14.310�tones�per�
operació).�El�que�s’exporta�des�de�la�Catalanofonia�és�més�car�que�en�el�conjunt�d’Espanya�
tot�i�que�Castelló�i�Tarragona�presenten�mínims.�Les�empreses�exportadores�representen�
el�61%�de�tot�Espanya.�
�
Les�operacions�d’importació�són�molt�importants�cap�a�Tarragona�i�Castelló�pel�que�fa�al�al�
valor�unitari,�però�les�més�valuoses�es�fan�cap�a�Alacant.�La�gran�presència�relativa�de�
persones�nascudes�a�Algèria�de�la�Catalanofonia�esmorteeix�la�càrrega�importadora�per�
càpita.�Les�empreses�importadores�representen�el�76%�de�tot�Espanya.�
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�
AVALUACIÓ PER PAÏSOS DEL COMERÇ EXTERIOR DE LA CATALANOFONIA 
 
1. ALGÈRIA 
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CF�/�E� 0,31� 0,39 0,53 0,59 0,74 1,25 0,71� 0,61
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Import�
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PROV� MASSA� VALOR� OPER

A�
M�/�O V�/�O V�/�

M�
V�/�P� EMP

IB� 29.140� 22.404 6 4.857 3.734 0,77� 13� 0
B� 409.349� 189.600 205 1.997 925 0,46� 45� 5
GI� 0� 0 1 0 0 �� 0� 1
L� 1� 1 3 0 0 1,00� 0� 0
T� 1.345.120� 908.231 94 14.310 9.662 0,68� 561� 1
A� 1.043� 5.971 240 4 25 5,72� 1� 0
CS� 255.599� 148.856 23 11.113 6.472 0,58� 70� 3
V� 990.548� 373.573 1.329 745 281 0,38� 56� 1
CAT� 1.754.470� 1.097.832 303 5.790 3.623 0,63� 120� 7
CV� 1.247.190� 528.400 1.592 783 332 0,42� 27� 4
CF� 3.030.799� 1.648.635 1.901 1.594 867 0,54� 54� 22
E� 14.273.259� 5.657.585 2.667 5.352 2.121 0,40� 103� 29
CF�/�E� 0,21� 0,29 0,71 0,3 0,41 1,37� 0,29� 0,76
�
Les�importacions�de�la�Catalanofonia�des�d’Algèria�són�molt�importants�(1.648€�milions)�
perquè�les�exportacions�signifiquen�poc�més�que�la�meitat.�Això�fa�que�el�tiquet�sigui�
negatiu.��
�
Les�operacions�d’exportació�més�elevades�es�fan�des�de�Tarragona�(14.310�tones�per�
operació).�El�que�s’exporta�des�de�la�Catalanofonia�és�més�car�que�en�el�conjunt�d’Espanya�
tot�i�que�Castelló�i�Tarragona�presenten�mínims.�Les�empreses�exportadores�representen�
el�61%�de�tot�Espanya.�
�
Les�operacions�d’importació�són�molt�importants�cap�a�Tarragona�i�Castelló�pel�que�fa�al�al�
valor�unitari,�però�les�més�valuoses�es�fan�cap�a�Alacant.�La�gran�presència�relativa�de�
persones�nascudes�a�Algèria�de�la�Catalanofonia�esmorteeix�la�càrrega�importadora�per�
càpita.�Les�empreses�importadores�representen�el�76%�de�tot�Espanya.�

�
Economia�algeriana.�
�
Els�principals�recursos�naturals�d’Algèria�són�el�petroli,�el�gas,�el�ferro,�el�zenc,�la�plata,�el�
coure,�i�els�fosfats.�El�sector�dels�carburants�fòssils�és�el�moll�de�l’os�de�l’economia�
algeriana,�significant�al�voltant�del�60%�de�les�rendes�de�l’estat,�un�30%�del�PIB�i�un�98%�
dels�ingressos�de�l’exportació�(2006).�
�
Un�25%�de�la�població�activa�es�dedica�a�l’agricultura�i�la�pesca,�i�el�9,4%�de�la�població�
treballa�en�l’agricultura.�Es�produeixen�grans�quantitats�d’una�fibra�vegetal�feta�de�les�
fulles�de�palmera�nana,�essent�oliveres�i�tabac�altres�cultius�importants.�Es�conreen�cereals�
(sobretot�blat,�ordi�i�civada).�
�
S’exporta�una�gran�varietat�de�fruites�i�verdures,�especialment�cítrics�i�també�figues,�dàtils,�
fibra�d’espart,�i�suro.�Algèria�és�el�principal�mercat�d’Àfrica�en�civada.�
�
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�
2. ANGOLA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 42.638 27.957� 822 51,87 34,01 0,66� 111� 19
GI� 595 1.471� 29 20,52 50,72 2,47� 41� 3
L� 268 472� 26 10,31 18,15 1,76� 7� 2
T� 8.877 4.951� 24 369,88 206,29 0,56� 121� 2
A� 792 2.126� 103 7,69 20,64 2,68� 21� 6
CS� 10.377 3.669� 403 25,75 9,10 0,35� 141� 12
V� 22.901 9.486� 506 45,26 18,75 0,41� 84� 6
CAT� 52.378 34.851� 901 58,13 38,68 0,67� 88� 26
CV� 34.069 15.282� 1.012 33,67 15,10 0,45� 29� 24
CF� 86.448 50.133� 1.913 45,19 26,21 0,58� 71� 50
E� 248.980 256.691� 5.904 42,17 43,48 1,03� 75� 115
CF�/�E� 0,35 0,20� 0,32 1,07 0,60 0,56� 0,95� 0,43
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�

M�
V�/�P� EMP

IB� 0� 0� 0 0� 0
B� 44� 258� 3 15 86 5,86 1� 5
GI� 0� 0� 0 0� 0
L� 0� 0� 0 0� 1
T� 70.687� 42.932� 1 70.687 42.932 0,61 1.047� 1
A� 80� 25� 3 27 8 0,31 0� 0
CS� 445.832� 222.943� 4 111.458 55.736 0,50 8.575� 3
V� 89� 161� 4 22 40 1,81 1� 1
CAT� 70.730� 43.191� 4 17.683 10.798 0,61 109� 7
CV� 446.002� 223.129� 11 40.546 20.284 0,50 417� 4
CF� 516.732� 266.320� 15 34.449 17.755 0,52 378� 11
E� 785.534� 427.783� 249 3.155 1.718 0,54 125� 29
CF�/�E� 0,66� 0,62� 0,06 10,92 10,33 0,95 3,03� 0,38
�
Les�importacions�d’Angola�superen�les�exportacions�de�la�Catalanofonia�cap�aquest�país�
africà.�El�tiquet�és�doncs�negatiu.�
�
Les�operacions�d’exportació�des�de�València�i�Barcelona�són�similars�tot�i�que�Catalunya�
multiplica�per�dos�el�valor�de�les�exportacions�valencianes.�Tarragona�destaca�en�la�massa�
per�operació.�El�valor�màssiic�és�molt�elevat�a�Alacant�i�Girona.�Les�empreses�exportadores�
de�la�Catalanofonia�representen�el�43%�de�les�de�tot�Espanya.�
�
El�valor�de�les�importacions�d’Angola�és�gairebé�un�62%�del�de�tot�Espanya�amb�un�valor�
màssic�gairebé�equivalent,�però�només�representen�el�6%�de�les�operacions.�El�38%�de�les�
empreses�importadores�són�catalanòfones.�
�
�
�
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�
2. ANGOLA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 42.638 27.957� 822 51,87 34,01 0,66� 111� 19
GI� 595 1.471� 29 20,52 50,72 2,47� 41� 3
L� 268 472� 26 10,31 18,15 1,76� 7� 2
T� 8.877 4.951� 24 369,88 206,29 0,56� 121� 2
A� 792 2.126� 103 7,69 20,64 2,68� 21� 6
CS� 10.377 3.669� 403 25,75 9,10 0,35� 141� 12
V� 22.901 9.486� 506 45,26 18,75 0,41� 84� 6
CAT� 52.378 34.851� 901 58,13 38,68 0,67� 88� 26
CV� 34.069 15.282� 1.012 33,67 15,10 0,45� 29� 24
CF� 86.448 50.133� 1.913 45,19 26,21 0,58� 71� 50
E� 248.980 256.691� 5.904 42,17 43,48 1,03� 75� 115
CF�/�E� 0,35 0,20� 0,32 1,07 0,60 0,56� 0,95� 0,43
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�

M�
V�/�P� EMP

IB� 0� 0� 0 0� 0
B� 44� 258� 3 15 86 5,86 1� 5
GI� 0� 0� 0 0� 0
L� 0� 0� 0 0� 1
T� 70.687� 42.932� 1 70.687 42.932 0,61 1.047� 1
A� 80� 25� 3 27 8 0,31 0� 0
CS� 445.832� 222.943� 4 111.458 55.736 0,50 8.575� 3
V� 89� 161� 4 22 40 1,81 1� 1
CAT� 70.730� 43.191� 4 17.683 10.798 0,61 109� 7
CV� 446.002� 223.129� 11 40.546 20.284 0,50 417� 4
CF� 516.732� 266.320� 15 34.449 17.755 0,52 378� 11
E� 785.534� 427.783� 249 3.155 1.718 0,54 125� 29
CF�/�E� 0,66� 0,62� 0,06 10,92 10,33 0,95 3,03� 0,38
�
Les�importacions�d’Angola�superen�les�exportacions�de�la�Catalanofonia�cap�aquest�país�
africà.�El�tiquet�és�doncs�negatiu.�
�
Les�operacions�d’exportació�des�de�València�i�Barcelona�són�similars�tot�i�que�Catalunya�
multiplica�per�dos�el�valor�de�les�exportacions�valencianes.�Tarragona�destaca�en�la�massa�
per�operació.�El�valor�màssiic�és�molt�elevat�a�Alacant�i�Girona.�Les�empreses�exportadores�
de�la�Catalanofonia�representen�el�43%�de�les�de�tot�Espanya.�
�
El�valor�de�les�importacions�d’Angola�és�gairebé�un�62%�del�de�tot�Espanya�amb�un�valor�
màssic�gairebé�equivalent,�però�només�representen�el�6%�de�les�operacions.�El�38%�de�les�
empreses�importadores�són�catalanòfones.�
�
�
�

�
Economia�angolesa.�
�
Angola�té�un�ric�subsòl�(diamants,�petroli,�or,�coure)�així�com�una�rica�vida�salvatge,�
boscos,�i�fòssils.�La�producció�petrolífera�suposa�al�voltant�del�85%�del�PIB.�Diamants�i�
petroli�representen�el�60%�de�l’economia�(2008).�L’agricultura�de�subsistència�alimenta�el�
85%�de�la�població.�
�
Al�final�de�la�guerra�civil�(1994)�la�construcció�civil�i�l’agricultura�van�tenir�un�creixement,�
condicionades�pels�milions�de�mines�que�hi�romanen�enterrades.�
�
La�indústria�de�la�transformació�torna�a�partir�de�2002�gràcies�a�empresaris�portuguesos�
amb�tecnologia�actualitzada,�de�forma�similar�que�el�sector�de�serveis.�
�
�
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�
3. BENÍN 
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 1 0,00 0,00 � 0� 0
B� 35.399 26.513� 719 49,23 36,87 0,75� 273� 18
GI� 3.440 4.266� 162 21,24 26,34 1,24� 1.422� 3
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 31.652 3.408� 109 290,38 31,27 0,11� 1.704� 1
A� 3.726 3.659� 170 21,92 21,53 0,98� 523� 3
CS� 3.937 909� 81 48,60 11,22 0,23� 182� 6
V� 2.812 3.419� 167 16,84 20,48 1,22� 127� 3
CAT� 70.491 34.187� 990 71,20 34,53 0,48� 314� 22
CV� 10.476 7.987� 418 25,06 19,11 0,76� 205� 12
CF� 80.966 42.174� 1.409 57,46 29,93 0,52� 254� 34
E� 224.941 97.143� 3.210 70,08 30,26 0,43� 265� 62
CF�/�E� 0,36 0,43� 0,44 0,82 0,99 1,21� 0,96� 0,55
�
�
Import�
�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 785 4.767� 28 28,04 170,25 6,07� 49� 0
GI� 0 1� 1 0 1 � 0� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 0 0� 0 � 0� 0
A� 0 0� 0 � 0� 1
CS� 0 0� 0 � 0� 0
V� 0 0� 1 0 0 � 0� 0
CAT� 785 4.768� 29 27,07 164,41 6,07� 44� 0
CV� 0 0� 1 0,00 0,00 � 0� 1
CF� 785 4.768� 30 26,17 158,93 6,07� 29� 1
E� 6.643 9.158� 48 138,40 190,79 1,38� 25� 2
CF�/�E� 0,12 0,52� 0,63 0,19 0,83 4,41� 1,16� 0,50
�
Les�importacions�de�Benín�només�representen�un�10%�de�les�exportacions.�El�tiquet�és�
doncs�positiu:�1,7M€�a�Tarragona�i�1,4M€�a�Girona�amb�una�mitjana�de�poc�més�de�
200.000€.�
�
Les�operacions�d’exportació�sobresurten�a�Barcelona,�però�el�valor�màssic�és�superior�a�
Girona�i�València,�que�a�la�Catalanofonia�és�d’un�21%�superior�que�en�tot�Espanya.�Les�
empreses�exportadores�representen�el�55%�del�conjunt�d’Espanya.�
�
Les�importacions�de�Benín�són�molt�migrades�perquè�només�sumen�un�10%�del�valor�de�
les�exportacions.�Només�Barcelona�importa�a�un�preu�unes�deu�vegades�superior�que�les�
exportacions.�Les�empreses�importadores�representen�un�50%�del�conjunt�d’Espanya.�
�
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�
3. BENÍN 
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 1 0,00 0,00 � 0� 0
B� 35.399 26.513� 719 49,23 36,87 0,75� 273� 18
GI� 3.440 4.266� 162 21,24 26,34 1,24� 1.422� 3
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 31.652 3.408� 109 290,38 31,27 0,11� 1.704� 1
A� 3.726 3.659� 170 21,92 21,53 0,98� 523� 3
CS� 3.937 909� 81 48,60 11,22 0,23� 182� 6
V� 2.812 3.419� 167 16,84 20,48 1,22� 127� 3
CAT� 70.491 34.187� 990 71,20 34,53 0,48� 314� 22
CV� 10.476 7.987� 418 25,06 19,11 0,76� 205� 12
CF� 80.966 42.174� 1.409 57,46 29,93 0,52� 254� 34
E� 224.941 97.143� 3.210 70,08 30,26 0,43� 265� 62
CF�/�E� 0,36 0,43� 0,44 0,82 0,99 1,21� 0,96� 0,55
�
�
Import�
�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 785 4.767� 28 28,04 170,25 6,07� 49� 0
GI� 0 1� 1 0 1 � 0� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 0 0� 0 � 0� 0
A� 0 0� 0 � 0� 1
CS� 0 0� 0 � 0� 0
V� 0 0� 1 0 0 � 0� 0
CAT� 785 4.768� 29 27,07 164,41 6,07� 44� 0
CV� 0 0� 1 0,00 0,00 � 0� 1
CF� 785 4.768� 30 26,17 158,93 6,07� 29� 1
E� 6.643 9.158� 48 138,40 190,79 1,38� 25� 2
CF�/�E� 0,12 0,52� 0,63 0,19 0,83 4,41� 1,16� 0,50
�
Les�importacions�de�Benín�només�representen�un�10%�de�les�exportacions.�El�tiquet�és�
doncs�positiu:�1,7M€�a�Tarragona�i�1,4M€�a�Girona�amb�una�mitjana�de�poc�més�de�
200.000€.�
�
Les�operacions�d’exportació�sobresurten�a�Barcelona,�però�el�valor�màssic�és�superior�a�
Girona�i�València,�que�a�la�Catalanofonia�és�d’un�21%�superior�que�en�tot�Espanya.�Les�
empreses�exportadores�representen�el�55%�del�conjunt�d’Espanya.�
�
Les�importacions�de�Benín�són�molt�migrades�perquè�només�sumen�un�10%�del�valor�de�
les�exportacions.�Només�Barcelona�importa�a�un�preu�unes�deu�vegades�superior�que�les�
exportacions.�Les�empreses�importadores�representen�un�50%�del�conjunt�d’Espanya.�
�

�
Economia�beninesa.�
�
L’economia�de�Benín�és�subdesenvolupada�i�dependent.�El�dacsa,�les�mongetes,�l’arròs,�el�
cacauet,�les�anacardes,�les�ananàs,�el�tapioca,�els�nyams�per�tenyir�i�altres�diversos�
tubercles�són�conreats�per�a�la�subsistència�local.�El�cotó�representa�el�40%�del�PIB�i�un�
80%�dels�ingressos�oficials�d’exportació.�
�
Hi�ha�producció�de�tèxtils,�de�productes�de�palma�i�del�cacau.�Una�flota�de�pesca�modesta�
proporciona�peixos�i�gambes�per�a�la�subsistència�local�i�per�a�l’exportació�a�Europa.�Hi�ha�
comerç�regional�
�
Benín�va�començar�a�produir�petroli�l’any�1982,�però�després�només�s’han�fet�
exploracions.�
�
�
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�
4. BOTSUANA 
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 106,4 720� 29 3,67 24,83 6,77� �� 2
GI� 0 1,8� 3 0,00 0,60 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0,8 5,9� 3 0,27 1,97 7,38� �� 0
CAT� 106,4 721,7� 32 3,33 22,55 6,78� �� 2
CV� 0,8 5,9� 3 0,27 1,97 7,38� �� 0
CF� 107,2 727,7� 35 3,06 20,79 6,79� �� 2
E� 660,1 2.226,50� 123 5,37 18,10 3,37� �� 3
CF�/�E� 0,16 0,33� 0,28 0,57 1,15 2,01� �� 0,67
�
�
Import�
�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 0,1 1,6� 2 0,05 0,80 16,00� �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 0
CAT� 0,1 1,6� 2 0,05 0,80 16,00� �� 0
CV� 0 0� 0 � �� 0
CF� 0,1 1,6� 2 0,05 0,80 16,00� �� 0
E� 8,3 153,8� 46 0,18 3,34 18,53� �� 0
CF�/�E� 0,01 0,01� 0,04 0,28 0,24 0,86� ��
�
L’Instituto�Nacional�de�Estadística�no�comptabilitza�cap�resident�a�la�Catalanofonia�
procedent�de�Botsuana.�
�
Les�exportacions�a�Botsuana�són�vuitanta�cops�més�elevades�que�les�importacions.�
Barcelona,�Girona�i�València�hi�exporten,�però�les�aportacions�de�les�províncies�de�Girona�i�
València�són�molt�poc�importants�si�es�comparen�amb�el�valor�amb�què�ho�fa�Barcelona�
(99%�del�valor).�El�67%�de�les�empreses�exportadores�espanyoles�són�catalonòfones.�
�
Tot�i�que�les�importacions�d’Espanya�no�són�importants,�les�de�la�Catalonofonia�només�
resulten�ser�de�l’1%.�En�aquest�cas�només�importa�Barcelona�amb�100�kg�per�un�valor�de�
1.600€.�No�es�comptabilitzen�empreses�importadores�durant�2010.�Les�altres�dades�són�
de�2011.�
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�
4. BOTSUANA 
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 106,4 720� 29 3,67 24,83 6,77� �� 2
GI� 0 1,8� 3 0,00 0,60 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0,8 5,9� 3 0,27 1,97 7,38� �� 0
CAT� 106,4 721,7� 32 3,33 22,55 6,78� �� 2
CV� 0,8 5,9� 3 0,27 1,97 7,38� �� 0
CF� 107,2 727,7� 35 3,06 20,79 6,79� �� 2
E� 660,1 2.226,50� 123 5,37 18,10 3,37� �� 3
CF�/�E� 0,16 0,33� 0,28 0,57 1,15 2,01� �� 0,67
�
�
Import�
�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 0,1 1,6� 2 0,05 0,80 16,00� �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 0
CAT� 0,1 1,6� 2 0,05 0,80 16,00� �� 0
CV� 0 0� 0 � �� 0
CF� 0,1 1,6� 2 0,05 0,80 16,00� �� 0
E� 8,3 153,8� 46 0,18 3,34 18,53� �� 0
CF�/�E� 0,01 0,01� 0,04 0,28 0,24 0,86� ��
�
L’Instituto�Nacional�de�Estadística�no�comptabilitza�cap�resident�a�la�Catalanofonia�
procedent�de�Botsuana.�
�
Les�exportacions�a�Botsuana�són�vuitanta�cops�més�elevades�que�les�importacions.�
Barcelona,�Girona�i�València�hi�exporten,�però�les�aportacions�de�les�províncies�de�Girona�i�
València�són�molt�poc�importants�si�es�comparen�amb�el�valor�amb�què�ho�fa�Barcelona�
(99%�del�valor).�El�67%�de�les�empreses�exportadores�espanyoles�són�catalonòfones.�
�
Tot�i�que�les�importacions�d’Espanya�no�són�importants,�les�de�la�Catalonofonia�només�
resulten�ser�de�l’1%.�En�aquest�cas�només�importa�Barcelona�amb�100�kg�per�un�valor�de�
1.600€.�No�es�comptabilitzen�empreses�importadores�durant�2010.�Les�altres�dades�són�
de�2011.�

Economia�botsuana�
�
La�mineria�del�diamant�va�ajudar�l’expansió�econòmica,�significant�actualment�un�terç�del�
producte�interior�brut,�un�70�80%�de�les�exportacions,�i�prop�de�la�meitat�de�les�rendes�
del�govern.�
�
La�gran�dependència�d’un�producte�únic�va�ser�determinant�en�la�retracció�de�2009.�Altres�
sectors�d’importància�són�el�turisme,�els�serveis�financers�i�la�ramaderia�de�subsistència.�
�
�
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�
5. BURKINA FASO 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 2.224 3.139� 645 3,45 4,87 1,41� 19� 10
GI� 74 190� 40 1,84 4,76 2,59� 5� 1
L� 12 13� 4 2,88 3,15 1,10� 0� 1
T� 386 347� 8 48,28 43,38 0,90� 32� 1
A� 51 50� 5 10,26 9,90 0,96� 2� 1
CS� 1.555 651� 50 31,11 13,02 0,42� 217� 3
V� 1.831 1.900� 138 13,27 13,77 1,04� 36� 5
CAT� 2.696 3.689� 697 3,87 5,29 1,37� 13� 13
CV� 3.438 2.601� 193 17,81 13,48 0,76� 31� 9
CF� 6.133 6.290� 890 6,89 7,07 1,03� 15� 22
E� 30.308 28.907� 1.915 15,83 15,09 0,95� 26� 40
CF�/�E� 0,20 0,22� 0,46 0,44 0,47 1,08� 0,59� 0,55
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� �� � 0� 0
B� 59 274� 11 5,35 24,91 4,66� 2� 0
GI� 0 3� 1 0,10 2,80 28,00� 0� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 105 65� 4 26,25 16,28 0,62� 6� 0
A� 51 143� 1 50,90 143,30 2,82� 5� 1
CS� 0 0� 1 0,00 0,20 � 0� 0
V� 160 92� 4 40,05 22,93 0,57� 2� 0
CAT� 164 342� 16 10,24 21,37 2,09� 1� 0
CV� 211 235� 6 35,17 39,22 1,12� 3� 1
CF� 375 577� 22 17,05 26,23 1,54� 1� 1
E� 419 682� 66 6,35 10,34 1,63� 1� 3
CF�/�E� 0,89 0,85� 0,33 2,68 2,54 0,95� 2,29� 0,33
�
Les�exportacions�a�Burkina�Faso�són�marcadament�superiors�a�les�importacions,�el�tiquet�
és�positiu:�15M€.�Les�importacions�signifiquen�només�el�10%�de�les�exportacions.�
�
Barcelona�lidera�les�exportacions�amb�645�operacions.�El�major�valor�màssic�de�les�
exportacions�se�l’enduu�Girona,�al�voltant�del�doble�de�les�altres�províncies.�Castelló�té�el�
major�tiquet.�El�nombre�d’empreses�exportadores�correspon�al�55%�de�totes�les�
espanyoles.�
�
El�nombre�d’operacions�de�la�tota�la�Catalanofonia�és�el�10%�de�totes�les�operacions�
d’exportació.�El�valor�mitjà�de�les�importacions�se�situa�a�1,54€/kg.�El�valor�de�les�
exportacions�de�la�Catalanofonia�és�lleugerament�superior�al�valor�de�les�exportacions�
d’Espanya.�En�importacions�passa�el�mateix,�però�a�l’inrevés.�
�
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�
5. BURKINA FASO 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 2.224 3.139� 645 3,45 4,87 1,41� 19� 10
GI� 74 190� 40 1,84 4,76 2,59� 5� 1
L� 12 13� 4 2,88 3,15 1,10� 0� 1
T� 386 347� 8 48,28 43,38 0,90� 32� 1
A� 51 50� 5 10,26 9,90 0,96� 2� 1
CS� 1.555 651� 50 31,11 13,02 0,42� 217� 3
V� 1.831 1.900� 138 13,27 13,77 1,04� 36� 5
CAT� 2.696 3.689� 697 3,87 5,29 1,37� 13� 13
CV� 3.438 2.601� 193 17,81 13,48 0,76� 31� 9
CF� 6.133 6.290� 890 6,89 7,07 1,03� 15� 22
E� 30.308 28.907� 1.915 15,83 15,09 0,95� 26� 40
CF�/�E� 0,20 0,22� 0,46 0,44 0,47 1,08� 0,59� 0,55
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� �� � 0� 0
B� 59 274� 11 5,35 24,91 4,66� 2� 0
GI� 0 3� 1 0,10 2,80 28,00� 0� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 105 65� 4 26,25 16,28 0,62� 6� 0
A� 51 143� 1 50,90 143,30 2,82� 5� 1
CS� 0 0� 1 0,00 0,20 � 0� 0
V� 160 92� 4 40,05 22,93 0,57� 2� 0
CAT� 164 342� 16 10,24 21,37 2,09� 1� 0
CV� 211 235� 6 35,17 39,22 1,12� 3� 1
CF� 375 577� 22 17,05 26,23 1,54� 1� 1
E� 419 682� 66 6,35 10,34 1,63� 1� 3
CF�/�E� 0,89 0,85� 0,33 2,68 2,54 0,95� 2,29� 0,33
�
Les�exportacions�a�Burkina�Faso�són�marcadament�superiors�a�les�importacions,�el�tiquet�
és�positiu:�15M€.�Les�importacions�signifiquen�només�el�10%�de�les�exportacions.�
�
Barcelona�lidera�les�exportacions�amb�645�operacions.�El�major�valor�màssic�de�les�
exportacions�se�l’enduu�Girona,�al�voltant�del�doble�de�les�altres�províncies.�Castelló�té�el�
major�tiquet.�El�nombre�d’empreses�exportadores�correspon�al�55%�de�totes�les�
espanyoles.�
�
El�nombre�d’operacions�de�la�tota�la�Catalanofonia�és�el�10%�de�totes�les�operacions�
d’exportació.�El�valor�mitjà�de�les�importacions�se�situa�a�1,54€/kg.�El�valor�de�les�
exportacions�de�la�Catalanofonia�és�lleugerament�superior�al�valor�de�les�exportacions�
d’Espanya.�En�importacions�passa�el�mateix,�però�a�l’inrevés.�
�

�
Economia�burkinesa.�
�
Gairebé�el�90%�de�la�seva�població�viu�de�l’agricultura,�que�pateix�sovint�sequeres.�
L’agricultura�representa�el�32%�del�PIB.�Burkina�Faso�conrea�sorgo,�mill,�panís,�cacauet,�
arròs,�i�cotó.�El�cotó�és�el�principal�producte�d’exportació.�Destaca�també�el�bestiar.�
�
Hi�ha�mineria�de�coure,�ferro,�manganès,�or,�cassiterita�(estany),�i�fosfats�
�
�
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�
6. BURUNDI 
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 139 139,2� 17 8,18 8,19 1,00� �� 0
GI� 0,1 4,3� 2 0,05 2,15 43,00� �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 1
A� 3 20,6� 1 3,00 20,60 6,87� �� 0
CS� 2 21,2� 1 2,00 21,20 10,60� �� 0
V� 23,2 64,1� 7 3,31 9,16 2,76� �� 0
CAT� 139,1 143,6� 19 7,32 7,56 1,03� �� 1
CV� 28,2 106� 9 3,13 11,78 3,76� �� 0
CF� 167,3 249,4� 28 5,98 8,91 1,49� �� 1
E� 280,7 669,7� 68 4,13 9,85 2,39� �� 4
CF�/�E� 0,60 0,37� 0,41 1,45 0,90 0,62� �� 0,25
�
�
Import�
�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 0 0,1� 1 0 0,1 � �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 0
CAT� 0 0,1� 1 0 0,1 � �� 0
CV� 0 0� 0 0 0 � �� 0
CF� 0 0,1� 1 0 0,1 � �� 0
E� 0 0,1� 1 0 0,1 � �� 0
CF�/�E� 1,00� 1,00 1,00 � ��
�
Les�importacions�de�Burundi�són�insignificants�amb�un�valor�total�de�100€�on�només�hi�
contribueix�Barcelona�amb�una�única�operació�a�tot�Espanya.�Per�tant�el�tiquet�és�positiu,�
peró�no�es�pot�avaluar�per�manca�de�dades�de�persones�burundeses�residents�al�nostre�
país.�L’Instituto�Nacional�de�Estadística�no�contempla�Burundi.�El�25%�de�les�empreses�
exportadores�són�catalanes.��
�
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�
6. BURUNDI 
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 139 139,2� 17 8,18 8,19 1,00� �� 0
GI� 0,1 4,3� 2 0,05 2,15 43,00� �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 1
A� 3 20,6� 1 3,00 20,60 6,87� �� 0
CS� 2 21,2� 1 2,00 21,20 10,60� �� 0
V� 23,2 64,1� 7 3,31 9,16 2,76� �� 0
CAT� 139,1 143,6� 19 7,32 7,56 1,03� �� 1
CV� 28,2 106� 9 3,13 11,78 3,76� �� 0
CF� 167,3 249,4� 28 5,98 8,91 1,49� �� 1
E� 280,7 669,7� 68 4,13 9,85 2,39� �� 4
CF�/�E� 0,60 0,37� 0,41 1,45 0,90 0,62� �� 0,25
�
�
Import�
�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 0 0,1� 1 0 0,1 � �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 0
CAT� 0 0,1� 1 0 0,1 � �� 0
CV� 0 0� 0 0 0 � �� 0
CF� 0 0,1� 1 0 0,1 � �� 0
E� 0 0,1� 1 0 0,1 � �� 0
CF�/�E� 1,00� 1,00 1,00 � ��
�
Les�importacions�de�Burundi�són�insignificants�amb�un�valor�total�de�100€�on�només�hi�
contribueix�Barcelona�amb�una�única�operació�a�tot�Espanya.�Per�tant�el�tiquet�és�positiu,�
peró�no�es�pot�avaluar�per�manca�de�dades�de�persones�burundeses�residents�al�nostre�
país.�L’Instituto�Nacional�de�Estadística�no�contempla�Burundi.�El�25%�de�les�empreses�
exportadores�són�catalanes.��
�

Economia�burundesa.�
�
Burundi�és�un�dels�països�més�pobres�del�món.�Aproximadament�un�80%�dels�burundesos�
viu�en�la�pobresa�per�la�qual�cosa�Burundi�depèn�de�l’ajut�exterior.�
�
La�vida�gira�al�voltant�de�l’agricultura,�principal�sector�que�ocupa�la�major�part�de�la�
població.�Represetava�el�1997�el�58%�del�PIB,�però�en�un�90%�és�agricultura�de�
supervivència.�
�
El�primer�producte�d’exportació�és�el�cafè,�que�en�representa�el�93%�de�les�vendes�a�
l’exterior.�Altres�productes�agrícoles�són�cotó,�te,�panís,�melca,�batates,�bananes,�mandioca,�
carn,�llet,�i�cuirs.�
�
Els�recursos�naturals�de�Burundi�són�urani,�níquel�(una�de�les�majors�reserves�del�món),�
cobalt,�coure�i�platí.�
�
Hi�ha�indústria�d’ensamblatge�de�components�importats,�obres�públiques,�processament�
de�menjar,�mantes,�sabates�i�sabó�
�
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�
7.  CAMERUN 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 9� 45� 4 2,15 11,13 5,17� 0� 1
B� 6.795� 12.433� 2.247 3,02 5,53 1,83� 15� 31
GI� 551� 1.077� 65 8,48 16,56 1,95� 6� 4
L� 72� 203� 9 7,98 22,57 2,83� 1� 3
T� 191.274� 7.224� 80 2390,92 90,30 0,04� 91� 2
A� 22.660� 1.300� 105 215,81 12,38 0,06� 5� 7
CS� 1.227� 694� 67 18,31 10,35 0,57� 35� 4
V� 10.843� 8.177� 456 23,78 17,93 0,75� 19� 6
CAT� 198.692� 20.937� 2.401 82,75 8,72 0,11� 16� 40
CV� 34.730� 10.170� 628 55,30 16,19 0,29� 14� 17
CF� 233.430� 31.152� 3033 76,96 10,27 0,13� 14� 58
E� 314.288� 63.987� 5.113 61,47 12,51 0,20� 12� 92
CF�/�E� 0,74� 0,49� 0,59 1,25 0,82 0,66� 1,25� 0,63
�
Import�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 1.856 1.357� 37 50,15 36,68 0,73� 10� 0
B� 9.341 12.132� 186 50,22 65,22 1,30� 15� 5
GI� 233 142� 16 14,56 8,84 0,61� 1� 0
L� 235 198� 13 18,07 15,23 0,84� 1� 0
T� 0 0� 5 0,00 0,06 � 0� 0
A� 272 419� 37 7,35 11,33 1,54� 2� 0
CS� 0 0� 7 0,00 0,03 � 0� 0
V� 22.590 30.825� 471 47,96 65,45 1,36� 71� 6
CAT� 9.809 12.472� 220 44,59 56,69 1,27� 10� 5
CV� 22.862 31.245� 515 44,39 60,67 1,37� 44� 6
CF� 34.526 45.074� 772 44,72 58,39 1,31� 21� 11
E� 935.408 570.429� 1.550 603,49 368,02 0,61� 103� 33
CF�/�E� 0,04 0,08� 0,50 0,07 0,16 2,14� 0,20� 0,33
�
Les�importacions�són�superiors�que�les�exportacions,�així�que�el�tiquet�camerunès�és�
negatiu.�
�
Barcelona�destaca�en�operacions�d’exportacions,�però�Mallorca�destaca�en�valor�màssic�
(5,17€/kg)�i�Tarragona�en�massa�(amb�80�operacions�desplaça�191.274�tones).�Lleida�és�
la�que�menys�exporta,�seguida�de�Castelló.�El�63%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones.�
�
Les�importacions�de�la�Catalanofonia�són�gairebé�insignificants�en�el�conjunt�d’Espanya�
perquè�tot�i�representar�el�50%�de�les�operacions,�només�exporta�el�4%�en�massa�i�el�8%�
en�valor�del�que�ho�fa�tot�Espanya.�El�33%�de�les�empreses�importadores�són�
catalanòfones.�
�
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�
7.  CAMERUN 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 9� 45� 4 2,15 11,13 5,17� 0� 1
B� 6.795� 12.433� 2.247 3,02 5,53 1,83� 15� 31
GI� 551� 1.077� 65 8,48 16,56 1,95� 6� 4
L� 72� 203� 9 7,98 22,57 2,83� 1� 3
T� 191.274� 7.224� 80 2390,92 90,30 0,04� 91� 2
A� 22.660� 1.300� 105 215,81 12,38 0,06� 5� 7
CS� 1.227� 694� 67 18,31 10,35 0,57� 35� 4
V� 10.843� 8.177� 456 23,78 17,93 0,75� 19� 6
CAT� 198.692� 20.937� 2.401 82,75 8,72 0,11� 16� 40
CV� 34.730� 10.170� 628 55,30 16,19 0,29� 14� 17
CF� 233.430� 31.152� 3033 76,96 10,27 0,13� 14� 58
E� 314.288� 63.987� 5.113 61,47 12,51 0,20� 12� 92
CF�/�E� 0,74� 0,49� 0,59 1,25 0,82 0,66� 1,25� 0,63
�
Import�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 1.856 1.357� 37 50,15 36,68 0,73� 10� 0
B� 9.341 12.132� 186 50,22 65,22 1,30� 15� 5
GI� 233 142� 16 14,56 8,84 0,61� 1� 0
L� 235 198� 13 18,07 15,23 0,84� 1� 0
T� 0 0� 5 0,00 0,06 � 0� 0
A� 272 419� 37 7,35 11,33 1,54� 2� 0
CS� 0 0� 7 0,00 0,03 � 0� 0
V� 22.590 30.825� 471 47,96 65,45 1,36� 71� 6
CAT� 9.809 12.472� 220 44,59 56,69 1,27� 10� 5
CV� 22.862 31.245� 515 44,39 60,67 1,37� 44� 6
CF� 34.526 45.074� 772 44,72 58,39 1,31� 21� 11
E� 935.408 570.429� 1.550 603,49 368,02 0,61� 103� 33
CF�/�E� 0,04 0,08� 0,50 0,07 0,16 2,14� 0,20� 0,33
�
Les�importacions�són�superiors�que�les�exportacions,�així�que�el�tiquet�camerunès�és�
negatiu.�
�
Barcelona�destaca�en�operacions�d’exportacions,�però�Mallorca�destaca�en�valor�màssic�
(5,17€/kg)�i�Tarragona�en�massa�(amb�80�operacions�desplaça�191.274�tones).�Lleida�és�
la�que�menys�exporta,�seguida�de�Castelló.�El�63%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones.�
�
Les�importacions�de�la�Catalanofonia�són�gairebé�insignificants�en�el�conjunt�d’Espanya�
perquè�tot�i�representar�el�50%�de�les�operacions,�només�exporta�el�4%�en�massa�i�el�8%�
en�valor�del�que�ho�fa�tot�Espanya.�El�33%�de�les�empreses�importadores�són�
catalanòfones.�
�

�
Economia�camerunesa.�
�
Al�voltant�del�70%�de�la�població�és�pagesa,�generant�el�2009�un�19,8%�del�PIB,�la�major�
part�de�subsistència�i�venent�els�excedents.�Hi�ha�amplis�conreus�de�bananes,�cacau,�
palmes�d’oli,�cautxú�i�te.�També�cafè,�sucre,�i�tabac�així�com�cotó,�cacauets,�i�arròs.�
�
Es�puja�bestiar�per�tot�el�país,�la�pesca�ocupa�unes�5.000�persones,�rendint�20.000�tones�de�
peix.�També�es�comercialitza�caça,�menjar�exquisit�a�les�capitals�
�
Un�37%�està�cobert�per�boscos�tropicals�que�poden�proporcionar�abundants�recursos.�
�
Camerun�disposa�de�nombrosos�recursos�naturals,�com�ara�petroli�i�mineria,�però�poc�
explotats.�
�
Les�indústries�fabrils�donen�el�29,7%�del�PIB�(2009).�Hi�ha�grans�possibilitats�en�indústria�
hidroelèctrica.�
�
El�turisme�és�un�sector�creixent,�particularment�a�l’àrea�costanera,�al�voltant�del�Mont�
Camerun,�i�al�nord.�
�
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�
8. CAP VERD 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 422 1.996� 219 1,93 9,11 4,72� 87� 1
B� 2.752 6.563� 2.498 1,10 2,63 2,38� 85� 16
GI� 207 540� 73 2,83 7,40 2,61� 45� 4
L� 37 50� 3 12,47 16,73 1,34� 10� 0
T� 53 26� 8 6,59 3,30 0,50� 1� 1
A� 108 108� 21 5,15 5,16 1,00� 1� 0
CS� 2.654 620� 73 36,35 8,50 0,23� 41� 5
V� 404 1.659� 121 3,34 13,71 4,11� 66� 4
CAT� 3.049 7.179� 2.582 1,18 2,78 2,35� 64� 21
CV� 3.166 2.387� 215 14,72 11,10 0,75� 11� 9
CF� 6.637 11.562� 3.016 2,20 3,83 1,74� 34� 31
E� 20.491 48.542� 10.222 2,00 4,75 2,37� 14� 77
CF�/�E� 0,32 0,24� 0,30 1,10 0,81 0,74� 2,34� 0,40
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 4� 2 0,00 1,90 � 0,03� 0
B� 0 1� 4 0,08 0,28 3,67� 0,00� 0
GI� 0 0� 1 0,10 0,20 2,00� 0,00� 0
L� 0 0� 0 � 0,00� 0
T� 0 0� 0 � 0,00� 0
A� 0 0� 0 � 0,00� 0
CS� 0 0� 0 � 0,00� 0
V� 5 24� 3 1,60 7,83 4,90� 0,05� 0
CAT� 0 1� 5 0,08 0,28 3,50� 0,00� 0
CV� 5 24� 3 1,60 7,83 4,90� 0,03� 0
CF� 5 29� 10 0,52 2,86 5,50� 0,01� 0
E� 13.595 34.615� 729 18,65 47,48 2,55� 6,25� 3
CF�/�E� 0,00 0,00� 0,01 0,03 0,06 2,16� 0,00� 0,00
�
Les�importacions�de�Cap�Verd�són�molt�inferiors�a�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia,�de�manera�que�el�tiquet�és�positiu,�d’uns�34.000€�
�
Les�operacions�d’exportació�són�molt�elevades�a�Barcelona,�però�el�valor�màssic�és�molt�
superior�a�Mallorca�i�a�la�província�de�València.�Les�empreses�exportadores�catalanòfones�
representen�el�40%�de�les�espanyoles.�
�
Les�operacions�d’importació�són�molt�poques�a�la�Catalanofonia,�l’1%�de�les�espanyoles.�
No�hi�varen�haver�empreses�importadores�a�la�Catalanofonia�durant�2010.�Si�el�valor�
màssic�de�les�exportacions�era�per�sota�de�la�mitjana�espanyola,�en�les�importacions�
aquest�valor�és�el�doble�del�d’Espanya.�
�
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�
8. CAP VERD 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 422 1.996� 219 1,93 9,11 4,72� 87� 1
B� 2.752 6.563� 2.498 1,10 2,63 2,38� 85� 16
GI� 207 540� 73 2,83 7,40 2,61� 45� 4
L� 37 50� 3 12,47 16,73 1,34� 10� 0
T� 53 26� 8 6,59 3,30 0,50� 1� 1
A� 108 108� 21 5,15 5,16 1,00� 1� 0
CS� 2.654 620� 73 36,35 8,50 0,23� 41� 5
V� 404 1.659� 121 3,34 13,71 4,11� 66� 4
CAT� 3.049 7.179� 2.582 1,18 2,78 2,35� 64� 21
CV� 3.166 2.387� 215 14,72 11,10 0,75� 11� 9
CF� 6.637 11.562� 3.016 2,20 3,83 1,74� 34� 31
E� 20.491 48.542� 10.222 2,00 4,75 2,37� 14� 77
CF�/�E� 0,32 0,24� 0,30 1,10 0,81 0,74� 2,34� 0,40
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 4� 2 0,00 1,90 � 0,03� 0
B� 0 1� 4 0,08 0,28 3,67� 0,00� 0
GI� 0 0� 1 0,10 0,20 2,00� 0,00� 0
L� 0 0� 0 � 0,00� 0
T� 0 0� 0 � 0,00� 0
A� 0 0� 0 � 0,00� 0
CS� 0 0� 0 � 0,00� 0
V� 5 24� 3 1,60 7,83 4,90� 0,05� 0
CAT� 0 1� 5 0,08 0,28 3,50� 0,00� 0
CV� 5 24� 3 1,60 7,83 4,90� 0,03� 0
CF� 5 29� 10 0,52 2,86 5,50� 0,01� 0
E� 13.595 34.615� 729 18,65 47,48 2,55� 6,25� 3
CF�/�E� 0,00 0,00� 0,01 0,03 0,06 2,16� 0,00� 0,00
�
Les�importacions�de�Cap�Verd�són�molt�inferiors�a�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia,�de�manera�que�el�tiquet�és�positiu,�d’uns�34.000€�
�
Les�operacions�d’exportació�són�molt�elevades�a�Barcelona,�però�el�valor�màssic�és�molt�
superior�a�Mallorca�i�a�la�província�de�València.�Les�empreses�exportadores�catalanòfones�
representen�el�40%�de�les�espanyoles.�
�
Les�operacions�d’importació�són�molt�poques�a�la�Catalanofonia,�l’1%�de�les�espanyoles.�
No�hi�varen�haver�empreses�importadores�a�la�Catalanofonia�durant�2010.�Si�el�valor�
màssic�de�les�exportacions�era�per�sota�de�la�mitjana�espanyola,�en�les�importacions�
aquest�valor�és�el�doble�del�d’Espanya.�
�

�
Economia�capverda.�
�
L’arxipèlag�de�Cap�Verd�té�escassos�recursos�naturals,�inclús�per�les�sequeres�hi�manca�
aigua.�
�
Agricultura�i�ramaderia�són�poc�desenvolupades.�Es�fa�vi.�La�pesca�té�un�gran�potencial�en�
llagosta�i�tonyina,�però�poc�explorada.�Fins�a�un�90%�dels�aliments�s’importen.�
�
Els�recursos�minerals�inclouen�sal,�putzolana�i�calcària.�
�
HI�ha�indústria�lleugera.�
�
L’economia�es�basa�en�comerç,�turisme,�transport�i�serveis�públics,�responent�al�75%�del�
PIB.�
�
�
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�
9. CENTREÀFRICA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 265 159� 63 4,21 2,53 0,60� �� 0
GI� 8 3� 1 7,60 2,70 0,36� �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 1
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 374 150� 25 14,98 5,98 0,40� �� 1
CAT� 273 162� 64 4,26 2,53 0,59� �� 1
CV� 374 150� 25 14,98 5,98 0,40� �� 1
CF� 647 312� 89 7,27 3,50 0,48� �� 2
E� 1.393 2.613� 182 7,65 14,36 1,88� �� 2
CF�/�E� 0,46 0,12� 0,49 0,95 0,24 0,26� �� 1,00
�
�
Import�
�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 38 38� 3 12,70 12,70 1,00� �� 0
GI� 0 1� 2 0,05 0,35 7,00� �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 2.201 928� 20 110,04 46,41 0,42� �� 1
CAT� 38 39� 5 7,64 7,76 1,02� �� 0
CV� 2.201 928� 20 110,04 46,41 0,42� �� 1
CF� 2.239 967� 25 89,56 38,68 0,43� �� 1
E� 3.266 1.599� 44 74,23 36,34 0,49� �� 3
CF�/�E� 0,69 0,60� 0,57 1,21 1,06 0,88� �� 0,33
�
Les�importacions�de�Centreàfrica�són�tres�vegades�superiors�que�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia,�la�qual�cosa�significa�que�el�tiquet�és�negatiu.�
�
Les�exportacions�des�de�la�Catalanofonia�se�centren�en�les�províncies�de�Barcelona�i�
València.�El�valor�màssic�només�és�el�26%�del�valor�de�les�exportacions�des�d’Espanya.�Les�
companyies�exportadores�són�catalanòfones.�
�
Tot�i�que�València�i�Barcelona�són�les�principals�províncies�importadores,�el�valor�màssic�
és�molt�superior�a�Girona.�El�33%�de�les�empreses�importadores�són�catalanòfones.�
�
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�
9. CENTREÀFRICA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 265 159� 63 4,21 2,53 0,60� �� 0
GI� 8 3� 1 7,60 2,70 0,36� �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 1
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 374 150� 25 14,98 5,98 0,40� �� 1
CAT� 273 162� 64 4,26 2,53 0,59� �� 1
CV� 374 150� 25 14,98 5,98 0,40� �� 1
CF� 647 312� 89 7,27 3,50 0,48� �� 2
E� 1.393 2.613� 182 7,65 14,36 1,88� �� 2
CF�/�E� 0,46 0,12� 0,49 0,95 0,24 0,26� �� 1,00
�
�
Import�
�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 38 38� 3 12,70 12,70 1,00� �� 0
GI� 0 1� 2 0,05 0,35 7,00� �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 2.201 928� 20 110,04 46,41 0,42� �� 1
CAT� 38 39� 5 7,64 7,76 1,02� �� 0
CV� 2.201 928� 20 110,04 46,41 0,42� �� 1
CF� 2.239 967� 25 89,56 38,68 0,43� �� 1
E� 3.266 1.599� 44 74,23 36,34 0,49� �� 3
CF�/�E� 0,69 0,60� 0,57 1,21 1,06 0,88� �� 0,33
�
Les�importacions�de�Centreàfrica�són�tres�vegades�superiors�que�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia,�la�qual�cosa�significa�que�el�tiquet�és�negatiu.�
�
Les�exportacions�des�de�la�Catalanofonia�se�centren�en�les�províncies�de�Barcelona�i�
València.�El�valor�màssic�només�és�el�26%�del�valor�de�les�exportacions�des�d’Espanya.�Les�
companyies�exportadores�són�catalanòfones.�
�
Tot�i�que�València�i�Barcelona�són�les�principals�províncies�importadores,�el�valor�màssic�
és�molt�superior�a�Girona.�El�33%�de�les�empreses�importadores�són�catalanòfones.�
�

Economia�centreafricana.�
�
Centreàfrica�és�un�dels�països�menys�desenvolupats�del�món.�
�
L’agricultura�de�subsistència�juntament�amb�l’exploració�forestal�és�la�principal�activitat�
econòmica�del�país.�
�
L’agricultura�respon�per�més�de�la�meitat�del�PIB:�mandioca,�cacauets,�melca,�mill,�sèsam,�
plàtan,�dacsa,�nyam,�tapioca�i�banana�es�planten�per�a�consum�propi.�Es�conrea�cafè,�cotó�i�
tabac�per�a�l’exportació.�
�
La�fusta�és�un�recurs�explotat�sense�control,�constituint�una�part�substancial�de�les�
exportacions.�
�
Només�s’explota�la�mineria�de�diamants,�or�i�urani.�
�
El�recursos�energètics�propis�són�escassos,�té�algunes�hidroelèctriques,�però�el�petroli�
s’importa�del�Camerun.�
�
La�indústria�depèn�del�sector�miner�i�de�petites�empreses.�
�
Ven�alcohol,�diamants�(40�55%�dels�beneficis�d’exportació),�ivori,�caça,�i�medicina�
tradicional�
�
El�sector�serveis�és�bàsicament�públic.�
�
Destinació�d’ecoturisme�(elefants,�lleopards,�lleons,�rinoceronts).�
�
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�
10. COMORES 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 81 103� 10 8,13 10,31 1,27� �� 1
GI� 2 16� 1 1,70 16,20 9,53� �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 126 142� 5 25,20 28,32 1,12� �� 0
A� 12 7� 1 12,10 7,30 0,60� �� 0
CS� 1 6� 3 0,33 1,87 5,60� �� 0
V� 25 30� 2 12,25 15,05 1,23� �� 1
CAT� 209 261� 16 13,06 16,30 1,25� �� 1
CV� 38 43� 6 6,27 7,17 1,14� �� 1
CF� 247 304� 22 11,21 13,81 1,23� �� 3
E� 1.143 2.252� 245 4,66 9,19 1,97� �� 6
CF�/�E� 0,22 0,13� 0,09 2,40 1,50 0,63� �� 0,50
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 0 0� 0 � �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 1
CAT� 0 0� 0 � �� 0
CV� 0 0� 0 � �� 1
CF� 0 0� 0 � �� 1
E� 13,5 54,8� 21 � �� 1
CF�/�E� 0 0� 0 � �� 1,00
�
�
Durant�2011�la�Catalanofonia�no�va�importar�de�Comores.�Per�tant�el�tiquet�és�positiu�tot�i�
que�indeterminat�per�la�manca�d’informació�respecte�a�persones�nascudes�a�Comores�a�
l’Instituto�Nacional�de�Estadística.�El�50%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones.�
�
Balears�i�Lleida�no�hi�exporten�res,�però�Girona�(9,53€/kg)�i�Castelló�(5,60€/kg)�
destaquen�en�valor�màssic,�molt�per�sobre�de�la�mitjana�catalanòfona�(1,97€/kg).�La�
Catalanofonia�exporta�per�304.000€,�un�13%�del�que�n’importa�tot�Espanya.�Tarragona�és�
qui�ven�més�per�operació�així�com�Catalunya.�
�
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�
10. COMORES 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 81 103� 10 8,13 10,31 1,27� �� 1
GI� 2 16� 1 1,70 16,20 9,53� �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 126 142� 5 25,20 28,32 1,12� �� 0
A� 12 7� 1 12,10 7,30 0,60� �� 0
CS� 1 6� 3 0,33 1,87 5,60� �� 0
V� 25 30� 2 12,25 15,05 1,23� �� 1
CAT� 209 261� 16 13,06 16,30 1,25� �� 1
CV� 38 43� 6 6,27 7,17 1,14� �� 1
CF� 247 304� 22 11,21 13,81 1,23� �� 3
E� 1.143 2.252� 245 4,66 9,19 1,97� �� 6
CF�/�E� 0,22 0,13� 0,09 2,40 1,50 0,63� �� 0,50
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 0 0� 0 � �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 1
CAT� 0 0� 0 � �� 0
CV� 0 0� 0 � �� 1
CF� 0 0� 0 � �� 1
E� 13,5 54,8� 21 � �� 1
CF�/�E� 0 0� 0 � �� 1,00
�
�
Durant�2011�la�Catalanofonia�no�va�importar�de�Comores.�Per�tant�el�tiquet�és�positiu�tot�i�
que�indeterminat�per�la�manca�d’informació�respecte�a�persones�nascudes�a�Comores�a�
l’Instituto�Nacional�de�Estadística.�El�50%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones.�
�
Balears�i�Lleida�no�hi�exporten�res,�però�Girona�(9,53€/kg)�i�Castelló�(5,60€/kg)�
destaquen�en�valor�màssic,�molt�per�sobre�de�la�mitjana�catalanòfona�(1,97€/kg).�La�
Catalanofonia�exporta�per�304.000€,�un�13%�del�que�n’importa�tot�Espanya.�Tarragona�és�
qui�ven�més�per�operació�així�com�Catalunya.�
�

�
Economia�comoresa.�
�
Les�Comores�són�un�dels�països�més�pobres�del�món.�
�
L’economia�està�centrada�en�el�sector�primari:�agricultura,�boscos,�caça�i�pesca,�però�té�
pocs�recursos�naturals.�Principal�productor�de�panís�panís�i�vainilla.�L’agricultura�és�font�
d’exportació.�
�
El�turisme�creixent�aporta�divises.�
�
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�
11. CONGO BRAZZAVILLE 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 1.599 3.479� 620 2,58 5,61 2,18� 15� 15
GI� 118 88� 17 6,94 5,18 0,75� 3� 1
L� 52 117� 7 7,40 16,74 2,26� 2� 0
T� 226 55� 5 45,24 11,04 0,24� 1� 2
A� 205 479� 28 7,34 17,11 2,33� 4� 2
CS� 929 452� 38 24,46 11,89 0,49� 21� 4
V� 11.375 7.463� 325 35,00 22,96 0,66� 59� 6
CAT� 1.995 3.739� 649 3,07 5,76 1,87� 9� 18
CV� 12.509 8.394� 391 31,99 21,47 0,67� 31� 12
CF� 14.504 12.133� 1.040 13,95 11,67 0,84� 17� 30
E� 36.100 30.716� 1.882 19,18 16,32 0,85� 16� 39
CF�/�E� 0,40 0,40� 0,55 0,73 0,71 0,98� 1,08� 0,77
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 137� 76� 6 22,75 12,65 0,56� 2� 0
B� 2.750� 7.495� 75 36,66 99,93 2,73� 31� 1
GI� 0� 1� 1 0,10 0,90 9,00� 0� 0
L� 0� 0� 0 �� 0� 0
T� 0� 0� 0 �� 0� 0
A� 0� 0� 0 �� 0� 0
CS� 136.498� 76.785� 1 136497,50 76785,20 0,56� 3.490� 0
V� 9.479� 6.188� 103 92,03 60,08 0,65� 49� 3
CAT� 2.750� 7.496� 76 36,18 98,63 2,73� 18� 1
CV� 145.977� 82.973� 104 1403,62 797,82 0,57� 310� 3
CF� 148.863� 90.545� 186 800,34 486,80 0,61� 125� 4
E� 715.382� 421.010� 498 1436,51 845,40 0,59� 213� 11
CF�/�E� 0,21� 0,22� 0,37 0,56 0,58 1,03� 0,59� 0,36
�
La�Catalanofonia�exporta�al�Congo�Brazzaville�el�10%�del�que�hi�importa,�per�tant�el�tiquet�
és�negatiu.��Mentre�que�Balears�no�hi�exporta�res,�Alacant,�Lleida�i�Tarragona�no�
n’importen�res.�El�77%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�36%�de�les�
importadores.�
�
La�província�més�exportadora�és�València�tant�en�massa�com�en�valor,�mentre�que�
Barcelona�és�la�que�exporta�a�major�valor�màssic.�Castelló,�amb�una�única�operació,�supera�
totes�les�altres�juntes,�però�Girona�és�la�que�fa�l’operació�amb�major�valor�màssic.�
�
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�
11. CONGO BRAZZAVILLE 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 1.599 3.479� 620 2,58 5,61 2,18� 15� 15
GI� 118 88� 17 6,94 5,18 0,75� 3� 1
L� 52 117� 7 7,40 16,74 2,26� 2� 0
T� 226 55� 5 45,24 11,04 0,24� 1� 2
A� 205 479� 28 7,34 17,11 2,33� 4� 2
CS� 929 452� 38 24,46 11,89 0,49� 21� 4
V� 11.375 7.463� 325 35,00 22,96 0,66� 59� 6
CAT� 1.995 3.739� 649 3,07 5,76 1,87� 9� 18
CV� 12.509 8.394� 391 31,99 21,47 0,67� 31� 12
CF� 14.504 12.133� 1.040 13,95 11,67 0,84� 17� 30
E� 36.100 30.716� 1.882 19,18 16,32 0,85� 16� 39
CF�/�E� 0,40 0,40� 0,55 0,73 0,71 0,98� 1,08� 0,77
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 137� 76� 6 22,75 12,65 0,56� 2� 0
B� 2.750� 7.495� 75 36,66 99,93 2,73� 31� 1
GI� 0� 1� 1 0,10 0,90 9,00� 0� 0
L� 0� 0� 0 �� 0� 0
T� 0� 0� 0 �� 0� 0
A� 0� 0� 0 �� 0� 0
CS� 136.498� 76.785� 1 136497,50 76785,20 0,56� 3.490� 0
V� 9.479� 6.188� 103 92,03 60,08 0,65� 49� 3
CAT� 2.750� 7.496� 76 36,18 98,63 2,73� 18� 1
CV� 145.977� 82.973� 104 1403,62 797,82 0,57� 310� 3
CF� 148.863� 90.545� 186 800,34 486,80 0,61� 125� 4
E� 715.382� 421.010� 498 1436,51 845,40 0,59� 213� 11
CF�/�E� 0,21� 0,22� 0,37 0,56 0,58 1,03� 0,59� 0,36
�
La�Catalanofonia�exporta�al�Congo�Brazzaville�el�10%�del�que�hi�importa,�per�tant�el�tiquet�
és�negatiu.��Mentre�que�Balears�no�hi�exporta�res,�Alacant,�Lleida�i�Tarragona�no�
n’importen�res.�El�77%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�36%�de�les�
importadores.�
�
La�província�més�exportadora�és�València�tant�en�massa�com�en�valor,�mentre�que�
Barcelona�és�la�que�exporta�a�major�valor�màssic.�Castelló,�amb�una�única�operació,�supera�
totes�les�altres�juntes,�però�Girona�és�la�que�fa�l’operació�amb�major�valor�màssic.�
�

�
Economia�congolesa�(Brazzaville).�
�
La�República�del�Congo�es�un�país�en�vies�dedesenvolupament.�
�
L’economia�congolesa�es�basa�principalment�en�agricultura�de�subsistència�(la�majoria�de�
la�població)�i�en�artesanies.�
�
La�indústria�depèn�dels�hidrocarburs:�tabac,�ciment,�tèxtils,�sabó,�licor,�sabates,...�
�
Exportació�de�petroli�(ha�superat�la�fusta),�gas�natural,�fusta�i�minerals�(potassa,�zenc,�
urani,�coure,�fosfat).�Petroli�i�fusta�(caoba,�okoumé,�limba,...�)�són�els�més�rellevants.�Gas�
natural�i�diamants�han�pres�una�gran�embranzida�
�
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�
12. CONGO KINSHASA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 3 27� 2 1,65 13,60 8,24� 1� 0
B� 1.127 4.299� 877 1,28 4,90 3,82� 44� 11
GI� 194 138� 16 12,13 8,65 0,71� 7� 0
L� 0 0� 0 � 0� 1
T� 1.977 761� 19 104,03 40,03 0,38� 109� 0
A� 88 416� 25 3,54 16,64 4,71� 4� 0
CS� 1.293 447� 50 25,87 8,93 0,35� 89� 7
V� 42.379 3.295� 95 446,09 34,68 0,08� 37� 2
CAT� 3.297 5.197� 912 3,62 5,70 1,58� 37� 12
CV� 43.760 4.157� 170 257,41 24,45 0,10� 20� 9
CF� 47.061 9.382� 1.084 43,41 8,65 0,20� 25� 21
E� 53.953 20.137� 1.770 30,48 11,38 0,37� 16� 33
CF�/�E� 0,87 0,47� 0,61 1,42 0,76 0,53� 1,58� 0,64
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 21� 28� 3 6,87 9,33 1,36� 1� 1
B� 934� 4.308� 20 46,71 215,38 4,61� 44� 1
GI� 0� 0� 0 �� 0� 0
L� 0� 0� 0 �� 0� 0
T� 123.571� 67.131� 1 123.570,50 67.130,50 0,54� 9.590� 0
A� 20� 64� 1 20,00 64,40 3,22� 1� 0
CS� 0� 0� 0 �� 0� 0
V� 1.549� 954� 16 96,81 59,61 0,62� 11� 1
CAT� 124.505� 71.438� 21 5.928,80 3.401,81 0,57� 510� 1
CV� 1.569� 1.018� 17 92,29 59,89 0,65� 5� 1
CF� 126.094� 72.484� 41 3.075,47 1.767,91 0,57� 193� 3
E� 126.855� 73.086� 66 1.922,05 1.107,37 0,58� 57� 3
CF�/�E� 0,99� 0,99� 0,62 1,60 1,60 1,00� 3,36� 1,00
�
Les�importacions�des�del�Congo�Kinshasa�són�el�triple�que�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia�amb�la�qual�cosa�el�tiquet�és�negatiu.�El�100%�de�les�empreses�importadores�
són�catalanòfones,�però�només�el�64%�de�les�exportadores.�
�
La�província�de�València�és�la�principal�exportadora�amb�diferència,�però�Tarragona�
acapara�gairebé�tot�el�gruix�de�les�importacions.�Mentre�que�la�Catalanofonia�acapara�el�
87%�de�les�exportacions�en�massa�i�el�47%�del�valor�de�tot�Espanya,�absorbeix�el�99%�de�
les�importacions�espanyoles�en�massa�i�valor.�Les�exportacions�més�cares�les�fa�Balears,�
però�les�importacions�amb�major�valor�màssic�les�fa�Barcelona.�
�
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�
12. CONGO KINSHASA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 3 27� 2 1,65 13,60 8,24� 1� 0
B� 1.127 4.299� 877 1,28 4,90 3,82� 44� 11
GI� 194 138� 16 12,13 8,65 0,71� 7� 0
L� 0 0� 0 � 0� 1
T� 1.977 761� 19 104,03 40,03 0,38� 109� 0
A� 88 416� 25 3,54 16,64 4,71� 4� 0
CS� 1.293 447� 50 25,87 8,93 0,35� 89� 7
V� 42.379 3.295� 95 446,09 34,68 0,08� 37� 2
CAT� 3.297 5.197� 912 3,62 5,70 1,58� 37� 12
CV� 43.760 4.157� 170 257,41 24,45 0,10� 20� 9
CF� 47.061 9.382� 1.084 43,41 8,65 0,20� 25� 21
E� 53.953 20.137� 1.770 30,48 11,38 0,37� 16� 33
CF�/�E� 0,87 0,47� 0,61 1,42 0,76 0,53� 1,58� 0,64
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 21� 28� 3 6,87 9,33 1,36� 1� 1
B� 934� 4.308� 20 46,71 215,38 4,61� 44� 1
GI� 0� 0� 0 �� 0� 0
L� 0� 0� 0 �� 0� 0
T� 123.571� 67.131� 1 123.570,50 67.130,50 0,54� 9.590� 0
A� 20� 64� 1 20,00 64,40 3,22� 1� 0
CS� 0� 0� 0 �� 0� 0
V� 1.549� 954� 16 96,81 59,61 0,62� 11� 1
CAT� 124.505� 71.438� 21 5.928,80 3.401,81 0,57� 510� 1
CV� 1.569� 1.018� 17 92,29 59,89 0,65� 5� 1
CF� 126.094� 72.484� 41 3.075,47 1.767,91 0,57� 193� 3
E� 126.855� 73.086� 66 1.922,05 1.107,37 0,58� 57� 3
CF�/�E� 0,99� 0,99� 0,62 1,60 1,60 1,00� 3,36� 1,00
�
Les�importacions�des�del�Congo�Kinshasa�són�el�triple�que�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia�amb�la�qual�cosa�el�tiquet�és�negatiu.�El�100%�de�les�empreses�importadores�
són�catalanòfones,�però�només�el�64%�de�les�exportadores.�
�
La�província�de�València�és�la�principal�exportadora�amb�diferència,�però�Tarragona�
acapara�gairebé�tot�el�gruix�de�les�importacions.�Mentre�que�la�Catalanofonia�acapara�el�
87%�de�les�exportacions�en�massa�i�el�47%�del�valor�de�tot�Espanya,�absorbeix�el�99%�de�
les�importacions�espanyoles�en�massa�i�valor.�Les�exportacions�més�cares�les�fa�Balears,�
però�les�importacions�amb�major�valor�màssic�les�fa�Barcelona.�
�

�
Economia�congolesa�(Kinshasa).�
�
La�República�Democràtica�del�Congo�és�un�país�ric�en�recursos�naturals,�però�forma�part�
dels�països�més�pobres�del�món.�
�
El�sector�agrícola�era�relativament�productiu.�
�
L’explotació�minera�és�una�gran�font�potencial�d’abundància�pel�Congo,�que�representava�
el�16,9%�del�PIB�(1997).�És�el�quart�país�de�major�producció�de�diamants�(30%�de�les�
reserves�mundials),�que�dominen�les�exportacions�(52%,�1997)�Coure�i�cobalt�estan�
dominats�per�una�companyia�minera�de�l’Estat.�El�Congo�té�el�70%�mundial�de�coltan�(font�
de�tàntal�per�a�la�fabricació�de�productes�electrònics).�També�té�cassiterita,�font�d’estany.�
�
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�
13. COSTA D’IVORI 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 26 12� 9 2,84 1,29 0,45� 0� 0
B� 9.619 14.178� 1.575 6,11 9,00 1,47� 34� 40
GI� 1.171 1.059� 107 10,95 9,89 0,90� 14� 3
L� 1.046 1.265� 87 12,02 14,54 1,21� 7� 3
T� 28.122 2.532� 63 446,38 40,19 0,09� 110� 2
A� 623 2.110� 187 3,33 11,28 3,39� 22� 11
CS� 9.781 2.038� 139 70,37 14,66 0,21� 340� 11
V� 32.035 12.287� 460 69,64 26,71 0,38� 43� 17
CAT� 39.959 19.033� 1.832 21,81 10,39 0,48� 27� 48
CV� 42.440 16.435� 786 53,99 20,91 0,39� 42� 39
CF� 50.388 23.193� 2.167 23,25 10,70 0,46� 20� 87
E� 368.842 116.033� 5.286 69,78 21,95 0,31� 39� 144
CF�/�E� 0,14 0,20� 0,41 0,33 0,49 1,46� 0,53� 0,60
�
�
Import�
�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 39 44� 2 19,65 22,10 1,12� 1� 0
B� 34.930 63.630� 477 73,23 133,40 1,82� 152� 6
GI� 1.127 1.340� 12 93,88 111,64 1,19� 17� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 461 349� 7 65,87 49,79 0,76� 15� 1
A� 797 1.157� 33 24,15 35,05 1,45� 12� 2
CS� 276 225� 7 39,44 32,17 0,82� 38� 0
V� 22.867 32.696� 573 39,91 57,06 1,43� 114� 5
CAT� 36.518 65.318� 496 73,63 131,69 1,79� 94� 7
CV� 23.940 34.077� 613 39,05 55,59 1,42� 88� 7
CF� 37.630 66.744� 538 69,94 124,06 1,77� 59� 14
E� 109.509 178.609� 2.083 52,57 85,75 1,63� 59� 29
CF�/�E� 0,34 0,37� 0,26 1,33 1,45 1,09� 0,99� 0,48
�
Les�importacions�en�massa�des�de�Costa�d’Ivori�són�inferiors�que�les�exportacions�des�de�
la�Catalanofonia,�però�les�exportacions�són�inferiors�en�valor.�Així,�el�tiquet�és�negatiu.�Les�
empreses�catalanòfones�representen�el�60%�de�tot�Espanya�i�les�importadores,�el�48%.�
�
València�i�Tarragona�encapçalen�de�molt�les�exportacions�en�massa�i�valor,�però�Barcelona�
guanya�en�valor�màssic�tant�en�exportacions�com�en�importacions.�El�valor�màssic�és�
superior�a�la�Catalanofonia�tant�en�exportacions�com�en�importacions.�Barcelona�lidera�el�
nombre�d’operacions�d’exportació�amb�molt�d’aventatge.�
�
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�
13. COSTA D’IVORI 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 26 12� 9 2,84 1,29 0,45� 0� 0
B� 9.619 14.178� 1.575 6,11 9,00 1,47� 34� 40
GI� 1.171 1.059� 107 10,95 9,89 0,90� 14� 3
L� 1.046 1.265� 87 12,02 14,54 1,21� 7� 3
T� 28.122 2.532� 63 446,38 40,19 0,09� 110� 2
A� 623 2.110� 187 3,33 11,28 3,39� 22� 11
CS� 9.781 2.038� 139 70,37 14,66 0,21� 340� 11
V� 32.035 12.287� 460 69,64 26,71 0,38� 43� 17
CAT� 39.959 19.033� 1.832 21,81 10,39 0,48� 27� 48
CV� 42.440 16.435� 786 53,99 20,91 0,39� 42� 39
CF� 50.388 23.193� 2.167 23,25 10,70 0,46� 20� 87
E� 368.842 116.033� 5.286 69,78 21,95 0,31� 39� 144
CF�/�E� 0,14 0,20� 0,41 0,33 0,49 1,46� 0,53� 0,60
�
�
Import�
�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 39 44� 2 19,65 22,10 1,12� 1� 0
B� 34.930 63.630� 477 73,23 133,40 1,82� 152� 6
GI� 1.127 1.340� 12 93,88 111,64 1,19� 17� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 461 349� 7 65,87 49,79 0,76� 15� 1
A� 797 1.157� 33 24,15 35,05 1,45� 12� 2
CS� 276 225� 7 39,44 32,17 0,82� 38� 0
V� 22.867 32.696� 573 39,91 57,06 1,43� 114� 5
CAT� 36.518 65.318� 496 73,63 131,69 1,79� 94� 7
CV� 23.940 34.077� 613 39,05 55,59 1,42� 88� 7
CF� 37.630 66.744� 538 69,94 124,06 1,77� 59� 14
E� 109.509 178.609� 2.083 52,57 85,75 1,63� 59� 29
CF�/�E� 0,34 0,37� 0,26 1,33 1,45 1,09� 0,99� 0,48
�
Les�importacions�en�massa�des�de�Costa�d’Ivori�són�inferiors�que�les�exportacions�des�de�
la�Catalanofonia,�però�les�exportacions�són�inferiors�en�valor.�Així,�el�tiquet�és�negatiu.�Les�
empreses�catalanòfones�representen�el�60%�de�tot�Espanya�i�les�importadores,�el�48%.�
�
València�i�Tarragona�encapçalen�de�molt�les�exportacions�en�massa�i�valor,�però�Barcelona�
guanya�en�valor�màssic�tant�en�exportacions�com�en�importacions.�El�valor�màssic�és�
superior�a�la�Catalanofonia�tant�en�exportacions�com�en�importacions.�Barcelona�lidera�el�
nombre�d’operacions�d’exportació�amb�molt�d’aventatge.�
�

�
Economia�ivoriana.�
�
La�diversificació�de�l’agricultura�per�a�l’exportació�fa�que�Costa�d’Ivori�sigui�un�dels�països�
africans�tropicals�més�pròspers.�Els�conreus�principals�són�cafè�i�cacau�(el�principal�
exportador�mundial).�
�
Costa�d’Ivori�és�el�quart�exportador�de�béns�de�l’Àfrica�sudsahariana�al�darrere�de�Sud�
àfrica,�Nigèria�i�Angola.�
�
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�
14. DJIBOUTI 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 496 1.601� 179 2,77 8,95 3,23� �� 9
GI� 0 5� 2 0,00 2,50 � �� 2
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 37 95� 4 9,18 23,63 2,57� �� 0
A� 6 49� 1 5,80 49,30 8,50� �� 0
CS� 274 72� 2 137,00 36,15 0,26� �� 0
V� 128 744� 14 9,11 53,11 5,83� �� 0
CAT� 532 1.701� 185 2,88 9,19 3,20� �� 12
CV� 407 865� 17 23,96 50,89 2,12� �� 0
CF� 940 2.566� 202 4,65 12,70 2,73� �� 12
E� 2.437 7.391� 335 7,27 22,06 3,03� �� 17
CF�/�E� 0,39 0,35� 0,60 0,64 0,58 0,90� �� 0,71
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 96 504� 2 48,05 252,05 5,25� �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 0
CAT� 96 504� 2 48,05 252,05 5,25� �� 0
CV� 0 0� 0 � �� 0
CF� 96 504� 2 48,05 252,05 5,25� �� 0
E� 96 509� 5 19,22 101,80 5,30� �� 0
CF�/�E� 1,00 0,99� 0,40 2,50 2,48 0,99� ��
�
Les�exportacions�en�massa�i�valor�a�Djibouti�són�superiors�que�les�importacions�d’aquest�
país.�Les�importacions�corresponen�a�un�10%�de�les�exportacions.�El�tiquet�és�positiu�
perquè�l’Instituto�Nacional�de�Estadística�no�comptabilitza�els�naturals�de�Djibouti.�
�
Gairebé�totes�les�importacions�espanyoles�procedents�de�Djibouti�se�les�enduu�Barcelona�
amb�un�40%�de�totes�les�operacions�d’Espanya,�lúnica�província�de�la�Catalanofonia�que�
n’importa.�
�
Quant�a�exportacions,�tres�són�les�províncies�principals:�Barcelona,�Castelló�i�València,�per�
el�major�valor�màssic�surt�d’Alacant�(8,50€/kg).�Les�empreses�exportadores�catalanòfones�
representen�el�71%�de�tot�Espanya.�
�
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�
14. DJIBOUTI 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 496 1.601� 179 2,77 8,95 3,23� �� 9
GI� 0 5� 2 0,00 2,50 � �� 2
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 37 95� 4 9,18 23,63 2,57� �� 0
A� 6 49� 1 5,80 49,30 8,50� �� 0
CS� 274 72� 2 137,00 36,15 0,26� �� 0
V� 128 744� 14 9,11 53,11 5,83� �� 0
CAT� 532 1.701� 185 2,88 9,19 3,20� �� 12
CV� 407 865� 17 23,96 50,89 2,12� �� 0
CF� 940 2.566� 202 4,65 12,70 2,73� �� 12
E� 2.437 7.391� 335 7,27 22,06 3,03� �� 17
CF�/�E� 0,39 0,35� 0,60 0,64 0,58 0,90� �� 0,71
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 96 504� 2 48,05 252,05 5,25� �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 0
CAT� 96 504� 2 48,05 252,05 5,25� �� 0
CV� 0 0� 0 � �� 0
CF� 96 504� 2 48,05 252,05 5,25� �� 0
E� 96 509� 5 19,22 101,80 5,30� �� 0
CF�/�E� 1,00 0,99� 0,40 2,50 2,48 0,99� ��
�
Les�exportacions�en�massa�i�valor�a�Djibouti�són�superiors�que�les�importacions�d’aquest�
país.�Les�importacions�corresponen�a�un�10%�de�les�exportacions.�El�tiquet�és�positiu�
perquè�l’Instituto�Nacional�de�Estadística�no�comptabilitza�els�naturals�de�Djibouti.�
�
Gairebé�totes�les�importacions�espanyoles�procedents�de�Djibouti�se�les�enduu�Barcelona�
amb�un�40%�de�totes�les�operacions�d’Espanya,�lúnica�província�de�la�Catalanofonia�que�
n’importa.�
�
Quant�a�exportacions,�tres�són�les�províncies�principals:�Barcelona,�Castelló�i�València,�per�
el�major�valor�màssic�surt�d’Alacant�(8,50€/kg).�Les�empreses�exportadores�catalanòfones�
representen�el�71%�de�tot�Espanya.�
�

�
Economia�djiboutina.�
�
L’economia�es�basa�en�el�sector�de�serveis�gràcies�a�la�seva�bona�situació�estratègica,�però�
pateix�onades�de�fam�pel�clima�extremament�sec.�Això�fa�que�tingui�una�gran�dependència�
alimentària�exterior.�
�
Djibouti�té�pocs�recursos�naturals,�però�vol�explotar�la�presència�de�sal.�
�
Té�poca�indústria.�
�
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�
15. EGIPTE 
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 39 202� 22 1,77 9,16 5,18� 2� 3
B� 65.924 149.334� 22.912 2,88 6,52 2,27� 215� 160
GI� 1.016 6.237� 360 2,82 17,33 6,14� 133� 11
L� 1.399 2.426� 155 9,02 15,65 1,73� 7� 9
T� 17.951 22.804� 314 57,17 72,62 1,27� 346� 8
A� 23.094 7.983� 3.251 7,10 2,46 0,35� 34� 22
CS� 122.333 74.097� 2.286 53,51 32,41 0,61� 1.900� 30
V� 14.700 24.245� 3.287 4,47 7,38 1,65� 121� 45
CAT� 86.289 180.801� 23.741 3,63 7,62 2,10� 156� 188
CV� 160.127 106.324� 8.824 18,15 12,05 0,66� 224� 97
CF� 246.454 287.326� 32.587 7,56 8,82 1,17� 165� 288
E� 592.867 808.804� 70.405 8,42 11,49 1,36� 255� 522
CF�/�E� 0,42 0,36� 0,46 0,90 0,77 0,85� 0,65� 0,55
�
Import�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 27.928� 15.381 571 48,91 26,94 0,55� 141� 1
B� 625.634� 260.925 2.994 208,96 87,15 0,42� 376� 21
GI� 1.317� 2.453 193 6,82 12,71 1,86� 52� 4
L� 216� 324 47 4,59 6,90 1,50� 1� 3
T� 186.960� 106.117 809 231,10 131,17 0,57� 1.608� 2
A� 33.530� 28.850 610 54,97 47,30 0,86� 123� 12
CS� 9.421� 7.030 241 39,09 29,17 0,75� 180� 10
V� 104.704� 59.621 1.103 94,93 54,05 0,57� 297� 12
CAT� 814.126� 369.820 4.043 201,37 91,47 0,45� 320� 30
CV� 147.655� 95.501 1.954 75,57 48,87 0,65� 201� 34
CF� 989.709� 480.702 6.568 150,69 73,19 0,49� 276� 65
E� 3.022.671� 1.357.029 20.328 148,69 66,76 0,45� 427� 140
CF�/�E� 0,33� 0,35 0,32 1,01 1,10 1,08� 0,65� 0,46
�
Les�importacions�d’Egipte�són�molt�més�elevades�que�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia:�unes�4�vegades�en�massa�i�el�doble�en�valor.�El�tiquet�és�negatiu.�El�55%�de�
les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�46%�de�importadores.�
�
Barcelona�guanya�en�operacions�d’exportació�i�d’importació.�València�exporta�en�massa�
més�que�Catalunya,�però�Catalunya�exporta�més�en�valor.�Girona�(6,14€/kg)�i�Balears�
(5,18€/kg)�són�les�províncies�que�exporten�materials�de�més�valor.�Cada�egipci�exporta�
165.000€�i�importa�276.000€.�
�
Quant�a�les�importacions,�Barcelona�lidera�en�massa�i�en�valor.�Segueixen�Tarragona�i�
València.�Les�importacions�de�més�valor�les�fan�Girona�i�Lleida.�El�comerç�exterior�de�la�
Catalanofonia�representa�el�36%�de�les�exportacions�i�el�35%�de�les�importacions�de�tot�
Espanya.�
�
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�
15. EGIPTE 
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 39 202� 22 1,77 9,16 5,18� 2� 3
B� 65.924 149.334� 22.912 2,88 6,52 2,27� 215� 160
GI� 1.016 6.237� 360 2,82 17,33 6,14� 133� 11
L� 1.399 2.426� 155 9,02 15,65 1,73� 7� 9
T� 17.951 22.804� 314 57,17 72,62 1,27� 346� 8
A� 23.094 7.983� 3.251 7,10 2,46 0,35� 34� 22
CS� 122.333 74.097� 2.286 53,51 32,41 0,61� 1.900� 30
V� 14.700 24.245� 3.287 4,47 7,38 1,65� 121� 45
CAT� 86.289 180.801� 23.741 3,63 7,62 2,10� 156� 188
CV� 160.127 106.324� 8.824 18,15 12,05 0,66� 224� 97
CF� 246.454 287.326� 32.587 7,56 8,82 1,17� 165� 288
E� 592.867 808.804� 70.405 8,42 11,49 1,36� 255� 522
CF�/�E� 0,42 0,36� 0,46 0,90 0,77 0,85� 0,65� 0,55
�
Import�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 27.928� 15.381 571 48,91 26,94 0,55� 141� 1
B� 625.634� 260.925 2.994 208,96 87,15 0,42� 376� 21
GI� 1.317� 2.453 193 6,82 12,71 1,86� 52� 4
L� 216� 324 47 4,59 6,90 1,50� 1� 3
T� 186.960� 106.117 809 231,10 131,17 0,57� 1.608� 2
A� 33.530� 28.850 610 54,97 47,30 0,86� 123� 12
CS� 9.421� 7.030 241 39,09 29,17 0,75� 180� 10
V� 104.704� 59.621 1.103 94,93 54,05 0,57� 297� 12
CAT� 814.126� 369.820 4.043 201,37 91,47 0,45� 320� 30
CV� 147.655� 95.501 1.954 75,57 48,87 0,65� 201� 34
CF� 989.709� 480.702 6.568 150,69 73,19 0,49� 276� 65
E� 3.022.671� 1.357.029 20.328 148,69 66,76 0,45� 427� 140
CF�/�E� 0,33� 0,35 0,32 1,01 1,10 1,08� 0,65� 0,46
�
Les�importacions�d’Egipte�són�molt�més�elevades�que�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia:�unes�4�vegades�en�massa�i�el�doble�en�valor.�El�tiquet�és�negatiu.�El�55%�de�
les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�46%�de�importadores.�
�
Barcelona�guanya�en�operacions�d’exportació�i�d’importació.�València�exporta�en�massa�
més�que�Catalunya,�però�Catalunya�exporta�més�en�valor.�Girona�(6,14€/kg)�i�Balears�
(5,18€/kg)�són�les�províncies�que�exporten�materials�de�més�valor.�Cada�egipci�exporta�
165.000€�i�importa�276.000€.�
�
Quant�a�les�importacions,�Barcelona�lidera�en�massa�i�en�valor.�Segueixen�Tarragona�i�
València.�Les�importacions�de�més�valor�les�fan�Girona�i�Lleida.�El�comerç�exterior�de�la�
Catalanofonia�representa�el�36%�de�les�exportacions�i�el�35%�de�les�importacions�de�tot�
Espanya.�
�

�
Economia�egípcia.�
�
L’economia�egípcia�depèn�principalment�de�l’agricultura�(condicionada�per�l’escassa�terra�
conreable�i�la�dependència�del�Nil),�les�exportacions�de�petroli�i�gas�natural,�el�turisme�i�els�
mitjans.�
�
El�govern�treballa�amb�grans�inversions�en�comunicacions�(mòbils)�i�infraestructures�
físiques�(sobretot�ferroviàries).�
�
Els�seus�principals�beneficis�provenen�del�turisme�i�del�trànsit�marítim�pel�Canal�de�Suez.�
També�ha�adquirit�importància�el�mercat�financer.�
�
Egipte�ha�desenvolupat�un�mercat�energètic�basat�en�carbó,�petroli,�gas�natural,�i�aigua.�
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�
16. ERITREA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 12 180� 19 0,65 9,45 14,59� �� 2
GI� 1 23� 4 0,25 5,83 23,30� �� 1
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 1 0,00 0,00 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 9� 2 0,00 4,65 � �� 0
CAT� 13 203� 24 0,55 8,45 15,36� �� 3
CV� 0 9� 2 0,00 4,65 � �� 0
CF� 13 212� 26 0,51 8,16 15,95� �� 3
E� 279 1385� 50 5,57 27,70 4,97� �� 9
CF�/�E� 0,05 0,15� 0,52 0,09 0,29 3,21� �� 0,33
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 0 0� 0 � �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 0
CAT� 0 0� 0 � �� 0
CV� 0 0� 0 � �� 0
CF� 0 0� 0 � �� 0
E� 3,7 3,1� 3 1,23 1,03 0,84� �� 0
CF�/�E� 0,00 0,00� 0,00 0,00 0,00 0,00� ��
�
Les�exportacions�catalanòfones�a�Eritrea�són�superiors�que�les�importacions,�que�són�
nul·les.�Així�el�tiquet�és�positiu,�però�no�es�pot�calcular�per�manca�de�dades�a�l’Instituto�
Nacional�de�Estadística�sobre�nacionals�eritreus�a�Espanya.�
�
Només�Catalunya�hi�exporta�amb�Barcelona�al�capdavant�i�només�Girona�com�a�segona�i�
última�contribució.�El�valor�del�que�s’hi�exporta�no�és�negligible:�Barcelona�(14,59€/kg)�i�
Girona�(23,30€/kg).�El�33%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones.�
�
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�
16. ERITREA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 12 180� 19 0,65 9,45 14,59� �� 2
GI� 1 23� 4 0,25 5,83 23,30� �� 1
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 1 0,00 0,00 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 9� 2 0,00 4,65 � �� 0
CAT� 13 203� 24 0,55 8,45 15,36� �� 3
CV� 0 9� 2 0,00 4,65 � �� 0
CF� 13 212� 26 0,51 8,16 15,95� �� 3
E� 279 1385� 50 5,57 27,70 4,97� �� 9
CF�/�E� 0,05 0,15� 0,52 0,09 0,29 3,21� �� 0,33
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 0 0� 0 � �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 0
CAT� 0 0� 0 � �� 0
CV� 0 0� 0 � �� 0
CF� 0 0� 0 � �� 0
E� 3,7 3,1� 3 1,23 1,03 0,84� �� 0
CF�/�E� 0,00 0,00� 0,00 0,00 0,00 0,00� ��
�
Les�exportacions�catalanòfones�a�Eritrea�són�superiors�que�les�importacions,�que�són�
nul·les.�Així�el�tiquet�és�positiu,�però�no�es�pot�calcular�per�manca�de�dades�a�l’Instituto�
Nacional�de�Estadística�sobre�nacionals�eritreus�a�Espanya.�
�
Només�Catalunya�hi�exporta�amb�Barcelona�al�capdavant�i�només�Girona�com�a�segona�i�
última�contribució.�El�valor�del�que�s’hi�exporta�no�és�negligible:�Barcelona�(14,59€/kg)�i�
Girona�(23,30€/kg).�El�33%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones.�
�

�
Economia�eritrea.�
�
Eritrea�és�un�país�empobrit.�
�
L’agricultura�proporciona�el�80%�dels�ingressos.�
�
Manté�una�xarxa�de�carreteres�en�constant�creixement,�millora�els�seus�ports,�i�rehabilita�
els�ferrocarrils.�
�
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�
17. ETIÒPIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 1 0,00 0,30 � 0� 0
B� 2.603 6.110� 505 5,15 12,10 2,35� 8� 11
GI� 225 740� 61 3,68 12,14 3,30� 12� 3
L� 11 133� 3 3,53 44,47 12,58� 11� 1
T� 693 1.249� 30 23,09 41,62 1,80� 15� 1
A� 0 0� 19 0,01 0,01 1,00� 0� 1
CS� 1.862 6.016� 46 40,49 130,78 3,23� 547� 1
V� 265 1.217� 54 4,91 22,53 4,59� 8� 3
CAT� 3.531 8.232� 599 5,89 13,74 2,33� 9� 16
CV� 2.128 7.233� 119 17,88 60,78 3,40� 28� 5
CF� 5.659 15.465� 719 7,87 21,51 2,73� 13� 21
E� 13.799 39.592� 1.143 12,07 34,64 2,87� 39� 40
CF�/�E� 0,41 0,39� 0,63 0,65 0,62 0,95� 0,33� 0,53
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 4� 3 0,03 1,43 43,00� 0� 0
B� 1.519 6.785� 98 15,50 69,24 4,47� 9� 1
GI� 4 83� 5 0,70 16,56 23,66� 1� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 0 0� 0 � 0� 0
A� 32 268� 15 2,10 17,88 8,51� 3� 0
CS� 0 0� 0 � 0� 0
V� 65 144� 8 8,09 17,94 2,22� 1� 0
CAT� 1.523 6.868� 103 14,78 66,68 4,51� 8� 1
CV� 96 412� 23 4,18 17,90 4,28� 2� 0
CF� 1.619 7.284� 129 12,55 56,47 4,50� 6� 1
E� 2.761 8.886� 222 12,44 40,03 3,22� 9� 3
CF�/�E� 0,59 0,82� 0,58 1,01 1,41 1,40� 0,69� 0,33
�
Les�exportacions�a�Etiòpia�són�al�voltant�del�doble�que�les�importacions�cap�a�la�
Catalanofonia.�El�tiquet�és�d’uns�7.000€.�El�53%�de�les�empreses�exportadores�és�
catalanòfon,�però�només�el�33%�de�les�importadores.�
�
Al�voltant�del�40%�de�les�exportacions�espanyoles�és�catalanòfon,�que�puja�en�les�
exportacions�en�massa�(59%)�i�en�valor�(82%).�En�exportació�destaca�Barcelona�de�
lamateixa�manera�que�en�les�importacions.�
�
La�Catalanofonia�ven�a�2,73€/kg�i�compra�per�4,50€/kg.�El�valor�màssic�d’exportsació�el�té�
Lleida�amb�12,58€/kg,�però�Balears�compra�més�car�a�43,00€/kg.�
�
�
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�
17. ETIÒPIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 1 0,00 0,30 � 0� 0
B� 2.603 6.110� 505 5,15 12,10 2,35� 8� 11
GI� 225 740� 61 3,68 12,14 3,30� 12� 3
L� 11 133� 3 3,53 44,47 12,58� 11� 1
T� 693 1.249� 30 23,09 41,62 1,80� 15� 1
A� 0 0� 19 0,01 0,01 1,00� 0� 1
CS� 1.862 6.016� 46 40,49 130,78 3,23� 547� 1
V� 265 1.217� 54 4,91 22,53 4,59� 8� 3
CAT� 3.531 8.232� 599 5,89 13,74 2,33� 9� 16
CV� 2.128 7.233� 119 17,88 60,78 3,40� 28� 5
CF� 5.659 15.465� 719 7,87 21,51 2,73� 13� 21
E� 13.799 39.592� 1.143 12,07 34,64 2,87� 39� 40
CF�/�E� 0,41 0,39� 0,63 0,65 0,62 0,95� 0,33� 0,53
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 4� 3 0,03 1,43 43,00� 0� 0
B� 1.519 6.785� 98 15,50 69,24 4,47� 9� 1
GI� 4 83� 5 0,70 16,56 23,66� 1� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 0 0� 0 � 0� 0
A� 32 268� 15 2,10 17,88 8,51� 3� 0
CS� 0 0� 0 � 0� 0
V� 65 144� 8 8,09 17,94 2,22� 1� 0
CAT� 1.523 6.868� 103 14,78 66,68 4,51� 8� 1
CV� 96 412� 23 4,18 17,90 4,28� 2� 0
CF� 1.619 7.284� 129 12,55 56,47 4,50� 6� 1
E� 2.761 8.886� 222 12,44 40,03 3,22� 9� 3
CF�/�E� 0,59 0,82� 0,58 1,01 1,41 1,40� 0,69� 0,33
�
Les�exportacions�a�Etiòpia�són�al�voltant�del�doble�que�les�importacions�cap�a�la�
Catalanofonia.�El�tiquet�és�d’uns�7.000€.�El�53%�de�les�empreses�exportadores�és�
catalanòfon,�però�només�el�33%�de�les�importadores.�
�
Al�voltant�del�40%�de�les�exportacions�espanyoles�és�catalanòfon,�que�puja�en�les�
exportacions�en�massa�(59%)�i�en�valor�(82%).�En�exportació�destaca�Barcelona�de�
lamateixa�manera�que�en�les�importacions.�
�
La�Catalanofonia�ven�a�2,73€/kg�i�compra�per�4,50€/kg.�El�valor�màssic�d’exportsació�el�té�
Lleida�amb�12,58€/kg,�però�Balears�compra�més�car�a�43,00€/kg.�
�
�

�
Economia�etíop.�
�
Etiòpia�era�l’economia�africana�de�creixement�més�ràpid�entre�les�no�dependents�del�
petroli�(2007�2008).�
�
L’agricultura�és�de�l’economia�(incluint�màrqueting,�processament�i�exportació):�dóna�el�
45%�del�PIB,�el�90%�de�les�exportacions�i�el�80%�de�la�mà�d’obra.�Malgrat�l’abundància�
d’aigua,�només�es�rega�un�1,5%.�Els�caps�de�bestiar�són�els�més�nombrosos�d’Àfrica.(15%�
del�PIB).�
�
El�principal�producte�és�el�cafè,�destinat�gairebé�tot�a�l’exportació,�que�dóna�vida�a�un�25%�
de�la�població.�
�
Etiòpia�té�reserves�d’or�i�tàntal,�així�com�de�marbre,�potassa,�ferro,�i�gas�natural.��
�
Es�treballa�en�l’energia�hidroelèctrica�(només�se�n’aprofita�un�1%),�l’explotació�del�gas�
natural,�la�recuperació�de�zones�agrícoles�i�la�diversificació�de�les�activitats�econòmiques.�
�
El�govern�proveeix�serveis�de�telecomunicacions�
�
Els�productes�d’exportació�són�cafè,�panís,�cuir,�llegums,�oleaginoses,�cereals,�patates,�
canya�de�sucre,�vegetals�i�petroli.�Els�productes�d’importació�són�del�petroli,�bestiar�i�
maquinària.�
�
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�
18. GABON 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 3� 2 0,00 1,65 � �� 0
B� 1.610 4.438� 1.043 1,54 4,26 2,76� �� 20
GI� 906 1.056� 100 9,06 10,56 1,17� �� 1
L� 105 431� 13 8,08 33,17 4,10� �� 0
T� 416 373� 25 16,65 14,93 0,90� �� 1
A� 460 834� 85 5,41 9,81 1,81� �� 5
CS� 8.785 2.810� 183 48,00 15,36 0,32� �� 4
V� 10.050 8.554� 564 17,82 15,17 0,85� �� 3
CAT� 3.037 6.299� 1.181 2,57 5,33 2,07� �� 22
CV� 19.295 12.197� 832 23,19 14,66 0,63� �� 12
CF� 22.332 18.499� 2.015 11,08 9,18 0,83� �� 34
E� 57.718 43.859� 3.066 18,83 14,30 0,76� �� 64
CF�/�E� 0,39 0,42� 0,66 0,59 0,64 1,09� �� 0,53
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 1� 4� 5 0,20 0,78 3,90� �� 0
B� 153� 204� 5 30,64 40,84 1,33� �� 0
GI� 0� 0� 0 �� �� 0
L� 0� 0� 0 �� �� 0
T� 0� 0� 0 �� �� 0
A� 0� 0� 0 �� �� 0
CS� 123.304� 68.385� 1 123303,70 68384,50 0,55� �� 0
V� 7.265� 8.648� 107 67,90 80,83 1,19� �� 4
CAT� 153� 204� 5 30,64 40,84 1,33� �� 0
CV� 130.569� 77.033� 108 1208,97 713,27 0,59� �� 4
CF� 130.723� 77.241� 118 1107,82 654,58 0,59� �� 4
E� 689.247� 391.165� 285 2418,41 1372,51 0,57� �� 9
CF�/�E� 0,19� 0,20� 0,41 0,46 0,48 1,04� �� 0,44
�
Les�importacions�des�de�Gabon�en�massa�són�més�de�cinc�cops�més�elevades�que�les�
exportacions�cap�allí�i�més�de�quatre�cops�en�valor.�El�tiquet�és�doncs�negatiu.�El�53%�de�
les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�44%�de�les�importadores.�
�
València�passa�clarament�Catalunya�en�exportacions,�i�encara�més�en�importacions.�Les�
exportacions�de�major�valor�les�fa�Lleida�(4,10€/kg),�però�qui�compra�més�valor�és�
Balears�(3,90€/kg).�La�Catalanofonia�absorbeix�el�42%�de�les�exportacions�espanyoles�i�el�
20%�de�les�importacions.�
�
�
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�
18. GABON 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 3� 2 0,00 1,65 � �� 0
B� 1.610 4.438� 1.043 1,54 4,26 2,76� �� 20
GI� 906 1.056� 100 9,06 10,56 1,17� �� 1
L� 105 431� 13 8,08 33,17 4,10� �� 0
T� 416 373� 25 16,65 14,93 0,90� �� 1
A� 460 834� 85 5,41 9,81 1,81� �� 5
CS� 8.785 2.810� 183 48,00 15,36 0,32� �� 4
V� 10.050 8.554� 564 17,82 15,17 0,85� �� 3
CAT� 3.037 6.299� 1.181 2,57 5,33 2,07� �� 22
CV� 19.295 12.197� 832 23,19 14,66 0,63� �� 12
CF� 22.332 18.499� 2.015 11,08 9,18 0,83� �� 34
E� 57.718 43.859� 3.066 18,83 14,30 0,76� �� 64
CF�/�E� 0,39 0,42� 0,66 0,59 0,64 1,09� �� 0,53
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 1� 4� 5 0,20 0,78 3,90� �� 0
B� 153� 204� 5 30,64 40,84 1,33� �� 0
GI� 0� 0� 0 �� �� 0
L� 0� 0� 0 �� �� 0
T� 0� 0� 0 �� �� 0
A� 0� 0� 0 �� �� 0
CS� 123.304� 68.385� 1 123303,70 68384,50 0,55� �� 0
V� 7.265� 8.648� 107 67,90 80,83 1,19� �� 4
CAT� 153� 204� 5 30,64 40,84 1,33� �� 0
CV� 130.569� 77.033� 108 1208,97 713,27 0,59� �� 4
CF� 130.723� 77.241� 118 1107,82 654,58 0,59� �� 4
E� 689.247� 391.165� 285 2418,41 1372,51 0,57� �� 9
CF�/�E� 0,19� 0,20� 0,41 0,46 0,48 1,04� �� 0,44
�
Les�importacions�des�de�Gabon�en�massa�són�més�de�cinc�cops�més�elevades�que�les�
exportacions�cap�allí�i�més�de�quatre�cops�en�valor.�El�tiquet�és�doncs�negatiu.�El�53%�de�
les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�44%�de�les�importadores.�
�
València�passa�clarament�Catalunya�en�exportacions,�i�encara�més�en�importacions.�Les�
exportacions�de�major�valor�les�fa�Lleida�(4,10€/kg),�però�qui�compra�més�valor�és�
Balears�(3,90€/kg).�La�Catalanofonia�absorbeix�el�42%�de�les�exportacions�espanyoles�i�el�
20%�de�les�importacions.�
�
�

�
Economia�gabonesa.�
�
Gabon�és�un�dels�països�més�pròspers�de�la�regió.�
�
Els�sectors�agrícola�i�turístic�estan�condicionats�per�les�pobres�infraestructures.�
�
Te�gran�quantitats�d’arbres�de�fustes�molt�fines.�
�
Gabon�té�grans�reserves�de�ferro�així�com�petroli�(domina�l’economia:�43%�del�PIB),�
manganès�(una�de�les�principals�fonts�d’ingressos)�i�urani�amb�grans�reserves�de�ferro�
�
Els�petits�sectors�de�processament�i�serveis�estan�controlats�per�pocs�inversors�locals.�
�
Exporta�petroli�(81%�de�les�exportacions),�fusta,�manganès�i�urani.�Importa�maquinària�
agrícola,�aliments,�metalls,�productes�químics,�materials�de�construcció�i�equips�de�
transport.�
�
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�
19. GÀMBIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 21 20� 8 2,60 2,54 0,98� 0� 1
B� 1.528 1.310� 414 3,69 3,16 0,86� 0� 4
GI� 611 315� 194 3,15 1,63 0,52� 0� 1
L� 96 67� 26 3,69 2,58 0,70� 0� 1
T� 1 23� 12 0,04 1,91 45,80� 0� 1
A� 105 73� 15 7,02 4,87 0,69� 1� 1
CS� 2.226 355� 58 38,39 6,12 0,16� 15� 1
V� 1.361 483� 64 21,26 7,54 0,35� 3� 2
CAT� 2.275 1.716� 646 3,52 2,66 0,75� 0� 7
CV� 3.692 910� 137 26,95 6,64 0,25� 3� 4
CF� 5.948 2.646� 791 7,52 3,35 0,44� 0� 12
E� 21.406 9.750� 1.312 16,32 7,43 0,46� 1� 18
CF�/�E� 0,28 0,27� 0,60 0,46 0,45 0,98� 0,31� 0,67
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 24 124� 4 6,08 30,88 5,08� 0� 0
GI� 0 0� 0 � 0� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 0 0� 0 � 0� 0
A� 0 0� 0 � 0� 0
CS� 0 0� 0 � 0� 0
V� 181 838� 16 11,33 52,36 4,62� 4� 0
CAT� 24 124� 4 6,08 30,88 5,08� 0� 0
CV� 181 838� 16 11,33 52,36 4,62� 3� 0
CF� 206 961� 20 10,28 48,07 4,68� 0� 0
E� 473 2.121� 44 10,76 48,20 4,48� 0� 0
CF�/�E� 0,43 0,45� 0,45 0,96 1,00 1,04� 0,52�
�
Les�importacions�des�de�Gàmbia�són�molt�petites,�però�el�tiquet�no�arriba�a�1.000€.��
Castelló�s’enduu�el�tiquet�més�imporant�(15.000€).�El�67%�de�les�empreses�exportadores�
són�catalanòfones,�però�no�en�consten�d’importadores.�
�
Les�exportacions�a�Gàmbia�es�fan�des�de�les�vuit�províncies,�però�Barcelona�encapçala�el�
rànquing�per�valor.�Les�exportacions�més�valuoses�es�fan�des�de�Tarrragona�(45,80€/kg).�
Catalunya�lidera�les�exportacions.�És�València�qui�encapçala�les�importacions.�El�27%�de�
les�exportacions�espanyoles�són�catalanòfones�i�el�45%�de�les�importacions.�
�
�
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�
19. GÀMBIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 21 20� 8 2,60 2,54 0,98� 0� 1
B� 1.528 1.310� 414 3,69 3,16 0,86� 0� 4
GI� 611 315� 194 3,15 1,63 0,52� 0� 1
L� 96 67� 26 3,69 2,58 0,70� 0� 1
T� 1 23� 12 0,04 1,91 45,80� 0� 1
A� 105 73� 15 7,02 4,87 0,69� 1� 1
CS� 2.226 355� 58 38,39 6,12 0,16� 15� 1
V� 1.361 483� 64 21,26 7,54 0,35� 3� 2
CAT� 2.275 1.716� 646 3,52 2,66 0,75� 0� 7
CV� 3.692 910� 137 26,95 6,64 0,25� 3� 4
CF� 5.948 2.646� 791 7,52 3,35 0,44� 0� 12
E� 21.406 9.750� 1.312 16,32 7,43 0,46� 1� 18
CF�/�E� 0,28 0,27� 0,60 0,46 0,45 0,98� 0,31� 0,67
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 24 124� 4 6,08 30,88 5,08� 0� 0
GI� 0 0� 0 � 0� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 0 0� 0 � 0� 0
A� 0 0� 0 � 0� 0
CS� 0 0� 0 � 0� 0
V� 181 838� 16 11,33 52,36 4,62� 4� 0
CAT� 24 124� 4 6,08 30,88 5,08� 0� 0
CV� 181 838� 16 11,33 52,36 4,62� 3� 0
CF� 206 961� 20 10,28 48,07 4,68� 0� 0
E� 473 2.121� 44 10,76 48,20 4,48� 0� 0
CF�/�E� 0,43 0,45� 0,45 0,96 1,00 1,04� 0,52�
�
Les�importacions�des�de�Gàmbia�són�molt�petites,�però�el�tiquet�no�arriba�a�1.000€.��
Castelló�s’enduu�el�tiquet�més�imporant�(15.000€).�El�67%�de�les�empreses�exportadores�
són�catalanòfones,�però�no�en�consten�d’importadores.�
�
Les�exportacions�a�Gàmbia�es�fan�des�de�les�vuit�províncies,�però�Barcelona�encapçala�el�
rànquing�per�valor.�Les�exportacions�més�valuoses�es�fan�des�de�Tarrragona�(45,80€/kg).�
Catalunya�lidera�les�exportacions.�És�València�qui�encapçala�les�importacions.�El�27%�de�
les�exportacions�espanyoles�són�catalanòfones�i�el�45%�de�les�importacions.�
�
�

�
Economia�gambiana.�
�
L’economia�de�Gàmbia��es�basa�en�productes�agrícoles�(agricultura�tradicional�de�
subsistència:�30%�del�PIB)�i�en�la�ramaderia�per�al�consum�intern,�en�depèn�el�75%�de�la�
població.�Carn,�pesca�i�fusta�són�altres�aportacions.�
�
Gàmbia�no�té�jaciments�minerals�d’importància�ni�altres�recursos�naturals.�
�
La�indústria�se�centra�en�la�transformació�de�productes�agrícoles�com�ara�cacauets�o�del�
peix.�També�s’ocupa�de�sabó,�refrescos,�i�vestits.�
�
El�turisme�va�ser�una�important�font�d’ingressos�fins�l’any�2000.�
�
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�
20. GHANA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 78 70� 52 1,49 1,35 0,91 0� 0
B� 12.431 18.699� 1.408 8,83 13,28 1,50 4� 26
GI� 282 863� 71 3,97 12,15 3,06 2� 1
L� 1.125 2.491� 116 9,70 21,48 2,21 8� 3
T� 2.938 2.486� 141 20,84 17,63 0,85 7� 3
A� 1.023 1.456� 133 7,69 10,94 1,42 8� 6
CS� 32.906 8.494� 595 55,30 14,27 0,26 207� 15
V� 5.126 32.090� 480 10,68 66,85 6,26 49� 9
CAT� 16.776 24.539� 1.736 9,66 14,14 1,46 5� 33
CV� 39.054 42.039� 1.208 32,33 34,80 1,08 48� 30
CF� 55.908 66.649� 2.996 18,66 22,25 1,19 10� 63
E� 258.855 173.201� 7.200 35,95 24,06 0,67 11� 121
CF�/�E� 0,22 0,38� 0,42 0,52 0,92 1,78 0,90� 0,52
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 0� 0
B� 21.874 58.360� 531 41,19 109,91 2,67 14� 13
GI� 55 79� 4 13,68 19,70 1,44 0� 0
L� 5 4� 7 0,69 0,53 0,77 0� 0
T� 79 45� 4 19,83 11,20 0,56 0� 0
A� 2.634 6.166� 228 11,55 27,04 2,34 34� 1
CS� 29 28� 1 28,70 27,50 0,96 1� 0
V� 11.701 17.888� 271 43,18 66,01 1,53 27� 3
CAT� 22.013 58.487� 546 40,32 107,12 2,66 11� 13
CV� 14.364 24.082� 500 28,73 48,16 1,68 27� 4
CF� 36.377 82.569� 1.046 34,78 78,94 2,27 13� 17
E� 44.230 97.213� 1.328 33,31 73,20 2,20 6� 27
CF�/�E� 0,82 0,85� 0,79 1,04 1,08 1,03 1,99� 0,63
�
Les�importacions�en�valor�des�de�Ghana�són�superior�a�les�exportacions,�però�en�massa�és�
a�l’inrevés.�El�tiquet�és�lleugerament�negatiu,�però�a�la�comunitat�valenciana�és�de�
35.000€.��A�Espanya�el�tiquet�és�de�5.000€.�El�52%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones,�i�el�63%�de�les�importadores.�
�
El�22%�de�les�exportacions�en�massa�són�catalanòfones�i�el�38%�del�valor,�també.�El�82%�
de�les�importacions�en�massa�són�catalanòfones�i�el�85%�en�valor,�també.�La�província�de�
València�es�qui�més�car�ven�(6,26€/kg),�però�Barcelona�(2,67€/kg)�i�Alacant�(2,34€/kg)�
són�les�que�més�car�compren.�
�
�
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�
20. GHANA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 78 70� 52 1,49 1,35 0,91 0� 0
B� 12.431 18.699� 1.408 8,83 13,28 1,50 4� 26
GI� 282 863� 71 3,97 12,15 3,06 2� 1
L� 1.125 2.491� 116 9,70 21,48 2,21 8� 3
T� 2.938 2.486� 141 20,84 17,63 0,85 7� 3
A� 1.023 1.456� 133 7,69 10,94 1,42 8� 6
CS� 32.906 8.494� 595 55,30 14,27 0,26 207� 15
V� 5.126 32.090� 480 10,68 66,85 6,26 49� 9
CAT� 16.776 24.539� 1.736 9,66 14,14 1,46 5� 33
CV� 39.054 42.039� 1.208 32,33 34,80 1,08 48� 30
CF� 55.908 66.649� 2.996 18,66 22,25 1,19 10� 63
E� 258.855 173.201� 7.200 35,95 24,06 0,67 11� 121
CF�/�E� 0,22 0,38� 0,42 0,52 0,92 1,78 0,90� 0,52
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 0� 0
B� 21.874 58.360� 531 41,19 109,91 2,67 14� 13
GI� 55 79� 4 13,68 19,70 1,44 0� 0
L� 5 4� 7 0,69 0,53 0,77 0� 0
T� 79 45� 4 19,83 11,20 0,56 0� 0
A� 2.634 6.166� 228 11,55 27,04 2,34 34� 1
CS� 29 28� 1 28,70 27,50 0,96 1� 0
V� 11.701 17.888� 271 43,18 66,01 1,53 27� 3
CAT� 22.013 58.487� 546 40,32 107,12 2,66 11� 13
CV� 14.364 24.082� 500 28,73 48,16 1,68 27� 4
CF� 36.377 82.569� 1.046 34,78 78,94 2,27 13� 17
E� 44.230 97.213� 1.328 33,31 73,20 2,20 6� 27
CF�/�E� 0,82 0,85� 0,79 1,04 1,08 1,03 1,99� 0,63
�
Les�importacions�en�valor�des�de�Ghana�són�superior�a�les�exportacions,�però�en�massa�és�
a�l’inrevés.�El�tiquet�és�lleugerament�negatiu,�però�a�la�comunitat�valenciana�és�de�
35.000€.��A�Espanya�el�tiquet�és�de�5.000€.�El�52%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones,�i�el�63%�de�les�importadores.�
�
El�22%�de�les�exportacions�en�massa�són�catalanòfones�i�el�38%�del�valor,�també.�El�82%�
de�les�importacions�en�massa�són�catalanòfones�i�el�85%�en�valor,�també.�La�província�de�
València�es�qui�més�car�ven�(6,26€/kg),�però�Barcelona�(2,67€/kg)�i�Alacant�(2,34€/kg)�
són�les�que�més�car�compren.�
�
�

�
Economia�ghanesa.�
�
Ghana�és�un�dels�països�més�rics�en�recursos�de�l’Àfrica�occidental,�però�continua�essent�
en�desenvolupament.�
�
L’economia�del�país�és�principalment�agrària�(37%�del�PIB).�La�principal�font�d’ingressos�
dels�agricultors�és�el�cacau�i�els�seus�productes�derivats�(2/3�de�les�exportacions).�
�
Ghana�continua�essent�un��dels�primers�països�productors�d’or.�Altres�exportacions�es�
basen�en�cacau,�petroli,�gas�natural,�fusta,�electricitat,�diamants,�bauxita�i�manganès.�
�
La�indústria�és�només�una�part�petita�de�l’economia�(7,9%�del�PIB).�Amb�companyies�
estrangeres�fa�projectes�d’infraestructures,�incloent�necessitats�com�l’habitatge.�
�
La�Borsa�de�Ghana�és�la�tercera�després�de�la�de�Johannesburg�i�Nigèria,�dins�Àfrica.�
�
�
�
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�
21. GUINEA BISSAU 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 1 1� 1 1,10 0,80 0,73� 0� 0
B� 346 993� 88 3,93 11,28 2,87� 2� 1
GI� 8 4� 3 2,80 1,47 0,52� 0� 1
L� 65 386� 13 5,02 29,68 5,92� 1� 2
T� 1 0� 2 0,30 0,20 0,67� 0� 0
A� 51 64� 18 2,84 3,53 1,24� 1� 1
CS� 285 45� 10 28,46 4,52 0,16� 3� 1
V� 436 370� 34 12,83 10,88 0,85� 5� 1
CAT� 420 1.383� 106 3,96 13,05 3,29� 1� 4
CV� 772 479� 62 12,45 7,72 0,62� 2� 3
CF� 1.193 1.863� 169 7,06 11,02 1,56� 1� 7
E� 4.075 6.491� 559 7,29 11,61 1,59� 1� 12
CF�/�E� 0,29 0,29� 0,30 0,97 0,95 0,98� 1,44� 0,58
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 0 3� 1 0,20 2,50 12,50� 0� 0
GI� 0 0� 0 � 0� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 0 0� 0 � 0� 0
A� 0 0� 0 � 0� 0
CS� 0 0� 0 � 0� 0
V� 0 0� 0 � 0� 0
CAT� 0 3� 1 0,20 2,50 12,50� 0� 0
CV� 0 0� 0 � 0� 0
CF� 0 3� 1 0,20 2,50 12,50� 0� 0
E� 910 3.118� 15 60,69 207,87 3,43� 0� 0
CF�/�E� 0,00 0,00� 0,07 0,00 0,01 3,65� 0,00�
�
Les�importacions�des�de�Guinea�Bissau�són�insignificants�a�la�Catalanofonia,�però�les�
exportacions�són�notables.�El�tiquet�de�la�Catalanofonia�és�d’uns�1.000€.�El�tiquet�a�la�
província�de�València�és�d’uns�5.000€.�El�58%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones.�
�
Catalunya�sobresurt�en�valor�de�les�exportacions,�però�València�ho�fa�en�les�exportacions�
en�massa.�El�valor�màssic�de�les�exportacions�des�de�la�Catalanofonia�és�1,56€/kg,�però�
Barcelona�presenta�un�màxim�a�2,87€/kg.�El�29%�de�les�exportacions�espanyoles�són�
catalanòfones.�
�
L’única�importació�des�de�Guinea�Bissau�la�fa�Barcelona�a�12,50€/kg,�importa�2.500�kg.�
�
�
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�
21. GUINEA BISSAU 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 1 1� 1 1,10 0,80 0,73� 0� 0
B� 346 993� 88 3,93 11,28 2,87� 2� 1
GI� 8 4� 3 2,80 1,47 0,52� 0� 1
L� 65 386� 13 5,02 29,68 5,92� 1� 2
T� 1 0� 2 0,30 0,20 0,67� 0� 0
A� 51 64� 18 2,84 3,53 1,24� 1� 1
CS� 285 45� 10 28,46 4,52 0,16� 3� 1
V� 436 370� 34 12,83 10,88 0,85� 5� 1
CAT� 420 1.383� 106 3,96 13,05 3,29� 1� 4
CV� 772 479� 62 12,45 7,72 0,62� 2� 3
CF� 1.193 1.863� 169 7,06 11,02 1,56� 1� 7
E� 4.075 6.491� 559 7,29 11,61 1,59� 1� 12
CF�/�E� 0,29 0,29� 0,30 0,97 0,95 0,98� 1,44� 0,58
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 0 3� 1 0,20 2,50 12,50� 0� 0
GI� 0 0� 0 � 0� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 0 0� 0 � 0� 0
A� 0 0� 0 � 0� 0
CS� 0 0� 0 � 0� 0
V� 0 0� 0 � 0� 0
CAT� 0 3� 1 0,20 2,50 12,50� 0� 0
CV� 0 0� 0 � 0� 0
CF� 0 3� 1 0,20 2,50 12,50� 0� 0
E� 910 3.118� 15 60,69 207,87 3,43� 0� 0
CF�/�E� 0,00 0,00� 0,07 0,00 0,01 3,65� 0,00�
�
Les�importacions�des�de�Guinea�Bissau�són�insignificants�a�la�Catalanofonia,�però�les�
exportacions�són�notables.�El�tiquet�de�la�Catalanofonia�és�d’uns�1.000€.�El�tiquet�a�la�
província�de�València�és�d’uns�5.000€.�El�58%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones.�
�
Catalunya�sobresurt�en�valor�de�les�exportacions,�però�València�ho�fa�en�les�exportacions�
en�massa.�El�valor�màssic�de�les�exportacions�des�de�la�Catalanofonia�és�1,56€/kg,�però�
Barcelona�presenta�un�màxim�a�2,87€/kg.�El�29%�de�les�exportacions�espanyoles�són�
catalanòfones.�
�
L’única�importació�des�de�Guinea�Bissau�la�fa�Barcelona�a�12,50€/kg,�importa�2.500�kg.�
�
�

�
Economia�guineana�(Bissau).�
�
Guinea�Bissau�és�un�dels�països�més�pobres�del�món.�
�
L’arròs�és�el�principal�cultiu�i�aliment�bàsic.�
�
L’economia�legal�depèn�principalment�de�la�pesca�i�l’agropecuària.�En�els�darrers�anys�han�
florit�plantacions�d’anacard.�El�país�exporta�peix,�fruits�de�mar,�nous,�nous�moltes�així�com�
petites�quantitats�de�maní�(palmitos,�cor�de�palmera)�i�fusta.�
�
�
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�
22. GUINEA CONAKRY 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 67 15� 9 7,41 1,64 0,22� 0� 0
B� 1.596 3.310� 460 3,47 7,19 2,07� 1� 9
GI� 482 638� 77 6,26 8,29 1,32� 1� 1
L� 97 58� 35 2,77 1,65 0,60� 0� 1
T� 163 113� 30 5,44 3,76 0,69� 1� 1
A� 329 264� 19 17,33 13,92 0,80� 1� 0
CS� 1.638 304� 41 39,94 7,41 0,19� 7� 3
V� 4.736 2.718� 218 21,72 12,47 0,57� 3� 5
CAT� 2.338 4.118� 602 3,88 6,84 1,76� 1� 12
CV� 6.702 3.287� 278 24,11 11,82 0,49� 3� 8
CF� 9.107 7.420� 889 10,24 8,35 0,81� 1� 20
E� 31.601 23.125� 1.723 18,34 13,42 0,73� 2� 46
CF�/�E� 0,29 0,32� 0,52 0,56 0,62 1,11� 0,56� 0,43
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0� 0
B� 5.933 11.784� 40 148,33 294,61 1,99� 4� 1
GI� 0 0� 0 �� 0� 0
L� 0 0� 0 �� 0� 0
T� 0 0� 0 �� 0� 0
A� 0 0� 0 �� 0� 0
CS� 0 0� 0 �� 0� 0
V� 86 85� 4 21,53 21,25 0,99� 0� 0
CAT� 5.933 11.784� 40 148,33 294,61 1,99� 2� 1
CV� 86 85� 4 21,53 21,25 0,99� 0� 0
CF� 6.019 11.869� 44 136,80 269,76 1,97� 2� 1
E� 3.018.719 162.894� 141 21409,35 1155,27 0,05� 15� 3
CF�/�E� 0,00 0,07� 0,31 0,01 0,23 36,54� 0,13� 0,33
�
Les�importacions�en�valor�des�de�Guinea�Conakry�a�la�Catalanofonia�són�superiors�que�les�
exportacions,�però�en�massa�són�inferiors�les�importacions.�El�tiquet�és�per�tant�negatiu.�El�
43%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�també�el�33%�de�les�importadores.�
�
El�valor�màssic�de�les�exportacions�és�superior�a�Barcelona�(2,07€/kg)�i�també�en�les�
importacions�(1,99€/kg).�Tot�i�que�totes�les�vuit�províncies�hi�exporten,�només�Barcelona�i�
una�testimonial�València�n’importen.�El�29%�de�les�exportacions�en�massa�són�
catalanòfones�i�el�32%�en�valor.�
�
Tot�i�que�Espanya�és�una�gran�importadora�de�Guinea�Conakry,�la�participació�de�la�
Catalanofonia�és�mínima:�el�7%�del�valor.�
�
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�
22. GUINEA CONAKRY 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 67 15� 9 7,41 1,64 0,22� 0� 0
B� 1.596 3.310� 460 3,47 7,19 2,07� 1� 9
GI� 482 638� 77 6,26 8,29 1,32� 1� 1
L� 97 58� 35 2,77 1,65 0,60� 0� 1
T� 163 113� 30 5,44 3,76 0,69� 1� 1
A� 329 264� 19 17,33 13,92 0,80� 1� 0
CS� 1.638 304� 41 39,94 7,41 0,19� 7� 3
V� 4.736 2.718� 218 21,72 12,47 0,57� 3� 5
CAT� 2.338 4.118� 602 3,88 6,84 1,76� 1� 12
CV� 6.702 3.287� 278 24,11 11,82 0,49� 3� 8
CF� 9.107 7.420� 889 10,24 8,35 0,81� 1� 20
E� 31.601 23.125� 1.723 18,34 13,42 0,73� 2� 46
CF�/�E� 0,29 0,32� 0,52 0,56 0,62 1,11� 0,56� 0,43
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0� 0
B� 5.933 11.784� 40 148,33 294,61 1,99� 4� 1
GI� 0 0� 0 �� 0� 0
L� 0 0� 0 �� 0� 0
T� 0 0� 0 �� 0� 0
A� 0 0� 0 �� 0� 0
CS� 0 0� 0 �� 0� 0
V� 86 85� 4 21,53 21,25 0,99� 0� 0
CAT� 5.933 11.784� 40 148,33 294,61 1,99� 2� 1
CV� 86 85� 4 21,53 21,25 0,99� 0� 0
CF� 6.019 11.869� 44 136,80 269,76 1,97� 2� 1
E� 3.018.719 162.894� 141 21409,35 1155,27 0,05� 15� 3
CF�/�E� 0,00 0,07� 0,31 0,01 0,23 36,54� 0,13� 0,33
�
Les�importacions�en�valor�des�de�Guinea�Conakry�a�la�Catalanofonia�són�superiors�que�les�
exportacions,�però�en�massa�són�inferiors�les�importacions.�El�tiquet�és�per�tant�negatiu.�El�
43%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�també�el�33%�de�les�importadores.�
�
El�valor�màssic�de�les�exportacions�és�superior�a�Barcelona�(2,07€/kg)�i�també�en�les�
importacions�(1,99€/kg).�Tot�i�que�totes�les�vuit�províncies�hi�exporten,�només�Barcelona�i�
una�testimonial�València�n’importen.�El�29%�de�les�exportacions�en�massa�són�
catalanòfones�i�el�32%�en�valor.�
�
Tot�i�que�Espanya�és�una�gran�importadora�de�Guinea�Conakry,�la�participació�de�la�
Catalanofonia�és�mínima:�el�7%�del�valor.�
�

�
Economia�guineana�(Conakry).�
�
Guinea�Conakry�és�un�dels�països�més�pobres�del�món�i�depèn�de�l’ajut�internacional.�
�
L’agricultura�dóna�feina�al�80%�de�les�persones.�
�
Té�importants�reserves�minerals,�energia�hidroelèctrica�(potencial)�i�agrícoles.�Té�com�a�
mínim�el�25%�mundial�de�reserves�de�bauxita,�diamants,�or�i�d’altres�metalls.�Bauxita�i�
alúmina�són�les�exportacions�principals.�
�
Altres�indústries�inclouen�plantes�de�processament�de�cervesa,�sucs,�refrescos�i�tabac.�
�
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�
23. GUINEA EQUATORIAL 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 483 481� 108 4,48 4,45 0,99� 1� 2
B� 8.915 17.528� 2.212 4,03 7,92 1,97� 9� 44
GI� 462 1.202� 375 1,23 3,21 2,60� 13� 4
L� 33.398 24.648� 1.714 19,49 14,38 0,74� 84� 1
T� 2.497 4.702� 262 9,53 17,95 1,88� 16� 0
A� 23.469 4.773� 485 48,39 9,84 0,20� 7� 9
CS� 10.514 4.021� 444 23,68 9,06 0,38� 37� 15
V� 25.949 49.880� 4.711 5,51 10,59 1,92� 22� 31
CAT� 45.272 48.081� 4.563 9,92 10,54 1,06� 19� 49
CV� 59.932 58.674� 5.640 10,63 10,40 0,98� 19� 55
CF� 105.687 107.236� 10.311 10,25 10,40 1,01� 17� 106
E� 201.913 269.592� 23.649 8,54 11,40 1,34� 20� 223
CF�/�E� 0,52 0,40� 0,44 1,20 0,91 0,76� 0,86� 0,48
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0� 0
B� 706 1.388� 9 78,42 154,22 1,97� 1� 2
GI� 0 0� 0 �� 0� 0
L� 0 0� 0 �� 0� 0
T�

303.125 176.822� 8
37.890,65 22.102,7

9
0,58� 603� 0

A� 0 1� 2 0,00 0,25 �� 0� 0
CS� 133.097 78.832� 1 133.096,9 78.832,4 0,59� 723� 0
V� 7.766 7.775� 87 89,26 89,37 1,00� 3� 3
CAT�

303.831 178.210� 17
17.872,41 10.482,9

5
0,59� 70� 2

CV� 140.863 86.608� 90 1.565,14 962,31 0,61� 28� 3
CF� 444.694 264.819� 107 4.156,02 2.474,94 0,60� 43� 5
E� 2.338.555 1.361.353� 205 11.407,58 6.640,75 0,58� 101� 8
CF�/�E� 0,19 0,19� 0,52 0,36 0,37 1,02� 0,42� 0,63
�
Les�importacions�en�valor�des�de�Guinea�Equatorial�multipliquen�per�més�de�dos�les�
exportacions�a�aquesta�excolònia�espanyola.�Per�tant�el�tiquet�és�negatiu.�El�48%�de�les�
empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�63%�de�les�importadores.�
�
El�valor�màssic�de�les�exportacions�de�la�Catalanofonia�és�d’1,01€/kg�i�el�de�les�
importacions,�0,60€/kg.�Girona�(2,60€/kg)�preval�en�valor�màssic�d’exportacions,�mentre�
que�Barcelona�ho�fa�en�les�importacions�(1,97€/kg)�al�mateix�valor�que�en�exportacions.�
�
Mentre�que�el�52%�de�les�exportacions�espanyoles�són�catalanòfones�(40%�en�valor),�
només�el�19%�ho�són�en�les�importacions.�
�
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�
23. GUINEA EQUATORIAL 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 483 481� 108 4,48 4,45 0,99� 1� 2
B� 8.915 17.528� 2.212 4,03 7,92 1,97� 9� 44
GI� 462 1.202� 375 1,23 3,21 2,60� 13� 4
L� 33.398 24.648� 1.714 19,49 14,38 0,74� 84� 1
T� 2.497 4.702� 262 9,53 17,95 1,88� 16� 0
A� 23.469 4.773� 485 48,39 9,84 0,20� 7� 9
CS� 10.514 4.021� 444 23,68 9,06 0,38� 37� 15
V� 25.949 49.880� 4.711 5,51 10,59 1,92� 22� 31
CAT� 45.272 48.081� 4.563 9,92 10,54 1,06� 19� 49
CV� 59.932 58.674� 5.640 10,63 10,40 0,98� 19� 55
CF� 105.687 107.236� 10.311 10,25 10,40 1,01� 17� 106
E� 201.913 269.592� 23.649 8,54 11,40 1,34� 20� 223
CF�/�E� 0,52 0,40� 0,44 1,20 0,91 0,76� 0,86� 0,48
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0� 0
B� 706 1.388� 9 78,42 154,22 1,97� 1� 2
GI� 0 0� 0 �� 0� 0
L� 0 0� 0 �� 0� 0
T�

303.125 176.822� 8
37.890,65 22.102,7

9
0,58� 603� 0

A� 0 1� 2 0,00 0,25 �� 0� 0
CS� 133.097 78.832� 1 133.096,9 78.832,4 0,59� 723� 0
V� 7.766 7.775� 87 89,26 89,37 1,00� 3� 3
CAT�

303.831 178.210� 17
17.872,41 10.482,9

5
0,59� 70� 2

CV� 140.863 86.608� 90 1.565,14 962,31 0,61� 28� 3
CF� 444.694 264.819� 107 4.156,02 2.474,94 0,60� 43� 5
E� 2.338.555 1.361.353� 205 11.407,58 6.640,75 0,58� 101� 8
CF�/�E� 0,19 0,19� 0,52 0,36 0,37 1,02� 0,42� 0,63
�
Les�importacions�en�valor�des�de�Guinea�Equatorial�multipliquen�per�més�de�dos�les�
exportacions�a�aquesta�excolònia�espanyola.�Per�tant�el�tiquet�és�negatiu.�El�48%�de�les�
empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�63%�de�les�importadores.�
�
El�valor�màssic�de�les�exportacions�de�la�Catalanofonia�és�d’1,01€/kg�i�el�de�les�
importacions,�0,60€/kg.�Girona�(2,60€/kg)�preval�en�valor�màssic�d’exportacions,�mentre�
que�Barcelona�ho�fa�en�les�importacions�(1,97€/kg)�al�mateix�valor�que�en�exportacions.�
�
Mentre�que�el�52%�de�les�exportacions�espanyoles�són�catalanòfones�(40%�en�valor),�
només�el�19%�ho�són�en�les�importacions.�
�

�
Economia�equatoguineana.�
�
Predomina�la�pagesia�de�subsistència,�però�la�fusta�i�la�pesca�també�conformen�el�PIB.�
�
La�principal�font�de�riquesa�és�el�petroli�(el�tercer�major�productor�en�l’Àfrica�
sudsahariana)�i�els�minerals�preciosos�que�posseeix�en�abundància.�També�exporta�canya�
de�sucre�i�cafè.�
�
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�
24. KENYA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 21 48� 3 7,03 15,97 2,27� 1� 0
B� 6.026 20.181� 1.402 4,30 14,39 3,35� 144� 39
GI� 72 396� 55 1,31 7,20 5,49� 25� 6
L� 83 236� 32 2,59 7,36 2,84� 47� 4
T� 141 240� 41 3,43 5,84 1,70� 12� 2
A� 235 1.082� 56 4,19 19,31 4,60� 9� 5
CS� 6.625 3.578� 278 23,83 12,87 0,54� 239� 8
V� 3.231 3.169� 300 10,77 10,56 0,98� 77� 9
CAT� 6.322 21.052� 1.530 4,13 13,76 3,33� 116� 51
CV� 10.091 7.829� 634 15,92 12,35 0,78� 46� 22
CF� 16.434 28.929� 2.167 7,58 13,35 1,76� 68� 73
E� 31.524 54.882� 3.471 9,08 15,81 1,74� 42� 121
CF�/�E� 0,52 0,53� 0,62 0,83 0,84 1,01� 1,61� 0,60
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 10 116� 59 0,17 1,97 11,27� 2� 0
B� 2.359 5.062� 251 9,40 20,17 2,15� 36� 4
GI� 0 0� 0 � 0� 0
L� 0 0� 1 0,00 0,00 � 0� 0
T� 1.504 1.529� 25 60,16 61,16 1,02� 76� 0
A� 479 2.342� 49 9,78 47,79 4,89� 20� 1
CS� 26 41� 2 13,05 20,55 1,57� 3� 0
V� 443 645� 29 15,26 22,24 1,46� 16� 0
CAT� 3.863 6.591� 277 13,94 23,80 1,71� 36� 4
CV� 948 3.028� 80 11,85 37,85 3,20� 18� 1
CF� 4.821 9.735� 416 11,59 23,40 2,02� 23� 5
E� 16.227 28.684� 1.088 14,91 26,36 1,77� 22� 16
CF�/�E� 0,30 0,34� 0,38 0,78 0,89 1,14� 1,04� 0,31
�
Les�importacions�des�de�Kenya�són�inferiors�que�les�exportacions�amb�la�qual�cosa�el�
tiquet�és�positiu�(45.000€).�El�60%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�
31%�de�les�importadores,�també.�
�
El�53%�del�valor�de�les�exportacions�pertoca�a�la�Catalanofonia�mentre�que�només�el�34%�
de�les�importacions�espanyoles.�Girona�(5,49€/kg)�i�Alacant�(4,60%)�són�les�que�venen�
més�car�perquè�la�Catalanofonia�ven�a�1,76€/kg.�Quant�a�importacions,�qui�compra�més�
car�és�Balears�(11,27€/kg)�i�Alacant�(4,89€/kg)�perquè�la�Catalanofonia�compra�a�
2,02€/kg.�
�
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�
24. KENYA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 21 48� 3 7,03 15,97 2,27� 1� 0
B� 6.026 20.181� 1.402 4,30 14,39 3,35� 144� 39
GI� 72 396� 55 1,31 7,20 5,49� 25� 6
L� 83 236� 32 2,59 7,36 2,84� 47� 4
T� 141 240� 41 3,43 5,84 1,70� 12� 2
A� 235 1.082� 56 4,19 19,31 4,60� 9� 5
CS� 6.625 3.578� 278 23,83 12,87 0,54� 239� 8
V� 3.231 3.169� 300 10,77 10,56 0,98� 77� 9
CAT� 6.322 21.052� 1.530 4,13 13,76 3,33� 116� 51
CV� 10.091 7.829� 634 15,92 12,35 0,78� 46� 22
CF� 16.434 28.929� 2.167 7,58 13,35 1,76� 68� 73
E� 31.524 54.882� 3.471 9,08 15,81 1,74� 42� 121
CF�/�E� 0,52 0,53� 0,62 0,83 0,84 1,01� 1,61� 0,60
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 10 116� 59 0,17 1,97 11,27� 2� 0
B� 2.359 5.062� 251 9,40 20,17 2,15� 36� 4
GI� 0 0� 0 � 0� 0
L� 0 0� 1 0,00 0,00 � 0� 0
T� 1.504 1.529� 25 60,16 61,16 1,02� 76� 0
A� 479 2.342� 49 9,78 47,79 4,89� 20� 1
CS� 26 41� 2 13,05 20,55 1,57� 3� 0
V� 443 645� 29 15,26 22,24 1,46� 16� 0
CAT� 3.863 6.591� 277 13,94 23,80 1,71� 36� 4
CV� 948 3.028� 80 11,85 37,85 3,20� 18� 1
CF� 4.821 9.735� 416 11,59 23,40 2,02� 23� 5
E� 16.227 28.684� 1.088 14,91 26,36 1,77� 22� 16
CF�/�E� 0,30 0,34� 0,38 0,78 0,89 1,14� 1,04� 0,31
�
Les�importacions�des�de�Kenya�són�inferiors�que�les�exportacions�amb�la�qual�cosa�el�
tiquet�és�positiu�(45.000€).�El�60%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�
31%�de�les�importadores,�també.�
�
El�53%�del�valor�de�les�exportacions�pertoca�a�la�Catalanofonia�mentre�que�només�el�34%�
de�les�importacions�espanyoles.�Girona�(5,49€/kg)�i�Alacant�(4,60%)�són�les�que�venen�
més�car�perquè�la�Catalanofonia�ven�a�1,76€/kg.�Quant�a�importacions,�qui�compra�més�
car�és�Balears�(11,27€/kg)�i�Alacant�(4,89€/kg)�perquè�la�Catalanofonia�compra�a�
2,02€/kg.�
�

�
Economia�kenyana.�
�
L’agricultura�(22%�del�PIB)�continua�dominant�l’economia�del�país�malgrat�que�només�el�
15%�de�les�terres�tenen�prou�fertilitat�i�pluviositat.�Només�el�8%�de�les�terres�poden�ser�
considerades�com�a�excel·lents.�El�2006�gairebé�el�75%�de�les�persones�vivia�de�
l’agricultura�davant�del�80%�el�1980.�
�
Gairebé�la�meitat�de�la�producció�agrícola�del�país�és�de�subsistència.�Els�principals�
conreus�són�te,�llegums,�panís�i�cafè.�
�
L’economia�ha�experimentat�una�expansió�gràcies�al�turisme,�l’educació�superior,�activitat�
financera,�telecomunicacions�(62%�del�PIB)�i�bons�resultats�en�agricultura,�especialment�
en�el�vital�sector�del�te.�
�
La�indústria�(16%�del�PIB)�és�el�sector�menor:�processament�de�menjar�(molturació�de�
cereals,�producció�de�cervesa,�trinxada�de�canya�de�sucre),�fabricació�de�béns�de�consum�
(vehicles�d’equip),�indústria�cimentera.�Refineria�de�petroli�per�al�mercat�intern.�El�sector�
informal�que�produeix�a�poca�escala�coses�de�casa,�parts�de�vehicles�a�motor,�i�peces�per�a�
la�pagesia.�
�
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�
25. LESOTHO 
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 0 13� 9 0,01 1,48 133,00� �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 0
CAT� 0 13� 9 0,01 1,48 133,00� �� 0
CV� 0 0� 0 � �� 0
CF� 0 13� 9 0,01 1,48 133,00� 0� 0
E� 84 488� 44 1,90 11,08 5,82� �� 0
CF�/�E� 0,00 0,03� 0,20 0,01 0,13 22,86� ��
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� �� 0
B� 0 0� 1 0,00 0,20 �� �� 0
GI� 0 0� 0 �� �� 0
L� 0 0� 0 �� �� 0
T� 0 0� 0 �� �� 0
A� 0 0� 0 �� �� 0
CS� 0 0� 0 �� �� 0
V� 0 0� 0 �� �� 0
CAT� 0 0� 1 0,00 0,20 �� �� 0
CV� 0 0� 0 �� �� 0
CF� 0 0� 1 0,00 0,20 �� 0� 0
E� 0 290� 11 0,01 26,35 2898,00� �� 0
CF�/�E� 0,00 0,00� 0,09 0,00 0,01 0,00� ��
�
Les�importacions�des�de�Lesotho�són�insignificants,�només�Barcelona�en�fa�una�operació.�9�
operacions�d’exportació�en��fan�l’única�província�que�hi�exporta.�El�tiquet�es�pot�considerar�
nul.�No�figuen�naturals�de�Lesotho�a�l’Instituto�Nacional�de�Estadística.�
�
Les�exportacions�catalanòfones�representen�el�3%�del�global�espanyol�i�les�importacions�
no�compten�en�el�conjunt�d’Espanya.�
�
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�
25. LESOTHO 
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 0 13� 9 0,01 1,48 133,00� �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 0
CAT� 0 13� 9 0,01 1,48 133,00� �� 0
CV� 0 0� 0 � �� 0
CF� 0 13� 9 0,01 1,48 133,00� 0� 0
E� 84 488� 44 1,90 11,08 5,82� �� 0
CF�/�E� 0,00 0,03� 0,20 0,01 0,13 22,86� ��
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� �� 0
B� 0 0� 1 0,00 0,20 �� �� 0
GI� 0 0� 0 �� �� 0
L� 0 0� 0 �� �� 0
T� 0 0� 0 �� �� 0
A� 0 0� 0 �� �� 0
CS� 0 0� 0 �� �� 0
V� 0 0� 0 �� �� 0
CAT� 0 0� 1 0,00 0,20 �� �� 0
CV� 0 0� 0 �� �� 0
CF� 0 0� 1 0,00 0,20 �� 0� 0
E� 0 290� 11 0,01 26,35 2898,00� �� 0
CF�/�E� 0,00 0,00� 0,09 0,00 0,01 0,00� ��
�
Les�importacions�des�de�Lesotho�són�insignificants,�només�Barcelona�en�fa�una�operació.�9�
operacions�d’exportació�en��fan�l’única�província�que�hi�exporta.�El�tiquet�es�pot�considerar�
nul.�No�figuen�naturals�de�Lesotho�a�l’Instituto�Nacional�de�Estadística.�
�
Les�exportacions�catalanòfones�representen�el�3%�del�global�espanyol�i�les�importacions�
no�compten�en�el�conjunt�d’Espanya.�
�

�
Economia�lesotha.�
�
L’economia�de�Lesotho�està�basada�en�agricultura,�bestiar,�fabricació�i�mineria.�La�major�
part�subsisteix�a�pagès.�El�sistema�es�descriu�per�quant�les�dones�treballen�en�confecció�de�
vestits�(que�són�els�més�exportats�de�tot�l’Àfrica�sudsahariana�als�EUA)�i�els�homes�migren�
a�Sud�àfrica�on�treballen�en�mineria.�
�
Els�recursos�naturals�més�significatius�són�aigua�i�diamants.�
�
La�petita�indústria�del�país�és�basada�en�la�transformació�de�productes�agrícoles�i�en�la�
confecció�de�robes.�La�fabricació�de�béns�va�prenent�força.�
�
El�1998�va�ser�inaugurada�una�hidroelèctrica�que�possibilita�la�venda�d’energia�i�aigua�a�
Sud�àfrica.�Lesotho�produeix�el�90%�de�l’energia�que�necessita.�
�
�
�
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�
26. LIBÈRIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 2.181 1.975� 167 13 12 0,91� 27� 8
GI� 173 134� 15 12 9 0,77� 19� 3
L� 42 35� 6 7 6 0,84� 2� 0
T� 128 72� 12 11 6 0,56� 8� 1
A� 52.301 2.249� 11 4.755 204 0,04� 107� 1
CS� 71 14� 3 24 5 0,20� 7� 1
V� 2.193 889� 48 46 19 0,41� 14� 2
CAT� 2.524 2.215� 200 13 11 0,88� 21� 12
CV� 54.566 3.152� 62 880 51 0,06� 36� 4
CF� 57.090 5.367� 262 218 20 0,09� 26� 16
E� 249.865 42.558� 1.486 168 29 0,17� 74� 34
CF�/�E� 0,23 0,13� 0,18 1,30 0,72 0,55� 0,35� 0,47
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0� 0� 0 0� 0
B� 2.980� 1.944� 40 74,49 48,60 0,65 27� 2
GI� 74� 106� 4 18,50 26,38 1,43 15� 0
L� 0� 0� 0 0� 0
T� 1� 5� 4 0,23 1,28 5,67 1� 0
A� 0� 0� 0 0� 0
CS� 83.196� 48.511� 1 83196,30 48511,40 0,58 24.256� 0
V� 21� 23� 11 1,86 2,05 1,10 0� 0
CAT� 3.055� 2.055� 48 63,64 42,80 0,67 20� 2
CV� 83.217� 48.534� 12 6934,73 4044,49 0,58 552� 0
CF� 86.271� 50.588� 60 1437,86 843,14 0,59 242� 2
E� 171.199� 55.615� 171 1001,16 325,23 0,32 97� 2
CF�/�E� 0,50� 0,91� 0,35 1,44 2,59 1,81 2,50� 1,00
�
Les�importacions�en�valor�des�de�Libèria�són�a�la�Catalanofonia�a�les�exportacions,�les�
exportacions�en�valor�a�Libèria�són�d’un�19%�de�les�importacions.�El�tiquet�és�doncs�
negatiu.�Mentre�que�el�47%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones,�el�100%�de�
les�importadores�ho�són.�
�
Alacant�és�la�província�que�lidera�la�massa�de�les�exportacions�i�també�en�valor,�però�no�
tant.�El�valor�màssic�de�les�importacions�(0,59€/kg)�és�superior�que�el�de�les�exportacions�
(0,09€/kg).�
�
La�Catalanofonia�representa�el�23%�en�massa�i�el�13%�en�valor�de�les�exportacions�
espanyoles.�En�importacions�acapara�el�50%�de�la�massa�i�el�91%�del�valor.�
�
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�
26. LIBÈRIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 2.181 1.975� 167 13 12 0,91� 27� 8
GI� 173 134� 15 12 9 0,77� 19� 3
L� 42 35� 6 7 6 0,84� 2� 0
T� 128 72� 12 11 6 0,56� 8� 1
A� 52.301 2.249� 11 4.755 204 0,04� 107� 1
CS� 71 14� 3 24 5 0,20� 7� 1
V� 2.193 889� 48 46 19 0,41� 14� 2
CAT� 2.524 2.215� 200 13 11 0,88� 21� 12
CV� 54.566 3.152� 62 880 51 0,06� 36� 4
CF� 57.090 5.367� 262 218 20 0,09� 26� 16
E� 249.865 42.558� 1.486 168 29 0,17� 74� 34
CF�/�E� 0,23 0,13� 0,18 1,30 0,72 0,55� 0,35� 0,47
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0� 0� 0 0� 0
B� 2.980� 1.944� 40 74,49 48,60 0,65 27� 2
GI� 74� 106� 4 18,50 26,38 1,43 15� 0
L� 0� 0� 0 0� 0
T� 1� 5� 4 0,23 1,28 5,67 1� 0
A� 0� 0� 0 0� 0
CS� 83.196� 48.511� 1 83196,30 48511,40 0,58 24.256� 0
V� 21� 23� 11 1,86 2,05 1,10 0� 0
CAT� 3.055� 2.055� 48 63,64 42,80 0,67 20� 2
CV� 83.217� 48.534� 12 6934,73 4044,49 0,58 552� 0
CF� 86.271� 50.588� 60 1437,86 843,14 0,59 242� 2
E� 171.199� 55.615� 171 1001,16 325,23 0,32 97� 2
CF�/�E� 0,50� 0,91� 0,35 1,44 2,59 1,81 2,50� 1,00
�
Les�importacions�en�valor�des�de�Libèria�són�a�la�Catalanofonia�a�les�exportacions,�les�
exportacions�en�valor�a�Libèria�són�d’un�19%�de�les�importacions.�El�tiquet�és�doncs�
negatiu.�Mentre�que�el�47%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones,�el�100%�de�
les�importadores�ho�són.�
�
Alacant�és�la�província�que�lidera�la�massa�de�les�exportacions�i�també�en�valor,�però�no�
tant.�El�valor�màssic�de�les�importacions�(0,59€/kg)�és�superior�que�el�de�les�exportacions�
(0,09€/kg).�
�
La�Catalanofonia�representa�el�23%�en�massa�i�el�13%�en�valor�de�les�exportacions�
espanyoles.�En�importacions�acapara�el�50%�de�la�massa�i�el�91%�del�valor.�
�

�
Economia�liberiana.�
�
Libèria�és�un�dels�països�del�món�més�pobres�
�
L’economia�liberiana�torna�a�estar�apuntalada�per�l’exportació�de�ferro,�cautxú�i�fusta.�Els�
diamants�també�sumen.�S’estan�fent�exploracions�de�petroli.�
�
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�
27. LÍBIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 23 12� 3 7,67 4,00 0,52� �� 1
B� 5.548 8.626� 370 14,99 23,31 1,55� �� 53
GI� 1.218 3.844� 61 19,97 63,02 3,16� �� 7
L� 2.075 213� 13 159,59 16,38 0,10� �� 5
T� 222 375� 35 6,35 10,72 1,69� �� 8
A� 1.165 1.151� 79 14,75 14,57 0,99� �� 12
CS� 11.781 5.881� 164 71,83 35,86 0,50� �� 44
V� 8.417 5.975� 244 34,49 24,49 0,71� �� 23
CAT� 9.063 13.058� 479 18,92 27,26 1,44� �� 71
CV� 21.363 13.007� 487 43,87 26,71 0,61� �� 79
CF� 30.449 26.077� 969 31,42 26,91 0,86� �� 153
E� 147.417 111.747� 2.095 70,37 53,34 0,76� �� 229
CF�/�E� 0,21 0,23� 0,46 0,45 0,50 1,13� �� 0,67
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� �� 0
B� 44.192 24.648� 5 8.838,32 4.929,68 0,56� �� 2
GI� 0 0� 0 �� �� 0
L� 0 0� 0 �� �� 0
T� 245.010 142.159� 8 30.626,21 17.769,91 0,58� �� 0
A� 0 0� 0 �� �� 0
CS� 2.503 620� 1 2.503,30 619,50 0,25� �� 0
V� 31.812 10.960� 38 837,16 288,41 0,34� �� 0
CAT� 289.201 166.808� 13 22.246,25 12.831,36 0,58� �� 2
CV� 34.315 11.579� 39 879,88 296,90 0,34� �� 0
CF� 323.517 178.387� 52 6.221,47 3.430,52 0,55� �� 2
E� 1.315.054 736.120� 99 13.283,37 7.435,56 0,56� �� 12
CF�/�E� 0,25 0,24� 0,53 0,47 0,46 0,99� �� 0,17
�
Les�importacions�en�valor�des�de�Líbia�són�sis�vegades�superiors�que�les�exportacions�des�
de�la�Catalanofonia.�El�tiquet�és�doncs�negatiu,�però�no�es�disposa�d’informació�naturals�
libis�a�casa�nostra.�El�67%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones,�però�només�el�
17%�són�importadores.�
�
El�21%�de�la�massa�exportada�és�catalanòfona�així�com�el�23%�del�valor.�El�25%�i�el�24%�
corresponen�a�les�importacions�fetes�cap�a�la�Catalanofonia.�Les�exportacions�de�major�
valor�màssic�corresponen�a�Girona�(3,16€/kg)�i�les�importacions�cap�a�la�Catalanofonia�es�
fan�a�0,55€/kg.�
�
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�
27. LÍBIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 23 12� 3 7,67 4,00 0,52� �� 1
B� 5.548 8.626� 370 14,99 23,31 1,55� �� 53
GI� 1.218 3.844� 61 19,97 63,02 3,16� �� 7
L� 2.075 213� 13 159,59 16,38 0,10� �� 5
T� 222 375� 35 6,35 10,72 1,69� �� 8
A� 1.165 1.151� 79 14,75 14,57 0,99� �� 12
CS� 11.781 5.881� 164 71,83 35,86 0,50� �� 44
V� 8.417 5.975� 244 34,49 24,49 0,71� �� 23
CAT� 9.063 13.058� 479 18,92 27,26 1,44� �� 71
CV� 21.363 13.007� 487 43,87 26,71 0,61� �� 79
CF� 30.449 26.077� 969 31,42 26,91 0,86� �� 153
E� 147.417 111.747� 2.095 70,37 53,34 0,76� �� 229
CF�/�E� 0,21 0,23� 0,46 0,45 0,50 1,13� �� 0,67
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� �� 0
B� 44.192 24.648� 5 8.838,32 4.929,68 0,56� �� 2
GI� 0 0� 0 �� �� 0
L� 0 0� 0 �� �� 0
T� 245.010 142.159� 8 30.626,21 17.769,91 0,58� �� 0
A� 0 0� 0 �� �� 0
CS� 2.503 620� 1 2.503,30 619,50 0,25� �� 0
V� 31.812 10.960� 38 837,16 288,41 0,34� �� 0
CAT� 289.201 166.808� 13 22.246,25 12.831,36 0,58� �� 2
CV� 34.315 11.579� 39 879,88 296,90 0,34� �� 0
CF� 323.517 178.387� 52 6.221,47 3.430,52 0,55� �� 2
E� 1.315.054 736.120� 99 13.283,37 7.435,56 0,56� �� 12
CF�/�E� 0,25 0,24� 0,53 0,47 0,46 0,99� �� 0,17
�
Les�importacions�en�valor�des�de�Líbia�són�sis�vegades�superiors�que�les�exportacions�des�
de�la�Catalanofonia.�El�tiquet�és�doncs�negatiu,�però�no�es�disposa�d’informació�naturals�
libis�a�casa�nostra.�El�67%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones,�però�només�el�
17%�són�importadores.�
�
El�21%�de�la�massa�exportada�és�catalanòfona�així�com�el�23%�del�valor.�El�25%�i�el�24%�
corresponen�a�les�importacions�fetes�cap�a�la�Catalanofonia.�Les�exportacions�de�major�
valor�màssic�corresponen�a�Girona�(3,16€/kg)�i�les�importacions�cap�a�la�Catalanofonia�es�
fan�a�0,55€/kg.�
�

�
Economia�líbia.�
�
Les�males�condicions�climàtiques�i�els�sòls�pobres�limiten�la�producció�agrícola�per�la�qual�
cosa�el�país�importa�al�voltant�del�75%�dels�aliments�necessaris.�L’escassetat�d’aigua�es�
combat�amb�mitjans�artificials.�
�
L’economia�de�Líbia�depèn�bàsicament�del�sector�petrolier�(30%�del�PIB,�95%�de�les�
exportacions).�El�petroli�per�a�una�població�reduïda�dóna�els�majors�rendiments�per�càpita�
de�tot�Àfrica.�
�
El�turisme�també�era�una�font�d’ingressos.�
�
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�
28. MADAGASCAR 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 1 0,00 0,00 � �� 0
B� 761 3.327� 1.341 2,48 2,48 4,37� �� 20
GI� 3 21� 17 1,22 1,22 8,00� �� 3
L� 318 362� 17 21,29 21,29 1,14� �� 1
T� 222 93� 5 18,60 18,60 0,42� �� 1
A� 55 46� 7 6,60 6,60 0,84� �� 2
CS� 2.771 991� 66 15,01 15,01 0,36� �� 5
V� 276 213� 62 3,44 3,44 0,77� �� 5
CAT� 1.303 3.802� 1.380 2,76 2,76 2,92� �� 25
CV� 3.102 1.250� 135 9,26 9,26 0,40� �� 12
CF� 4.405 5.052� 1.516 3,33 3,33 1,15� �� 37
E� 13.123 20.224� 2.154 9,39 9,39 1,54� �� 49
CF�/�E� 0,34 0,25� 0,70 0,35 0,35 0,74� �� 0,76
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 2 12� 41 0,30 0,30 5,30� �� 0
B� 1.525 22.868� 1.033 22,14 22,14 15,00� �� 8
GI� 0 4� 48 0,08 0,08 38,00� �� 0
L� 0 2� 27 0,06 0,06 17,00� �� 0
T� 395 429� 49 8,74 8,74 1,08� �� 0
A� 47 655� 69 9,49 9,49 13,88� �� 0
CS� 279 745� 57 13,07 13,07 2,67� �� 0
V� 170 349� 90 3,88 3,88 2,05� �� 3
CAT� 1.920 23.302� 1.157 20,14 20,14 12,14� �� 8
CV� 497 1.749� 216 8,10 8,10 3,52� �� 3
CF� 2.419 25.063� 1.414 17,73 17,73 10,36� �� 11
E� 4.797 43.922� 3.546 12,39 12,39 9,16� �� 19
CF�/�E� 0,50 0,57� 0,40 1,43 1,43 1,13� �� 0,58
�
Les�importacions�des�de�Madagascar�són�cinc�vegades�superiors�que�les�exportacions.�Així�
que�el�tiquet�és�negatiu.�El�76%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�58%�
de�les�importadores,�també.�
�
Barcelona�lidera�les�exportacions�a�Madagascar,�seguida�de�Castelló.�El�gruix�de�les�
importacions�van�a�parar�al�voltant�d’un�80%�a�Barcelona.�El�major�valor�màssic�se�
l’enduu�Girona�en�exportacions,�però�en�imporacions�els�valors�són�molt�elevats.�Així,�la�
Catalanofonia�compra�a�10,36€/kg.�
�
Un�34%�de�les�exportacions�en�massa�i�un�25%�en�valor�corresponen�a�la�Catalanofonia.�
Les�importacions�cap�a�la�Catalanofonia�representen�un�50%�en�massa�i�un�57%�en�valor�
del�total�de�les�espanyoles.�
�
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�
28. MADAGASCAR 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 1 0,00 0,00 � �� 0
B� 761 3.327� 1.341 2,48 2,48 4,37� �� 20
GI� 3 21� 17 1,22 1,22 8,00� �� 3
L� 318 362� 17 21,29 21,29 1,14� �� 1
T� 222 93� 5 18,60 18,60 0,42� �� 1
A� 55 46� 7 6,60 6,60 0,84� �� 2
CS� 2.771 991� 66 15,01 15,01 0,36� �� 5
V� 276 213� 62 3,44 3,44 0,77� �� 5
CAT� 1.303 3.802� 1.380 2,76 2,76 2,92� �� 25
CV� 3.102 1.250� 135 9,26 9,26 0,40� �� 12
CF� 4.405 5.052� 1.516 3,33 3,33 1,15� �� 37
E� 13.123 20.224� 2.154 9,39 9,39 1,54� �� 49
CF�/�E� 0,34 0,25� 0,70 0,35 0,35 0,74� �� 0,76
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 2 12� 41 0,30 0,30 5,30� �� 0
B� 1.525 22.868� 1.033 22,14 22,14 15,00� �� 8
GI� 0 4� 48 0,08 0,08 38,00� �� 0
L� 0 2� 27 0,06 0,06 17,00� �� 0
T� 395 429� 49 8,74 8,74 1,08� �� 0
A� 47 655� 69 9,49 9,49 13,88� �� 0
CS� 279 745� 57 13,07 13,07 2,67� �� 0
V� 170 349� 90 3,88 3,88 2,05� �� 3
CAT� 1.920 23.302� 1.157 20,14 20,14 12,14� �� 8
CV� 497 1.749� 216 8,10 8,10 3,52� �� 3
CF� 2.419 25.063� 1.414 17,73 17,73 10,36� �� 11
E� 4.797 43.922� 3.546 12,39 12,39 9,16� �� 19
CF�/�E� 0,50 0,57� 0,40 1,43 1,43 1,13� �� 0,58
�
Les�importacions�des�de�Madagascar�són�cinc�vegades�superiors�que�les�exportacions.�Així�
que�el�tiquet�és�negatiu.�El�76%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�58%�
de�les�importadores,�també.�
�
Barcelona�lidera�les�exportacions�a�Madagascar,�seguida�de�Castelló.�El�gruix�de�les�
importacions�van�a�parar�al�voltant�d’un�80%�a�Barcelona.�El�major�valor�màssic�se�
l’enduu�Girona�en�exportacions,�però�en�imporacions�els�valors�són�molt�elevats.�Així,�la�
Catalanofonia�compra�a�10,36€/kg.�
�
Un�34%�de�les�exportacions�en�massa�i�un�25%�en�valor�corresponen�a�la�Catalanofonia.�
Les�importacions�cap�a�la�Catalanofonia�representen�un�50%�en�massa�i�un�57%�en�valor�
del�total�de�les�espanyoles.�
�

�
Economia�malgaixa.�
�
Agricultura,�ràfia,�pesca�i�silvicultura�són�els�pilars�de�l’economia�de�Madagascar�(25%�del�
PIB,�80%�de�l’ocupació).�Aporten�més�del�70%�dels�guanys�de�les�exportacions.�
Madagascar�és�el�principal�subministrador�mundial�de�vainilla,�clau,�i�ylang�ylang.�Altres�
recursos�agrícoles�són�cafè,�litxis�i�gambetes�
�
Madagascar�té�recursos�minerals�com�ara�diferentes�menes�de�pedres�precioses�i�
semiprecioses,�subministrant�la�meitat�mundial�de�safirs.�També�té�limenita�(font�de�
titani)�i�importants�reserves�de�cromita,�carbó,�ferro,�cobalt,�coure�i�níquel.�Es�treballa�en�
aconseguir�petroli�i�gas�natural�
�
La�indústria�es�basa�en�la�fabricació�de�teixits�i�el�processament�de�productes�agrícoles.�
�
Les�exportacions�signifiquen�el�28%�del�PIB�a�partir�de�la�indústria�tèxtil,�peix�i�fruits�de�
mar,�vainilla,�clau�i�d’altres�aliments.�Les�importacions�són�prooductes�alimentaris,�
carburants,�béns�de�capital,�vehicles,�béns�de�consum�i�electrònica�(52%�del�PIB).�
�
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�
29. MALAWI 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 150 337� 18 8,31 18,71 2,25� �� 2
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 24 4� 1 23,60 4,30 0,18� �� 0
V� 61 43� 4 15,35 10,75 0,70� �� 0
CAT� 150 337� 18 8,31 18,71 2,25� �� 2
CV� 85 47� 5 17,00 9,46 0,56� �� 0
CF� 235 384� 23 10,20 16,70 1,64� �� 2
E� 303 508� 64 4,73 7,94 1,68� �� 2
CF�/�E� 0,78 0,76� 0,36 2,16 2,10 0,98� �� 1,00
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 18 89� 3 6,00 29,50 4,92� �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 7 26� 1 6,50 25,80 3,97� �� 1
CAT� 18 89� 3 6,00 29,50 4,92� �� 0
CV� 7 26� 1 6,50 25,80 3,97� �� 1
CF� 25 114� 4 6,13 28,58 4,67� �� 1
E� 17.062 14.297� 169 100,96 84,60 0,84� �� 4
CF�/�E� 0,00 0,01� 0,02 0,06 0,34 5,57� �� 0,25
�
Les�importacions�des�de�Malawi�són�inferiors�que�les�exportacions�des�de�la�Catalanofonia.�
El�tiquet�és�doncs�positiu.�El�100%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones,�però�
només�ho�són�les�importadores�en�un�25%.�
�
Les�exportacions�en�massa�i�en�valor�les�fa�sobretot�Barcelona,�seguida�de�València�i�
Castelló.�Les�importacions�les�fan�Barcelona�i�València,�però�són�de�molt�poca�importància.�
Tant�les�exportacions�com�les�importacions�es�fan�a�valors�màssics�relativament�elevats.�
La�Catalanofonia�ven�per�1,64€/kg�i�compra�per�4,67€/kg.�
�
Les�exportacions�des�de�la�Catalanofonia�representen�més�que�un�75%�de�les�exportacions�
espanyoles,�però,�respecte�a�Espanya,�les�importacions�són�insignificants.�
�

102



�
29. MALAWI 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 150 337� 18 8,31 18,71 2,25� �� 2
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 24 4� 1 23,60 4,30 0,18� �� 0
V� 61 43� 4 15,35 10,75 0,70� �� 0
CAT� 150 337� 18 8,31 18,71 2,25� �� 2
CV� 85 47� 5 17,00 9,46 0,56� �� 0
CF� 235 384� 23 10,20 16,70 1,64� �� 2
E� 303 508� 64 4,73 7,94 1,68� �� 2
CF�/�E� 0,78 0,76� 0,36 2,16 2,10 0,98� �� 1,00
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 18 89� 3 6,00 29,50 4,92� �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 7 26� 1 6,50 25,80 3,97� �� 1
CAT� 18 89� 3 6,00 29,50 4,92� �� 0
CV� 7 26� 1 6,50 25,80 3,97� �� 1
CF� 25 114� 4 6,13 28,58 4,67� �� 1
E� 17.062 14.297� 169 100,96 84,60 0,84� �� 4
CF�/�E� 0,00 0,01� 0,02 0,06 0,34 5,57� �� 0,25
�
Les�importacions�des�de�Malawi�són�inferiors�que�les�exportacions�des�de�la�Catalanofonia.�
El�tiquet�és�doncs�positiu.�El�100%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones,�però�
només�ho�són�les�importadores�en�un�25%.�
�
Les�exportacions�en�massa�i�en�valor�les�fa�sobretot�Barcelona,�seguida�de�València�i�
Castelló.�Les�importacions�les�fan�Barcelona�i�València,�però�són�de�molt�poca�importància.�
Tant�les�exportacions�com�les�importacions�es�fan�a�valors�màssics�relativament�elevats.�
La�Catalanofonia�ven�per�1,64€/kg�i�compra�per�4,67€/kg.�
�
Les�exportacions�des�de�la�Catalanofonia�representen�més�que�un�75%�de�les�exportacions�
espanyoles,�però,�respecte�a�Espanya,�les�importacions�són�insignificants.�
�

�
Economia�malawi.�
�
Malawi�és�un�dels�països�més�densament�poblats,�però�és�un�dels�menys�desenvolupats�del�
món.�Economia�de�subsistència�amb�dependència�externa,�inclús�de�productes�alimentaris.�
�
Malawi�depèn�fonamentalment�de�l’agricultura�(80%�de�la�població,�38%�del�PIB,�80%�de�
les�exportacions),�però�només�es�conrea�el�40%�de�la�seva�superfície,�sobretot�tabac�i�te.�
També�panís�i�altres�cereals�en�sòls�no�gaire�rics�i�d’escassa�producció.�Es�promou�el�
conreu�de�paprika�i�cànem.�Els�subsidis�de�fertilització�comencen�a�donar�resultats.�
�
El�principals�productes�agraris�són�tabac�i�cafè,�sucre�i�te�(90%�dels�beneficis�de�les�
exportacions),�així�com�cotó,�panís,�patates,�melca,�cabres�i�altre�bestiar�(ovelles,�aus).�
�
La�indústria�és�el�19%�del�PIB.�Les�principals�són�la�del�tabac,�la�del�te,�la�del�sucre,�les�
serradores,�la�del�ciment�i�la�de�béns�de�consum.�S’exporta�cotó,�cacauets,�productes�de�
fusta�i�vestits.�
�
No�utilitza�gas�natural,�però�importa�tot�el�petroli.�Fa�carburants�amb�el�10%�d’etanol�
produït�en�dues�plantes�per�a�reduir�la�dependència�del�petroli.�
�
Els�serveis�representen�el�46%�del�PIB.�
�
Malawi�importa�matèries�primeres�com�ara�menjar,�productes�derivats�del�petroli,�béns�de�
consum,�equipament�de�transport�
�
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�
30. MALI 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 164 94� 34 4,83 2,76 0,57� 0� 0
B� 7.026 5.921� 1.011 6,95 5,86 0,84� 2� 15
GI� 675 432� 81 8,34 5,34 0,64� 0� 3
L� 119 91� 42 2,82 2,17 0,77� 0� 2
T� 404 402� 22 18,34 18,25 1,00� 2� 2
A� 271 115� 22 12,33 5,20 0,42� 0� 3
CS� 2.220 542� 81 27,41 6,69 0,24� 15� 2
V� 4.669 4.933� 235 19,87 20,99 1,06� 3� 8
CAT� 8.224 6.846� 1.156 7,11 5,92 0,83� 1� 22
CV� 7.160 5.589� 338 21,18 16,54 0,78� 2� 13
CF� 15.548 12.529� 1.528 10,18 8,20 0,81� 1� 35
E� 32.119 36.391� 2.436 13,18 14,94 1,13� 2� 54
CF�/�E� 0,48 0,34� 0,63 0,77 0,55 0,71� 0,80� 0,65
�
�
Import�
�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 236 622� 47 5,02 13,23 2,64� 0� 1
GI� 0 0� 0 � 0� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 2 14� 1 2,10 13,80 6,57� 0� 0
A� 34 45� 2 17,15 22,30 1,30� 0� 0
CS� 0 0� 0 � 0� 0
V� 329 206� 11 29,88 18,72 0,63� 0� 0
CAT� 238 636� 48 4,96 13,24 2,67� 0� 1
CV� 363 251� 13 27,92 19,27 0,69� 0� 0
CF� 601 886� 61 9,85 14,52 1,47� 0� 1
E� 899 1.265� 171 5,26 7,40 1,41� 0� 2
CF�/�E� 0,67 0,70� 0,36 1,87 1,96 1,05� 1,64� 0,50
�
Les�exportacions�superen�de�molt�les�importacions.�El�tiquet�resultant�és�d’uns�1.000€.�El�
65%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�50%�de�les�importadores�també.�
�
Barcelona,�València�i�Castelló�encapçalen�les�exportacions�i�València,�Barcelona�i�Castelló�
són�les�úniques�que�importen�des�de�Mali.�
�
El�48%�de�les�exporatcions�en�massa�són�catalanòfones�i�el�34%�en�valor.�El�67%�de�les�
importacions�en�massa�són�catalanòfones�i�el�70%�del�valor�també.�
�
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�
30. MALI 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 164 94� 34 4,83 2,76 0,57� 0� 0
B� 7.026 5.921� 1.011 6,95 5,86 0,84� 2� 15
GI� 675 432� 81 8,34 5,34 0,64� 0� 3
L� 119 91� 42 2,82 2,17 0,77� 0� 2
T� 404 402� 22 18,34 18,25 1,00� 2� 2
A� 271 115� 22 12,33 5,20 0,42� 0� 3
CS� 2.220 542� 81 27,41 6,69 0,24� 15� 2
V� 4.669 4.933� 235 19,87 20,99 1,06� 3� 8
CAT� 8.224 6.846� 1.156 7,11 5,92 0,83� 1� 22
CV� 7.160 5.589� 338 21,18 16,54 0,78� 2� 13
CF� 15.548 12.529� 1.528 10,18 8,20 0,81� 1� 35
E� 32.119 36.391� 2.436 13,18 14,94 1,13� 2� 54
CF�/�E� 0,48 0,34� 0,63 0,77 0,55 0,71� 0,80� 0,65
�
�
Import�
�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 236 622� 47 5,02 13,23 2,64� 0� 1
GI� 0 0� 0 � 0� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 2 14� 1 2,10 13,80 6,57� 0� 0
A� 34 45� 2 17,15 22,30 1,30� 0� 0
CS� 0 0� 0 � 0� 0
V� 329 206� 11 29,88 18,72 0,63� 0� 0
CAT� 238 636� 48 4,96 13,24 2,67� 0� 1
CV� 363 251� 13 27,92 19,27 0,69� 0� 0
CF� 601 886� 61 9,85 14,52 1,47� 0� 1
E� 899 1.265� 171 5,26 7,40 1,41� 0� 2
CF�/�E� 0,67 0,70� 0,36 1,87 1,96 1,05� 1,64� 0,50
�
Les�exportacions�superen�de�molt�les�importacions.�El�tiquet�resultant�és�d’uns�1.000€.�El�
65%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�50%�de�les�importadores�també.�
�
Barcelona,�València�i�Castelló�encapçalen�les�exportacions�i�València,�Barcelona�i�Castelló�
són�les�úniques�que�importen�des�de�Mali.�
�
El�48%�de�les�exporatcions�en�massa�són�catalanòfones�i�el�34%�en�valor.�El�67%�de�les�
importacions�en�massa�són�catalanòfones�i�el�70%�del�valor�també.�
�

�
Economia�maliana.�
�
Mali�és�un�dels�països�més�pobres�del�món.�El�seu�territori�és�desert�o�semidesert.�
L’activitat�econòmica�es�concentra�a�la�vall�del�riu�Níger.�
�
L’agricultura�és�la�principal�activitat,�es�cull�cotó�(el�principal�producte�d’exportació),�
arròs,�mill,�panís,�vegetals,�tabac�i�plantacions�d’arbres.�Hi�treballa�el�80%�de�la�població.�
�
La�producció�d’or�és�la�tercera�d’Àfrica,�després�de�Sud�àfrica�i�Ghana).�També�hi�ha�caolí,�
sal,�fosfat�i�calcària.�
�
Or,�bestiar�(cabres,�corders)�i�agricultura�sumen�el�80%�de�les�exportacions.�
�
Mali�utiltza�eficientment�energia�hidroelèctrica.�
�
El�15%�està�ocupat�a�serveis.�
�
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�
31. MARROC 
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 1.148� 7.843 906 1,27 8,66 6,83� 0� 11
B� 374.591� 728.434 80.943 4,63 9,00 1,94� 5� 377
GI� 7.058� 16.228 1.926 3,66 8,43 2,30� 0� 34
L� 15.454� 9.701 924 16,73 10,50 0,63� 1� 13
T� 137.005� 122.718 4.362 31,41 28,13 0,90� 4� 26
A� 86.617� 93.161 15.943 5,43 5,84 1,08� 3� 95
CS� 223.947� 132.969 8.850 25,30 15,02 0,59� 8� 56
V� 104.469� 171.205 16.081 6,50 10,65 1,64� 7� 103
CAT� 534.108� 877.082 88.155 6,06 9,95 1,64� 4� 450
CV� 415.033� 397.335 40.874 10,15 9,72 0,96� 5� 256
CF� 950.290� 1.282.259 129.935 7,31 9,87 1,35� 4� 715
E� 3.235.078� 4.114.054 346.489 9,34 11,87 1,27� 6� 1.359
CF�/�E� 0,29� 0,31 0,38 0,78 0,83 1,06� 0,64� 0,53
�
Import�
�
PROV� MASSA VALOR OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 70.585,80� 59.372,50 1.090 64,76 54,47 0,84� 3� 1
B� 59.576,70� 610.065,40 40.374 1,48 15,11 10,24� 5� 70
GI� 22.152,50� 9.969,70 1.348 16,43 7,40 0,45� 0� 5
L� 900,9� 1.828,80 105 8,58 17,42 2,03� 0� 0
T� 107.691,70� 116.096,40 2.675 40,26 43,40 1,08� 3� 0
A� 29.370,00� 112.119,00 4.718 6,23 23,76 3,82� 3� 14
CS� 14.605,60� 66.589,50 2.617 5,58 25,44 4,56� 4� 8
V� 47.640,10� 89.332,60 2.447 19,47 36,51 1,88� 4� 13
CAT� 190.321,70� 737.960,30 44.502 4,28 16,58 3,88� 3� 75
CV� 91.615,70� 268.041,20 9.782 9,37 27,40 2,93� 4� 35
CF� 352.523,30� 1.065.373,90 55.374,00 6,37 19,24 3,02� 3� 111
E� 1.566.831,90� 3.013.347,40 159.680 9,81 18,87 1,92� 5� 272
CF�/�E� 0,22� 0,35 0,35 0,65 1,02 1,57� 0,73� 0,41
�
Les�exportacions�de�la�Catalanofonia�cap�el�Marroc�són�en�valor�lleugerament�superiors�
que�les�importacions�des�del�Marroc.�El�tiquet�és�per�tant�positiu�(uns�700€).��Aquesta�és�
una�dada�especialment�important�per�al�major�col·lectiu�de�persones�nascudes�a�Àfrica�
(314.315).�El�comerç�exterior�catalanòfon�amb�el�Marroc�assegura�uns�diners�per�càpita�
per�al�dseu�benestar.�
�
El�53%�de�les�empreses�exportadores�és�catalanòfon�i�el�41%�de�les�importadores�també.�
El�29%�de�les�exportacions�en�massa�són�catalanòfones�i�el�31%�en�valor�també.�En�les�
importacions�només�és�el�22%�en�massa,�però�el�35%�en�valor.�
�
Totes�les�províncies�i�comunitats�de�la�Catalanofonia�fan�comerç�amb�el�Marroc.�En�
exportacions�destaca�Barcelona�en�valor�(728.434.000€)�i�Catalunya�dobla�València.�En�
importacions�hi�ha�la�mateixa�tendència.�
�
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�
31. MARROC 
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 1.148� 7.843 906 1,27 8,66 6,83� 0� 11
B� 374.591� 728.434 80.943 4,63 9,00 1,94� 5� 377
GI� 7.058� 16.228 1.926 3,66 8,43 2,30� 0� 34
L� 15.454� 9.701 924 16,73 10,50 0,63� 1� 13
T� 137.005� 122.718 4.362 31,41 28,13 0,90� 4� 26
A� 86.617� 93.161 15.943 5,43 5,84 1,08� 3� 95
CS� 223.947� 132.969 8.850 25,30 15,02 0,59� 8� 56
V� 104.469� 171.205 16.081 6,50 10,65 1,64� 7� 103
CAT� 534.108� 877.082 88.155 6,06 9,95 1,64� 4� 450
CV� 415.033� 397.335 40.874 10,15 9,72 0,96� 5� 256
CF� 950.290� 1.282.259 129.935 7,31 9,87 1,35� 4� 715
E� 3.235.078� 4.114.054 346.489 9,34 11,87 1,27� 6� 1.359
CF�/�E� 0,29� 0,31 0,38 0,78 0,83 1,06� 0,64� 0,53
�
Import�
�
PROV� MASSA VALOR OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 70.585,80� 59.372,50 1.090 64,76 54,47 0,84� 3� 1
B� 59.576,70� 610.065,40 40.374 1,48 15,11 10,24� 5� 70
GI� 22.152,50� 9.969,70 1.348 16,43 7,40 0,45� 0� 5
L� 900,9� 1.828,80 105 8,58 17,42 2,03� 0� 0
T� 107.691,70� 116.096,40 2.675 40,26 43,40 1,08� 3� 0
A� 29.370,00� 112.119,00 4.718 6,23 23,76 3,82� 3� 14
CS� 14.605,60� 66.589,50 2.617 5,58 25,44 4,56� 4� 8
V� 47.640,10� 89.332,60 2.447 19,47 36,51 1,88� 4� 13
CAT� 190.321,70� 737.960,30 44.502 4,28 16,58 3,88� 3� 75
CV� 91.615,70� 268.041,20 9.782 9,37 27,40 2,93� 4� 35
CF� 352.523,30� 1.065.373,90 55.374,00 6,37 19,24 3,02� 3� 111
E� 1.566.831,90� 3.013.347,40 159.680 9,81 18,87 1,92� 5� 272
CF�/�E� 0,22� 0,35 0,35 0,65 1,02 1,57� 0,73� 0,41
�
Les�exportacions�de�la�Catalanofonia�cap�el�Marroc�són�en�valor�lleugerament�superiors�
que�les�importacions�des�del�Marroc.�El�tiquet�és�per�tant�positiu�(uns�700€).��Aquesta�és�
una�dada�especialment�important�per�al�major�col·lectiu�de�persones�nascudes�a�Àfrica�
(314.315).�El�comerç�exterior�catalanòfon�amb�el�Marroc�assegura�uns�diners�per�càpita�
per�al�dseu�benestar.�
�
El�53%�de�les�empreses�exportadores�és�catalanòfon�i�el�41%�de�les�importadores�també.�
El�29%�de�les�exportacions�en�massa�són�catalanòfones�i�el�31%�en�valor�també.�En�les�
importacions�només�és�el�22%�en�massa,�però�el�35%�en�valor.�
�
Totes�les�províncies�i�comunitats�de�la�Catalanofonia�fan�comerç�amb�el�Marroc.�En�
exportacions�destaca�Barcelona�en�valor�(728.434.000€)�i�Catalunya�dobla�València.�En�
importacions�hi�ha�la�mateixa�tendència.�
�

�
Economia�marroquina.�
�
Marroc�és�la�cinquena�economia�més�gran�d’Àfrica.�L’agricultura�ocupa�el�40%�i�el�14,5%�
del�PIB.�Els�pagesos�del�Marroc�fèrtil�fan�créixer�remolatxa�sucrera,�cereals,�fruita,�i�
vegetals�per�vendre’ls�a�Europa.�Molts�pagesos�pugen�bestiar,�sobretot�corders.�
L’agricultura�s’està�rehabilitant�en�combinació�amb�bones�pluges�
�
La�principal�exportació�és�menjar,�tota�mena�de�menjar,�des�de�nous�fins�a�fruita.�
�
Tot�i�que�el�Marroc�és�ric�en�menjar�una�de�les�seves�principals�importacions�són�béns�
manufacturats,�que�poden�contenir�menjar.�També�poden�incloure�vestits,�material�
escolar,�etc.�
��
La�indústria�contribueix�en�un�37,9%�del�PIB,�essent�la�principal�la�mineria�de�fosfats,�però�
junt�amb�construcció�i�fabricació:�telecomunicacions,�tecnologia�de�la�informació�i�tèxtils�i�
roba�(34%�de�les�exportacions).�
�
El�Marroc�és�el�primer�exportador�mundial�de�fòsfor�i�el�tercer�productor.�
�
El�sector�de�serveis�és�la�meitat�del�PIB.�El�turisme�és�també�una�important�font�
d’ingressos,�al�darrere�de�l’agricultura�i�els�fosfats.�
�
La�importació�de�petroli�és�un�problema�seriós.�
�
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�
32. MAURICI 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 6� 6 0,02 0,98 59,00� �� 0
B� 4.792 11.423� 2.658 1,80 4,30 2,38� �� 48
GI� 155 456� 92 1,69 4,96 2,94� �� 8
L� 142 410� 61 2,32 6,73 2,90� �� 1
T� 67 95� 17 3,92 5,58 1,42� �� 4
A� 294 391� 97 3,03 4,03 1,33� �� 10
CS� 4.070 1.432� 273 14,91 5,24 0,35� �� 18
V� 533 1.824� 294 1,81 6,20 3,42� �� 11
CAT� 5.155 12.384� 2.828 1,82 4,38 2,40� �� 61
CV� 4.898 3.647� 664 7,38 5,49 0,74� �� 39
CF� 10.053 16.037� 3.498 2,87 4,58 1,60� �� 100
E� 49.906 72.501� 5.542 9,01 13,08 1,45� �� 145
CF�/�E� 0,20 0,22� 0,63 0,32 0,35 1,10� �� 0,69
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 1 51� 126 0,01 0,41 39,54� �� 0
B� 14.213 17.532� 3.065 4,64 5,72 1,23� �� 5
GI� 658 382� 146 4,51 2,62 0,58� �� 0
L� 0 0� 7 0,00 0,06 � �� 0
T� 8.769 4.218� 47 186,57 89,74 0,48� �� 0
A� 382 777� 129 2,96 6,02 2,03� �� 1
CS� 0 2� 11 0,02 0,16 9,00� �� 0
V� 1.052 3.288� 183 5,75 17,97 3,13� �� 0
CAT� 23.640 22.132� 3.265 7,24 6,78 0,94� �� 5
CV� 1.434 4.067� 323 4,44 12,59 2,84� �� 1
CF� 25.075 26.251� 3.714 6,75 7,07 1,05� �� 6
E� 83.703 111.113� 9.740 8,59 11,41 1,33� �� 19
CF�/�E� 0,30 0,24� 0,38 0,79 0,62 0,79� �� 0,32
�
Lels�importacions�des�de�Maurici�són�gairebé�el�doble�que�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia.�El�tiquet�és�per�tant�negatiu.�El�69%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones�i�el�32%�de�les�importadores�també.�
�
Barcelona�destaca�en�exportacions�i�importacions,�però�Balears�destaca�en�valor�màssic�en�
exportacions�(59,00€/kg)�i�en�importacions�(39,54€/kg).�El�20%�de�les�exportacions�en�
massa�i�el�22%�en�valor�són�catalanòfones.�El�30%�de�les�importacions�en�massa�i�el�24%�
en�valor�també�són�catalanòfones.�
�
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�
32. MAURICI 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 6� 6 0,02 0,98 59,00� �� 0
B� 4.792 11.423� 2.658 1,80 4,30 2,38� �� 48
GI� 155 456� 92 1,69 4,96 2,94� �� 8
L� 142 410� 61 2,32 6,73 2,90� �� 1
T� 67 95� 17 3,92 5,58 1,42� �� 4
A� 294 391� 97 3,03 4,03 1,33� �� 10
CS� 4.070 1.432� 273 14,91 5,24 0,35� �� 18
V� 533 1.824� 294 1,81 6,20 3,42� �� 11
CAT� 5.155 12.384� 2.828 1,82 4,38 2,40� �� 61
CV� 4.898 3.647� 664 7,38 5,49 0,74� �� 39
CF� 10.053 16.037� 3.498 2,87 4,58 1,60� �� 100
E� 49.906 72.501� 5.542 9,01 13,08 1,45� �� 145
CF�/�E� 0,20 0,22� 0,63 0,32 0,35 1,10� �� 0,69
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 1 51� 126 0,01 0,41 39,54� �� 0
B� 14.213 17.532� 3.065 4,64 5,72 1,23� �� 5
GI� 658 382� 146 4,51 2,62 0,58� �� 0
L� 0 0� 7 0,00 0,06 � �� 0
T� 8.769 4.218� 47 186,57 89,74 0,48� �� 0
A� 382 777� 129 2,96 6,02 2,03� �� 1
CS� 0 2� 11 0,02 0,16 9,00� �� 0
V� 1.052 3.288� 183 5,75 17,97 3,13� �� 0
CAT� 23.640 22.132� 3.265 7,24 6,78 0,94� �� 5
CV� 1.434 4.067� 323 4,44 12,59 2,84� �� 1
CF� 25.075 26.251� 3.714 6,75 7,07 1,05� �� 6
E� 83.703 111.113� 9.740 8,59 11,41 1,33� �� 19
CF�/�E� 0,30 0,24� 0,38 0,79 0,62 0,79� �� 0,32
�
Lels�importacions�des�de�Maurici�són�gairebé�el�doble�que�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia.�El�tiquet�és�per�tant�negatiu.�El�69%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones�i�el�32%�de�les�importadores�també.�
�
Barcelona�destaca�en�exportacions�i�importacions,�però�Balears�destaca�en�valor�màssic�en�
exportacions�(59,00€/kg)�i�en�importacions�(39,54€/kg).�El�20%�de�les�exportacions�en�
massa�i�el�22%�en�valor�són�catalanòfones.�El�30%�de�les�importacions�en�massa�i�el�24%�
en�valor�també�són�catalanòfones.�
�

�
Economia�maurícia.�
�
Maurici�és�una�de�les�economies�africanes�més�resolutives�i�competitives.�
�
L’illa�basa�la�seva�economia�en�l’agricultura�(principalment�sucre�i�te),�el�turisme�de�luxe�i�
serveis�financers.�
�
Nombroses�marques�sobretot�de�teixits�han�establert�cadenes�a�Maurici�gràcies�a�les�grans�
inversions�en�infraestructures�i�Internet.�
�
En�els�darrers�anys�han�sorgit�com�a�importants�sectors�les�tecnologies�d’informació�i�
comunicació,�pesca,�desenvolupament�d’hospitalitat�i�propietat,�sanitat,�energies�
renovables�i�educació�i�formació.�
�
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�
33. MAURITÀNIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 27 19� 15 1,77 1,28 0,72� 0� 0
B� 29.855 8.884� 499 59,83 17,80 0,30� 6� 19
GI� 806 1.453� 295 2,73 4,92 1,80� 3� 5
L� 743 503� 69 10,76 7,29 0,68� 2� 0
T� 48.283 4.393� 29 1.664,94 151,49 0,09� 176� 0
A� 137.747 5.377� 76 1.812,46 70,74 0,04� 17� 1
CS� 23.236 4.797� 680 34,17 7,06 0,21� 114� 11
V� 3.101 2.130� 259 11,97 8,22 0,69� 5� 6
CAT� 79.687 15.232� 892 89,33 17,08 0,19� 7� 24
CV� 164.084 12.304� 1.015 161,66 12,12 0,07� 15� 18
CF� 243.798 27.555� 1.922 126,85 14,34 0,11� 8� 42
E� 540.897 130.495� 7.686 70,37 16,98 0,24� 12� 96
CF�/�E� 0,45 0,21� 0,25 1,80 0,84 0,47� 0,64� 0,44
�
Import�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 128 620� 16 8,01 38,78 4,84� 1� 1
B� 952 6.658� 239 3,98 27,86 6,99� 5� 1
GI� 0 0� 0 �� 0� 0
L� 0 0� 0 �� 0� 0
T� 12 80� 7 1,76 11,41 6,50� 3� 0
A� 487 2.316� 132 3,69 17,54 4,75� 7� 0
CS� 548 3.106� 42 13,05 73,95 5,66� 74� 0
V� 437 2.529� 95 4,60 26,63 5,79� 6� 4
CAT� 964 6.738� 246 3,92 27,39 6,99� 3� 1
CV� 1.472 7.951� 269 5,47 29,56 5,40� 10� 4
CF� 2.565 15.309� 531 4,83 28,83 5,97� 4� 6
E� 241.128 111.200� 6.941 34,74 16,02 0,46� 10� 20
CF�/�E� 0,01 0,14� 0,08 0,14 1,80 12,94� 0,42� 0,30
�
Les�importacions�des�de�Mauritània�són�gairebé�la�meitat�que�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia.�El�tiquet�és�positiu�(uns�4.000€).�El�44%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones�i�el�30%�de�les�importadores.�
�
Les�exportacions�en�massa�des�de�la�Catalafonia�són�el�45%�de�les�espanyoles�i�el�21%�en�
valor.�Les�importacions�en�massa�des�de�Mauritània�cap�a�la�Catalanofonia�només�
representen�un�1%�de�les�espanyoles,�però�el�14%�en�valor.�La�Catalanofonia�hi�ven�per�
0,11€/kg�i�hi�compra�per�5,97€/kg.�Barcelona�és�líder�en�exportacions�i�en�importacions.�
�
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�
33. MAURITÀNIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 27 19� 15 1,77 1,28 0,72� 0� 0
B� 29.855 8.884� 499 59,83 17,80 0,30� 6� 19
GI� 806 1.453� 295 2,73 4,92 1,80� 3� 5
L� 743 503� 69 10,76 7,29 0,68� 2� 0
T� 48.283 4.393� 29 1.664,94 151,49 0,09� 176� 0
A� 137.747 5.377� 76 1.812,46 70,74 0,04� 17� 1
CS� 23.236 4.797� 680 34,17 7,06 0,21� 114� 11
V� 3.101 2.130� 259 11,97 8,22 0,69� 5� 6
CAT� 79.687 15.232� 892 89,33 17,08 0,19� 7� 24
CV� 164.084 12.304� 1.015 161,66 12,12 0,07� 15� 18
CF� 243.798 27.555� 1.922 126,85 14,34 0,11� 8� 42
E� 540.897 130.495� 7.686 70,37 16,98 0,24� 12� 96
CF�/�E� 0,45 0,21� 0,25 1,80 0,84 0,47� 0,64� 0,44
�
Import�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 128 620� 16 8,01 38,78 4,84� 1� 1
B� 952 6.658� 239 3,98 27,86 6,99� 5� 1
GI� 0 0� 0 �� 0� 0
L� 0 0� 0 �� 0� 0
T� 12 80� 7 1,76 11,41 6,50� 3� 0
A� 487 2.316� 132 3,69 17,54 4,75� 7� 0
CS� 548 3.106� 42 13,05 73,95 5,66� 74� 0
V� 437 2.529� 95 4,60 26,63 5,79� 6� 4
CAT� 964 6.738� 246 3,92 27,39 6,99� 3� 1
CV� 1.472 7.951� 269 5,47 29,56 5,40� 10� 4
CF� 2.565 15.309� 531 4,83 28,83 5,97� 4� 6
E� 241.128 111.200� 6.941 34,74 16,02 0,46� 10� 20
CF�/�E� 0,01 0,14� 0,08 0,14 1,80 12,94� 0,42� 0,30
�
Les�importacions�des�de�Mauritània�són�gairebé�la�meitat�que�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia.�El�tiquet�és�positiu�(uns�4.000€).�El�44%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones�i�el�30%�de�les�importadores.�
�
Les�exportacions�en�massa�des�de�la�Catalafonia�són�el�45%�de�les�espanyoles�i�el�21%�en�
valor.�Les�importacions�en�massa�des�de�Mauritània�cap�a�la�Catalanofonia�només�
representen�un�1%�de�les�espanyoles,�però�el�14%�en�valor.�La�Catalanofonia�hi�ven�per�
0,11€/kg�i�hi�compra�per�5,97€/kg.�Barcelona�és�líder�en�exportacions�i�en�importacions.�
�

�
Economia�mauritana.�
�
L’agriculra�i�la�ramaderia�de�subsistència�ocupa�la�meitat�de�la�població.�
�
La�pesca�és�un�sector�fonamental�per�la�riquesa�de�les�seves�costes�fins�les�illes�Canàries.,�
però�la�implicació�de�la�pròpia�flota�és�escassa.�
�
El�70%�dels�aliments�depenen�de�les�importacions.�
�
El�país�disposa�de�recursos�miners�importants�de�ferro�(50%�de�les�exportacions)�que�
constitueixen�el�gruix�de�les�seves�exportacions,�així�com�petroli�(descobert�el�2001).�Es�
comencen�a�explotar�or�i�coure.�
�
�
�
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�
34. MOÇAMBIC 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 3.232 2.688� 247 13,09 10,88 0,83� �� 9
GI� 7 106� 14 0,47 7,59 16,09� �� 0
L� 254 308� 12 21,13 25,68 1,22� �� 0
T� 213 127� 6 35,55 21,18 0,60� �� 0
A� 60 66� 11 5,43 5,99 1,10� �� 1
CS� 2.156 782� 103 20,94 7,60 0,36� �� 2
V� 1.248 562� 74 16,86 7,59 0,45� �� 0
CAT� 3.706 3.229� 279 13,28 11,57 0,87� �� 9
CV� 3.464 1.410� 188 18,43 7,50 0,41� �� 3
CF� 7.170 4.639� 467 15,35 9,93 0,65� �� 12
E� 61.086 27.422� 1.385 44,11 19,80 0,45� �� 30
CF�/�E� 0,12 0,17� 0,34 0,35 0,50 1,44� �� 0,40
�
Import�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� ��
B� 2.151 7.752� 27 79,67 287,10 3,60� �� 0
GI� 0 0� 0 �� �� 0
L� 0 0� 0 �� �� 0
T� 0 0� 0 �� �� 0
A� 0 1� 2 0,05 0,35 7,00� �� 0
CS� 0 0� 0 �� �� 0
V� 6.014 6.683� 8 751,80 835,36 1,11� �� 1
CAT� 2.151 7.752� 27 79,67 287,10 3,60� �� 0
CV� 6.015 6.684� 10 601,45 668,37 1,11� �� 1
CF� 8.166 14.435� 37 220,69 390,14 1,77� �� 1
E� 273.597 236.862� 1.194 229,14 198,38 0,87� �� 15
CF�/�E� 0,03 0,06� 0,03 0,96 1,97 2,04� �� 0,07
�
Les�importacions�des�de�Moçambic�tripliquen�les�exportacions�des�de�la�Catalanofonia.�El�
tiquet�és�per�tant�negatiu.�El�40%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�7%�
de�les�importadores.�
�
El�12%�de�les�exportacions�en�massa�cap�a�Moçambic�són�catalanòfones�així�com�el�17�de�
les�exportacions�en�valor.�Només�el�3%�de�les�importacions�en�massa�arriben�a�la�
Catalanofonia�i�el�6%�de�les�importacions�en�valor.�
�
Les�exportacions�de�més�valor�surten�de�Girona�(16,09/kg)�i�les�importacions�de�més�valor�
arriben�a�Alacant�(7,00€/kg).�El�que�s’importa�cap�a�la�Catalanofonia�té�gairebé�un�valor�
màssic�triple�del�que�exporta.�
�
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�
34. MOÇAMBIC 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 3.232 2.688� 247 13,09 10,88 0,83� �� 9
GI� 7 106� 14 0,47 7,59 16,09� �� 0
L� 254 308� 12 21,13 25,68 1,22� �� 0
T� 213 127� 6 35,55 21,18 0,60� �� 0
A� 60 66� 11 5,43 5,99 1,10� �� 1
CS� 2.156 782� 103 20,94 7,60 0,36� �� 2
V� 1.248 562� 74 16,86 7,59 0,45� �� 0
CAT� 3.706 3.229� 279 13,28 11,57 0,87� �� 9
CV� 3.464 1.410� 188 18,43 7,50 0,41� �� 3
CF� 7.170 4.639� 467 15,35 9,93 0,65� �� 12
E� 61.086 27.422� 1.385 44,11 19,80 0,45� �� 30
CF�/�E� 0,12 0,17� 0,34 0,35 0,50 1,44� �� 0,40
�
Import�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� ��
B� 2.151 7.752� 27 79,67 287,10 3,60� �� 0
GI� 0 0� 0 �� �� 0
L� 0 0� 0 �� �� 0
T� 0 0� 0 �� �� 0
A� 0 1� 2 0,05 0,35 7,00� �� 0
CS� 0 0� 0 �� �� 0
V� 6.014 6.683� 8 751,80 835,36 1,11� �� 1
CAT� 2.151 7.752� 27 79,67 287,10 3,60� �� 0
CV� 6.015 6.684� 10 601,45 668,37 1,11� �� 1
CF� 8.166 14.435� 37 220,69 390,14 1,77� �� 1
E� 273.597 236.862� 1.194 229,14 198,38 0,87� �� 15
CF�/�E� 0,03 0,06� 0,03 0,96 1,97 2,04� �� 0,07
�
Les�importacions�des�de�Moçambic�tripliquen�les�exportacions�des�de�la�Catalanofonia.�El�
tiquet�és�per�tant�negatiu.�El�40%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�7%�
de�les�importadores.�
�
El�12%�de�les�exportacions�en�massa�cap�a�Moçambic�són�catalanòfones�així�com�el�17�de�
les�exportacions�en�valor.�Només�el�3%�de�les�importacions�en�massa�arriben�a�la�
Catalanofonia�i�el�6%�de�les�importacions�en�valor.�
�
Les�exportacions�de�més�valor�surten�de�Girona�(16,09/kg)�i�les�importacions�de�més�valor�
arriben�a�Alacant�(7,00€/kg).�El�que�s’importa�cap�a�la�Catalanofonia�té�gairebé�un�valor�
màssic�triple�del�que�exporta.�
�

�
Economia�moçambiquesa.�
�
Moçambic�depèn�de�l’assistència�internacional.�
�
L’agricultura�de�subsistència�segueix�essent�la�principal�font�de�renda�per�a�la�majoria�de�
la�població�(75%).�El�88%�de�la�terra�fèrtil�no�es�conrea.�
�
Estan�resorgint�els�sectors�de�l’agricultura,�el�transport�(ports�i�ferrocarrils)�i�el�turisme,�
així�com�telecomunicacions�i�energia.�
�
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�
35. NAMÍBIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 192 921� 64 3,00 14,39 4,80� �� 6
GI� 0 1� 2 0,00 0,45 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 17 103� 5 3,46 20,58 5,95� �� 1
CS� 308 131� 14 22,01 9,33 0,42� �� 1
V� 0 1� 6 0,02 0,23 14,00� �� 0
CAT� 192 922� 66 2,91 13,96 4,80� �� 6
CV� 326 235� 25 13,02 9,39 0,72� �� 2
CF� 517 1.157� 91 5,69 12,71 2,24� �� 8
E� 5.261 15.202� 1.278 4,12 11,89 2,89� �� 38
CF�/�E� 0,10 0,08� 0,07 1,38 1,07 0,77� �� 0,21
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� �� 0
B� 13 63� 3 4,30 21,00 4,88� �� 1
GI� 22 94� 4 5,60 23,45 4,19� �� 0
L� 0 0� 0 �� �� 0
T� 0 0� 0 �� �� 0
A� 85 62� 3 28,40 20,50 0,72� �� 0
CS� 0 0� 0 �� �� 0
V� 2.719 8.128� 158 17,21 51,44 2,99� �� 1
CAT� 35 157� 7 5,04 22,40 4,44� �� 1
CV� 2.804 8.189� 161 17,42 50,87 2,92� �� 1
CF� 2.839 8.346� 168 16,90 49,68 2,94� �� 2
E� 68.786 187.508� 3.915 17,57 47,89 2,73� �� 12
CF�/�E� 0,04 0,04� 0,04 0,96 1,04 1,08� �� 0,17
�
Les�importacions�des�de�Namíbia�són�gairebé�vuit�cops�superiors�que�les�exportacions�des�
de�la�Catalanofonia.�El�tiquet�és�així�negatiu.�El�21%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones�i�el�17%�de�les�importadores.�
�
La�Catalanofonia�representa�el�10%�de�les�exportacions�en�massa�i�el�8%�en�valor.�El�4%�
de�les�importacions�espanyoles�són�catalanòfones.�València�és�qui�ven�més�car�
(14,00€/kg),�però�Barcelona�(4,88€/kg)�i�Girona�(4,19€/kg)�són�les�que�compren�més�car.�
�

114



�
35. NAMÍBIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 192 921� 64 3,00 14,39 4,80� �� 6
GI� 0 1� 2 0,00 0,45 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 17 103� 5 3,46 20,58 5,95� �� 1
CS� 308 131� 14 22,01 9,33 0,42� �� 1
V� 0 1� 6 0,02 0,23 14,00� �� 0
CAT� 192 922� 66 2,91 13,96 4,80� �� 6
CV� 326 235� 25 13,02 9,39 0,72� �� 2
CF� 517 1.157� 91 5,69 12,71 2,24� �� 8
E� 5.261 15.202� 1.278 4,12 11,89 2,89� �� 38
CF�/�E� 0,10 0,08� 0,07 1,38 1,07 0,77� �� 0,21
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� �� 0
B� 13 63� 3 4,30 21,00 4,88� �� 1
GI� 22 94� 4 5,60 23,45 4,19� �� 0
L� 0 0� 0 �� �� 0
T� 0 0� 0 �� �� 0
A� 85 62� 3 28,40 20,50 0,72� �� 0
CS� 0 0� 0 �� �� 0
V� 2.719 8.128� 158 17,21 51,44 2,99� �� 1
CAT� 35 157� 7 5,04 22,40 4,44� �� 1
CV� 2.804 8.189� 161 17,42 50,87 2,92� �� 1
CF� 2.839 8.346� 168 16,90 49,68 2,94� �� 2
E� 68.786 187.508� 3.915 17,57 47,89 2,73� �� 12
CF�/�E� 0,04 0,04� 0,04 0,96 1,04 1,08� �� 0,17
�
Les�importacions�des�de�Namíbia�són�gairebé�vuit�cops�superiors�que�les�exportacions�des�
de�la�Catalanofonia.�El�tiquet�és�així�negatiu.�El�21%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones�i�el�17%�de�les�importadores.�
�
La�Catalanofonia�representa�el�10%�de�les�exportacions�en�massa�i�el�8%�en�valor.�El�4%�
de�les�importacions�espanyoles�són�catalanòfones.�València�és�qui�ven�més�car�
(14,00€/kg),�però�Barcelona�(4,88€/kg)�i�Girona�(4,19€/kg)�són�les�que�compren�més�car.�
�

�
Economia�namíbia.�
�
Al�voltant�de�la�meitat�de�les�persones�depenen�de�l’agricultura�de�subsistència,�però�
encara�ha�d’importar�alguns�aliments.�
�
La�pesca�és�important,�i�darrerament�el�turisme�va�prenent�força�(bellesa�natural�i�
interessant�fauna�nadiua)�gràciies�al�creixement�de�la�conservació�de�la�vida�silvestre.�
�
Tradicionalment�l’economia�de�Namíbia�s’ha�basat�en�una�forta�dependència�de�la�mineria�
(principalment�diamants�i�urani,�però�també�plom,�zenc,�coure,�estany,�plata�i�tungstè).�
�
La�indústria�representa�el�13,5%�del�PIB.�
�
La�història�comuna�amb�Sud�àfrica�manté�forts�vincles�econòmics.�
�
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�
36. NÍGER 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 150 26� 15 10,02 1,73 0,17� �� 0
B� 335 666� 82 4,09 8,13 1,99� �� 4
GI� 1 8� 2 0,30 3,80 12,67� �� 0
L� 4 4� 1 4,10 3,50 0,85� �� 0
T� 15 44� 2 7,50 21,80 2,91� �� 0
A� 2.379 683� 36 66,07 18,96 0,29� �� 1
CS� 166 52� 5 33,18 10,42 0,31� �� 2
V� 456 325� 45 10,12 7,22 0,71� �� 2
CAT� 355 721� 87 4,08 8,29 2,03� �� 4
CV� 3.000 1.060� 86 34,88 12,32 0,35� �� 5
CF� 3.505 1.807� 188 18,64 9,61 0,52� �� 9
E� 6.543 6.673� 404 16,19 16,52 1,02� �� 11
CF�/�E� 0,54 0,27� 0,47 1,15 0,58 0,51� �� 0,82
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 2� 1 0,10 1,90 19,00� �� 0
B� 1 62� 37 0,01 1,69 124,80� �� 1
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 1 3� 1 1,20 2,50 2,08� �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 1.095 700� 17 64,39 41,18 0,64� �� 1
CAT� 1 62� 37 0,01 1,69 124,80� �� 1
CV� 1.096 702� 18 60,88 39,02 0,64� �� 1
CF� 1.096 767� 56 19,58 13,69 0,70� �� 2
E� 1.108 878� 72 15,39 12,20 0,79� �� 3
CF�/�E� 0,99 0,87� 0,78 1,27 1,12 0,88� �� 0,67
�
Les�exportacions�al�Níger�són�gairebé�el�triple�que�les�importacions�cap�a�la�Catalanofonia.�
El�tiquet�és�positiu,�però�no�es�pot�calcular�pèr�falta�de�dades�a�l’Instituto�Nacional�de�
Estadístiques�sobre�persones�nascudes�al�Níger�residents�a�la�Catalanofonia.�El�82%�de�les�
empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�67%�de�les�importadores.�
�
Quant�a�exportacions,�la�Catalanofonia�ven�en�massa�el�54%�de�tot�Espanya�i�el�27%�en�
valor.�El�99%�de�la�massa�l’importa�la�Catalanofonia�i�el�87%�en�valor.�Girona�(12,67€/kg)�
és�qui�ven�més�car�i�Barcelona�(124,80€/kg)�és�qui�compra�més�car.�València�és�la�que�
importa�més�del�Níger.�
�
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�
36. NÍGER 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 150 26� 15 10,02 1,73 0,17� �� 0
B� 335 666� 82 4,09 8,13 1,99� �� 4
GI� 1 8� 2 0,30 3,80 12,67� �� 0
L� 4 4� 1 4,10 3,50 0,85� �� 0
T� 15 44� 2 7,50 21,80 2,91� �� 0
A� 2.379 683� 36 66,07 18,96 0,29� �� 1
CS� 166 52� 5 33,18 10,42 0,31� �� 2
V� 456 325� 45 10,12 7,22 0,71� �� 2
CAT� 355 721� 87 4,08 8,29 2,03� �� 4
CV� 3.000 1.060� 86 34,88 12,32 0,35� �� 5
CF� 3.505 1.807� 188 18,64 9,61 0,52� �� 9
E� 6.543 6.673� 404 16,19 16,52 1,02� �� 11
CF�/�E� 0,54 0,27� 0,47 1,15 0,58 0,51� �� 0,82
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 2� 1 0,10 1,90 19,00� �� 0
B� 1 62� 37 0,01 1,69 124,80� �� 1
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 1 3� 1 1,20 2,50 2,08� �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 1.095 700� 17 64,39 41,18 0,64� �� 1
CAT� 1 62� 37 0,01 1,69 124,80� �� 1
CV� 1.096 702� 18 60,88 39,02 0,64� �� 1
CF� 1.096 767� 56 19,58 13,69 0,70� �� 2
E� 1.108 878� 72 15,39 12,20 0,79� �� 3
CF�/�E� 0,99 0,87� 0,78 1,27 1,12 0,88� �� 0,67
�
Les�exportacions�al�Níger�són�gairebé�el�triple�que�les�importacions�cap�a�la�Catalanofonia.�
El�tiquet�és�positiu,�però�no�es�pot�calcular�pèr�falta�de�dades�a�l’Instituto�Nacional�de�
Estadístiques�sobre�persones�nascudes�al�Níger�residents�a�la�Catalanofonia.�El�82%�de�les�
empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�67%�de�les�importadores.�
�
Quant�a�exportacions,�la�Catalanofonia�ven�en�massa�el�54%�de�tot�Espanya�i�el�27%�en�
valor.�El�99%�de�la�massa�l’importa�la�Catalanofonia�i�el�87%�en�valor.�Girona�(12,67€/kg)�
és�qui�ven�més�car�i�Barcelona�(124,80€/kg)�és�qui�compra�més�car.�València�és�la�que�
importa�més�del�Níger.�
�

�
Economia�nigerina.�
�
L’economia�de�Níger�és�de�les�menors�entre�els�països�en�desenvolupament.�
�
Níger�es�basa�en�el�pasturatge�(vaques�i�cabres)�i�l’agricultura�(mill�i�melca,�aliments�bàsics�
de�la�població).�El�cacauet�es�dirigeix�a�l’exportació.�També�produeix�camote,�panís,�arròs,�
plàtans�i�tomàquets.�
�
Els�boscos�gairebé�han�desaparegut�per�fer�ne�llenya.�
�
L’explotació�minera�de�l’urani�és�una�important�font�d’ingressos�així�com�carbó,�ferro,�
fosfats,�or�i�petroli.�
�
La�incipient�indústria��està�orientada�a�la�mineria�i�a�certes�maquinàries.�
�
Exporta�urani,�bestiar�i�cigrons.�Importa�maquinàries,�cereals�i�petroli�
�
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�
37. NIGÈRIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 587� 441� 256 2,29 1,72 0,75� 0� 1
B� 21.076� 49.180� 2.540 8,30 19,36 2,33� 12� 48
GI� 484� 1.477� 94 5,15 15,71 3,05� 3� 4
L� 250� 510� 69 3,62 7,39 2,04� 1� 0
T� 360.362� 18.499� 204 1.766,48 90,68 0,05� 22� 2
A� 28.209� 8.533� 812 34,74 10,51 0,30� 7� 16
CS� 97.877� 28.373� 2.000 48,94 14,19 0,29� 36� 27
V� 17.327� 12.780� 1.776 9,76 7,20 0,74� 4� 25
CAT� 382.172� 69.665� 2.907 131,47 23,96 0,18� 11� 54
CV� 143.413� 49.686� 4.588 31,26 10,83 0,35� 9� 68
CF� 526.172� 119.793� 7.751 67,88 15,46 0,23� 8� 123
E� 1.172.259� 275.166� 13.648 85,89 20,16 0,23� 7� 200
CF�/�E� 0,45� 0,44� 0,57 0,79 0,77 0,97� 1,11� 0,62
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�

P�
EMP

IB� 17 460� 20 0,87 22,98 26,41� 0� 0
B� 1.611.248 606.895� 343 4.697,52 1.769,37 0,38� 148� 4
GI� 137 3.298� 60 2,29 54,96 24,02� 7� 2
L� 0 0� 2 0,00 0,05 � 0� 0
T� 0 0� 3 0,00 0,10 � 0� 0
A� 652 13.447� 158 4,12 85,11 20,64� 11� 3
CS� 219.427 130.459� 5 43.885,40 26.091,82 0,59� 166� 2
V� 239.529 112.761� 278 861,61 405,61 0,47� 32� 3
CAT� 1.611.385 610.193� 408 3.949,47 1.495,57 0,38� 98� 6
CV� 459.607 256.667� 441 1.042,19 582,01 0,56� 46� 8
CF� 2.071.010 867.319� 869 2.383,21 998,07 0,42� 59� 14
E� 11.988.884 6.062.265� 1.509 7.944,92 4.017,41 0,51� 162� 27
CF�/�E� 0,17 0,14� 0,58 0,30 0,25 0,83� 0,37� 0,52
�
Les�importacions�de�Nigèria�són�unes�vuit�vegades�superiors�que�les�exportacions�des�de�
la�Catalanofonia.�El�tiquet�és�negatiu�(uns��50.000€).�Les�empreses�exportadores�
catalanòfones�són�el�62%�de�les�espanyoles,�i�les�importadores�en�són�el�52%.�
�
Més�del�40%�en�massa�i�en�valor�s’exporta�des�de�la�Catalanofonia�cap�a�Nigèria.�Per�
contra�les�importacions�catalanòfones�representen�un�migrat�15%�del�total.�Qui�ven�més�
car�és�Girona�(3,05€/kg)�seguida�de�Barcelona�(2,33€/kg)�i�Lleida�(2,04€/kg).�Qui�compra�
més�car�són�Balears�(26,41€/kg),�Girona�(24,02€/kg)�i�Alacant�(20,64€/kg).�La�
Catalanofonia�ven�per�0,23€/kg�i�compra�per�0,42€/kg.�
�
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�
37. NIGÈRIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 587� 441� 256 2,29 1,72 0,75� 0� 1
B� 21.076� 49.180� 2.540 8,30 19,36 2,33� 12� 48
GI� 484� 1.477� 94 5,15 15,71 3,05� 3� 4
L� 250� 510� 69 3,62 7,39 2,04� 1� 0
T� 360.362� 18.499� 204 1.766,48 90,68 0,05� 22� 2
A� 28.209� 8.533� 812 34,74 10,51 0,30� 7� 16
CS� 97.877� 28.373� 2.000 48,94 14,19 0,29� 36� 27
V� 17.327� 12.780� 1.776 9,76 7,20 0,74� 4� 25
CAT� 382.172� 69.665� 2.907 131,47 23,96 0,18� 11� 54
CV� 143.413� 49.686� 4.588 31,26 10,83 0,35� 9� 68
CF� 526.172� 119.793� 7.751 67,88 15,46 0,23� 8� 123
E� 1.172.259� 275.166� 13.648 85,89 20,16 0,23� 7� 200
CF�/�E� 0,45� 0,44� 0,57 0,79 0,77 0,97� 1,11� 0,62
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�

P�
EMP

IB� 17 460� 20 0,87 22,98 26,41� 0� 0
B� 1.611.248 606.895� 343 4.697,52 1.769,37 0,38� 148� 4
GI� 137 3.298� 60 2,29 54,96 24,02� 7� 2
L� 0 0� 2 0,00 0,05 � 0� 0
T� 0 0� 3 0,00 0,10 � 0� 0
A� 652 13.447� 158 4,12 85,11 20,64� 11� 3
CS� 219.427 130.459� 5 43.885,40 26.091,82 0,59� 166� 2
V� 239.529 112.761� 278 861,61 405,61 0,47� 32� 3
CAT� 1.611.385 610.193� 408 3.949,47 1.495,57 0,38� 98� 6
CV� 459.607 256.667� 441 1.042,19 582,01 0,56� 46� 8
CF� 2.071.010 867.319� 869 2.383,21 998,07 0,42� 59� 14
E� 11.988.884 6.062.265� 1.509 7.944,92 4.017,41 0,51� 162� 27
CF�/�E� 0,17 0,14� 0,58 0,30 0,25 0,83� 0,37� 0,52
�
Les�importacions�de�Nigèria�són�unes�vuit�vegades�superiors�que�les�exportacions�des�de�
la�Catalanofonia.�El�tiquet�és�negatiu�(uns��50.000€).�Les�empreses�exportadores�
catalanòfones�són�el�62%�de�les�espanyoles,�i�les�importadores�en�són�el�52%.�
�
Més�del�40%�en�massa�i�en�valor�s’exporta�des�de�la�Catalanofonia�cap�a�Nigèria.�Per�
contra�les�importacions�catalanòfones�representen�un�migrat�15%�del�total.�Qui�ven�més�
car�és�Girona�(3,05€/kg)�seguida�de�Barcelona�(2,33€/kg)�i�Lleida�(2,04€/kg).�Qui�compra�
més�car�són�Balears�(26,41€/kg),�Girona�(24,02€/kg)�i�Alacant�(20,64€/kg).�La�
Catalanofonia�ven�per�0,23€/kg�i�compra�per�0,42€/kg.�
�

�
Economia�nigeriana�
�
Nigèria�és�la�segona�economia�d’Àfrica�després�de�Sud�àfrica.�
�
L’agricultura�(nous�trinxades,�cacau,�oli�de�palma,�coco,�cítrics,�panís,�mill�perla,�mandioca,�
batates,�canya�de�sucre)�i�la�ramaderia�ocupen�la�meitat�de�la�població,�però�ben�just�
proveeix�la�demanda�interna.�El�50%�del�sòl�conreable�es�destina�al�cacau,�dirigit�
totalment�a�l’exportació.�
�
Nigèria�disposa�d’abundants�recursos�naturals.�L’economia�de�Nigèria�va�passar�de�ser�
agrícola�i�de�pasturatge�a�industrial�amb�el�descobriment�de�petroli�durant�els�anys�60.�
Amb�el�petroli�i�el�gas�natural�és�un�dels�països�africans�que�més�s’han�desenvolupat.�La�
balança�comercial�és�positiva�gràcies�a�l’exportació�de�cru.�
�
Té�recursos�minerals�subexplotats�com�ara�gas�natural,�carbó,�bauxita,�tantalita,�or,�estany,�
ferro,�calcària,�niobi,�plom�i�zenc,�però�la�mineria�està�poc�explotada�per�la�gran�quantitat�
de�reserves.�
�
Destaca�la�indústria�petroquímica,�les�refineries�i�l’automobilística.�També�indústria�del�
cuir�i�tèxtil�(samarretes),�plàstics�i�menjar�processat.�
�
Els�sectors�financer,�legal,�comunicacions,�transport�i�la�Borsa�de�Nigèria�estan�ben�
desenvolupats.�També�destaca�la�indústria�del�cinema.�
�
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�
38. RUANDA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 2� 2 0,10 1,00 10,00� �� 0
B� 16 276� 134 0,12 2,06 17,56� �� 2
GI� 50 304� 16 3,10 18,99 6,13� �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 245 94� 5 48,98 18,84 0,38� �� 0
A� 0 0� 1 0,10 0,10 1,00� �� 0
CS� 67 61� 3 22,40 20,37 0,91� �� 0
V� 0 0� 1 0,00 0,00 � �� 1
CAT� 310 674� 155 2,00 4,35 2,17� �� 2
CV� 67 61� 5 13,46 12,24 0,91� �� 1
CF� 378 737� 162 2,33 4,55 1,95� �� 3
E� 1.065 5.567� 250 4,26 22,27 5,23� �� 6
CF�/�E� 0,35 0,13� 0,65 0,55 0,20 0,37� �� 0,50
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 67 478� 12 5,56 39,82 7,16� �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 0
CAT� 67 478� 12 5,56 39,82 7,16� �� 0
CV� 67 478� 12 5,56 39,82 7,16� �� 0
CF� 67 478� 12 5,56 39,82 7,16� � 0
E� 67 504� 18 3,72 28,02 7,54� �� 0
CF�/�E� 1,00 0,95� 0,67 1,50 1,42 0,95� ��
�
La�Catalanofonia�ven�més�a�Ruanda�que�en�compra.�El�tiquet�és�positiu,�però�no�es�pot�
calcular�per�manca�de�dades�de�l’Instituto�Nacional�de�Estadística.�El�50%�de�les�empreses�
exportadores�són�catalanòfones,�però�no�hi�ha�dades�d’empreses�importadores.��
�
La�Catalanofonia�ven�en�massa�el�35%�espanyol�i�en�valor�només�el�13%,�però�la�
Catalanofonia�importa�gairebé�el�100%�en�massa�de�Ruanda�i�compra�el�95%�espanyol.�
Les�vendes�més�fortes�es�fan�a�Barcelona�(17,56€/kg)�i�Balears�(10,00€/kg).�Barcelona�és�
l’única�que�compra�i�ho�fa�a�7,16€/kg.�
�
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�
38. RUANDA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 2� 2 0,10 1,00 10,00� �� 0
B� 16 276� 134 0,12 2,06 17,56� �� 2
GI� 50 304� 16 3,10 18,99 6,13� �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 245 94� 5 48,98 18,84 0,38� �� 0
A� 0 0� 1 0,10 0,10 1,00� �� 0
CS� 67 61� 3 22,40 20,37 0,91� �� 0
V� 0 0� 1 0,00 0,00 � �� 1
CAT� 310 674� 155 2,00 4,35 2,17� �� 2
CV� 67 61� 5 13,46 12,24 0,91� �� 1
CF� 378 737� 162 2,33 4,55 1,95� �� 3
E� 1.065 5.567� 250 4,26 22,27 5,23� �� 6
CF�/�E� 0,35 0,13� 0,65 0,55 0,20 0,37� �� 0,50
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 67 478� 12 5,56 39,82 7,16� �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 0 0� 0 � �� 0
A� 0 0� 0 � �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 0 0� 0 � �� 0
CAT� 67 478� 12 5,56 39,82 7,16� �� 0
CV� 67 478� 12 5,56 39,82 7,16� �� 0
CF� 67 478� 12 5,56 39,82 7,16� � 0
E� 67 504� 18 3,72 28,02 7,54� �� 0
CF�/�E� 1,00 0,95� 0,67 1,50 1,42 0,95� ��
�
La�Catalanofonia�ven�més�a�Ruanda�que�en�compra.�El�tiquet�és�positiu,�però�no�es�pot�
calcular�per�manca�de�dades�de�l’Instituto�Nacional�de�Estadística.�El�50%�de�les�empreses�
exportadores�són�catalanòfones,�però�no�hi�ha�dades�d’empreses�importadores.��
�
La�Catalanofonia�ven�en�massa�el�35%�espanyol�i�en�valor�només�el�13%,�però�la�
Catalanofonia�importa�gairebé�el�100%�en�massa�de�Ruanda�i�compra�el�95%�espanyol.�
Les�vendes�més�fortes�es�fan�a�Barcelona�(17,56€/kg)�i�Balears�(10,00€/kg).�Barcelona�és�
l’única�que�compra�i�ho�fa�a�7,16€/kg.�
�

�
Economia�ruandesa.�
�
Ruanda�és�un�país�pobre,�amb�pocs�recursos�naturals�i�minerals�d’importància.�
�
El�90%�treballa�en�l’agricultura�de�subsistència.�També�cafè�i�te�per�a�l’exportació.�Piretres,�
bananes,�mongetes,�mill�i�patates�són�altres�productes�conreats.�
�
Es�crien�vaques,�cabres,�porcs,�pollastres,�i�conills.�Es�pesca�als�llacs,�molt�esgotats�amb�
intents�de�repoblació.�
�
Ruanda�té�una�petita�producció�mineral�(cassiterita�d’on�treu�estany,�petites�quantitats�de�
beril·li).�Cassierita,�wolframita,�or�i�coltan�conformen�mineria.�
�
El�sectot�industrial�contribueix�en�un�14,3%�del�PIB:�ciment,�begudes,�sabó,�mobles,�
sabates,�plàstics,�tèxtils�i�cigarretes.�Té�una�indústria�de�processament�de�productes�
agrícoles.�
�
El�sector�serveis�(banca�i�finances,�comerç�a�l’engròs�i�al�detall,�hotels�i�restaurants,�
transport,�emmagatzematge,�comunicacions,�assegurances,�propietat,�negocis�i�
administració�pública�que�inclou�educació�i�sanitat)�contribueix�en�un�43,6%�del�PIB.�
El�turisme�(paisatges�i�fauna�nadiua)�és�la�principal�font�d’ingressos�del�país.�
�
Importa�menjar.�
�
�
�
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�
39. SÀHARA OCCIDENTAL 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� � �
B� � �
GI� � �
L� � �
T� � �
A� � �
CS� � �
V� � �
CAT� � �
CV� � �
CF� � �
E� � �
CF�/�E� � �
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� � �
B� � �
GI� � �
L� � �
T� � �
A� � �
CS� � �
V� � �
CAT� � �
CV� � �
CF� � �
E� � �
CF�/�E� � �
�
�
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�
39. SÀHARA OCCIDENTAL 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� � �
B� � �
GI� � �
L� � �
T� � �
A� � �
CS� � �
V� � �
CAT� � �
CV� � �
CF� � �
E� � �
CF�/�E� � �
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� � �
B� � �
GI� � �
L� � �
T� � �
A� � �
CS� � �
V� � �
CAT� � �
CV� � �
CF� � �
E� � �
CF�/�E� � �
�
�

�
Economia�sahariana.�
�
A�part�de�les�riques�aigües�pesqueres,�el�Sàhara�Occidental�té�pocs�recursos�naturals�i�
l’aigua�per�beure�és�molt�escassa.�
�
La�manca�de�pluges�limita�l’agricultura�encara�que�contribueix�a�l’economia.�El�menjar�per�
a�la�població�urbana�procedeix�del�Marroc.�Fruites�de�palmeres,�i�ramaderia�són�fonts�
d’ingressos�
�
La�pesca�ocupa�2/3�de�la�població,�base�econòmica�del�país.�També�es�cullen�vegetals�
marins.�
�
El�territori�té�dipòsits�de�fosfats,�però�la�viabilitat�comercial�és�ocultada�pel�Marroc�
(possible�acusació�d’espoli).�Hi�ha�metalls�diversos�sense�explotar.�S’està�dirimint�sobre�
l’explotació�de�petroli�i�gas�per�l’estatus�polític�imperant.�
�
El�comerç�i�d’altres�activitats�econòmiques�estan�controlades�pel�Marroc.�
�
Carburants�i�béns�bàsics�estan�subvencionats.�
�
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�
40. SÃO TOMÉ E PRÍNCIPE 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 132 168� 16 8,26 10,51 1,27 �� 1
GI� 0 0� 0 �� 1
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 95 17� 1 95,20 16,60 0,17 �� 0
CAT� 132 168� 16 8,26 10,51 1,27 �� 2
CV� 95 17� 1 95,20 16,60 0,17 �� 1
CF� 227 185� 17 13,38 10,87 0,81 �� 2
E� 382 327� 5 76,34 65,32 0,86 �� 3
CF�/�E� 0,60 0,57� 3,40 0,18 0,17 0,95 �� 0,67
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 37 95� 4 9,20 23,80 2,59 �� 1
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 0 0� 0 �� 0
CAT� 37 95� 4 9,20 23,80 2,59 �� 1
CV� 0 0� 0 �� 0
CF� 37 95� 4 9,20 23,80 2,59 �� 1
E� 37 105� 6 6,17 17,52 2,84 �� 3
CF�/�E� 0,99 0,91� 0,67 1,49 1,36 0,91 �� 0,33
�
Les�exportacions�de�la�Catalanofonia�són�gaitrebé�el�doble�que�les�importacions.�El�tiquet�
resulta�positiu,�però�no�calculable�per�manca�de�dades�acreditades.�El�67%�de�les�
empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�33%�de�les�importadores.�
�
Exporten�Barcelona�i�València,�només.�València�ven�més�car�(16,60€/kg),�però�només�
importa�Barcelona�(2,59€/kg).�Un�60%�i�un�57%�són�les�exportacipons�que�es�fan�en�
massa�i�en�valor,�respectivament.�El�99%�de�les�importacions�en�massa�se�les�enduu�la�
Catalanofonia�i�el�91%�en�valor.�
�
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�
40. SÃO TOMÉ E PRÍNCIPE 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 132 168� 16 8,26 10,51 1,27 �� 1
GI� 0 0� 0 �� 1
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 95 17� 1 95,20 16,60 0,17 �� 0
CAT� 132 168� 16 8,26 10,51 1,27 �� 2
CV� 95 17� 1 95,20 16,60 0,17 �� 1
CF� 227 185� 17 13,38 10,87 0,81 �� 2
E� 382 327� 5 76,34 65,32 0,86 �� 3
CF�/�E� 0,60 0,57� 3,40 0,18 0,17 0,95 �� 0,67
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 37 95� 4 9,20 23,80 2,59 �� 1
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 0 0� 0 �� 0
CAT� 37 95� 4 9,20 23,80 2,59 �� 1
CV� 0 0� 0 �� 0
CF� 37 95� 4 9,20 23,80 2,59 �� 1
E� 37 105� 6 6,17 17,52 2,84 �� 3
CF�/�E� 0,99 0,91� 0,67 1,49 1,36 0,91 �� 0,33
�
Les�exportacions�de�la�Catalanofonia�són�gaitrebé�el�doble�que�les�importacions.�El�tiquet�
resulta�positiu,�però�no�calculable�per�manca�de�dades�acreditades.�El�67%�de�les�
empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�33%�de�les�importadores.�
�
Exporten�Barcelona�i�València,�només.�València�ven�més�car�(16,60€/kg),�però�només�
importa�Barcelona�(2,59€/kg).�Un�60%�i�un�57%�són�les�exportacipons�que�es�fan�en�
massa�i�en�valor,�respectivament.�El�99%�de�les�importacions�en�massa�se�les�enduu�la�
Catalanofonia�i�el�91%�en�valor.�
�

�
Economia�saotomesa.�
�
El�cultiu�dominant�a�São�Tomé�i�Príncipe�és�el�cacau,�que�representa�un�95%�de�les�
exportacions.�Altres�productes�són�la�copra,�els�margallons,�els�kemels,�les�bananes�i�el�
cafè�(també�exportats).�La�producció�agrícola�és�inadequada�per�al�consum�local,�per�la�
qual�cosa�el�país�importa�menjar.�
�
A�més�de�l’agricultura,�la�principal�activitat�econòmica�és�la�pesca.�
�
També�hi�ha�petites�indústries�alimentàries�i�per�a�produir�uns�quants�productes�bàsics�de�
consum.�
�
Hi�ha�potencial�per�a�l’exploració�de�petroli�en�el�seu�mar�territorial�amb�l’ajut�de�Nigèria.�
�
Els�paisatges�de�les�illes�tenen�un�potencial�atractiu�turístic,�que�el�govern�tracta�de�
millorar�amb�infraestructures.�
�
S’accepta�capital�exterior�per�participar�en�activitats�relacionades�amb�l’agricultura,�el�
comerç,�els�bancs�i�el�turisme.�
�
Importa�articles�manufacturats,�maquinària�i�equipament�de�transport.�
�
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�
41. SENEGAL 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 387 200� 104 3,72 1,92 0,52� 0� 1
B� 16.530 19.729� 1.914 8,64 10,31 1,19� 2� 49
GI� 978 2.728� 177 5,53 15,41 2,79� 1� 9
L� 804 835� 121 6,64 6,90 1,04� 0� 2
T� 4.413 3.527� 294 15,01 12,00 0,80� 1� 6
A� 1.186 1.339� 323 3,67 4,14 1,13� 1� 11
CS� 26.610 5.171� 1.363 19,52 3,79 0,19� 17� 17
V� 15.687 9.643� 996 15,75 9,68 0,61� 3� 16
CAT� 22.725 26.819� 2.506 9,07 10,70 1,18� 1� 66
CV� 43.483 16.152� 2.682 16,21 6,02 0,37� 3� 44
CF� 66.595 43.172� 5.292 12,58 8,16 0,65� 2� 111
E� 240.809 153.979� 12.876 18,70 11,96 0,64� 3� 208
CF�/�E� 0,28 0,28� 0,41 0,67 0,68 1,01� 0,58� 0,53
�
Import�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 11 121� 35 0,33 3,46 10,61� 0� 0
B� 315 1.093� 245 1,28 4,46 3,47� 0� 3
GI� 2 3� 7 0,29 0,41 1,45� 0� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 33 149� 9 3,68 16,58 4,51� 0� 0
A� 164 626� 50 3,28 12,51 3,82� 0� 0
CS� 594 3.196� 42 14,15 76,10 5,38� 10� 0
V� 10.392 9.062� 603 17,23 15,03 0,87� 3� 2
CAT� 350 1.245� 261 1,34 4,77 3,56� 0� 3
CV� 11.150 12.884� 695 16,04 18,54 1,16� 2� 2
CF� 11.511 14.250� 991 11,62 14,38 1,24� 1� 5
E� 111.769 79.226� 3.535 31,62 22,41 0,71� 1� 19
CF�/�E� 0,10 0,18� 0,28 0,37 0,64 1,75� 0,37� 0,26
�
Senegal�ven�uns�tres�cops�menys�a�la�Catalanofonia�que�la�Catalanofonia�ven�a�Senegal.�El�
tiquet�és�positiu,�d’uns�1.000€�per�persona�senegalesa�resident�a�la�Catalanofonia.��El�53%�
de�les�empreses�espanyoles�són�catalanòfones,�però�només�el�26%�de�les�importadores.�
�
El�28%�de�les�exportacions�espanyoles�són�catalanòfones,�però�només�un�10%�de�les�
importacions�en�massa�i�un�18%�en�valor�ho�són.�Girona�(2,79€/kg)�és�qui�ven�més�car�i�
Balears�(10,61€/kg)�és�qui�compra�més�car.�La�Catalanofonia�ven�per�0,65€/kg�i�compra�a�
1,24€/kg.�
�
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�
41. SENEGAL 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 387 200� 104 3,72 1,92 0,52� 0� 1
B� 16.530 19.729� 1.914 8,64 10,31 1,19� 2� 49
GI� 978 2.728� 177 5,53 15,41 2,79� 1� 9
L� 804 835� 121 6,64 6,90 1,04� 0� 2
T� 4.413 3.527� 294 15,01 12,00 0,80� 1� 6
A� 1.186 1.339� 323 3,67 4,14 1,13� 1� 11
CS� 26.610 5.171� 1.363 19,52 3,79 0,19� 17� 17
V� 15.687 9.643� 996 15,75 9,68 0,61� 3� 16
CAT� 22.725 26.819� 2.506 9,07 10,70 1,18� 1� 66
CV� 43.483 16.152� 2.682 16,21 6,02 0,37� 3� 44
CF� 66.595 43.172� 5.292 12,58 8,16 0,65� 2� 111
E� 240.809 153.979� 12.876 18,70 11,96 0,64� 3� 208
CF�/�E� 0,28 0,28� 0,41 0,67 0,68 1,01� 0,58� 0,53
�
Import�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 11 121� 35 0,33 3,46 10,61� 0� 0
B� 315 1.093� 245 1,28 4,46 3,47� 0� 3
GI� 2 3� 7 0,29 0,41 1,45� 0� 0
L� 0 0� 0 � 0� 0
T� 33 149� 9 3,68 16,58 4,51� 0� 0
A� 164 626� 50 3,28 12,51 3,82� 0� 0
CS� 594 3.196� 42 14,15 76,10 5,38� 10� 0
V� 10.392 9.062� 603 17,23 15,03 0,87� 3� 2
CAT� 350 1.245� 261 1,34 4,77 3,56� 0� 3
CV� 11.150 12.884� 695 16,04 18,54 1,16� 2� 2
CF� 11.511 14.250� 991 11,62 14,38 1,24� 1� 5
E� 111.769 79.226� 3.535 31,62 22,41 0,71� 1� 19
CF�/�E� 0,10 0,18� 0,28 0,37 0,64 1,75� 0,37� 0,26
�
Senegal�ven�uns�tres�cops�menys�a�la�Catalanofonia�que�la�Catalanofonia�ven�a�Senegal.�El�
tiquet�és�positiu,�d’uns�1.000€�per�persona�senegalesa�resident�a�la�Catalanofonia.��El�53%�
de�les�empreses�espanyoles�són�catalanòfones,�però�només�el�26%�de�les�importadores.�
�
El�28%�de�les�exportacions�espanyoles�són�catalanòfones,�però�només�un�10%�de�les�
importacions�en�massa�i�un�18%�en�valor�ho�són.�Girona�(2,79€/kg)�és�qui�ven�més�car�i�
Balears�(10,61€/kg)�és�qui�compra�més�car.�La�Catalanofonia�ven�per�0,65€/kg�i�compra�a�
1,24€/kg.�
�

�
Economia�senegalesa.�
�
El�Senegal�és�sota�l’assistència�internacional�per�al�desenvolupament.�
�
El�sector�agrícola�ocupa�un�60%�de�la�població�activa,�tot�mostrant�una�feble�productivitat.�
El�Senegal�havia�d’importar�el�80%�de�l’arròs�que�consumeix.�La�important�producció�de�
cacauets�s’utilitza�majoritàriament�per�a�la�producció�artesanal�d’oli�i�de�menjar�per�al�
bestiar.�
�
La�ramaderia�presenta�les�mateixes�mancances�perquè�s’ha�d’importar�la�carn�i�la�llet�a�
preus�molt�elevats.�
�
Al�no�existir�una�important�producció�industrial,�el�país�es�veu�obligat�a�importar�l’oli�
vegetal.�Es�processen�aliments,�es�produeix�ciment,�fertilitzants�artificials,�productes�
químics,�tèxtils,�es�refina�petroli�importat.�
�
La�mineria�és�un�sector�important.�
�
El�turisme�és�també�un�sector�important.�
�
S’exporta�peix,�productes�químics,�cotó,�teixits,�cacauets,�i�fosfat�càlcic.�
�
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�
42. SEYCHELLES 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 95 577� 137 0,69 4,21 6,07� �� 6
GI� 9 18� 6 1,52 3,00 1,98� �� 2
L� 274 309� 17 16,10 18,17 1,13� �� 0
T� 482 512� 24 20,09 21,33 1,06� �� 0
A� 282 1.607� 47 6,00 34,19 5,70� �� 1
CS� 78 34� 4 19,53 8,58 0,44� �� 0
V� 405 1.728� 57 7,11 30,32 4,26� �� 0
CAT� 860 1.416� 184 4,67 7,70 1,65� �� 8
CV� 405 1.728� 57 7,11 30,32 4,26� �� 1
CF� 1.625 4.786� 292 5,57 16,39 2,94� �� 9
E� 36.366 61.579� 1.193 30,48 51,62 1,69� �� 24
CF�/�E� 0,04 0,08� 0,24 0,18 0,32 1,74� �� 0,38
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 0 4� 4 0,03 1,03 41,00 �� 0
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 1 0,00 0,30 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 0 1� 1 0,00 0,90 �� 0
CAT� 0 4� 4 0,03 1,03 41,00 �� 0
CV� 0 1� 2 0,00 0,60 �� 0
CF� 0 5� 6 0,02 0,88 53,00 �� 0
E� 2.782 4.653� 85 32,73 54,74 1,67 �� 3
CF�/�E� 0,00 0,00� 0,07 0,00 0,02 31,69 �� 0,00
�
Les�importacions�des�de�Seychelles�cap�a�la�Catalanofonia�són�gairebé�nul·les.�En�canvi�hi�
exporten�totes�les�províncies�llevat�de�Balears.�El�tiquet�és�positiu,�però�no�es�pot�calcular�
per�falta�del�coneixement�del�nombre�de�persones�de�Seychelles�que�viuen�a�la�
Catalanofonia.�El�38%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones,�però�no�hi�consten�
empreses�importadores.�
�
El�4%�de�les�exportacions�en�massa�són�catalanòfones�i�el�8%�en�valor.�La�paricipació�
catalanòfona�en�les�importacions�espanyoles�són�negligibles,�però�de�gran�valor�a��la�
Catalanofonia�(53,00€/kg).�La�Catalanofonia�ven�a�2,94€/kg�a�les�Seychelles�
�
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�
42. SEYCHELLES 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 95 577� 137 0,69 4,21 6,07� �� 6
GI� 9 18� 6 1,52 3,00 1,98� �� 2
L� 274 309� 17 16,10 18,17 1,13� �� 0
T� 482 512� 24 20,09 21,33 1,06� �� 0
A� 282 1.607� 47 6,00 34,19 5,70� �� 1
CS� 78 34� 4 19,53 8,58 0,44� �� 0
V� 405 1.728� 57 7,11 30,32 4,26� �� 0
CAT� 860 1.416� 184 4,67 7,70 1,65� �� 8
CV� 405 1.728� 57 7,11 30,32 4,26� �� 1
CF� 1.625 4.786� 292 5,57 16,39 2,94� �� 9
E� 36.366 61.579� 1.193 30,48 51,62 1,69� �� 24
CF�/�E� 0,04 0,08� 0,24 0,18 0,32 1,74� �� 0,38
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 0 4� 4 0,03 1,03 41,00 �� 0
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 1 0,00 0,30 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 0 1� 1 0,00 0,90 �� 0
CAT� 0 4� 4 0,03 1,03 41,00 �� 0
CV� 0 1� 2 0,00 0,60 �� 0
CF� 0 5� 6 0,02 0,88 53,00 �� 0
E� 2.782 4.653� 85 32,73 54,74 1,67 �� 3
CF�/�E� 0,00 0,00� 0,07 0,00 0,02 31,69 �� 0,00
�
Les�importacions�des�de�Seychelles�cap�a�la�Catalanofonia�són�gairebé�nul·les.�En�canvi�hi�
exporten�totes�les�províncies�llevat�de�Balears.�El�tiquet�és�positiu,�però�no�es�pot�calcular�
per�falta�del�coneixement�del�nombre�de�persones�de�Seychelles�que�viuen�a�la�
Catalanofonia.�El�38%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones,�però�no�hi�consten�
empreses�importadores.�
�
El�4%�de�les�exportacions�en�massa�són�catalanòfones�i�el�8%�en�valor.�La�paricipació�
catalanòfona�en�les�importacions�espanyoles�són�negligibles,�però�de�gran�valor�a��la�
Catalanofonia�(53,00€/kg).�La�Catalanofonia�ven�a�2,94€/kg�a�les�Seychelles�
�

�
Economia�seychellesa.�
�
Es�promou�el�desenvolupament�de�la�cria�d’animals,�l’agricultura�(canyella,�vainilla�i�copra�
havien�estat�les�principals�exportacions,�però�només�ocupa�a�un�3%),�la�pesca,�negocis�i�
finances,�i�la�fabricació�a�petita�escala�(cacauets�i�vainilla)�per�a�evitar�la�forta�dependència�
del�turisme.�En�l’economia�hi�ha�intervingut�molt�la�pesca�de�la�tonyina.�
�
El�creixement�ha�estat�impulsat�pel�sector�turístic�(30%�de�la�ma�d’obra,�70%�dels�
ingressos�en�moneda�forta),�on�s’ha�afavorit�la�inversió�estrangera�per�modernitzar�hotels�
i�serveis.�
�
Les�Seychelles�té�empreses�públiques�per�a�la�distribució�de�productes�petroliers,�
assegurances,�banca,�importacions�de�productes�bàsics,�telecomunicacions�i�una�àmplia�
gamma�d’altres�negocis.�
�
Les�exportacions�principals�són�peix�congelat�i�envasat,�copra,�canyella�i�vainilla�
(principals�matèries�primeres)�
�
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�
43. SIERRA LEONE 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 2 1� 1 1,50 1,10 0,73� 0� 0
B� 980 1.766� 176 5,57 10,03 1,80� 12� 3
GI� 6 4� 3 1,93 1,37 0,71� 0� 0
L� 0 0� 0 �� 0� 0
T� 13.184 534� 7 1.883,44 76,27 0,04� 76� 1
A� 59.011 1.806� 5 11.802,16 361,22 0,03� 75� 0
CS� 422 105� 22 19,16 4,78 0,25� 11� 6
V� 703 307� 58 12,12 5,29 0,44� 2� 3
CAT� 14.170 2.304� 186 76,18 12,39 0,16� 12� 4
CV� 60.135 2.218� 85 707,47 26,09 0,04� 14� 9
CF� 74.307 4.523� 272 273,19 16,63 0,06� 12� 13
E� 154.327 17.312� 522 295,65 33,16 0,11� 18� 18
CF�/�E� 0,48 0,26� 0,52 0,92 0,50 0,54� 0,67� 0,72
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 4� 3 0,00 1,37 0� 0
B� 473 1.092� 55 8,59 19,85 2,31 7� 1
GI� 0 0� 0 0� 0
L� 0 0� 0 0� 0
T� 0 0� 0 0� 0
A� 0 0� 0 0� 0
CS� 0 0� 0 0� 0
V� 0 1� 3 0,03 0,43 13,00 0� 1
CAT� 473 1.092� 55 8,59 19,85 2,31 6� 1
CV� 0 1� 3 0,03 0,43 13,00 0� 1
CF� 473 1.097� 61 7,75 17,99 2,32 3� 2
E� 490 1.603� 122 4,02 13,14 3,27 2� 2
CF�/�E� 0,97 0,68� 0,50 1,93 1,37 0,71 1,74� 1,00
�
Les�exportacions�de�la�Catalanofonia�a�Sierra�Leone�són�gairebé�quatre�vegades�superiors�
que�les�importacions.�El�tiquet,�positiu,�d’uns�9.000€.�El�72%�de�les�empreses�
exportadores�són�catalanòfones,�però�el�100%�de�les�importadores.�
�
El�48%�de�les�exportacions�en�massa�són�catalanòfones,�però�només�el�26%�en�valor.�El�
97%�de�les�importacions�en�massa�des�de�Sierra�Leone�són�catalanòfones,�però�només�el�
68%�en�valor.�Alacant�és�la�major�exportadora�en�tones,�però�empata�amb�Barcelona�en�
valor.�
�
Barcelona�és�pràcticament�l’única�importadora�perquè�la�suma�de�les�tres�operacions�de�
València�és�només�testimonial�encara�que�amb�un�valor�màssic�de�13,00€/kg�molt�elevat�
respecte�al�de�Barcelona�(2,31€/kg).�La�Catalanofonia�compra�per�2,32€/kg�i�ven�a�
0,06€/kg.�
�
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�
43. SIERRA LEONE 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 2 1� 1 1,50 1,10 0,73� 0� 0
B� 980 1.766� 176 5,57 10,03 1,80� 12� 3
GI� 6 4� 3 1,93 1,37 0,71� 0� 0
L� 0 0� 0 �� 0� 0
T� 13.184 534� 7 1.883,44 76,27 0,04� 76� 1
A� 59.011 1.806� 5 11.802,16 361,22 0,03� 75� 0
CS� 422 105� 22 19,16 4,78 0,25� 11� 6
V� 703 307� 58 12,12 5,29 0,44� 2� 3
CAT� 14.170 2.304� 186 76,18 12,39 0,16� 12� 4
CV� 60.135 2.218� 85 707,47 26,09 0,04� 14� 9
CF� 74.307 4.523� 272 273,19 16,63 0,06� 12� 13
E� 154.327 17.312� 522 295,65 33,16 0,11� 18� 18
CF�/�E� 0,48 0,26� 0,52 0,92 0,50 0,54� 0,67� 0,72
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 4� 3 0,00 1,37 0� 0
B� 473 1.092� 55 8,59 19,85 2,31 7� 1
GI� 0 0� 0 0� 0
L� 0 0� 0 0� 0
T� 0 0� 0 0� 0
A� 0 0� 0 0� 0
CS� 0 0� 0 0� 0
V� 0 1� 3 0,03 0,43 13,00 0� 1
CAT� 473 1.092� 55 8,59 19,85 2,31 6� 1
CV� 0 1� 3 0,03 0,43 13,00 0� 1
CF� 473 1.097� 61 7,75 17,99 2,32 3� 2
E� 490 1.603� 122 4,02 13,14 3,27 2� 2
CF�/�E� 0,97 0,68� 0,50 1,93 1,37 0,71 1,74� 1,00
�
Les�exportacions�de�la�Catalanofonia�a�Sierra�Leone�són�gairebé�quatre�vegades�superiors�
que�les�importacions.�El�tiquet,�positiu,�d’uns�9.000€.�El�72%�de�les�empreses�
exportadores�són�catalanòfones,�però�el�100%�de�les�importadores.�
�
El�48%�de�les�exportacions�en�massa�són�catalanòfones,�però�només�el�26%�en�valor.�El�
97%�de�les�importacions�en�massa�des�de�Sierra�Leone�són�catalanòfones,�però�només�el�
68%�en�valor.�Alacant�és�la�major�exportadora�en�tones,�però�empata�amb�Barcelona�en�
valor.�
�
Barcelona�és�pràcticament�l’única�importadora�perquè�la�suma�de�les�tres�operacions�de�
València�és�només�testimonial�encara�que�amb�un�valor�màssic�de�13,00€/kg�molt�elevat�
respecte�al�de�Barcelona�(2,31€/kg).�La�Catalanofonia�compra�per�2,32€/kg�i�ven�a�
0,06€/kg.�
�

�
Economia�sierraleonesa.�
�
Sierra�Leone�és�el�segon�país�més�pobre�del�món.�
�
Prop�de�2/3�de�la�població�activa�viu�de�l’economia�de�subsistència�(52,5%�del�PIB).�
L’agricultura�s’ha�de�potenciar�(el�govern�promou�la�producció�de�menjar�i�conreus).��
�
Té�importants�recursos�pesquers.�
�
Disposa�d’importants�recursos�minerals.�Hi�ha�plans�per�a�reobrir�les�mines�de�bauxita�i�
rutil�(font�de�titani�per�a�pintures�i�per�a�soldadura�de�recobriments),�tancades�durant�la�
guerra�civil.�Els�diamants�són�una�base�de�l’economia.��
�
La�indústria�es�redueix�al�processat�de�matèries�matèries�i�a�la�lleugera�dirigida�al�mercat�
domèstic.�
�
La�matriculació�de�vaixells�estrangers�és�una�altra�font�d’ingressos,�especialment�en�
vaixells�de�pesca.�
�
Exporta�rutil�i�bauxita�
�
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�
�
44. SOMÀLIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 0 0� 2 0,00 0,00 �� 0
GI� 0 0� 0 �� 1
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 101 85� 6 14,17 14,17 0,84 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 0 0� 0 �� 0
CAT� 0 0� 2 0,00 0,00 �� 1
CV� 101 85� 6 14,17 14,17 0,84 �� 0
CF� 101 85� 8 10,63 10,63 0,84 �� 1
E� 161 602� 30 20,07 20,07 3,73 �� 1
CF�/�E� 0,62 0,14� 0,27 0,53 0,53 0,23 �� 1,00
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 0 0� 0 �� 0
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 0
CS� 8 30� 2 14,80 14,80 3,95 �� 0
V� 0 0� 0 �� 0
CAT� 0 0� 0 �� 0
CV� 8 30� 2 14,80 14,80 3,95 �� 0
CF� 8 30� 2 14,80 14,80 3,95 �� 0
E� 28 150� 9 16,66 16,66 5,45 �� 0
CF�/�E� 0,27 0,20� 0,22 0,89 0,89 0,72 ��
�
Somàlia�és�el�paradigma�d’un�país�destrossat�perquè�el�seu�comerç�exterior�és�gairebé�nul.�
Les�exportacions�a�Somàlia�són�a�la�Catalanofonia�de�85.000€,�però�només�des�d’Alacant.�
Les�importacions�des�de�Somàlia�només�són�de�30.000€.�El�100%�de�les�empreses�
exportadores�són�catalanòfones,�però�no�en�consten�d’importadores.�
�
El�62%�de�les�exportacions�en�massa�són�catalanòfones,�però�només�el�14%�en�valor.�El�
27%�de�les�importacions�en�massa�són�catalanòfones,�però�només�el�20%�en�valor.�La�
Catalanofonia�hi�ven�per�0,84€/kg�i�hi�compra�per�3,95€/kg.�
�
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�
�
44. SOMÀLIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 0 0� 2 0,00 0,00 �� 0
GI� 0 0� 0 �� 1
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 101 85� 6 14,17 14,17 0,84 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 0 0� 0 �� 0
CAT� 0 0� 2 0,00 0,00 �� 1
CV� 101 85� 6 14,17 14,17 0,84 �� 0
CF� 101 85� 8 10,63 10,63 0,84 �� 1
E� 161 602� 30 20,07 20,07 3,73 �� 1
CF�/�E� 0,62 0,14� 0,27 0,53 0,53 0,23 �� 1,00
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 0 0� 0 �� 0
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 0
CS� 8 30� 2 14,80 14,80 3,95 �� 0
V� 0 0� 0 �� 0
CAT� 0 0� 0 �� 0
CV� 8 30� 2 14,80 14,80 3,95 �� 0
CF� 8 30� 2 14,80 14,80 3,95 �� 0
E� 28 150� 9 16,66 16,66 5,45 �� 0
CF�/�E� 0,27 0,20� 0,22 0,89 0,89 0,72 ��
�
Somàlia�és�el�paradigma�d’un�país�destrossat�perquè�el�seu�comerç�exterior�és�gairebé�nul.�
Les�exportacions�a�Somàlia�són�a�la�Catalanofonia�de�85.000€,�però�només�des�d’Alacant.�
Les�importacions�des�de�Somàlia�només�són�de�30.000€.�El�100%�de�les�empreses�
exportadores�són�catalanòfones,�però�no�en�consten�d’importadores.�
�
El�62%�de�les�exportacions�en�massa�són�catalanòfones,�però�només�el�14%�en�valor.�El�
27%�de�les�importacions�en�massa�són�catalanòfones,�però�només�el�20%�en�valor.�La�
Catalanofonia�hi�ven�per�0,84€/kg�i�hi�compra�per�3,95€/kg.�
�

�
Economia�somali.�
�
És�un�dels�països�més�pobres�del�planeta�amb�relativament�pocs�recursos�naturals.�La�
major�part�de�l’economia�va�ser�davastada�per�la�guerra�civil.�
�
L’agricultura�és�el�sector�més�fort�(65%�del�PIB),�i�la�ramaderia�(cabres,�ovelles,�camells�i�
vaques)�representa�un�40%�del�PIB�i�un�50%�de�les�exportacions.�La�banana�és�un�
important�producte�d’exportació.�El�mercat�intern�consumeix�sucre,�melca,�panís�i�peix.�El�
nòmades�també�venen�resines�i�gomes.�
�
Malgrat�la�manca�d’un�govern�nacional,�Somàlia�ha�conservat�una�forta�economia�informal�
basada�principalment�en�la�ramaderia,�en�transferència�i�remeses�de�fons,�en�
telecomunicacions.�
�
Gran�part�de�la�població�(nòmada�o�seminòmada)�viu�de�pujar�bestiar.�
�
El�sector�industrial�és�modest�(processament�de�productes�agrícoles),�representant�el�10%�
del�PIB:�pasta,�aigua�mineral,�confeccions,�bosses�de�plàstic,�teixits,�cuirs�i�pells,�detergents�
i�sabó,�alumini,�matalassos�i�coixins�d’escuma,�barques�de�pesca,�envasat�per�portar,�
processament�de�pedres�
�
Altres�exportacions�inclouen�peix,�carbó�i�bananes.�Somàlia�és�el�primer�exportador�
mundial�d’encens�i�mirra.�
�
La�diàspora�somali�ha�finançat�activitats�comercials�com�ara�comerç�i�marqueting,�serveis�
de�transferència�de�moneda,�transport,�comunicacions,�equipament�de�pesca,�línies�aèries,�
telecomunicacions,�educació,�sanitat,�construcció�i�hotels.�
�

133



�
45. SUAZILAND 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 2 3� 1 2,40 3,00 1,25 �� 0
B� 197 801� 30 6,56 26,71 4,07 �� 3
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 0 0� 1 0,00 0,00 �� 0
CAT� 197 801� 30 6,56 26,71 4,07 �� 3
CV� 0 0� 1 0,00 0,00 �� 0
CF� 199 804� 32 6,23 25,14 4,04 �� 3
E� 274 1.415� 43 6,37 32,90 5,16 �� 4
CF�/�E� 0,73 0,57� 0,74 0,98 0,76 0,78 �� 0,75
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/ O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 499 526� 51 9,78 10,31 1,05 �� 0
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 125 450� 7 17,83 64,31 3,61 �� 0
CAT� 499 526� 51 9,78 10,31 1,05 �� 0
CV� 125 450� 7 17,83 64,31 3,61 �� 0
CF� 624 976� 58 10,76 16,83 1,56 �� 0
E� 47.565 26.279� 84 566,25 312,84 0,55 �� 0
CF�/�E� 0,01 0,04� 0,69 0,02 0,05 2,83 ��
�
Importacions�des�de�Suaziland�i�exportacions�des�de�la�Catalanofonia�estan�equilibrades.�
Es�pot�dir�que�Suaziland�té�un�tiquet�nul,�un�xic�negatiu.�El�75%�de�les�empreses�
exportadores�són�catalanòfones,�però�no�consten�empreses�importadores.�
�
Contrasta�veure�un�73%�d’exportacions�en�massa�i�un�57%�en�valor�amb�la�pràcticament�
negligible�aportació�a�les�importacions�espanyoles:�un�1%�en�massa�i�un�4%�en�valor.�
Barcelona�ven�a�4,07€/kg�i�Balears�a�1,25€/kg,�al�costat�d’una�operació�valenciana�
insignificant.�
�
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�
45. SUAZILAND 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 2 3� 1 2,40 3,00 1,25 �� 0
B� 197 801� 30 6,56 26,71 4,07 �� 3
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 0 0� 1 0,00 0,00 �� 0
CAT� 197 801� 30 6,56 26,71 4,07 �� 3
CV� 0 0� 1 0,00 0,00 �� 0
CF� 199 804� 32 6,23 25,14 4,04 �� 3
E� 274 1.415� 43 6,37 32,90 5,16 �� 4
CF�/�E� 0,73 0,57� 0,74 0,98 0,76 0,78 �� 0,75
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/ O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 499 526� 51 9,78 10,31 1,05 �� 0
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 125 450� 7 17,83 64,31 3,61 �� 0
CAT� 499 526� 51 9,78 10,31 1,05 �� 0
CV� 125 450� 7 17,83 64,31 3,61 �� 0
CF� 624 976� 58 10,76 16,83 1,56 �� 0
E� 47.565 26.279� 84 566,25 312,84 0,55 �� 0
CF�/�E� 0,01 0,04� 0,69 0,02 0,05 2,83 ��
�
Importacions�des�de�Suaziland�i�exportacions�des�de�la�Catalanofonia�estan�equilibrades.�
Es�pot�dir�que�Suaziland�té�un�tiquet�nul,�un�xic�negatiu.�El�75%�de�les�empreses�
exportadores�són�catalanòfones,�però�no�consten�empreses�importadores.�
�
Contrasta�veure�un�73%�d’exportacions�en�massa�i�un�57%�en�valor�amb�la�pràcticament�
negligible�aportació�a�les�importacions�espanyoles:�un�1%�en�massa�i�un�4%�en�valor.�
Barcelona�ven�a�4,07€/kg�i�Balears�a�1,25€/kg,�al�costat�d’una�operació�valenciana�
insignificant.�
�

�
Economia�suazilandesa.�
�
Suaziland�és�un�petit�país�on�la�font�de�més�que�el�70%�de�la�població�viu�de�l’agricultura�
de�subsistència.�La�silvicultura�és�també�important.�
�
La�mineria�va�perdre�importància,�però�carbó�i�pedres�continuen�essent�importants.�
�
El�sector�industrial�s’hi�ha�diversificat�(cítrics,�tèxtils�i�derivats�de�sucre).�Sucre�i�polpa�de�
fusta�són�productes�importants�d’exportació.�
�
Suaziland�depèn�totalment�de�l’economia�sud�africana,�destinació�del�60%�de�les�
exportacions�i�origen�del�60%�de�les�importacions�
�
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�
46. SUD-ÀFRICA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 5 157� 43 0,12 3,64 31,32� 1� 5
B� 127.988 327.380� 12.551 10,20 26,08 2,56� 935� 193
GI� 1.776 9.450� 1.240 1,43 7,62 5,32� 255� 18
L� 4.081 7.466� 326 12,52 22,90 1,83� 2.489� 9
T� 10.065 13.849� 637 15,80 21,74 1,38� 283� 6
A� 4.353 6.884� 1.161 3,75 5,93 1,58� 37� 30
CS� 12.698 11.620� 1.036 12,26 11,22 0,92� 830� 27
V� 7.849 24.067� 4.491 1,75 5,36 3,07� 225� 37
CAT� 143.910 358.145� 14.754 9,75 24,27 2,49� 816� 226
CV� 24.900 42.571� 6.688 3,72 6,37 1,71� 139� 94
CF� 168.815 400.873� 21.485 7,86 18,66 2,37� 391� 325
E� 407.138 945.608� 45.773 8,89 20,66 2,32� 544� 555
CF�/�E� 0,41 0,42� 0,47 0,88 0,90 1,02� 0,72� 0,59
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�

M�
V�/�P� EMP

IB� 1.163.947 107.127� 94 12.382,41 1.139,64 0,09� 383� 3
B� 58.409 117.227� 3.107 18,80 37,73 2,01� 335� 43
GI� 111 737� 43 2,58 17,15 6,65� 20� 2
L� 5.918 1.953� 34 174,07 57,44 0,33� 651� 1
T� 93.920 12.233� 53 1.772,08 230,80 0,13� 250� 3
A� 6.633 7.817� 209 31,74 37,40 1,18� 42� 6
CS� 34.077 34.901� 248 137,41 140,73 1,02� 2.493� 2
V� 72.602 187.085� 1.705 42,58 109,73 2,58� 1.748� 9
CAT� 158.358 132.150� 3.237 48,92 40,82 0,83� 301� 49
CV� 113.312 229.803� 2.162 52,41 106,29 2,03� 749� 17
CF� 1.435.617 469.079� 5.493 261,35 85,40 0,33� 457� 69
E� 3.818.295 1.062.825� 16.971 224,99 62,63 0,28� 611� 153
CF�/�E� 0,38 0,44� 0,32 1,16 1,36 1,17� 0,75� 0,45
�
Les�importacions�des�de�Sud�àfrica�són�lleugerament�superiors�que�les�exportacions�des�
de�la�Catalanofonia,�això�fa�que�el�tiquet�sigui�negatiu.��Cada�sud�africà�s’enduu�uns�
66.000€.�El�59%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�45%�de�les�
importadores.�
�
A�la�Catalanofonia�li�corresponen�al�voltant�del�40%�del�comerç�exterior�espanyol,�tant�en�
exportacions�com�en�importacions.�Totes�les�províncies�catalanòfones�són�dins�aquests�
apartats.�Baleaars�és�qui�ven�més�car�(31,32€/kg),�però�també�qui�compra�més�barat�
(0,09€/kg)�en�unes�partides�d’importació�que�sumen�més�d’un�milió�de�tones�en�94�
operacions.�Qui�compra�més�car�és�Girona�(6,65€/kg).���
�
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�
46. SUD-ÀFRICA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 5 157� 43 0,12 3,64 31,32� 1� 5
B� 127.988 327.380� 12.551 10,20 26,08 2,56� 935� 193
GI� 1.776 9.450� 1.240 1,43 7,62 5,32� 255� 18
L� 4.081 7.466� 326 12,52 22,90 1,83� 2.489� 9
T� 10.065 13.849� 637 15,80 21,74 1,38� 283� 6
A� 4.353 6.884� 1.161 3,75 5,93 1,58� 37� 30
CS� 12.698 11.620� 1.036 12,26 11,22 0,92� 830� 27
V� 7.849 24.067� 4.491 1,75 5,36 3,07� 225� 37
CAT� 143.910 358.145� 14.754 9,75 24,27 2,49� 816� 226
CV� 24.900 42.571� 6.688 3,72 6,37 1,71� 139� 94
CF� 168.815 400.873� 21.485 7,86 18,66 2,37� 391� 325
E� 407.138 945.608� 45.773 8,89 20,66 2,32� 544� 555
CF�/�E� 0,41 0,42� 0,47 0,88 0,90 1,02� 0,72� 0,59
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�

M�
V�/�P� EMP

IB� 1.163.947 107.127� 94 12.382,41 1.139,64 0,09� 383� 3
B� 58.409 117.227� 3.107 18,80 37,73 2,01� 335� 43
GI� 111 737� 43 2,58 17,15 6,65� 20� 2
L� 5.918 1.953� 34 174,07 57,44 0,33� 651� 1
T� 93.920 12.233� 53 1.772,08 230,80 0,13� 250� 3
A� 6.633 7.817� 209 31,74 37,40 1,18� 42� 6
CS� 34.077 34.901� 248 137,41 140,73 1,02� 2.493� 2
V� 72.602 187.085� 1.705 42,58 109,73 2,58� 1.748� 9
CAT� 158.358 132.150� 3.237 48,92 40,82 0,83� 301� 49
CV� 113.312 229.803� 2.162 52,41 106,29 2,03� 749� 17
CF� 1.435.617 469.079� 5.493 261,35 85,40 0,33� 457� 69
E� 3.818.295 1.062.825� 16.971 224,99 62,63 0,28� 611� 153
CF�/�E� 0,38 0,44� 0,32 1,16 1,36 1,17� 0,75� 0,45
�
Les�importacions�des�de�Sud�àfrica�són�lleugerament�superiors�que�les�exportacions�des�
de�la�Catalanofonia,�això�fa�que�el�tiquet�sigui�negatiu.��Cada�sud�africà�s’enduu�uns�
66.000€.�El�59%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�45%�de�les�
importadores.�
�
A�la�Catalanofonia�li�corresponen�al�voltant�del�40%�del�comerç�exterior�espanyol,�tant�en�
exportacions�com�en�importacions.�Totes�les�províncies�catalanòfones�són�dins�aquests�
apartats.�Baleaars�és�qui�ven�més�car�(31,32€/kg),�però�també�qui�compra�més�barat�
(0,09€/kg)�en�unes�partides�d’importació�que�sumen�més�d’un�milió�de�tones�en�94�
operacions.�Qui�compra�més�car�és�Girona�(6,65€/kg).���
�

�
Economia�sud�africana.�
�
Sud�àfrica�és�un�país�en�vies�de�desenvolupament�amb�abundància�de�recursos,�ben�
desenvolupat�en�els�sectors�financer,�legal,�comunicacions,�energia�i�transport�amb�un�
mercat�borsari�desè�al�món�i�infraestructures�que�permeten�la�distribució�de�mercaderies.�
�
Sud�àfrica�obté�molts�beneficis�del�turisme�perquè�és�una�destinació�popular.�
�
L’economia�sud�africana�acapara�el�25%�del�PIB�africà.�
�
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�
47. SUDAN 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 2.833 5.887� 446 6,35 13,20 2,08 �� 15
GI� 195 280� 26 7,50 10,78 1,44 �� 1
L� 248 317� 21 11,80 15,11 1,28 �� 1
T� 262 430� 23 11,37 18,70 1,64 �� 1
A� 390 2.011� 12 32,47 167,57 5,16 �� 2
CS� 6.239 4.807� 45 138,65 106,82 0,77 �� 3
V� 1.017 720� 62 16,40 11,61 0,71 �� 4
CAT� 3.537 6.915� 516 6,85 13,40 1,96 �� 18
CV� 7.646 7.538� 119 64,25 63,34 0,99 �� 9
CF� 11.182 14.453� 635 17,61 22,76 1,29 �� 27
E� 14.403 24.725� 1.043 13,81 23,71 1,72 �� 46
CF�/�E� 0,78 0,58� 0,61 1,28 0,96 0,75 �� 0,59
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 402 2.426� 21 19,15 115,51 6,03� �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 6.776 871� 1 6.776,00 871,40 0,13� �� 0
A� 570 604� 3 190,00 201,47 1,06� �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 45 158� 4 11,18 39,40 3,53� �� 0
CAT� 7.178 3.297� 22 326,28 149,87 0,46� �� 0
CV� 615 762� 7 87,81 108,86 1,24� �� 0
CF� 7.793 4.059� 29 268,72 139,97 0,52� �� 0
E� 7.814 4.104� 61 128,10 67,27 0,53� �� 2
CF�/�E� 1,00 0,99� 0,48 2,10 2,08 0,99� �� 0,00
�
Donat�que�la�independència�de�Sudan�Jussà�fou�al�juliol�de�2011,�aquestes�dades�
probablement�inclouran�el�comerç�exterior�dels�dos�Sudans.�Segons�això�les�exportacions�
cap�a�Sudan�són�superiors�que�les�importacions,�per�la�qual�cosa�el�tiquet�seria�positiu�
encara�que�no�calculable�per�manca�de�dades.�El�59%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones�i�el�0%�importadores.�
�
Les�exportacions�catalanòfones�en�massa�representen�el�78%�de�tot�Espanya�i�el�58%�en�
valor.�Les�importacions�catalanòfones�acaparen�amb�gairebé�un�100%�les�importacions�
des�dels�Sudans.�Alacant�és�qui�ven�més�car�(5,16€/kg)�i�Barcelona�és�qui�compra�més�car�
(6,03€/kg).�La�Catalanofonia�ven�per�1,29€/kg�i�compra�a�0,52€/kg.�
�
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�
47. SUDAN 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 2.833 5.887� 446 6,35 13,20 2,08 �� 15
GI� 195 280� 26 7,50 10,78 1,44 �� 1
L� 248 317� 21 11,80 15,11 1,28 �� 1
T� 262 430� 23 11,37 18,70 1,64 �� 1
A� 390 2.011� 12 32,47 167,57 5,16 �� 2
CS� 6.239 4.807� 45 138,65 106,82 0,77 �� 3
V� 1.017 720� 62 16,40 11,61 0,71 �� 4
CAT� 3.537 6.915� 516 6,85 13,40 1,96 �� 18
CV� 7.646 7.538� 119 64,25 63,34 0,99 �� 9
CF� 11.182 14.453� 635 17,61 22,76 1,29 �� 27
E� 14.403 24.725� 1.043 13,81 23,71 1,72 �� 46
CF�/�E� 0,78 0,58� 0,61 1,28 0,96 0,75 �� 0,59
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � �� 0
B� 402 2.426� 21 19,15 115,51 6,03� �� 0
GI� 0 0� 0 � �� 0
L� 0 0� 0 � �� 0
T� 6.776 871� 1 6.776,00 871,40 0,13� �� 0
A� 570 604� 3 190,00 201,47 1,06� �� 0
CS� 0 0� 0 � �� 0
V� 45 158� 4 11,18 39,40 3,53� �� 0
CAT� 7.178 3.297� 22 326,28 149,87 0,46� �� 0
CV� 615 762� 7 87,81 108,86 1,24� �� 0
CF� 7.793 4.059� 29 268,72 139,97 0,52� �� 0
E� 7.814 4.104� 61 128,10 67,27 0,53� �� 2
CF�/�E� 1,00 0,99� 0,48 2,10 2,08 0,99� �� 0,00
�
Donat�que�la�independència�de�Sudan�Jussà�fou�al�juliol�de�2011,�aquestes�dades�
probablement�inclouran�el�comerç�exterior�dels�dos�Sudans.�Segons�això�les�exportacions�
cap�a�Sudan�són�superiors�que�les�importacions,�per�la�qual�cosa�el�tiquet�seria�positiu�
encara�que�no�calculable�per�manca�de�dades.�El�59%�de�les�empreses�exportadores�són�
catalanòfones�i�el�0%�importadores.�
�
Les�exportacions�catalanòfones�en�massa�representen�el�78%�de�tot�Espanya�i�el�58%�en�
valor.�Les�importacions�catalanòfones�acaparen�amb�gairebé�un�100%�les�importacions�
des�dels�Sudans.�Alacant�és�qui�ven�més�car�(5,16€/kg)�i�Barcelona�és�qui�compra�més�car�
(6,03€/kg).�La�Catalanofonia�ven�per�1,29€/kg�i�compra�a�0,52€/kg.�
�

�
Economia�sudanesa.�
�
El�Sudan�és�un�país�amb�alts�índexs�de�pobresa,�però�és�una�economia�de�creixement�molt�
ràpid,�la�17a�del�món.�
�
La�seva�economia�es�basa�en�l’agricultura,�donant�feina�a�més�del�80%�de�la�població.�
�
El�Sudan�genera�hidroelectricitat�per�al�90%�de�la�població.�
�
Exporta�or�i�petroli�a�través�d’empreses�estrangeres.�La�producció�petroliera�ha�disminuït�
al�quedar�se�el�Sudan�Jussà�amb�el�80%�de�les�reserves,�però�té�el�control�d’aquest�petroli�
per�quant�és�l’ama�del�oleoducte�que�fins�el�mar.�
�
És�el�principal�productor�de�goma�aràbiga�del�món�i�el�tercer�productor�africà�de�sucre.�
�
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�
48. SUDAN JUSSÀ 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� � �
B� � �
GI� � �
L� � �
T� � �
A� � �
CS� � �
V� � �
CAT� � �
CV� � �
CF� � �
E� � �
CF�/�E� � �
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� � �
B� � �
GI� � �
L� � �
T� � �
A� � �
CS� � �
V� � �
CAT� � �
CV� � �
CF� � �
E� � �
CF�/�E� � �
�
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�
48. SUDAN JUSSÀ 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� � �
B� � �
GI� � �
L� � �
T� � �
A� � �
CS� � �
V� � �
CAT� � �
CV� � �
CF� � �
E� � �
CF�/�E� � �
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� � �
B� � �
GI� � �
L� � �
T� � �
A� � �
CS� � �
V� � �
CAT� � �
CV� � �
CF� � �
E� � �
CF�/�E� � �
�

�
Economia�sud�sudanesa.�
�
El�Sudan�del�Sud�és�un�dels�països�més�pobres�del�món.�
�
L’agricultura�i�sobretot�la�ramaderia�van�ser�molt�afectades�per�la�llarga�guerra.�
L’agricultura�és�la�base�de�l’economia�
�
Malgrat�la�seva�pobresa,�té�importants�recursos�minerals,�especialment�petroli,�que�el�
govern�vol�traduir�en�un�desenvolupament�de�l’agricultura�i�les�infraestructures.�Ara�per�
fer�lo�arribar�a�la�mar�Roja�necessita�l’oleoducte�de�1.500�km�nord�sudanès.�
�
El�Sudan�Jussà�té�molts�recursos�naturals:�petroli,�ferro,�coure,�crom,�zenc,�tungstè,�mica,�
plata,�or,�diamants,�fustes�dures,�calcària�i�hidroelectricitat.�
�
El�Sudan�Jussà�exporta�fusta.�
�
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�
49. TANZÀNIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 5 68� 6 0,88 11,28 12,77 �� 0
B� 2.253 4.796� 485 4,64 9,89 2,13 �� 20
GI� 235 128� 10 23,54 12,83 0,55 �� 1
L� 1 11� 5 0,12 2,16 18,00 �� 1
T� 54 21� 6 9,07 3,53 0,39 �� 1
A� 21 36� 21 0,99 1,73 1,75 �� 2
CS� 11.523 4.166� 153 75,31 27,23 0,36 �� 9
V� 1.072 1.472� 85 12,61 17,31 1,37 �� 4
CAT� 2.543 4.956� 506 5,03 9,79 1,95 �� 23
CV� 12.615 5.674� 259 48,71 21,91 0,45 �� 15
CF� 15.164 10.697� 771 19,67 13,87 0,71 �� 38
E� 33.346 36.348� 1.373 24,29 26,47 1,09 �� 57
CF�/�E� 0,45 0,29� 0,56 0,81 0,52 0,65 �� 0,67
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 2� 2 0,05 0,80 16,00 �� 0
B� 1.863 6.481� 154 12,10 42,08 3,48 �� 2
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 285 400� 11 25,90 36,40 1,41 �� 0
A� 239 551� 18 13,27 30,62 2,31 �� 0
CS� 0 0� 1 0,00 0,30 �� 0
V� 1.731 5.148� 120 14,43 42,90 2,97 �� 3
CAT� 2.148 6.881� 165 13,02 41,70 3,20 �� 2
CV� 1.970 5.700� 139 14,17 41,01 2,89 �� 3
CF� 4.118 12.583� 306 13,46 41,12 3,06 �� 5
E� 7.958 24.412� 640 12,44 38,14 3,07 �� 18
CF�/�E� 0,52 0,52� 0,48 1,08 1,08 1,00 �� 0,28
�
El�comerç�exterior�amb�Tanzània�és�força�equilibrat�malgrat�que�les�importacions�siguin�
lleugerament�superiors�que�les�exportacions.�El�tiquet�és�negatiu.�El�67%�de�les�empreses�
exportadores�és�catalanòfon,�però�només�el�28%�de�les�empreses�importadores�ho�és.�
�
Castelló�destaca�en�la�importació�en�massa,�però�en�valor�està�empatada�amb�Barcelona.��
Barcelona�i�València�lideren�les�importacions�en�valor�en�valor.�Balears�venen�i�compren�al�
major�cost,�tot�i�que�Lleida�destaca�amb�un�valor�màssic�d’exportació�de�18,00€/kg.�La�
Catalanofonia�ven�per�0,71€/kg�i�compra�per�3,06€/kg�
�
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�
49. TANZÀNIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 5 68� 6 0,88 11,28 12,77 �� 0
B� 2.253 4.796� 485 4,64 9,89 2,13 �� 20
GI� 235 128� 10 23,54 12,83 0,55 �� 1
L� 1 11� 5 0,12 2,16 18,00 �� 1
T� 54 21� 6 9,07 3,53 0,39 �� 1
A� 21 36� 21 0,99 1,73 1,75 �� 2
CS� 11.523 4.166� 153 75,31 27,23 0,36 �� 9
V� 1.072 1.472� 85 12,61 17,31 1,37 �� 4
CAT� 2.543 4.956� 506 5,03 9,79 1,95 �� 23
CV� 12.615 5.674� 259 48,71 21,91 0,45 �� 15
CF� 15.164 10.697� 771 19,67 13,87 0,71 �� 38
E� 33.346 36.348� 1.373 24,29 26,47 1,09 �� 57
CF�/�E� 0,45 0,29� 0,56 0,81 0,52 0,65 �� 0,67
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 2� 2 0,05 0,80 16,00 �� 0
B� 1.863 6.481� 154 12,10 42,08 3,48 �� 2
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 285 400� 11 25,90 36,40 1,41 �� 0
A� 239 551� 18 13,27 30,62 2,31 �� 0
CS� 0 0� 1 0,00 0,30 �� 0
V� 1.731 5.148� 120 14,43 42,90 2,97 �� 3
CAT� 2.148 6.881� 165 13,02 41,70 3,20 �� 2
CV� 1.970 5.700� 139 14,17 41,01 2,89 �� 3
CF� 4.118 12.583� 306 13,46 41,12 3,06 �� 5
E� 7.958 24.412� 640 12,44 38,14 3,07 �� 18
CF�/�E� 0,52 0,52� 0,48 1,08 1,08 1,00 �� 0,28
�
El�comerç�exterior�amb�Tanzània�és�força�equilibrat�malgrat�que�les�importacions�siguin�
lleugerament�superiors�que�les�exportacions.�El�tiquet�és�negatiu.�El�67%�de�les�empreses�
exportadores�és�catalanòfon,�però�només�el�28%�de�les�empreses�importadores�ho�és.�
�
Castelló�destaca�en�la�importació�en�massa,�però�en�valor�està�empatada�amb�Barcelona.��
Barcelona�i�València�lideren�les�importacions�en�valor�en�valor.�Balears�venen�i�compren�al�
major�cost,�tot�i�que�Lleida�destaca�amb�un�valor�màssic�d’exportació�de�18,00€/kg.�La�
Catalanofonia�ven�per�0,71€/kg�i�compra�per�3,06€/kg�
�

�
Economia�tanzana.�
�
L’economia�de�Tanzània�es�basa�fonamentalment�en�l’agricultura�(50%�del�PIB,�90%�de�
mà�d’obra,�85%�de�les�exportacions),�però�només�es�pot�conrear�el�4%�del�sòl�(cafè,�cotó,�
sisal,�te).�
�
Un�peix�invasor�introduït�al�llac�Victòria�dóna�rellevància�a�l’exportació�mundial�de�filets�
de�perca�del�Nil.�
�
La�indústria�del�país�es�limita�bàsicament�al�processament�dels�productes�agrícoles,�i�a�la�
fabricació�de�productes�lleugers�de�consum.�Les�sequeres�redueixen�la�capacitat�de�
produir�hidroelectricitat.�
�
Té�importants�recursos�naturals:�mines�(or,�diamants,�carbó�per�electricitat,�ferro,�urani,�
níquel,�crom,�estany,�platí,�coltan,�terres�rares,�entre�d’altres)�i�reserves�de�gas�natural�
(electricitat,�exportació).��
�
L’emissió�de�segells�postals�per�a�col·lecionistes�també�és�una�important�font�d’ingressos.�
�
El�turisme�és�una�activitat�en�creixement.�
�
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�
50. TOGO 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 3.188 7.944� 670 4,76 11,86 2,49� 86� 14
GI� 580 765� 68 8,53 11,25 1,32� 59� 2
L� 17 50� 15 1,13 3,33 2,96� 2� 1
T� 688 629� 33 20,85 19,06 0,91� 90� 2
A� 5.845 3.460� 311 18,80 11,13 0,59� 384� 2
CS� 408 170� 41 9,95 4,15 0,42� 57� 4
V� 4.188 2.788� 220 19,04 12,67 0,67� 75� 5
CAT� 4.472 9.388� 786 5,69 11,94 2,10� 68� 19
CV� 10.442 6.418� 572 18,25 11,22 0,61� 36� 11
CF� 14.914 15.806� 1.358 10,98 11,64 1,06� 80� 30
E� 270.567 68.669� 2.618 103,35 26,23 0,25� 155� 44
CF�/�E� 0,06 0,23� 0,52 0,11 0,44 4,18� 0,52� 0,68
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 3� 2 0,05 1,70 34,00 0� 0
B� 7.110 11.977� 87 81,72 137,67 1,68 130� 1
GI� 0 0� 1 0,00 0,30 0� 0
L� 0 0� 0 0� 0
T� 0 0� 0 0� 0
A� 0 0� 0 0� 0
CS� 0 0� 0 0� 0
V� 4.700 10.185� 53 88,67 192,17 2,17 275� 2
CAT� 7.110 11.978� 88 80,79 136,11 1,68 86� 1
CV� 4.700 10.185� 53 88,67 192,17 2,17 57� 2
CF� 11.809 22.166� 143 82,58 155,01 1,88 113� 3
E� 14.357 25.721� 185 77,60 139,03 1,79 58� 4
CF�/�E� 0,82 0,86� 0,77 1,06 1,11 1,05 1,94� 0,75
�
Les�importacions�des�de�Togo�són�més�elevades�que�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia.�El�68%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�mentre�que�el�75%�
de�les�importadores�també�ho�són.�
�
Alacant�lidera�les�exportacions�en�massa�mentre�que�Barcelona�ho�fa�en�valor.�La�
Catalanofonia�ven�per�1,06€/kg�i�compra�per�1,88€/kg.�El�major�valor�màssic�d’exportació�
se�l’enduu�Lleida�(2,96€/kg),�però�el�major�per�importació�el�té�Balears�(34,00€/kg).�
�
Només�el�6%�de�les�exportacions�espanyoles�en�massa�és�catalanòfon,�però�ho�és�en�un�
23%�en�valor.�Tant�importacions�en�massa�com�en�valor�són�més�d’un�80%�catalanòfones.�
�
�
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�
50. TOGO 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 � 0� 0
B� 3.188 7.944� 670 4,76 11,86 2,49� 86� 14
GI� 580 765� 68 8,53 11,25 1,32� 59� 2
L� 17 50� 15 1,13 3,33 2,96� 2� 1
T� 688 629� 33 20,85 19,06 0,91� 90� 2
A� 5.845 3.460� 311 18,80 11,13 0,59� 384� 2
CS� 408 170� 41 9,95 4,15 0,42� 57� 4
V� 4.188 2.788� 220 19,04 12,67 0,67� 75� 5
CAT� 4.472 9.388� 786 5,69 11,94 2,10� 68� 19
CV� 10.442 6.418� 572 18,25 11,22 0,61� 36� 11
CF� 14.914 15.806� 1.358 10,98 11,64 1,06� 80� 30
E� 270.567 68.669� 2.618 103,35 26,23 0,25� 155� 44
CF�/�E� 0,06 0,23� 0,52 0,11 0,44 4,18� 0,52� 0,68
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 3� 2 0,05 1,70 34,00 0� 0
B� 7.110 11.977� 87 81,72 137,67 1,68 130� 1
GI� 0 0� 1 0,00 0,30 0� 0
L� 0 0� 0 0� 0
T� 0 0� 0 0� 0
A� 0 0� 0 0� 0
CS� 0 0� 0 0� 0
V� 4.700 10.185� 53 88,67 192,17 2,17 275� 2
CAT� 7.110 11.978� 88 80,79 136,11 1,68 86� 1
CV� 4.700 10.185� 53 88,67 192,17 2,17 57� 2
CF� 11.809 22.166� 143 82,58 155,01 1,88 113� 3
E� 14.357 25.721� 185 77,60 139,03 1,79 58� 4
CF�/�E� 0,82 0,86� 0,77 1,06 1,11 1,05 1,94� 0,75
�
Les�importacions�des�de�Togo�són�més�elevades�que�les�exportacions�des�de�la�
Catalanofonia.�El�68%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�mentre�que�el�75%�
de�les�importadores�també�ho�són.�
�
Alacant�lidera�les�exportacions�en�massa�mentre�que�Barcelona�ho�fa�en�valor.�La�
Catalanofonia�ven�per�1,06€/kg�i�compra�per�1,88€/kg.�El�major�valor�màssic�d’exportació�
se�l’enduu�Lleida�(2,96€/kg),�però�el�major�per�importació�el�té�Balears�(34,00€/kg).�
�
Només�el�6%�de�les�exportacions�espanyoles�en�massa�és�catalanòfon,�però�ho�és�en�un�
23%�en�valor.�Tant�importacions�en�massa�com�en�valor�són�més�d’un�80%�catalanòfones.�
�
�

�
Economia�togolesa.�
�
La�petita�economia�sudsahariana�de�Togo�depèn�molt�de�l’agricultura�(cafè,�cacau�i�cotó)�
tant�de�subsistència�com�comercia�(65%�de�la�població,�41%�del�PIB,�30%�de�les�
exportacions).�Togo�és�autosuficient�pel�que�fa�a�aliments�bàsics�quan�les�collites�són�
normals.�
�
L’extracció�de�fosfats�de�les�mines�és�l’activitat�més�important.�
�
Togo�arrossega�un�deute�des�dels�70�pel�procés�d’industrialització�escomès.�
�
Lomé�és�el�centre�de�comerç�mitjançant�el�port�que�canalitza�les�exportacions�i�
importacions.�
�
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�
51. TUNÍSIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 164 368� 205 0,80 1,79 2,24� 3� 5
B� 114.951 231.728� 19.423 5,92 11,93 2,02� 469� 215
GI� 737 2.911� 483 1,53 6,03 3,95� 28� 21
L� 8.059 2.451� 120 67,16 20,42 0,30� 42� 8
T� 80.904 55.925� 738 109,63 75,78 0,69� 835� 12
A� 3.603 7.322� 1.633 2,21 4,48 2,03� 47� 45
CS� 80.972 50.072� 1.835 44,13 27,29 0,62� 894� 37
V� 15.215 54.635� 5.679 2,68 9,62 3,59� 299� 46
CAT� 204.652 293.015� 20.764 9,86 14,11 1,43� 405� 256
CV� 99.791 112.030� 9.147 10,91 12,25 1,12� 284� 128
CF� 304.606 405.412� 30.116 10,11 13,46 1,33� 326� 389
E� 750.523 850.211� 61.164 12,27 13,90 1,13� 398� 616
CF�/�E� 0,41 0,48� 0,49 0,82 0,97 1,17� 0,82� 0,63
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 3.994 1.428� 901 4,43 1,58 0,36� 11� 1
B� 42.667 163.535� 9.562 4,46 17,10 3,83� 331� 37
GI� 1.265 4.402� 557 2,27 7,90 3,48� 43� 3
L� 8.664 16.990� 176 49,23 96,54 1,96� 288� 0
T� 38.822 24.810� 406 95,62 61,11 0,64� 370� 2
A� 17.178 4.701� 641 26,80 7,33 0,27� 30� 7
CS� 289.359 164.696� 228 1.269,12 722,35 0,57� 2.941� 3
V� 8.481 17.566� 1.240 6,84 14,17 2,07� 96� 7
CAT� 91.417 209.737� 10.701 8,54 19,60 2,29� 290� 42
CV� 315.018 186.962� 2.109 149,37 88,65 0,59� 475� 17
CF� 410.428 398.127� 13.711 29,93 29,04 0,97� 320� 60
E� 580.661 591.944� 30.555 19,00 19,37 1,02� 277� 107
CF�/�E� 0,71 0,67� 0,45 1,58 1,50 0,95� 1,16� 0,56
�
Les�exportacions�des�de�la�Catalanofonia�són�lleugerament�superiors�que�les�importacions.�
El�tiquet�és�d’uns�6.000€.�El�63%�de�les�empreses�exportadores�és�catalanòfon�i�el�56%�de�
les�importadores�també.�
�
El�41%�de�les�exportacions�en�massa�és�catalanòfon�i�el�48%�en�valor�també.�En�les�
importacions�des�de�Tunísia,�la�Catalanofonia�s’enduu�al�voltant�del�71%�en�massa�i�el�
76%�en�valor.�La�Catalanofonia�ven�per�1,13€/kg�i�compra�per�0,97€/kg.�Girona�és�qui�ven�
més�car�i�Barcelona�i�Girona�compren�més�car.�
�
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�
51. TUNÍSIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 164 368� 205 0,80 1,79 2,24� 3� 5
B� 114.951 231.728� 19.423 5,92 11,93 2,02� 469� 215
GI� 737 2.911� 483 1,53 6,03 3,95� 28� 21
L� 8.059 2.451� 120 67,16 20,42 0,30� 42� 8
T� 80.904 55.925� 738 109,63 75,78 0,69� 835� 12
A� 3.603 7.322� 1.633 2,21 4,48 2,03� 47� 45
CS� 80.972 50.072� 1.835 44,13 27,29 0,62� 894� 37
V� 15.215 54.635� 5.679 2,68 9,62 3,59� 299� 46
CAT� 204.652 293.015� 20.764 9,86 14,11 1,43� 405� 256
CV� 99.791 112.030� 9.147 10,91 12,25 1,12� 284� 128
CF� 304.606 405.412� 30.116 10,11 13,46 1,33� 326� 389
E� 750.523 850.211� 61.164 12,27 13,90 1,13� 398� 616
CF�/�E� 0,41 0,48� 0,49 0,82 0,97 1,17� 0,82� 0,63
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M� V�/�P� EMP
IB� 3.994 1.428� 901 4,43 1,58 0,36� 11� 1
B� 42.667 163.535� 9.562 4,46 17,10 3,83� 331� 37
GI� 1.265 4.402� 557 2,27 7,90 3,48� 43� 3
L� 8.664 16.990� 176 49,23 96,54 1,96� 288� 0
T� 38.822 24.810� 406 95,62 61,11 0,64� 370� 2
A� 17.178 4.701� 641 26,80 7,33 0,27� 30� 7
CS� 289.359 164.696� 228 1.269,12 722,35 0,57� 2.941� 3
V� 8.481 17.566� 1.240 6,84 14,17 2,07� 96� 7
CAT� 91.417 209.737� 10.701 8,54 19,60 2,29� 290� 42
CV� 315.018 186.962� 2.109 149,37 88,65 0,59� 475� 17
CF� 410.428 398.127� 13.711 29,93 29,04 0,97� 320� 60
E� 580.661 591.944� 30.555 19,00 19,37 1,02� 277� 107
CF�/�E� 0,71 0,67� 0,45 1,58 1,50 0,95� 1,16� 0,56
�
Les�exportacions�des�de�la�Catalanofonia�són�lleugerament�superiors�que�les�importacions.�
El�tiquet�és�d’uns�6.000€.�El�63%�de�les�empreses�exportadores�és�catalanòfon�i�el�56%�de�
les�importadores�també.�
�
El�41%�de�les�exportacions�en�massa�és�catalanòfon�i�el�48%�en�valor�també.�En�les�
importacions�des�de�Tunísia,�la�Catalanofonia�s’enduu�al�voltant�del�71%�en�massa�i�el�
76%�en�valor.�La�Catalanofonia�ven�per�1,13€/kg�i�compra�per�0,97€/kg.�Girona�és�qui�ven�
més�car�i�Barcelona�i�Girona�compren�més�car.�
�

�
Economia�tunisiana.�
�
Tunísia�té�una�economia�diversa.�
�
Els�sectors�d’importància�són�agricultura�(11,6%�del�PIB),�mineria,�petroli,�energia,�
empreses�manufactureres�(25,7%�del�PIB),�i�turisme�(7%�del�PIB)�i�serveis�(62,8%�del�
PIB).�
�
Té�reserves�de�fosfats.�
�
Comerç�i�turisme�han�estat�claus�per�a�l’estable�creixement�econòmic�
�
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�
52. TXAD 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0,1 1,6� 1 0,10 1,60 16,00 �� 0
B� 171 891� 13 13,18 67,54 0,99 �� 1
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 42 18� 2 21,00 0,84 0,10 �� 0
A� 0 0� 2 0,00 �� 0
CS� 17 23� 4 4,33 5,25 0,92 �� 1
V� 974 394� 35 27,84 14,15 1,26 �� 1
CAT� 213 908� 140 1,52 0,60 0,92 �� 1
CV� 992 417� 41 24,19 17,22 1,70 �� 2
CF� 1.205 1.326� 57 21,14 62,73 2,70 �� 3
E� 3.588 4.239� 367 9,78 11,55 16,00 �� 5
CF�/�E� 0,34 0,31� 0,16 2,16 0,14 0,07 �� 0,60
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 1
B� 253 662� 13 19,45 34,06 0,67 �� 0
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 2� 2 0,00 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 0 0� 0 �� 0
CAT� 253 662� 13 19,45 34,06 0,67 �� 0
CV� 0 2� 2 0,00 �� 0
CF� 253 664� 15 16,85 39,40 0,89 �� 1
E� 253 664� 17 14,88 44,64 1,14 �� 2
CF�/�E� 1,00 1,00� 0,88 1,13 0,88 0,78 �� 0,50
�
Les�exportacions�al�Txad�són�gairebé�el�doble�que�les�importacions.�El�tiquet�és�positiu.�El�
60%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�50%�de�les�importadores�també.�
�
Més�del�30%�de�les�exportacions�espanyoles�són�catalanòfones�i�pràcticament�el�100%�de�
les�importacions�també.��Alacant,�Girona�i�Lleida�no�exporten,�però�només�importa�
Barcelona.�La�Catalanofonia�hi�ven�per�2,70€/kg�i�hi�compra�per�0,89€/kg.�Balears�ven�
més�car�(16,00€/kg).�
�
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�
52. TXAD 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0,1 1,6� 1 0,10 1,60 16,00 �� 0
B� 171 891� 13 13,18 67,54 0,99 �� 1
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 42 18� 2 21,00 0,84 0,10 �� 0
A� 0 0� 2 0,00 �� 0
CS� 17 23� 4 4,33 5,25 0,92 �� 1
V� 974 394� 35 27,84 14,15 1,26 �� 1
CAT� 213 908� 140 1,52 0,60 0,92 �� 1
CV� 992 417� 41 24,19 17,22 1,70 �� 2
CF� 1.205 1.326� 57 21,14 62,73 2,70 �� 3
E� 3.588 4.239� 367 9,78 11,55 16,00 �� 5
CF�/�E� 0,34 0,31� 0,16 2,16 0,14 0,07 �� 0,60
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 1
B� 253 662� 13 19,45 34,06 0,67 �� 0
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 2� 2 0,00 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 0 0� 0 �� 0
CAT� 253 662� 13 19,45 34,06 0,67 �� 0
CV� 0 2� 2 0,00 �� 0
CF� 253 664� 15 16,85 39,40 0,89 �� 1
E� 253 664� 17 14,88 44,64 1,14 �� 2
CF�/�E� 1,00 1,00� 0,88 1,13 0,88 0,78 �� 0,50
�
Les�exportacions�al�Txad�són�gairebé�el�doble�que�les�importacions.�El�tiquet�és�positiu.�El�
60%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�el�50%�de�les�importadores�també.�
�
Més�del�30%�de�les�exportacions�espanyoles�són�catalanòfones�i�pràcticament�el�100%�de�
les�importacions�també.��Alacant,�Girona�i�Lleida�no�exporten,�però�només�importa�
Barcelona.�La�Catalanofonia�hi�ven�per�2,70€/kg�i�hi�compra�per�0,89€/kg.�Balears�ven�
més�car�(16,00€/kg).�
�

�
Economia�txadiana.�
�
Txad�és�el�cinquè�país�més�pobre�del�món�(el�80%�viu�sota�el�llindar�de�la�pobresa).�
�
L’economia�depèn�de�l’agricultura�de�subsistència�(80%�de�l’ocupació).�Melca�i�mill.�
També�llegums.�
�
Cria�bestiar�(vaques,�ovelles,�ases�i�cavalls).�
�
Ha�iniciat�la�producció�de�petroli,�que�dóna�aire�al�país.�Arriba�a�l’Atlàntic�a�través�de�
Camerun.�
�
El�cotó�era�font�de�treball�(80%�de�les�exportacions).�
�
Els�serveis�i�les�infraestructures�són�molt�pobres.�
�
�
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�
53. UGANDA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 829 1.829� 249 3,33 7,34 2,21 �� 10
GI� 33 267� 18 1,85 14,83 8,02 �� 0
L� 0 0� 2 0,00 0,15 �� 0
T� 0 0� 1 0,00 0,00 �� 0
A� 55 54� 14 3,91 3,84 0,98 �� 0
CS� 10.878 1.740� 349 31,17 4,99 0,16 �� 7
V� 243 141� 26 9,33 5,41 0,58 �� 3
CAT� 862 2.096� 270 3,19 7,76 2,43 �� 10
CV� 11.175 1.935� 389 28,73 4,97 0,17 �� 10
CF� 12.037 4.031� 659 18,27 6,12 0,33 �� 20
E� 12.826 7.944� 1.020 12,57 7,79 0,62 �� 27
CF�/�E� 0,94 0,51� 0,65 1,45 0,79 0,54 �� 0,74
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 10.768 21.553� 493 21,84 43,72 2,00 �� 2
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 2 3� 1 1,50 3,40 2,27 �� 0
A� 17 66� 1 17,00 65,50 3,85 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 3.161 7.980� 206 15,35 38,74 2,52 �� 3
CAT� 10.770 21.557� 494 21,80 43,64 2,00 �� 2
CV� 3.178 8.046� 207 15,35 38,87 2,53 �� 3
CF� 13.948 29.602� 701 19,90 42,23 2,12 �� 5
E� 24.608 53.000� 1.517 16,22 34,94 2,15 �� 12
CF�/�E� 0,57 0,56� 0,46 1,23 1,21 0,99 �� 0,42
�
Les�importacions�des�d’Uganda�són�unes�set�vegades�superiors�que�les�exportacions�des�
de�la�Catalanofonia.�El�74%�de�les�empreses�exportadores�és�catalanòfon�i�el�42%�de�les�
importadores�també.�
�
El�94%�de�les�exportacions�espanyoles�en�massa�són�catalanòfones�i�el�51%�també.�Al�
voltant�d’un�60%�de�es�importaciona�des�d’Uganda�van�a�parar�a�la�Catalanofonia.�Castelló�
és�la�major�exportadora�en�massa,�però�Barcelona�és�també�colíder�en�exportació.�Quant�a�
importacions.�Barcelona�compra�tres�cops�més�que�València�que�és�la�segona.��La�
Catalanofonia�ven�per�0,33€/kg�i�compra�a�2,12€/kg.�
�
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�
53. UGANDA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 829 1.829� 249 3,33 7,34 2,21 �� 10
GI� 33 267� 18 1,85 14,83 8,02 �� 0
L� 0 0� 2 0,00 0,15 �� 0
T� 0 0� 1 0,00 0,00 �� 0
A� 55 54� 14 3,91 3,84 0,98 �� 0
CS� 10.878 1.740� 349 31,17 4,99 0,16 �� 7
V� 243 141� 26 9,33 5,41 0,58 �� 3
CAT� 862 2.096� 270 3,19 7,76 2,43 �� 10
CV� 11.175 1.935� 389 28,73 4,97 0,17 �� 10
CF� 12.037 4.031� 659 18,27 6,12 0,33 �� 20
E� 12.826 7.944� 1.020 12,57 7,79 0,62 �� 27
CF�/�E� 0,94 0,51� 0,65 1,45 0,79 0,54 �� 0,74
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 10.768 21.553� 493 21,84 43,72 2,00 �� 2
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 2 3� 1 1,50 3,40 2,27 �� 0
A� 17 66� 1 17,00 65,50 3,85 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 3.161 7.980� 206 15,35 38,74 2,52 �� 3
CAT� 10.770 21.557� 494 21,80 43,64 2,00 �� 2
CV� 3.178 8.046� 207 15,35 38,87 2,53 �� 3
CF� 13.948 29.602� 701 19,90 42,23 2,12 �� 5
E� 24.608 53.000� 1.517 16,22 34,94 2,15 �� 12
CF�/�E� 0,57 0,56� 0,46 1,23 1,21 0,99 �� 0,42
�
Les�importacions�des�d’Uganda�són�unes�set�vegades�superiors�que�les�exportacions�des�
de�la�Catalanofonia.�El�74%�de�les�empreses�exportadores�és�catalanòfon�i�el�42%�de�les�
importadores�també.�
�
El�94%�de�les�exportacions�espanyoles�en�massa�són�catalanòfones�i�el�51%�també.�Al�
voltant�d’un�60%�de�es�importaciona�des�d’Uganda�van�a�parar�a�la�Catalanofonia.�Castelló�
és�la�major�exportadora�en�massa,�però�Barcelona�és�també�colíder�en�exportació.�Quant�a�
importacions.�Barcelona�compra�tres�cops�més�que�València�que�és�la�segona.��La�
Catalanofonia�ven�per�0,33€/kg�i�compra�a�2,12€/kg.�
�

�
Economia�ugandesa.�
�
Uganda�té�considerables�recursos�naturals�(sòls�fèrtils,�pluges�regulars,�grans�jaciments�de�
coure�i�cobalt).�
�
L’agricultura�(cafè�per�a�l’exportació)�és�el�sector�econòmic�més�important�(80%�de�la�
població).�
�
Reserves�de�petroli�i�gas�natural.�
�
Millores�en�les�infraestructures�i�les�comunicacions.�
�
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�
54. ZÀMBIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 50 919� 102 0,49 9,00 18,33 �� 6
GI� 0 2� 3 0,00 0,63 �� 1
L� 0 0� 0 �� 1
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 0
CS� 1.077 257� 6 179,57 42,78 0,24 �� 2
V� 24 141� 22 1,10 6,41 5,85 �� 2
CAT� 50 920� 105 0,48 8,77 18,37 �� 8
CV� 1.102 398� 28 39,34 14,20 0,36 �� 4
CF� 2.303 2.636� 266 8,66 9,91 1,14 �� 12
E� 2.847 8.339� 274 10,39 30,44 2,93 �� 15
CF�/�E� 0,81 0,32� 0,97 0,83 0,33 0,39 � 0,80
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 1 18� 6 0,12 3,02 25,86 �� 0
B� 1 46� 11 0,09 4,22 46,40 �� 0
GI� 0 1� 2 0,00 0,45 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 1
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 18 19� 1 17,90 18,90 1,06 �� 0
CAT� 1 47� 13 0,08 3,64 47,30 �� 0
CV� 18 19� 1 17,90 18,90 1,06 �� 1
CF� 39 151� 34 1,13 4,43 3,91 �� 2
E� 21.215 25.317� 183 115,93 138,34 1,19 �� 2
CF�/�E� 0,00 0,01� 0,19 0,01 0,03 3,28 �� 1,00
�
Les�importacions�des�de�Zàmbia�són�a�la�Catalafonia�molt�migrades,�però�les�exportacions�
cap�a�Zàmbia,�tot�i�petites)�multipliquen�per�més�que�deu�les�importacions.�El�80%�de�les�
empreses�exportadores�és�catalanòfon�i�el�100%�de�les�importadores�també.�
�
Les�importacions�catalanòfones�arriben�només�a�l’1%�espanyol�en�valor�perquè�en�massa�
el�percentatge�és�gairebé�nul.�El�tiquet�és�positiu.�La�Catalanofonia�ven�per�1,14€/kg�i�
compra�per�3,91€/kg.�Barcelona�ven�18,33€/kg�i�compra�per�46,40€/kg.�El�81%�en�massa�
de�les�exportacions�és�catalanòfon,�per�en�valor�només�és�del�32%.�
�
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�
54. ZÀMBIA 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 50 919� 102 0,49 9,00 18,33 �� 6
GI� 0 2� 3 0,00 0,63 �� 1
L� 0 0� 0 �� 1
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 0
CS� 1.077 257� 6 179,57 42,78 0,24 �� 2
V� 24 141� 22 1,10 6,41 5,85 �� 2
CAT� 50 920� 105 0,48 8,77 18,37 �� 8
CV� 1.102 398� 28 39,34 14,20 0,36 �� 4
CF� 2.303 2.636� 266 8,66 9,91 1,14 �� 12
E� 2.847 8.339� 274 10,39 30,44 2,93 �� 15
CF�/�E� 0,81 0,32� 0,97 0,83 0,33 0,39 � 0,80
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 1 18� 6 0,12 3,02 25,86 �� 0
B� 1 46� 11 0,09 4,22 46,40 �� 0
GI� 0 1� 2 0,00 0,45 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 0� 0 �� 0
A� 0 0� 0 �� 1
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 18 19� 1 17,90 18,90 1,06 �� 0
CAT� 1 47� 13 0,08 3,64 47,30 �� 0
CV� 18 19� 1 17,90 18,90 1,06 �� 1
CF� 39 151� 34 1,13 4,43 3,91 �� 2
E� 21.215 25.317� 183 115,93 138,34 1,19 �� 2
CF�/�E� 0,00 0,01� 0,19 0,01 0,03 3,28 �� 1,00
�
Les�importacions�des�de�Zàmbia�són�a�la�Catalafonia�molt�migrades,�però�les�exportacions�
cap�a�Zàmbia,�tot�i�petites)�multipliquen�per�més�que�deu�les�importacions.�El�80%�de�les�
empreses�exportadores�és�catalanòfon�i�el�100%�de�les�importadores�també.�
�
Les�importacions�catalanòfones�arriben�només�a�l’1%�espanyol�en�valor�perquè�en�massa�
el�percentatge�és�gairebé�nul.�El�tiquet�és�positiu.�La�Catalanofonia�ven�per�1,14€/kg�i�
compra�per�3,91€/kg.�Barcelona�ven�18,33€/kg�i�compra�per�46,40€/kg.�El�81%�en�massa�
de�les�exportacions�és�catalanòfon,�per�en�valor�només�és�del�32%.�
�

�
Economia�zambiana.�
�
És�un�dels�països�més�pobres�del�món.�
�
L’agricultura�ocupa�més�persones�que�la�mineria:�conreus�afilerats,�vaques,�porcs,�
pollastres,�ous,�productes�de�granja,�pell,�peix,�primeres�matèries,�oli�comestible�(formen�
part�de�les�exportacions).�
�
Zàmbia�és�un�dels�primers�productors�mundials�de�coure�(90%�de�les�exportacions).Es�
busca�níquel,�estany,�coure�i�urani.�
�
Per�a�reduir�la�dependència�del�coure,�el�govern�promou�agricultura,�turisme,�gemmes,�i�
hidroelectricitat.�
�
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�
55. ZIMBÀBUE 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 4 38� 2 2,00 19,00 9,50 �� 0
B� 195 1.525� 118 1,65 12,92 7,83 �� 9
GI� 2 173� 16 0,13 10,83 86,65 �� 1
L� 0 0� 0 �� 1
T� 0 0� 1 0,00 0,00 �� 0
A� 0 0� 1 0,00 0,00 �� 0
CS� 44 85� 1 44,00 84,50 1,92 �� 0
V� 32 112� 9 3,54 12,49 3,52 �� 1
CAT� 197 1.698� 135 1,46 12,58 8,63 �� 11
CV� 76 197� 11 6,90 17,91 2,60 �� 1
CF� 277 1.933� 148 1,87 13,06 6,99 �� 12
E� 734 3.548� 269 2,73 13,19 4,83 �� 16
CF�/�E� 0,38 0,54� 0,55 0,69 0,99 1,45 �� 0,75
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 1.783 616� 33 54,02 18,68 0,35 �� 2
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 6� 2 0,10 2,75 27,50 �� 0
A� 0 4� 1 0,10 4,20 42,00 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 116 321� 16 7,23 20,08 2,78 �� 0
CAT� 1.783 622� 35 50,93 17,77 0,35 �� 2
CV� 116 326� 17 6,81 19,15 2,81 �� 0
CF� 1.899 947� 52 36,51 18,22 0,50 �� 2
E� 58.627 46.184� 412 142,30 112,10 0,79 �� 9
CF�/�E� 0,03 0,02� 0,13 0,26 0,16 0,63 �� 0,22
�
Les�exportacions�de�la�Catalanofonia�són�superiors�que�les�importacions�des�de�Zimbàbue.�
El�tiquet�és�per�tant�positiu.�El�75%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�
només�el�20%�de�les�importadores.�
�
Barcelona�lidera�les�exportacions�i�també�les�importacions.�La�Catalanofonia�ven�per�
6,99€/kg�i�compra�per�0,50€/kg.�Girona�destaca�en�el�valor�màssic�de�vendes�(86,65€/kg)�
i�Alacant�en�les�compres�(42,00€/kg).�
�
Les�exportacions�en�massa�de�la�Catalanofonia�representen�el�38%�espanyol�i�el�54%�en�
valor.�Les�importacions�són�mínimes�tant�en�massa�(3%�de�les�espanyoles)�com�el�2%�en�
valor.�
�
�
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�
55. ZIMBÀBUE 
�
�
Export�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 4 38� 2 2,00 19,00 9,50 �� 0
B� 195 1.525� 118 1,65 12,92 7,83 �� 9
GI� 2 173� 16 0,13 10,83 86,65 �� 1
L� 0 0� 0 �� 1
T� 0 0� 1 0,00 0,00 �� 0
A� 0 0� 1 0,00 0,00 �� 0
CS� 44 85� 1 44,00 84,50 1,92 �� 0
V� 32 112� 9 3,54 12,49 3,52 �� 1
CAT� 197 1.698� 135 1,46 12,58 8,63 �� 11
CV� 76 197� 11 6,90 17,91 2,60 �� 1
CF� 277 1.933� 148 1,87 13,06 6,99 �� 12
E� 734 3.548� 269 2,73 13,19 4,83 �� 16
CF�/�E� 0,38 0,54� 0,55 0,69 0,99 1,45 �� 0,75
�
Import�
�
PROV� MASSA� VALOR� OPERA M�/�O V�/�O V�/�M V�/�P� EMP
IB� 0 0� 0 �� 0
B� 1.783 616� 33 54,02 18,68 0,35 �� 2
GI� 0 0� 0 �� 0
L� 0 0� 0 �� 0
T� 0 6� 2 0,10 2,75 27,50 �� 0
A� 0 4� 1 0,10 4,20 42,00 �� 0
CS� 0 0� 0 �� 0
V� 116 321� 16 7,23 20,08 2,78 �� 0
CAT� 1.783 622� 35 50,93 17,77 0,35 �� 2
CV� 116 326� 17 6,81 19,15 2,81 �� 0
CF� 1.899 947� 52 36,51 18,22 0,50 �� 2
E� 58.627 46.184� 412 142,30 112,10 0,79 �� 9
CF�/�E� 0,03 0,02� 0,13 0,26 0,16 0,63 �� 0,22
�
Les�exportacions�de�la�Catalanofonia�són�superiors�que�les�importacions�des�de�Zimbàbue.�
El�tiquet�és�per�tant�positiu.�El�75%�de�les�empreses�exportadores�són�catalanòfones�i�
només�el�20%�de�les�importadores.�
�
Barcelona�lidera�les�exportacions�i�també�les�importacions.�La�Catalanofonia�ven�per�
6,99€/kg�i�compra�per�0,50€/kg.�Girona�destaca�en�el�valor�màssic�de�vendes�(86,65€/kg)�
i�Alacant�en�les�compres�(42,00€/kg).�
�
Les�exportacions�en�massa�de�la�Catalanofonia�representen�el�38%�espanyol�i�el�54%�en�
valor.�Les�importacions�són�mínimes�tant�en�massa�(3%�de�les�espanyoles)�com�el�2%�en�
valor.�
�
�

�
Economia�zimbabuesa.�
�
Les�exportacions�agrícoles�i�minerals,�i�el�turisme�(contrarestada�per�la�desforestació)�són��
les�principals�fonts�d’ingressos�per�exportació.�El�tabac�era�un�producte�important.�Essent�
un�exportador�de�panís�passà�a�ser�ne�importador�
�
L’economia�de�Zimbàbue�ha�estat�basada�tradicionalment�en�l’agricultura�malgrat�que�la�
mineria�és�molt�important�(un�dels�principals�productors�de�crom).�Primeres�reserves�
mundials�de�platí�així�com�diamants.�

�
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